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Polski biznes
w pigutfce

Wolny rynek przedsiebiorczosci w Polsce ma juz
ponad 30 lat. W tym czasie doczekalismy sie niezli-
czonej liczby pomystow na jej wspieranie.

Widoczne jest to przede wszystkim w okresie przed-
wyborczym, kiedy programy poszczegodlnych partii
petne sag propozycji skierowanych wprost do przed-
siebiorcow.

Politycy, raz na cztery lata, przypominajg sobie, ze
pienigdze, ktére tak ochoczo wydaja, pochodza od
przedsiebiorcow. To wtasciciele firm sponsorujg nie
tylko politykéw, ale réwniez wszelkie programy so-
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cjalne, ktorymi tak chetnie partie polityczne neca
wyborcow.
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- popieraniem,

- pobudzaniem,

- wspomaganiem,

- aprobowaniem,

- dynamizowaniem.

Polscy przedsiebiorcy doczekali sie juz Konstytucji
Biznesu. Kolejnym krokiem bedzie prawdopodobnie
Biblia Przedsiebiorczosci, a nastepnie Dziesiec Przy-
kazan Wolnego Rynku.

Ktos jednak zapomniat o jednej podstawowej rze-

listopad 202 pazdziernik 2024  wrzesien 2024

Gazeta MSP dostepna jest w nastepujacych sieciach
dystrybutordw prasy elekironicznej

, -
czy, ktéra zwigzana jest z wolnym biznesem. Przed- empik vanextor. @ publio
siebiorczosci nie trzeba pobudzac. Wystarczy, ze nie =3 P s 4
bedzie sie jej przeszkadzato, a przepisy beda jasne, Chioske. G gazety,, ebookpoint
zrozumiate oraz przestrzegane zaréwno przez naukowal[J] GANDALFcomp Legimi
przedsiebiorcow, jakiurzednikéw. T
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Jak nie sprzedac
swojej firmy

[darza sie, ze przedsiebiorcy, cheac szybko pozby¢ sie firmy, popetniajg
karygodne btedy, ktore mogg zrujnowac proces sprzedazy. Humory-

stycznie ujmujgc - oto przewodnik po idealnej” klapie. Wskazemy
,najlepsze” sposoby na zniechecenie inwestorow, pogorszenie relacii

z doradcami i zniszczenie swojej motywaciji. Pamietaj: kazde z poniz-
szych podejsc to krok w strone katastrofy, ale ukryty w nich zart ma
nauczyc, jak tego wszystkiego unikngc.
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Jesli marzysz o tym, by proces sprzedazy firmy przerodzit
sie w prawdziwy chaos, najlepiej przyjmowac¢ kazda pro-
pozycje bez zastanowienia. Pamietaj: im wiecej osob wej-
dzie do gry, tym wieksze zamieszanie.

Dlatego pokazuj firme wszystkim: od zainteresowanych
inwestordéw, przez przypadkowych znajomych z sitowni az
po anonimowych uczestnikdw internetowych fordéw.
W ten sposob zwiekszysz szanse, ze ktos, kto nie ma zad-
nych kompetencji ani kapitatu, bedzie prébowat wcisnaé
sie do transakcji, blokujac powaznych graczy.

Nie przejmuj sie tez podpisywaniem umoéw NDA czy LOI.
Po co komplikowac sprawe? Wystarczy, ze kazdemu
z potencjalnych nabywcéw obiecasz ,ekskluzywnos$é”
dostepu, najlepiej jednoczesnie. A jesli juz decydujesz sie
na udostepnienie dokumentacji, zréb to w taki sposéb, by
nikt nie wiedziat, kto co widziat. W koricu brak przejrzysto-
sci wzbudza ekscytacje i prowadzi do jeszcze wiekszej
nerwowosci.

Otwérz drzwi do firmy szeroko, pozwdl na swobodne
przegladanie wszystkich akt, a by¢ moze uda Ci sie stra-
ci¢ kontrole nad sytuacja juz na wczesnym etapie.

Marnuj dobre okazje do sprzedazy

Szczesliwy traf? A skadze! Zamiast szybko zareagowacé na
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dobrg oferte, wyznacz absurdalnie wysoka cene. Dzieki
temu od razu pokazesz, ze Twoja firma to niemal dzieto
sztuki. Niech potencjalni kupcy poczujg sig, jakby licyto-
wali bezcenny obraz - nawet jesli Twoj biznes ledwo wig-
ze koniec z koricem.

Gdy ktos wykaze zainteresowanie, dotéz kolejne wymaga-
nia: wymog przejecia catej kadry, zgoda na odroczone ptat-
nosci, koniecznos¢ zachowania wszystkich dotychczaso-
wych procedur. Stawiaj dodatkowe warunki i koniecznie
przeciagaj proces negocjacyjny. Przekonaj kupujacych, ze
nikt nie ceni swojego czasu tak, jak Ty - dlatego mozesz
pozwoli¢ sobie na zwtoke.

Unikaj takze przygotowania dokumentéw czy wstepnej
wyceny. Im bardziej zaskoczysz inwestorow w ostatniej
chwili, tym bardziej sie zniecheca. A przeciez o to wiasnie
chodzi, prawda?

Zdewastuj swoja motywacje

Nie ma lepszej metody na pogorszenie wtasnej sytuacji niz
pozbawienie sie motywacji do dziatania. Pracuj w firmie tak
intensywnie, by ledwo mie¢ sity na rozmowy z kupcami.
Kazdg nadchodzacg odpowiedz na Twoje ogtoszenie trak-
tuj jako potencjalny hit, a pdézniej przezywaj rozczarowa-
nie, gdy okaze sie, ze to fatszywy alarm. W miedzyczasie

;\“ R

X4
’\

A
"84

MisP
7
S

Kup ksigzke


http://onepress.pl/page354U~rt/e_49vf_ebook

““m MsP

unikaj jakichkolwiek inwestycji czy waznych decyzji- prze-
ciez nowy wtasciciel i tak zrobi to za Ciebie.

Mow sobie, ze brak postepéw w sprzedazy to dobry pre-
tekst, by zwinac interes. W ten sposdb stworzysz idealne
warunki do samospetniajgcej sie przepowiedni. Zamiast
przygotowac firme do sprzedazy, pograzaj sie we frustra-
cji i niepewnosci. Gdy tylko pojawi sie jakakolwiek prze-
szkoda, uznawaj, ze to znak, aby sie poddac. Przeksztat¢
proces sprzedazy w emocjonalny rollercoaster, z ktérego
trudno bedzie sie wyrwac.

Nieprawidtowo zatrudnij doradcow M&A

Jesli chcesz naprawde utrudni¢ sobie zycie, zaangazuj

OGLOSZENIE

kilku doradcéw M&A jednoczes$nie, najlepiej bez ustala-
nia jasnych zasad wspétpracy. Niech konkuruja ze sobag,
wprowadzajac coraz wiekszy chaos i zamieszanie.
W koncu im wiecej opinii i roznych strategii, tym wieksza
szansa, ze zadna z nich nie doprowadzi do finatu.
Kolejnym genialnym posunigciem jest wybdr jednego
z dwoéch ekstremoéw: ptacenie doradcom wytacznie
w formie success fee lub tylko statg optate. W pierwszym
przypadku doradcy bedg dziata¢ nerwowo, naciskajac na
szybkie, by¢é moze niekorzystne dla Ciebie rozwigzania.
W drugim - moga nie odczuwac zadnej presji, bo przeciez
swoje wynagrodzenie juz otrzymali.

Zapomnij tez o czytaniu umoéw z doradcami i wypracowy-
waniu jasnych zasad wspoétpracy. Po co traci¢ czas na

Chciatbym zadaé Ci pytanie:
Kto wedtug Ciebie jest najodwazniejszym cztowiekiem na swiecie?
Zapewne w tym momencie pomyslisz o jakims bohaterze lub herosie.
A dla mnie jest to méj syn, Michat.

Michat ma 16 lat i autyzm. Widzi $wiat inaczej, mysli inaczej, ma problemy w bu-
dowaniu relacji z ludzmi oraz w zrozumieniu wielu rzeczy, ktére Ty czy ja rozu-

miemy instynktownie.

Michat ma odwage, by stawiaé czoto rzeczywistosci. Rzeczywistosci, ktorej
nie do konca rozumie i ktéra czesto go przeraza. Codziennie pokonuje strach
i stara sie by¢é samodzielny. Jednoczesnie jest wyjatkowo dobrym, pogod-
nym i inteligentnym dzieckiem. Ponadto zostat samorzecznikiem oséb ze
spektrum autyzmu w Klubie Swiadomej Mtodziezy i walczy o prawa oséb

stabszych i wykluczonych. W przysztosci chce pomagac¢ ludziom pokonywac nie-
$miatosé i uczy¢ wiary w siebie.

0d 4 roku zycia ma wiele zaje¢ terapeutycznych i bedzie ich potrzebowat jeszcze
przez dtugi czas. To jego szansa na samodzielne zZycie.

Dlaczego o tym pisze?
Chciatbym Cie bardzo prosi¢ o Twéj 1,5% podatku.
Wpisz w PIT KRS FUNDACJI POMOCY OSOBOM NIEPELNOSPRAWNYM
,y SLONECZKO” 0000186434
W rubryce CEL SZCZEGOLOWY wpisz: 332/L Michat Ludwiczak
Zaznacz ,Wyrazam zgode”.
Zajmie Ci to 30 sekund przy wypetnianiu PIT -u. Nic cie nie bedzie kosztowac.
A Twoj 1,5% podatku bardzo pomoze mojemu synkowi.

Dziekuje serdecznie
Pawet Bronistaw Ludwiczak
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GetResponse

Wtasna strona WWW
w 15 minut?

Tworzenie strony
bez programowania

Stworz swojg strone
w kilka chwil przy pomocy
Al i od razu zacznij
promowac swojg marke

Catkowita swoboda
projektowania

Weciel swoje pomysty

W zycie przy pomocy

zestawu kreatywnych
narzedzi

Tworzenie stron
nigdy nie byto

prostsze!

v/ Poszerzaj baze odbiorcow + Kontaktuj sie z klientan?

Szablony stron
dla Twojej branzy

Wybieraj sposrod
gotowych profesjonalnych
szablonéw dopasowanych

do Twoich potrzeb

«+* Zarabiaj na wiedzy

Caty marketing
w jednej platformie

Promuj swojg strone
réznymi kanatami
marketingowymi bez
opuszczania GetResponse

v/ Sprzedawaj wiecej w sieci
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