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Niezrozumiate
stowo:
Podatnik

Coraz czesciej w przestrzeni publicznej i medialnej
styszymy o pienigdzach publicznych. Dzieje sie tak
zwtaszcza w kontekscie komisji sledczych badaja-
cych nieprawidtowosci w wydatkowaniu tych wta-
$nie pieniedzy. Zastanawiam sie jednak dlaczego
wszedzie mowa jest o pienigdzach publicznych, a
nie o pienigdzach podatnikow? Dlatego, ze pienig-
dze publiczne nie nalezg do nikogo a pieniadze po-
datnikéw do kazdego z nas.

Wydaje mi sie, ze dzisiaj w Polsce, niezbedna jest
redefinicja stowa Podatnik. Nowa definicja powinna
brzmie¢ - podatnik to osoba, ktéra tozy na utrzyma-
nie panstwa oraz ma decydujacy wptyw na to, jak
beda wydatkowane jego pienigdze.

Nie moze by¢ tak, ze osoby tymczasowo administru-
jace naszym krajem dysponuja pieniedzmi podatni-
kow bez zadnej kontroli i przeznaczajg je na cele,
ktore stuzy¢ maja doraznej polityce, utrzymaniu sie
przy wtadzy lub ordynarnemu wzbogaceniu.

Dlatego tak niezwykle wazng sprawg jest stworze-
nie silnej reprezentacji polskich przedsigebiorcow.
Reprezentaciji, ktéra bedzie kreowata rozwoj gospo-
darczy naszego kraju w poszanowaniu praw nie tyl-
ko tych, ktorzy konsumuja, ale przede wszystkim
tych, ktérzy te konsumpcje finansuja.

Zapraszam do lektury
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FHirmy najbardziej /boja
sie rosngeych kosztow
i nierzetelnych klientow

Mikroprzedsigbiorstwa i mate firmy najbardziej obawiajg sie rosngcych kosztéw prowadze-
nia dziatalnosci, na co wskazuje obecnie ponad 41 proc. ankietowanych. Tak wynika z rapor-
tu pt. ,0bawy oraz niepokoje mikroprzedsigbiorstw i matych firm”. Na drugim miejscu, z bli-
sko 40 proc. wynikiem, wskazywani sg nierzetelni kontrahenci. Podnoszenie sktadek na ZUS

niepokoi nieco ponad 28 proc. badanych podmiotow. Z kolei najmniejsze powody do zmar-
twien to takie kwestie jak niestabilnos¢ polityczna kraju, kontakty z bankami [ub firmami

leasingowymi oraz spowolnienie gospodarcze.

6 | lipiec 2024
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Najnowszy raport pt. ,,Obawy oraz niepokoje mikroprzed-
siebiorstw i matych firm”, autorstwa UCE RESEARCH,
idealnie pokazuje, jak najwieksza grupa przedsiebiorcow
w Polsce obecnie ocenia nastawienie biznesu do sytuacji
w kraju. Z badania zrealizowanego na prébie blisko 600
podmiotow, zatrudniajacych do 50 pracownikéw, wynika,
ze 41,3 proc. z nich obawia sie ogdlnie rosnacych kosztow
prowadzenia dziatalnosci gospodarczej.

- Rosnagce koszty prowadzenia dziatalnosci maja wplyw na
rentownosc. Mikroprzedsiebiorstwa i mafe firmy dziataja
lokalnie i nie maja moZliwosci skompensowania ich po-
przez wzrost wolumenu sprzedazy lub podniesienie cen -
mowi tukasz Goszczynski, radca prawny i doradca restruk-
turyzacyjny z kancelarii prawa gospodarczego GKPG.

- Koszty dziatalnosci gospodarczef rosng od wielu lat. Jed-
nak wskutek wybuchu pandemii, wojny w Ukrainie, a takze
wysokief inflacji wzrost ten okazat sie bardzo gwaftowny -
dodaje ekspert.

Nierzetelni kontrahenci, wzrost ptacy minimalnej

Ponadto z raportu wynika, ze 39,7 proc. ankietowanych de-

empik GkiOSI(pL

Gazeta Matych i Srednich Przedsiebiorstw
dostepna jest w sieciach dystrybutorow prasy elektronicznej
gazety,, @ publio »Jnextor.

klaruje obawe w kwestii nierzetelnych kontrahentéw. To nie
dziwi, biorgc pod uwage utrzymujace sie ktopoty z odzyski-
waniem naleznosci i opéznionymi ptatnosciami za faktury, a
takze wiele tego typu problemow, jakie od dawna sg wskazy-
wane w licznych badaniach dot. polskiej przedsiebiorczosci.
- To wieloletni problem przedsiebiorstw. | trzeba dodac, Ze
nie sa to rzadkie sytuacje, ktore prowadza chocby do ban-
kructw - méwi prof. Stanistaw Gomutka, gtéwny ekonomi-
sta Business Centre Club (BCC).

- W odniesieniu do przedsiebiorstw matych, tym bardziej
odczuwalny jest tez silny wzrost pfacy minimalnej, ktora
podwyzsza koszty pracy. To samo dotyczy sktadek emery-
talnych, wiec tego typu obciazenia tez moga byc czynni-
kiem utrudniajacym dziatalnosc - uzupetnia prof. Gomutka.
Potwierdzajg to wyniki badania, poniewaz trzecig najcze-
Sciej wskazywang obawg jest wtasnie podnoszenie sktadek
na ZUS. Niepokoi to az 28,2 proc. badanych. Z kolei utraty
ptynnosci finansowej boi sie 21,3 proc. ankietowanych.
Dalej w zestawieniu wida¢ zmiany w przepisach - 20,9
proc., a takze podnoszenie podatkéw - 20,2 proc.

- Zarowno podatek dochodowy, jak i sktadki na ubezpie-
czenia spofeczne oraz sktadka zdrowotna sg teraz elemen-

OGLOSZENIE

cbookpoint™ naukowall] GANDALFcompl Ledimi GIIGEAL

KSIEGARNIA INTERNETOWA
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tem wielkiej debaty. To uzasadnia lek przedsiebiorcow, Ze
beda podnoszone ich obciaZzenia, zwtaszcza gdy popatrzy-
my na deficyt finansow publicznych. Jest on tak wysoki, Ze
przedsiebiorcy przeczuwayjg, iz beda musieli pfacic wiecef-
mowi Jeremi Mordasewicz z Konfederacji Lewiatan.

Najmniejsze obawy

Gdy wezmiemy pod uwage czynniki najstabiej niepokojace
biznes, wyniki sg réwniez ciekawe. Okazuje sie, ze najmniej
obaw budzi niestabilnos¢ polityczna kraju, na co wskazuje
tylko 3,1 proc. ankietowanych. Kontakty z bankami lub fir-
mami leasingowymi stresujg 5,9 proc. respondentow,
a spowolnienie gospodarcze w kraju martwi 9,3 proc.

- Moim zdaniem, przedstawione wyniki Swiadcza o tym, iZ
jestesmy juz ustabilizowana demokracja. Koalicja, ktora
wygrata wybory, ma duza pewnosc, iz bedzie sprawowata
wtadze do nastepnych wyborow. Z kolei w zakresie kontak-
tow przedsiebiorcow z bankami czy firmami leasingowym
nastapita znaczaca poprawa- zauwaza Adrian Parol, radca
prawny i doradca restrukturyzacyjny. | podkresla, ze przed-
siebiorcy maja mozliwos¢ skorzystania z instrumentow
restrukturyzacyjnych, dostosowujac poziom swoich obcia-
zen do przewidywanych przeptywoéw finansowych. Banki
i firmy leasingowe sag tez bardziej otwarte na rozmowy
i zmiane warunkdéw umow.

- Jest nadzieja, ze bedziemy obserwowali dalszg poprawe,
cho¢ nie na wszystkich ptaszczyznach. Chocby jesli chodzi
o bezrobocie w Polsce, to mamy niskg jego stope od lat
i w tej chwili stanowi to wyzwanie. Z powodu spadku infla-
cji rosng ptace realne, wiec takze ten czynnik zyskuje na
znaczeniu. Sytuacja na rynku pracy moze by¢ problemem
dla wielu przedsiebiorstw - méwi prof. Stanistaw Gomutka.

Do tego Jeremi Mordasewicz zwraca uwage na to, ze fir-
my widzg, iz udato sie nam w pazdzierniku wejs¢ z powro-
tem na Sciezke kraju demokratycznego i praworzgadnego,
w ktérym zmiana wiadzy moze nastgpi¢ nie w drodze
rewolucji, tylko w drodze wyboréw. - Odzyskalismy od
razu srodki z Unii Europejskiej po spetnieniu warunkow,
do ktorych sami sie zobowigzalismy nawet za poprzed-
nich rzadow. To oznacza, Ze stusznie przedsiebiorcy
wskazuja na stabilnosc polityczng w tym kontekscie -
dodaje Mordasewicz.

Eksperci sg zgodni co do tego, ze inne kwestie podnoszone
w badaniu, jak cho¢by wyzwania z poszukiwaniem pracow-
nikéw czy z kontrolami urzedowymi sa dla firm mniej istot-
ne takze z innego powodu. Przedsiebiorcy nauczyli sie juz
sobie radzi¢ z tymi sprawami w poprzednich latach i cho¢
to nadal wyzwanie, walka z nimi duzo tatwiej im obecnie
przychodzi. Dlatego mniej zwracajg na to uwage.

- Przedsiebiorcy dopasowali swoje oferty do konkurencyj-

nego rynku, uwzgledniajac wspomniane zagrozenia. Jak
widac, dotycza one niewielkiej czesci firm - zaznacza
tukasz Goszczynski.

- Ponadto, poki co nie ma co spodziewac sie jakiegos dra-
stycznego spowolnienia gospodarczego. Dlatego tez
przedsiebiorcy tego typu kwestie rzadko wskazuja -
stwierdza ekspert z kancelarii GKPG.

Natomiast Adrian Parol przypomina, ze poprzednie lata
przyzwyczaity juz przedsiebiorcéow do kontroli urzedéw
skarbowych czy ZUS, ktérych im nie szczedzono.

- Co wiecej, obecnie system daje mate moZliwosci krea-
tywnego optymalizowania kosztow zwiazanych z podat-
kami czy ze sktadkami ZUS, ktore to obciazenia przedsie-
biorcy musza ponosic. Wobec tego wptyw kontroli ma juz
mniejsze znaczenie, niz to miafo miejsce jeszcze kilka lat
temu- podsumowuje ekspert. [

Zrddto: MondayNews Polska
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Dobry krok
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® Indywidualne konsultacje
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technologie)
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® Webinary tematyczne
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MSP pobtaza dtuznikom,
a zatory pratnicze rosng

JAKUB KOSTECKI

Ponad potowa firm wysyta wezwania do zaptaty, 47 proc. negocjuje
7 dtuznikiem, a co 5. zleca odzyskanie naleznosci kancelarii prawnej -
tak najczesciej postepuja mate i Srednie przedsiebiorstwa, kiedy kontra-
abm hent im nie ptaci. Najszybciej, bo po tygodniu od terminu zaptaty na

fakturze, upominaja sie podmioty z branzy transportowej. Najdtuzej,

powyzej miesigca, czekajq firmy produkcyjne.

Zalegtosci finansowe polskich firm, notowane w Krajo-
wym Rejestrze Dtugdw, wynoszg blisko 9,9 mid zt. Jeszcze
rok temu byto to 9,3 mld zt. Obecnie najmocniej zadtuzo-
nymi branzami sg handel z sumag 2,37 mid zt, budownictwo
- 1,55 mld zt oraz TSL (transport, spedycja, logistyka) -
1,37 mid zt.

Na gromadzenie sie nieuregulowanych zobowigzan ma
wptyw zarowno aktualna sytuacja gospodarcza w kraju
oraz koniunktura w poszczegélnych branzach, jak i reago-
wanie przez firmy na brak ptatnosci od kontrahentéw. Tego
witasnie dotyczy badanie ,Cierpliwos¢ przedsigbiorcow
w oczekiwaniu na zaptate”, zrealizowane przez IMAS Inter-
national na zlecenie Kaczmarski Inkasso.

Do sadu czy do firmy windykacyjnej -
wahania przedsiebiorcow

Zanim po6jda do sadu lub skontaktujg sie z firmg windyka-
cyjna, polscy przedsiebiorcy zazwyczaj wykonuja mniej
radykalne kroki w stosunku do swoich kontahentéw. 55
proc. z nich kieruje do dtuznikéw wezwania do zaptaty, a
47 proc. podejmuje z nimi rozmowy. Te rozwigzania zna-
czaco wyprzedzajg inne metody sktonienia partneréow
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biznesowych do uregulowania naleznosci, oparte na
wspotpracy z zewnetrznymi specjalistami. Z pomocy kan-
celarii prawnej decyduje sie bowiem skorzystac¢ 21 proc.
firm, a na droge sgdowa wystepuje 17 proc. Z kolei 16
proc. przekazuje sprawe do ubezpieczyciela, zas 15 proc.
wybiera firme windykacyjna.

Im mniejsza firma, tym wieksze ma wahania, czy zlecenie
windykacji na zewnatrz przyniesie wtasciwy efekt. Przed-
siebiorcy obawiajg sie o relacje z kontrahentami, gtéwnie
o to, ze moga sie oni obrazi¢. Niestusznie. Firmy windyka-
cyjne w petni rozumiejg specyfike sektora mikro-, matych
i Srednich przedsiebiorstw i majg opracowane odpowied-
nie rozwigzania w odzyskiwaniu naleznosci dla takich
podmiotow.

Wazne, aby przedsiebiorcy otworzyli sie na te wspoétprace
i mieli Swiadomos¢, ze dobrze przeprowadzony proces
windykacji nie tylko przywrdci im pieniadze na konto, ale
sprawi, ze kontrahent nadal bedzie chciat u nich kupowac
towary czy ustugi.

Inna metoda stosowana przez przedsiebiorcow, ktéra ma
zmobilizowac klientéw do zaptaty, to wpisanie dtuznika do
biura informacji gospodarczej, np. Krajowego Rejestru
Dtugdéw - robi tak 15 proc. badanych. 8 proc. firm decyduje
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