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ROZDZIAEL 1.

Okreslony cel gtowny

obry wieczér, panie i panowie. Dzi§ oto rozpoczynamy seri¢ au-

dycji radiowych tutaj, w Paris w stanie Missouri, podczas ktérych
wytlumacze zasady sukcesu, ktére opanowatem i rozwinagtem na prze-
strzeni ponad czterdziestu lat. Niezmiernie cieszy mnie, ze moge tu by¢
w waszym picknym mie$cie, i mam nadzieje, ze wiele wyniesiecie z tego,
co pragne wam powiedzied.

Pierwsza zasada, o ktdrej wspomne, dotyczy okreslenia gléwnego celu.
Okreslony cel gtéwny nie wydaje si¢ waznym tematem, ale panie i panowie,
zapewniam, ze to poczatek wszelkich wielkich osiagnie¢. Spotkawszy do-
wolng osobe odnoszaca w zyciu sukcesy, odkryjecie, ze osoba ta kieruje sie
w zyciu zasada okre$lonego celu gtéwnego, robiac to, co robi, i kieruje sie ta
zasada przez caly czas. To dlatego w naszych audycjach od tej whaénie
zasady zaczniemy i to dlatego oméwie ja réwniez w kolejnej audycji.

Zilustruje teraz pafistwu, jak wazne jest posiadanie absolutnej pew-
noéci w zwigzku z waszym celem. Kilka lat temu, wkrotce po zakonicze-
niu pierwszej wojny $wiatowej, udatem si¢ do skrzynki bankowej, z kto-
rej wyciagnalem spisany przez siebie okreslony cel gtéwny, a w akapicie,
w ktérym zapisalem przewidywany zarobek dla tego roku 1919 przeczy-

»l

tatem: ,,10 tysiecy dolaréw rocznie””. Chwycitem otéwek i dodatem do

tej liczby dodatkowe zero, wiec zapisane bylo ,,100 tysiecy dolarow”.

1 Dyzis to okoto 150 tysiecy dolaréw — przyp. thum.
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Ponownie schowalem dokument do skrzynki. Uwazatem, ze trzeba mie-
rzy¢ wysoko! Nie sadze réwniez, by mineto wiecej jak trzy tygodnie, a do
mojego biura wszedl mezczyzna z Teksasu i zaoferowat mi zarobek w wy-
sokosci 100 tysiecy dolaréw rocznie, jesli tylko udam sie do Teksasu, by
poswieci¢ tam trzy tygodnie kazdego miesiaca, piszac dla niego materialy
sprzedazowe. Zaakceptowalem t¢ oferte, podpisaliSmy na nia umowe,
udatem si¢ do Teksasu i ostatecznie zarobitem dla niego swoja praca 10 mi-
lionéw dolaréw.

Teksanczyk spisat kontrakt, ktéry — pozwole sobie powiedzie¢ —
byt do$¢ podchwytliwy. Jasno okreslal, Ze nie otrzymam wynagrodzenia,
jesli nie przepracuje catego roku. Po jakims$ czasie zaczatem dostrzegad,
ze mdj zleceniodawca niecnie wykorzystywat zarabiane przeze mnie pie-
nigdze, wiec zamiast dokoniczy¢ prace, poinformowatem o wszystkim FBI
i wrécitem do Chicago, tracac szanse na wyplate. Potem udatem sie do
skrzynki bankowej i wyciggnatem kartke z zapisanym celem, doktadnie go
przeczytatem. Bylo na niej napisane: ,,W roku 1919 zarobie sume 100 ty-
siecy dolar6w”.

Natychmiast dostrzeglem, co w tym zdaniu byto nieodpowiednie, i cie-
kaw jestem, czy réwniez i wy, stuchacze, juz to zauwazyliscie. Nie mam
zadnych watpliwosci w stuszno$¢ stwierdzenia, ze rzeczywiscie zarobi-
fem 100 tysiecy dolaréw, poniewaz kazdy chetnie zaptaci taka sume, jesli
w zamian otrzyma az 10 milionéw dolaréw. Dlatego upragniong sume
zarobilem z pewnoécia, lecz jej nie otrzymatem. Chce wam teraz wythuma-
czy¢, dlaczego jej nie otrzymatem.

Nie otrzymalem jej, poniewaz w mojej afirmacji pomingtem dwa
wazne stowa. Jeszcze raz przypomnijcie sformutowany przeze mnie cel.
Zobaczcie, czy potraficie wymysli¢ te dwa dodatkowe stowa: ,,W roku 1919
zarobie sume 100 tysiecy dolaréw”. Z pewnoscia nie jest to wystarczajaco
okreslony cel gtéwny, prawda? Czy za taki by$cie go uwazali? Wydaje sie
przeciez wystarczajaco okre$lony, czyz nie? Nie, zabraklo bowiem dwdch
stéw. Zdanie to powinno brzmieé: ,,W roku 1919 zarobi¢ I OTRZYMAM
sume 100 tysiecy dolarow”.

12
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Jak sadzicie, czy gdybym zapisat ten cel w ten wlasnie sposéb, to czy
zmienitoby to spaczonego mezczyzne, ktéry by¢ moze od samego poczat-
ku planowal mnie oszuka¢? Czy uwazacie, ze zmiana kilku stéw wpty-
nefaby na to, czy ostatecznie otrzymam wynagrodzenie? Odpowiem wam,
ze tak, tak wlasnie by sie stato i chce wam wytlumaczy¢ dlaczego. Gdy-
bym potozyt nacisk na to, by podkresli¢ fakt otrzymania pieniedzy po
ich zarobieniu, zabralbym wtedy kontrakt, ktéry mezczyzna ten nakreslit,
do mojego prawnika i wspélnie by$smy sie temu dokumentowi uwaznie
przyjrzeli, a prawnik dopisalby paragraf, dzieki ktéremu otrzymywaltbym
zarobione pienigdze miesigc po miesigcu. Oto jaka réznica skutkowataby
uwazna zmiana zapisanego celu gléwnego.

Wiekszos¢ ludzi podpisujacych réznorodne kontrakty i podejrzane
umowy i nawigzujacych wspoétprace z réznymi ludZmi czyni to z takim
niezdecydowaniem i nieokre$leniem, ze rzadko kiedy prosza o pomoc
odpowiedniego prawnika. Jedna strona umowy rozumie kontrakt w pe-
wien sposob, druga strona pojmuje go juz zupelnie inacze;.

Potrzebujemy kontraktéw, poniewaz niestety niektérzy ludzie to
oszuéci, ktérym nie mozna ufaé, lub osoby, ktére preferuja tatwe roz-
wigzania, nie za$ honorowe. Kroczenie $ciezka po linii najmniejszego
oporu sprawia, ze ludzie wija sie i ulegaja wypaczeniu. Tak z pewnoscig
zdarzyto si¢ w przypadku tego cztowieka z Teksasu.

Chciatbym teraz zilustrowaé wage okre$lonego celu gtéwnego w in-
ny sposéb. Okoto czternastu lat temu Bill Robinson, tu, w Paris, zakupit
kopie mojej ksiazki Mysl i boga¢ sig. Przeczytat ja i byl nig zachwycony,
a gdy tak ja czytal, powiedziat sobie: ,,Pewnego dnia wyrusze, zeby spo-
tka¢ pana Hilla. Sprowadze¢ go potem tutaj, do Paris, a on poprowadzi
wyklady dla mieszkanicow”.

Stuchajcie, panie i panowie, sftowom ,,pewnego dnia” brakuje waznej
rzeczy, to znaczy konkretnej daty. Minelo czternascie lat. Pan Robinson
lezat w 16zku, czytajac jedng z gazet z St. Louis, w ktérych zobaczyt moja
reklame promujaca jedno z moich seminariéw prowadzonych w tym

mie$cie. Wtedy postanowit co§ innego. Wyskoczyt z t6zka i powiedziat:
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»Udam sie do St. Louis, zobacze tego czlowieka i natychmiast go tutaj
zaprosze”. To byl konkretny i okreslony cel. Pan Robinson ruszyt do
wielkiego miasta i oto jestem.

Moégt to uczynic czternadcie lat temu, gdyby wtedy, czytajac ksiazke,
powiedzial sobie: ,Podoba mi si¢ ten przekaz, lubie tego autora; sprowa-
dze¢ go do Paris w przeciagu miesiaca”. Gdyby wtedy okreslit klarownie
swoja intencje, badZcie pewni, ze przybytbym tutaj juz dawno temu.

Moi drodzy, okreslony cel gléwny. Zauwazytem, ze ludzie odnosza-
cy sukcesy, tacy jak Andrew Carnegie, Henry J. Kaiser, Henry Ford czy
Thomas A. Edison, wszyscy oni postugiwali si¢ okreslonym celem gtow-
nym. Ogdlnie méwiac, wszyscy wielcy przywédcy i liderzy branz, méwiac
swoim podwladnym, by co$ zrobili, nie tylko przekazujg, by ta osoba to
zrobita, ale méwia jej tez, kiedy ma to zrobi¢, gdzie to zrobic i dlaczego
ma to zrobi¢. Co za$ najwazniejsze, przelozony méwi podwladnemu, jak
to zrobi¢, a co jeszcze wazniejsze — pilnuje, by podwladny rzeczywiscie
to zrobit. Czlowiek sukcesu nie przyjmuje ,,nie” w odpowiedzi.

To whaénie czyni wielkiego przywddce. Czlowiek musi doktadnie wie-
dzieé, czego chce, musi umie¢ przekazaé te informacje swoim podwtad-
nym w taki sposéb, by ci go zrozumieli i ktéry im zaimponuje.

W trakcie wojny pan Kaiser trudnit si¢ wieloma rzeczami, produku-
jac dobra wojskowe, ktérych nasz rzad tak bardzo potrzebowal. By za-
dba¢ o dostep do niezbednych surowcéw, by te zawsze byly pod reka,
zamawial przykladowo wagon konkretnego rodzaju stali. Oznajmial
swoim pracownikom, ze chce widzie¢ ten fadunek stali w swojej fabryce
w konkretnym dniu. Potem wysylal grupe ludzi, by ci weszli do pociagu
w fabryce przy jego wyjezdzie i ruszyli w podréz wraz z nim. A gdyby
zwrotniczy lub pracownik kolei z jakiekolwiek powodu odstawit wagony
towaru na bok, ludzie ci mieli za wszelka cene zmieni¢ jego zdanie, by
fadunek dotart do miejsca docelowego.

Byt to bardzo okreslony cel. W rezultacie pan Kaiser ustanowit re-
kord w budownictwie okretow. Nigdy wczesniej tychze nie budowat,

lecz rozumiat zasade okre$lonosci celu. Przypadkowo, jesli wiecie co-
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kolwiek o panu Kaiserze, to wiecie, ze dzi$ to jedna z jego wybitnych
cech. Jest ona jednym z powodéw, dla ktérych pan Kaiser jest dzi$ czto-
wiekiem sukcesu. Wiedzial, co chce zrobi¢, okreslit plan realizacji swoje-
go celu i byt bardzo konkretny w zwigzku z realizacja tego planu.

Takie ,,co zrobi¢, kiedy to zrobi¢, gdzie zrobi¢, dlaczego i w jaki spo-
s6b” to co$, co nazywam formuta CKGDJ. Nie byloby ztym pomystem,
gdybyscie drodzy panstwo zlecili wykonanie przypinki do ubrania z wy-
pisang ta formuly. Wigkszo$¢ ludzi, ktora jg zobaczy, nie bedzie jej ro-
zumiala, ale nie wy. Przypinka ta pomoze wam pamigta¢, ze kiedy mowi-
cie komus, co osoba ta powinna zrobié, musicie by¢ konkretni. Musicie
tej osobie powiedzieé, co ma zrobi¢, kiedy, gdzie, dlaczego i w jaki sposéb,
a potem jeszcze musicie przypilnowaé, zeby osoba ta to zrobita.

Opowiadam wam teraz o réznicy miedzy cztowiekiem sukcesu a czto-
wiekiem, ktéry sukcesu nie uswiadczy. Wezcie cztowieka, ktéremu sukees
umyka, i zwréécie uwage, ze kiedy ten daje wam instrukeje, robi to w nie-
konkretny, nieokre$lony sposdb, dlatego wiec takich rezultatéw musi sie
osoba ta spodziewac.

Kiedy zostalem poproszony przez pana Andrew Carnegiego o zosta-
nie autorem pierwszej w $wiecie praktycznej filozofii osobistych osiaggnied,
a bylo to jakie$ czterdziesci cztery lata temu, przebywalem w domu pana
Carnegiego przez trzy dni i trzy noce. Dokladnie mi si¢ przygladal, cho¢
sam nie wiedzialem, ze jestem uwaznie obserwowany. Nie wiedziatem
tez, czemu ma to stuzy¢. Wiele lat pézniej odkrylem, ze to, czego pan
Carnegie chciat si¢ 0 mnie dowiedzie¢ ponad wszystko inne, to czy po-
siadatem w sobie te ceche konkretnosci co do przedsiewzigé, ktdrych sie
podejmowatem.

Pod koniec trzeciego dnia poprosit mnie do swojej biblioteki i 0znajmik:
»Przez trzy dni rozmawiali$my o filozofii, ktérej — jak uwazam — po-
trzebuje nasz $wiat. O filozofii, ktéra kazdemu cztowiekowi na ulicy da
wiedze zyskana przez ludzi sukcesu takich jak ja za sprawg prob i bte-

dow. Cheeg, by filozofia ta zostata ujeta w proste stowa, by cztowiek z ulicy

15

Kup ksigzke Pole¢ ksigzke


https://onepress.pl/rf/wynazv
https://onepress.pl/rt/wynazv

WYPRACUJ NAWYK ZWYCIESTWA

czerpal z niej korzysci, by poznat wszystko, co wiedza ludzie sukcesu.
Chce w zwiazku z tym zada¢ pytanie”.

I wtedy mnie zapytal. Powiedzial: ,,Czy je$li poprosze cie o zostanie
autorem tej filozofii, przedstawie ci¢ wybitnym rodakom, ktérzy beda
z tobg wspoltpracowad, autorytetom w temacie sukcesu, czy bedziesz go-
tow poswieci¢ dwadziescia lat swojego zycia, by zglebi¢ ten temat, zara-
biajac po drodze na chleb, nie otrzymujac jednakze ode mnie pensji? Tak
czy nie?”. Przez chwile si¢ wahatem, tak sobie mysle po latach. Wydawato
sie, ze mineta godzina. W koficu, pan Carnegie powiedzial: ,Céz...”,
pragnac zada¢ kolejne pytanie. Przerwalem mu jednak, méwiac: ,,Tak,
panie Carnegie, nie tylko przyjme panskie zlecenie, ale moze pan na
mnie polega¢ w tym, iz doprowadze je do konica”. Powiedzial: ,, To wiasnie
chciatem ustysze¢”. Dodat réwniez: ,,Chciatem zobaczy¢ wyraz twojej
twarzy, gdy odpowiesz, i chcialem ustysze¢ ton twojego glosu w tej od-
powiedzi”.

Wtedy podjat decyzje i polecit mi uczyni¢ cos, co byto niedostepne
innym ludziom, wsréd ktérych byli nawet profesorowie akademiccy.
Pan Carnegie powiedzial, ze kiedy zadawat im to pytanie, zastanawiali
sie nad odpowiedzia od trzech godzin do trzech lat, a niektorzy nigdy
nie udzielili odpowiedzi. On za$ szukat kogos, kto bylby konkretny, kto
podjatby decyzje, majac pod reky wszystkie fakty, kogos, kto okreslitby
sie, czy podejmie si¢ zadania, czy nie.

Kiedy zaczatem publikowa¢ ,,Golden Rule Magazine” w Dzien Pa-
mieci w 1918 roku, nie posiadatem kapitatu. W trakcie wojny pracowatem
dla prezydenta Stanéw Zjednoczonych. Szkota, ktérej bytem dyrektorem
i whascicielem, w wyniku dziatan wojennych upadta. Chciatem jednak
wydawa¢ moje pismo. Myélalem o tym od wielu lat. Uwazatem, ze nad-
szed! czas, w ktérym to opinia publiczna z rado$cia przyjmie na rynku
taki periodyk.

Potrzebowatem jedynie 100 tysiecy dolaréw, by zaczaé. Tylko tyle.
Gdybym udat si¢ do banku, by pozyczy¢ t¢ sume, istniato prawdopodo-

bienstwo, ze po kryjomu wcisneliby ukryty przycisk, a wkrétce kilku
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ositkéw pilnowatoby mnie w oczekiwaniu na przyjazd policji w obawie,
ze postradatem zmysly.

Nie moglem pozyczy¢ takiej sumy od 0s6b prywatnych, poniewaz nie
posiadatem wystarczajacego zabezpieczenia. Opracowatem wigc plan na
zdobycie tych pieniedzy lub ich odpowiednika, a po trzech dniach mia-
fem juz zrédlo finansowania. Nim spotkatem cztowieka, ktory byt tak
dobry, by pozyczy¢ mi te 100 tysiecy dolaréw, usiadlem przy maszynie
do pisania i napisalem wprowadzenie do mojego pisma, ktére zamierza-
fem opublikowaé na pierwszej stronie, jak gdybym mial juz niezbedne
pieniadze w kieszeni. Zakonczylem tekst stowami: ,Bede potrzebowat
100 tysiecy dolaréw, by rozpoczaé wydawanie tego pisma. Skad przyjda
te pienigdze, tego nie wiem, lecz wiem jedno, ze rozpoczne wydawanie
i dystrybucje mojego pisma jeszcze w tym roku”. Byt to okreslony
i konkretny cel.

Zabralem tekst wprowadzenia do bogatego drukarza, pana George’a
B. Williamsa zamieszkatego w Chicago. Pozwolitem da¢ si¢ zaprosi¢
do Athletic Club of Chicago na lunch. Pozwolitem mu, by zaptacit 3 do-
lary i 85 centéw za lunch, ktérego nie zjadtem, ktérego nawet nie tkna-
fem. W tym samym czasie méwitem mu o planowanym pismie, a kiedy
stwierdzitem, ze powiedzialem mu wszystko, co zamierzalem, wyciagna-
fem tekst i mu go wreczylem. Gdy przeczytal ostatnie zdania, w ktérych
pisatem, Ze nie wiem, skad wezme pieniadze, oto co powiedziat: ,,Podo-
ba mi si¢ twdj pomyst i podobasz mi si¢ ty. Lubilem ci¢ od dawna i my-
$le, ze podotasz temu zadaniu. Przynie§ do mnie pierwszy numer, a go
wydrukuje i umieszcze na stoisku. Sprzedamy go, a gdy to nastapi, naj-
pierw ja wezme pienigdze na pokrycie kosztéw, a jak co§ zostanie, bedzie
nalezato do ciebie”.

Tak, panie i panowie, zaczatem wydawa¢ pismo ,,Golden Rule Magazi-
ne”, ktérego naklad wynidst ponad 500 tysiecy egzemplarzy w ciggu pierw-
szych szeéciu miesiecy, a zysk netto po pierwszym roku wyniést 3150

dolaréw.
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Pézniej, gdy pisalem materialy dla pisma Bernarda McFaddena, opo-
wiedzialem mu o tym wszystkim, a on stwierdzil: ,,Hill, znam ci¢ od dawna
i bardzo szanuje twoje umiejetnoéci, ale wydaje mi sie, ze co$ nie zgadza
sie w tych sumach. Zapewne nie bytes w szkole zbyt dobry z matematyki,
tak si¢ bowiem sktada, ze wiem, iz aby uruchomi¢ pismo na caly kraj
imie¢ jakakolwiek szanse na jego powodzenie, potrzebujesz przynajmniej
miliona dolaréw, a i wtedy ryzyko porazki wynosi pie¢dziesiat procent”.

C6z, bardzo mnie to przestraszyto, kiedy odkrytem, Ze zrobitem cos,
czego dokonaé si¢ nie dato. To dobrze, ze wczesniej nie wiedziatem, ze to
niemozliwe. Jest tylu ludzi, panie i panowie, ktorzy nigdy nie podjeli sie
tego, co chcieliby robi¢, poniewaz bali sig, ze im si¢ nie uda. Lub czekali
po prostu na odpowiednie okoliczno$ci.

Wiedzcie, ze jesli czekacie na to, by wszystkie okolicznosci byly wta-
$ciwe, nim rozpoczniecie realizacje tego, co planujecie, a moze to po-
trwac wiele lat, wtedy nigdy nie zaczniecie, poniewaz okolicznosci nigdy
nie beda whasciwe. Jesli naprawde chcecie co$ zrobi¢, to zbierzcie wszystkie
informacje i niezbedne wyposazenie, ktore jest wam dostepne, i zacznij-
cie w miejscu, w ktérym jesteScie w danym czasie. Mozliwe, cho¢ wydaje
sie to dziwne, ze korzystajac z dowolnych dostepnych wam narzedzi i za-
sobdw, ktore macie pod reka whasnie teraz, z czasem zyskacie dostep do
jeszcze lepszych narzedzi i zasobdw.

Zastanawiam sie, czy moich stuchaczy zainteresuje to, co jest moim
okreslonym celem gtéwnym na kolejne pie¢ lat. Czy chcecie o tym usly-
sze¢? Opowiem wam, poniewaz dzieki temu bedziecie mogli mnie zoba-
czy¢ w dziataniu. Oznajmie wam to i bedziecie mogli patrzeé, jak krok
po kroku realizuje¢ okrelony przez siebie cel.

Ponownie bede pracowat na caly etat, rezygnujac z dotychczasowego
zycia, i ponownie zaczne pisac ksigzki oraz prowadzi¢ wyklady. Czynie
to z kilku powodéw. Przede wszystkim, osobiécie mam tyle pieniedzy,
ile potrzebuje, nawet jesli do kofica zycia nic bym juz nie zarobit. Wystarczy
mi ich, by zachowa¢ méj standard zycia. Wszystkie dodatkowe fundusze

zostang przeznaczone na popularyzowanie mojej mysli filozoficznej na
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OKRESLONY CEL GLOWNY

calym $wiecie. Chce, by moja filozofia byta wydawana w kazdym mozli-
wym jezyku i przypilnuje, by tak wiasnie sie stato.

W efekcie moich wizyt w takich miasteczkach jak Paris odkrytem cos,
czego wezesniej nie wiedziatem, a to dato mi nowa nadzieje i odwage. Dato
mi tez nowy cel gtéwny, a mowa o tym, ze ludzie w takich matych mia-
steczkach s3 spragnieni mojej filozofii, a takze gotowi ja przyjac. Bo prze-
ciez jest to filozofia osobistego bogactwa. Opracowatem ja po to, by poméc
ludziom w poprawie ich sytuacji finansowej. To pewna filozofia, poniewaz
zostata wielokrotnie przetestowana przez najsprytniejsze umysly tego $wia-
ta. I jest to filozofia tyczaca si¢ finanséw osobistych i dobr materialnych.

Zyjerny w erze frustracji, erze strachu, erze niepewnosci. Prawie nie-
mozliwym byloby znalez¢ publiczno$é, w ktérej nie znalaztaby sie cho¢
jedna osoba, ktéra nie miataby jakich$ osobistych probleméw i nie wie-
dziataby, jak je rozwigzaé. Moja filozofia sukcesu ma na celu rozwiazy-
waé takie osobiste problemy. Czy jesteécie tego swiadomi, czy tez nie,
kazdy z was, kto stucha tych audycji, bedzie popularyzowat rados¢ i od-
wage. Zyskacie wiecej pewnosci siebie i zaoferujecie jg tez innym, wszyst-
kim, z ktérymi sie spotkacie. Bedziecie posiadali okre$lony cel gtowny,
a punktem poczatkowym bedzie pragnienie osobistego rozwoju.

Panie i panowie, dzi$ nasz czas juz minal. Dolaczcie do nas nastep-
nym razem, kiedy to bedziemy kontynuowaé dyskusje o najwazniejszej

zasadzie sukcesu, czyli o okre§lonym celu gtéwnym.
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Napoleon Hill udowodnit, ze najwspanialsi ludzie sukcesu postepowali wedtug
okreslonych zasad. Przez dwadziescia lat badat je i opisywat. Poznawszy podstawy
powodzenia najwazniejszych przedstawicieli ludzkosci, Hill sam stat sie czlowiekiem
stawnym, szanowanym i bogatym. Wielu czytelnikéw jego prac réwniez speinito
marzenia i osiggneto upragniony sukces. Hill kontynuowat swoja misje, pisat ksigzki,
wyktadal, uczyl, inspirowal. W latach 50. XX wieku, kiedy byt juz na emeryturze,

datl sie naméwié na serie wyktadéw radiowych. Kilka z nich wyemitowano w 1952 roku
w malym miasteczku Paris w stanie Missouri. Audycje te zostalyby kompletnie
zapomniane, gdyby nie Fundacja Hilla, ktéra postanowita zaprezentowa¢ je $wiatu

i przekaza¢ nastepnym pokoleniom.

W tej ksigzce znajdziesz niepublikowane dotad transkrypcje audycji Hilla. Mozesz
si¢ przekonaé, w jaki sposéb rozumial on poszczegdlne prawa sukcesu. Dowiesz sie,
jak okresli¢ cel gtéwny, jak mysleé precyzyjnie oraz dlaczego wiara stosowana jest
potrzebna do osiagniecia sukcesu. Odkryjesz ogromne znaczenie samodyscypliny

i wytrwaloéci w dazeniu do celu, a takze moc prawa nawyku. Poznasz pietnascie
istotnych przyczyn porazki i dowiesz sig, jak sobie z nimi poradzié.

WYZNACZ CEL | WYTRWALE DO NIEGO ZMIERZA]!

+ Okresl swoj cel: ma by¢ jednoznaczny i konkretny
« Mys$l precyzyjnie i nie boj si¢ swojej intuicji
+ Rozwijaj wytrwalo$¢ i éwicz samodyscypline

Oliver Napoleon Hill urodzit si¢ w 1883 roku w hrabstwie Wise w Virginii, zmart w 1970
roku w Karolinie Potudniowej. Wychowat sie w ubogiej rodzinie, a do wielkiego sukcesu
doszedt dzigki wlasnej pracowitosci i determinacji. Byt uwielbianym przez Ameryke tworcg
zasad osobistego sukcesu — filozofii, ktéra doskonalit przez kilkanascie lat. Jego ksiazki
staly sie bestsellerami wszech czasoéw w swojej dziedzinie; weiaz aktualne i inspirujace,

sa sprzedawane w milionach egzemplarzy na calym swiecie.

Ksztattuj swoje nawyki i osiggaj sukcesy!
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