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ROZDZIAL 1.

OKRESLONOSC CELU

(PIERWSZY KROK, KTORY POZWALA POKONAC
DROGE OD UBOSTWA DO BOGACTWA)

A

»Przeciwnosci z zasady skutkujg ujawnieniem geniuszu,
natomiast pomy§lno$¢ go ukrywa”.

Horacy
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0GOLNY ZARYS

Kazdy rozdziat tej ksigzki zawiera wazng lekcje, dzieki ktorej bedziesz sku-
teczniej kontrolowaé wlasne zycie i cieszy¢ sie egzystencja petng sukcesow.
Wszystkie rozdzialy potraktowane jako catos¢ tworza swoistga mape, ktora
poprowadzi Cie ku wymarzonemu zyciu — pod warunkiem ze bedziesz si¢
konsekwentnie i zdecydowanie trzyma¢ tych wskazowek.

Ten poczatkowy rozdzial ma Ci zapewnié podstawowa wiedze, ktorej
bedziesz potrzebowadé, by wykonaé pierwszy krok ku wymarzonej przyszto-
éci. Hill przedstawia ten krok jako przyczyne Twojej egzystenciji, powdd,
dla ktérego kazdy cztowiek przychodzi na $wiat, a takze kontekst Twojego
zycia. Zglebiajac te koncepcje, uwolnisz sie od ograniczefi narzucanych
Ci przez lek, watpliwosci i rozczarowanie.

Dowiesz sie tego, ze:

e nie istniejg zadne zewnetrzne sity kontrolujace Twdj los,

o wszelkie dokonania wszystkich ludzi majg wspolny punkt poczat-

kowy,

o jest tylko jedna rzecz, ktéra przynosi cztowiekowi ubdstwo i niedole,

e przyswojenie jednego nawyku moze Ci pozwoli¢ przezwyciezyé

wszelkie przeciwnosci.

Wiedza przedstawiona w tym rozdziale pozwolita zdoby¢ ogromne for-
tuny milionom ludzi; Ty tez mozesz dokona¢ czego$ podobnego. Wtasnie

rozpoczynasz podréz zwigzang z Twoim nowym zyciem.

Audycja 1. Okreslonos¢ Celu

SPIKER: Witam stuchaczki i stuchaczy w to piekne popotudnie. Za-
czynamy program Radiowej Szkoly Bezgranicznego Sukcesu. Podczas
13 kolejnych audycji przedstawimy Filozofie Sukcesu stworzong przez

Napoleona Hilla. Nauki dotyczace tego zagadnienia zaprezentuje ich
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tworca we wlasnej osobie. Czas nie pozwala mi na przywolanie tu jego
pelnego zyciorysu, ale jego ksigzki po§wiecone odnoszeniu sukceséw,
Mysl i bogac sie oraz How to Raise Your Own Salary, sa bestsellerami
we wszystkich zakatkach §wiata. Nasza Radiowa Szkota ma na celu
zaprezentowanie regul opracowanych przez pana Hilla. Jego rozmowca
bedzie Henry Alderfer, wicedyrektor do spraw edukacji. Oddaje glos

panu Alderferowi.

ALDERFER: Drziekuje. Bycie wspotpracownikiem Napoleona Hilla to
ogromna przyjemno$¢, ale jestem pewien, ze wszyscy chcg ustysze¢ jego

samego. Panie i panowie, przed wami Napoleon Hill.

NAPOLEON HILL: Dziekuje, Henry. Zanim rozpoczniemy nasz pierwszy
program, radiostuchacze powinni poznaé nasza definicje stowa ,,sukces”.
To zdolnoé¢ do osiggniecia bez naruszania praw innych ludzi wszystkiego,
czego dana osoba pragnie od zycia. Ta definicja zmusza nas do przyjecia
zalozenia, ze to my sami jeste$my jedynymi osobami, ktére decydujg o tym,

czy odniesiemy sukces.

ALDERFER: Czy jest prawdg to, w co wierzy cze$é osob — ze istnieja
pozostajace poza nasza kontrolg kwestie, ktore ograniczajg to, jak duzy
sukces mozemy osiggng¢? Czy osoby urodzone pod okreslonymi znakami

zodiaku sg na przyklad skazane na niedole i porazki?

NAPOLEON HILL: Najlepsza odpowiedzig na to pytanie bedzie zwroce-
nie uwagi na to, ze kobiety i mezczyzni z calego §wiata wyznaczajg sobie
w zyciu wlasne cele i osiggaja je, stosujac filozofie sukcesu. To, pod jakim
znakiem zodiaku urodzily sie te osoby, nie ma tu zadnego znaczenia. Ci
ludzie odkryli, ze napotykane przez nich ograniczenia albo powstaty w ich
umystach, albo zostaly przez nie zaakceptowane. Jest zatem wysoce praw-
dopodobne, ze dowolna osoba stosujaca sie do naszych rad i trzymajaca

sie Filozofii Sukcesu bedzie w stanie odnies¢ sukces.
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ALDERFER: Czy nie jest przypadkiem tak, ze bardzo istotnym warun-
kiem stosowania filozofii sukcesu jest wykazywanie sie¢ Okre§lonoscia

Celu?

NAPOLEON HILL: Okreslonosé¢ Celu — lub konkretny zyciowy cel —
jest punktem poczatkowym wszelkich indywidualnych sukcesow. Jezeli
dana osoba nie zna swojego zyciowego celu, to nie podejmie dziatan,
dzieki ktorym mogtaby go osiggng¢. Rozpoczynajac analize Okreslono-
§ci Celu, skoncentrujmy naszg uwage na ztozonosci jego natury oraz
jego nieograniczonej mocy, jesli potraktowac go jako srodek zachecajacy
do pozytywnego my$lenia. Rozwazmy przede wszystkim to, ze Stworca
zapewnil nam catkowita kontrole nad jedng rzecza i jest nig przywilej
skierowania naszych my¢li ku dowolnemu celowi, jaki wybierzemy. Nie
ma watpliwosci, ze Stworca chcial, zeby§my przejeli catkowita kontrole
nad wlasnym umystem i kierowali nim, odwolujac sie do Okreslonosci
Celu — wiemy, ze ten, kto rezygnuje z takich dzialan, spotyka sie z kara

w postaci ubostwa, niedoli i porazki.

ALDERFER: Czy przejecie kontroli nad naszym umystem i skierowanie
naszych sit intelektualnych ku okreslonym, wybranym przez nas dazeniom,

zapewnia wymierne korzy$ci?

NAPOLEON HILL: Owszem — mozna tego dowies¢, analizujac losy
kobiet i mezczyzn ze wszystkich mozliwych srodowisk, odnoszgcych
sukcesy dzieki obraniu precyzyjnie zdefiniowanych celéw. W kazdym
przypadku okaze sie, ze te osoby odkryly potege pozytywnego myslenia,

stosujac Okreslonosé Celu w kontekscie wybranych przez siebie dazen.

ALDERFER: Jestem pewien, ze nasi stuchacze bedg sie chcieli zapoznaé
z historiami osob, ktore dokonaly niezwyklych rzeczy, stosujac filozofie

sukcesu bazujaca na wykazywaniu sie Okreslonoscig Celu.

20
Kup ksigzke Pole¢ ksiazke


https://onepress.pl/rf/tumonh
https://onepress.pl/rt/tumonh

OKRESLONOSC CELU

NAPOLEON HILL: Racja, to bardzo dobry pomyst. Pierwsza takg osobg
moze byé moj przyjaciel, ktory jest tez bardzo znang postacia podziwiang
przez tysigce radiostuchaczy. To Earl Nightingale, a oto jego historia,
przedstawiona jego wlasnymi stowami.

»W ciggu ostatnich pieciu lat nie bylo chyba ani jednego dnia, w kto-
rym Filozofia Sukcesu nie wptywataby na wszelkie mozliwe sposoby
na moje zycie. Natrafienie na nig po latach poszukiwania odpowiedzi
przypominato chwile uratowania rozbitka unoszacego sie na powierzchni
morza. Doznalem olénienia, ktére byto na tyle silne, ze rozwiato wszelkie
moje obawy. Od tamtego momentu, ktéry miat miejsce zaledwie kilka
lat temu, udaje mi sie osiggnaé wszystko, co tylko obiore za cel. W ciggu
tygodnia od chwili odkrycia przepisu na sukces doprowadzitem do tego,
ze moje zarobki wzrosty o 100 procent. Pozniej podwoilem je jeszcze
raz, zeby mie¢ pewnos¢, ze moja metoda jest skuteczna. Od tamtego
czasu zalozylem cztery firmy i zmierzam ku mojemu zyciowemu celowi.
Cho¢ moze si¢ to wydawaé nieprawdopodobne, istnieje pewna madrosé,
ktora pozostaje aktualna i niekwestionowana od czaséw antycznych.
Wielcy myéliciele od zarania dziejow przedstawiali ja, jak gdyby byta
ich wlasnym odkryciem — i tak bylo w istocie. Mozemy ja przeczytac
tysigc razy, a kto§ moze ja nam wykrzycze¢ w twarz, lecz z jakiegos
dziwnego powodu za sprawg ograniczen, jakie sami sobie narzucamy, nie
zdotamy jej odkry¢, dopdki nie bedziemy na to gotowi. » Ludzkie mysli
majg tendencje do przeksztatcania sie w swoje fizyczne odpowiedniki«.
To wszystko. To stwierdzenie nie wydaje sie zbyt ekscytujace, prawda?
To zaledwie 11 stow, ale wciaz przechodza mnie ciarki, gdy pomysle

o tym, jakg moc skrywajg”.

ALDERFER: Opowies¢ Earla Nightingale’a dotyczy odkrywania potegi
naszego umystu i znakomicie koresponduje z tym, co powiedzial pan na
temat trafnosci koncepcji Okreslonosci Celu. Czy moze pan przedstawi¢

jakas inng historie?
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NAPOLEON HILL: Naturalnie — i bedzie to bardzo interesujacy przy-
padek, ktory pozwoli pokazaé, do czego moze dojsé, gdy ktos zaniedbuje
kwestie podejmowania dziatar przepojonych Okreslonoscig Celu.

Jakis czas temu pan Darby z Baltimore w stanie Maryland odkryt pod-
czas urlopu na Zachodzie imponujaca zyte zlota. Wrocit w rodzinne strony,
pozyczyt od przyjaciot i krewnych pienigdze pozwalajace kupié niezbedne
urzadzenia, a potem udal sie na Zachdd i zajal sie wydobywaniem rudy
zlota. Przez kilka tygodni wszystko uktadato sie po jego mysli. Potem zyta
nagle sie urwata. Darby w przyplywie desperaciji sprzedat osobie handlujacej
zlomem caly swoj sprzet gorniczy za utamek jego wartosci, po czym wrocil
w rodzinne strony. Handlarz zlomem okazal si¢ jednak madrym czlowie-
kiem — skontaktowal sie ze specjalistg od inzynierii gorniczej, ktory zbadat
kopalnie i stwierdzil, ze zyta urwata sie za sprawg uskoku geologicznego.
Powiedzial: ,Prosze kopac¢ dalej, a po kilku metrach znéw natrafi pan na
zyte”. Nowy wiasciciel — czlowiek wykazujacy sie Okreslonoscig Celu —
odnalazt ponownie zyle po przekopaniu zaledwie metra. Jego Okreslonos¢
Celu zapewnita mu miliony dolaréw, a kopalnia okazala sie jedna z naj-
bardziej dochodowych na catym Zachodzie. Kazdego dnia ludzie tacy jak
Darby rezygnuja tuz przed osiagnieciem ogromnego sukcesu, gdyz dryfuja

przez zycie bez konkretnego celu.

ALDERFER: Czy mogtby pan przytoczyé historie kogos jeszcze, kto jest
znany obecnemu pokoleniu i odnidst za sprawg Okreslonosci Celu nie-

zwykly sukces?

NAPOLEON HILL: Kilka dekad temu mlody student nazwiskiem Jen-
nings Randolph zdefiniowal swoj gtowny zyciowy cel i zaczat dazy¢ do jego
realizacji, gdy tylko u$wiadomit sobie ogromne znaczenie Okreslonosci
Celu. Jego pierwszym dazeniem bylo zostaé po ukoniczeniu studiow kon-
gresmenem. Osiggnal ten cel i petnit te funkcje przez 14 lat. To go jednak
nie zadowolito, wiec postawil sobie kolejny cel, ktory pozwolit mu objaé

piastowane obecnie stanowisko wicedyrektora linii lotniczych Capital
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Airlines. Niewykluczone, ze Randolph zajdzie jeszcze wyzej, realizujac
kolejne dazenia, jakie przed soba postawi, gdyz rozumie i w pelni wyko-

rzystuje zasade Okreslonosci Celu.

ALDEREFER: Istnieje kilka waznych faktéw lub przestanek, ktére cztowiek
musi zrozumieé, zeby moc zdefiniowaé swoj okreslony cel w zyciu. Czy

opisze je pan naszym stuchaczom?

NAPOLEON HILL: Dwa kluczowe czynniki sa fundamentami, na kto-
rych zbudowana jest cata koncepcja Okreslonosci Celu, i wyraznie widag,
dlaczego nikt nie zdota bez nich odnie$¢ sukcesu. Pierwszym z nich,
a zarazem punktem poczatkowym wszelkich indywidualnych dokonan,
jest przyjecie okreslonego celu, a takze precyzyjnego planu dotyczacego
jego realizacji oraz stosownych dziatan kryjacych sie za owym planem.

Wszystkie indywidualne dokonania wynikaja z jakiego$§ motywu lub
kombinacji motywéw, a do podstawowych czynnikoéw tego typu kryja-
cych sie za wszystkimi §wiadomymi ludzkimi dzialaniami zaliczajg sie:
emocja mito$ci, emocja seksu, pragnienie dobr materialnych, instynkt
samozachowawczy, pragnienie zapewnienia sobie wolnosci ciata i umystu,
pragnienie wyrazania wlasnej indywidualnosci i bycia docenianym przez
innych, pragnienie zachowania zycia po $mierci, a takze dwa negatywne
czynniki, ktore prowokuja wiecej ludzkich dziatan niz pozostatych sie-
dem czynnikoéw motywujgcych razem wzietych — mam tu na mysli che¢
zemsty za prawdziwe lub wyimaginowane krzywdy oraz najistotniejszy
motyw, czyli strach.

Druga kluczowa kwestig jest to, ze jakikolwiek dominujacy plan lub
cel, ktory jest obecny w umysle za sprawg powtarzajacych sie mysli i zo-
stanie nasycony emocjami dzieki wierze lub silnemu pragnieniu realizacji,
jest podchwytywany przez podswiadoma cze$¢ umystu. Potem staje sie
podstawa dziataii odwotujacych sie do wszelkich naturalnych i logicznych
srodkow, jakie s tylko dostepne, po czym jest realizowany az do swojego

logicznego zakoniczenia.
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ALDERFER: Czy moze pan opowiedzie¢ stuchaczom o niektorych sposrod
najwazniejszych korzysci, jakie mozna sobie zapewnié dzieki Okreslonosci

Celu?

NAPOLEON HILL: Okreslono$¢ Celu prowadzi automatycznie do wy-
samodyscypliny i koncentracji wysitku — czynnikéw niezbednych do
osiagniecia sukcesu. Skiania tez dana osobe do rozsadnego dyspono-
wania czasem i tworzenia codziennych planéw, ktore beda prowadzity
do realizacji jej ogdlnego lub gléwnego zyciowego celu. Dzieki Okreslo-
nosci Celu czlowiek latwiej dostrzega sposobnosci zwigzane z tym, co
uczynit swoim gléwnym dazeniem. Oprocz tego zwicksza ona zaufanie
do uczciwosci i charakteru wykazujacej sie nig osoby, a takze przyciaga
przychylng uwage ludzi, ktorzy moga pomoc temu komus w realizacji jego
dazenr. Pozwala w pelni wykorzystaé stan umystu znany pod nazwa wiary,
gdyz ulatwia przyjecie pozytywnego nastawienia i odrzucenie ograniczef
wynikajacych ze strachu, watpliwosci i niepokoju. Sprawia, ze czlowiek
rozwija §wiadomo$¢ sukcesu bedacg pierwszym krokiem ku powodzeniu
zwigzanemu z wszelkimi przedsiewzieciami. Okre$lonosé Celu pomaga

réwniez rozwijac i utrzymywaé pozytywng postawe umystowa.

ALDERFER: Ostatnimi czasy temat pozytywnej postawy umystowej budzi
spore zainteresowanie. Jestem przekonany, ze nasi radiostuchacze chetnie

dowiedzieliby sie, jak mozna rozwija¢ nawyk pozytywnego myslenia.

NAPOLEON HILL: Istnieje pewna metoda, ktora jest stosowana z du-
zym powodzeniem. To nieskomplikowane rozwiazanie, ktore kazdy moze
dopasowa¢ do swoich potrzeb i wykorzystywa¢ bez wiekszych trudnosci.
Pierwszym krokiem jest stworzenie w umysle klarownego obrazu tego,
czego pragniemy. Potem powinni$my zaczac¢ zy¢ i zachowywac sie tak, jak
gdyby nasze pragnienia juz sie urzeczywistnily. Trzeba je rowniez powigzac

z jak najwiekszg liczbg podstawowych czynnikow motywujacych. Owe
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pragnienia powinny pozostawaé przez caly czas aktywne za sprawa dzialan
fizycznych i aktywnoéci umystowej. Brak aktywno$ci w odniesieniu do
pragnien jest lekkomy§lnoscia.

Druga kwestig jest wyksztalcenie przekonania, ze zdobedziemy to, cze-
go pragniemy. Powinni$my unikaé my$lenia o okoliczno$ciach i rzeczach,
ktore nie wpisuja sie w nasze pragnienia, gdyz umyst przycigga to, czym
jest karmiony. Musimy sie koncentrowaé na powodach kryjacych sie za
naszym przekonaniem o tym, ze mamy prawo zdoby¢ to, na czym nam
zalezy — istotne jest rowniez to, co mamy zamiar daé¢ w zamian ze swojej
strony: powinni$my rozpoczaé te dzialania juz teraz. Warto wyksztalci¢
w sobie nawyk zdobywania informacji pozwalajacych realizowaé nasze
pragnienia — czemus$ takiemu stuzy zadawanie pytan osobom, ktore
wedle naszej wiedzy znajg wlasciwe odpowiedzi. Lepiej zachowaé dla
siebie informacje o tym, czego pragniemy, zeby nie wzbudzaé zazdrosci
i potencjalnego oporu. Powinnismy tez zadba¢ o to, by jak najwiecej oséb
miato wobec nas dtug wdziecznosci — w tym celu nalezy sie trzymaé
nawyku podejmowania Dodatkowego Wysitku i $wiadczenia innym ustug
w zakresie wykraczajacym poza to, czego ludzie sie po nas spodziewaja.
Pamietajmy rowniez o tym, by w naszym umysle nie bylo zawiéci, gniewu,
chciwosci, nienawidci, zazdroéci, checi zemsty i strachu, poniewaz sta-
nowig one siedem mrocznych przyczyn porazki. Te wskazowki pozwalaja
wyksztalcié pozytywne nastawienie, ktore przyciagnie do nas rzeczy i ludzi

powiazanych z naszymi zyciowymi celami.

ALDERFER: W jaki spos6éb mamy zmierza¢ ku realizacji naszego okre-

§lonego celu gtownego, gdy wyksztalcimy juz pozytywne nastawienie?

NAPOLEON HILL: Po pierwsze, powinni$my spisa¢ jednoznaczng de-
klaracje dotyczacq naszego glownego zyciowego celu. Potem nalezy ja
podpisa¢, nauczy¢ sie jej na pamieé i powtarzac ja co najmniej dwa razy
dziennie niczym modlitwe lub afirmacje. Jesli zyjemy w zwiazku mal-

zefiskim, powinni$my poprosi¢ nasza druga polowke o to, by rowniez

25
Kup ksigzke Pole¢ ksiazke


https://onepress.pl/rf/tumonh
https://onepress.pl/rt/tumonh

POKOCHA] PRZECIWNOSCI LOSU!

podpisala te deklaracje i powtarzala jg razem z nami kazdego wieczoru,
nim pojdziemy spaé. Po drugie, musimy przygotowaé na pismie klarowny
i precyzyjny zarys planu lub planow, ktore pozwolg nam osiggna¢ to, co jest
obiektem naszego gléwnego dazenia. Powinnismy tez okresli¢ ramy cza-
sowe, w jakich chcemy zrealizowac ten cel. Pézniej pozostaje szczegdtowo
opisaé, co zamierzamy odda¢ w zamian za urzeczywistnienie naszych dgzen.
Pamietajmy, ze wszystko ma swojq cene, ktorg trzeba zaplaci¢. Po trzecie,
okreslony cel gléwny jest czyms, co lepiej bedzie zachowaé¢ dla nas samych
i naszej zony albo naszego meza; wyjatkiem s3 sytuacje, ktore oméwimy
w jednej z kolejnych audycji, po§wieconej Superumystowi. Okreslony cel
gléwny nalezy przedstawia¢ swiadomosci tak czesto, jak to tylko mozliwe.
Powinni$my je$¢ i spaé w jego towarzystwie. Musi nam towarzyszy¢ przez
caly dziet — nie mozemy zapomina¢ o tym, ze jestesmy w stanie wplynac
na nasz pod$wiadomy umyst, dzieki czemu bedzie on pracowat nad osig-

gnieciem naszego celu, gdy bedziemy spali.

ALDERFER: Nasi stuchacze niewatpliwie moga by¢ zainteresowani tym,
w jaki sposob zrodzily sie koncepcje, ktore tu dzis omawiamy, i jak prze-
ksztalcily sie w Filozofie Sukcesu. By¢ moze bedg tez chcieli zrozumieé
powigzania tej filozofii z naszym amerykanskim stylem zycia i naszym

systemem wolnej przedsiebiorczosci.

NAPOLEON HILL: Wszystko zaczelo sie pod patronatem Andrew
Carnegiego, zalozyciela United States Steel Corporation, ktory powie-
rzyl mi w 1908 r. zadanie stworzenia pierwszej na $wiecie praktycznej
filozofii pozwalajacej odnosi¢ indywidualne sukcesy. Pokrotce rzecz
ujmujac, jest to uporzadkowana wiedza osob, ktore mialy najwiekszy
wktad w rozwo6j i umacnianie naszego wspaniatego, amerykanskiego
stylu zycia i naszego systemu wolnej przedsiebiorczosci. Pan Carnegie
rozdal przed $miercig wickszo$¢ swojego majatku, ale powierzyt mi cos,
co okreslit mianem najwazniejszej czesci swojego bogactwa — byly to

metody, z jakich korzystal, zdobywajac swojg fortune. Zobowiazat mnie
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rowniez do tego, bym poswiecil swoje zycie przekazywaniu tej wiedzy

mieszkancom calego $wiata.

ALDERFER: Poniewaz opowie$¢ o tym, w jaki sposéb Andrew Carnegie
objal patronatem panskie wysitki, jest mocno powigzana z Okreslonos$cia

Celu, czy moze sie pan podzieli¢ nig ze stuchaczami?

NAPOLEON HILL: Gdy po raz pierwszy rozmawiatem z tym wielkim
przemystowcem, bytem miodym dziennikarzem. Udalem si¢ na spotka-
nie z panem Carnegiem, zeby opisa¢ historie jego sukcesow. Zgodzit sie
poswieci¢ mi trzy godziny, cho¢ potem spedzilem w jego domu trzy dni
i wieczory — w tym czasie udzielal mi wywiadu, a zarazem przeprowadzal
ze mng rozmowe kwalifikacyjng. Chociaz nie zdawalem sobie z tego spra-
wy, pan Carnegie sprawdzal, czy przejawiam okre$long ceche, ktora jego
zdaniem byta niezbedna komus, kto miatby sie podja¢ uporzadkowania
filozofii Nauki Sukcesu.

ALDERFER: To interesujace. Czym byla ta konkretna cecha, na ktorej

tak bardzo zalezalo panu Carnegiemu?

NAPOLEON HILL: Byla to jedyna cecha, bez ktorej nikt nie zdota
odnies¢ znaczacego sukcesu w zadnym fachu, a ja moge tu dodaé, ze nie
bylem $§wiadom tego, iz jg posiadam, dopdki nie zostala ona ujawniona

przez dociekliwy umyst niezwyktego Andrew Carnegiego.

ALDERFER: Czy ta cecha, ktorej poszukiwat pan Carnegie, jest czyms,
€O mozna przyswoié, czy moze jest to jedna z tych rzeczy, ktorymi czlowiek

musi zosta¢ obdarzony juz w chwili narodzin?

NAPOLEON HILL: Moze jg przyswoié kazdy, kto opanuje i zacznie
stosowac koncepcje Okreslonosci Celu. Jednym z elementow owej cechy

jest zwyczaj, ktory sprawia, ze w obliczu powaznych probleméw i wyzwan
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nie rezygnujemy i nie akceptujemy porazki, lecz odwotujemy sie do sity
woli. Metodg wykorzystang przez pana Carnegiego do sprawdzenia, czy
potrafie sic wykazaé tg wazng cechg, bylo powigzanie przydzielonego mi
zadania z istotnym warunkiem: przez 20 lat prowadzenia badafi miatem
sam zarabia¢ na swoje utrzymanie i nie mogtem liczy¢ na zadne wsparcie
finansowe z jego strony. Wowczas uznatem, ze ten warunek jest przejawem
okruciefistwa, ale pdzniej odkrytem, iz w istocie byt blogostawienstwem,
poniewaz zmusit mnie do wykazania sie przedsiebiorczoécia i stosowania

zasad sukcesu, ktore zglebialem dzieki prowadzonym badaniom.

ALDERFER: Jaki odsetek ludzi zamieszkujgcych nasza planete stosu-
je zwyczaj Okreslonosci Celu? Innymi stowy, jak wiele osob dysponuje

w zyciu okreslonym celem?

NAPOLEON HILL: To mniej wiecej pie¢ procent. Znakomita wiekszos¢,
czyli jakie$ 95 procent mieszkaficow wszystkich krajow, kreci sie w kotko
bez jakiegokolwiek celu. Dajg sie nie$¢ okoliczno$ciom zyciowym — badz
to korzystnym, bad? tez niesprzyjajacym — podczas gdy osoby odnoszace
sukcesy same ksztaltujg wlasng sytuacje i wykorzystujg ja, by zmierza¢ ku

zwyciestwu.

ALDERFER: Czy moze pan wymieni¢ jaka$ inng znang osobe, ktora miata

znaczacy wklad w rozwdj tej filozofii?

NAPOLEON HILL: Najbardziej interesujacq postacig byl niewatpliwie
Thomas Alva Edison, i to wtasnie on zapewnit mi przypuszczalnie najwie-
cej wsparcia podczas 20 lat moich badan. Wspominam tu o nim nie tylko
ze wzgledu na jego niezwykte osiagniecia, ale rowniez dlatego, ze dokonat
tego wszystkiego pomimo braku formalnego wyksztalcenia. Pan Edison
posiadat te sama ceche, dzieki ktorej otworzyla sie przede mna sposob-
no$¢ zapewniona przez Andrew Carnegiego — mam tu na mysli zwyczaj,

by w obliczu trudnosci nie rezygnowaé, lecz intensyfikowaé wysitki.
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Zanim zdotal dopracowa¢ do perfekcji nowoczesng zaréwke elektryczna,
przetestowal ponad 10 tysiecy roznych pomystow, ktore co do jednego
okazaly sie nieskuteczne. To byt przyklad Okreslonosci Celu, ktora nie
miata sobie rownych w historii gatunku ludzkiego. Odnosze wrazenie, ze
osoba, ktora nie rezygnuje, choé¢by nawet napotykata powazne trudnosci,
a kontynuowanie wysitkow wydawato sie zadaniem ponad ludzkie sity,

zyskuje w tajemniczy sposéb dostep do caltej mocy wszechswiata.

ALDERFER: Ten przykltad wyraznie pokazuje, ze stwierdzenie, zgodnie
z ktorym ,umyst moze osiggnaé wszystko, co zdota sobie wyobrazi¢ i w co
uwierzy”, jest jednym z najsilniejszych bodzcéw zachecajacych nas do
odnoszenia sukceséw dzicki postawieniu przed sobg okreslonego celu.
Dziekuje za bardzo interesujace przyktady stosowania Okreslonosci
Celu. Za tydziern oméwimy kwestie Podejmowania Dodatkowego Wysitku,
czyli zasade, dzieki ktorej mozemy sie wznie$é na wyzyny, robigc wiccej, niz
jest to konieczne i oczekiwane. Gorgco zachecam stuchaczy do wlaczenia

odbiornikoéw w nastepng niedziele o tej samej porze.

A

Madros$¢ do stosowania na co dzien

1. Przeciwnosci nie dopadaja Cig dlatego, ze co$ Ci sie nie udafo. Najwigksza
zyciowa porazkg jest brak Okreslonego Celu Gidwnego. Najistotniejszymi
nastepstwami takiego braku celu sg ubdstwo, niedola i porazki.

2. Wiele 0s6b rezygnuje ze swojego Okreslonego Celu Giownego, gdyz uwazajg,
ze ich plany nie sg na tyle rozsadne, by umozliwialy realizacje tego dazenia.
Czekaja w zwigzku z tym na moment, w ktérym stworzg solidny plan. Hill
wychodzi z zatozenia, ze jakikolwiek plan — czy to dobry, czy tez kiepski
— jest lepszy od braku planu. Nieudany plan mozna ulepszy¢, o ile tylko
bedziemy go realizowac z catg stanowczos$cia. ,Rdznica migdzy rozsadnym
a nierozsadnym planem sprowadza sig do tego, ze rozsadny plan wdrazany
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w zycie w konsekwentny sposéb moze zostac zrealizowany szybciej niz ten
nierozsadny”. Jezeli jeden plan zawiedzie, nalezy go zastapic innym.

3. Podstawa planu musi by¢ stuszna motywacja, ktdra nie narusza zasad mo-
ralnych. Plan i cel, ktore sg niewtasciwe, moga zapewni¢ chwilowy sukces,
ktérego nie uda sig jednak utrzymac. Trwaty sukces pojawia sig tylko wiedy,
gdy dana sprawa jest stuszna i wpisuje sie w zasady moralne. Niespetnienie
tego warunku pociaga za sobg bardzo powazne konsekwencie.

A
Przeciwnosci i korzysci

1. Sita woli jest cecha, bez ktdrej nikt nie zdota osiagnac znaczacego sukcesu
w zadnej sferze. Hill ujmuje to w nastepujacy sposob: ,Gdy dazac do re-
alizacji swojego okreslonego celu gtéwnego, napotykasz powazny problem
lub porazke, nie rezygnuj, lecz w jeszcze wigkszym stopniu odwotaj sig do
sity woli”.

2. Hill koriczy te audycje zdecydowanym stwierdzeniem: ,0dnosze wrazenie,
7e 0soba, ktdra nie rezygnuje, chochy nawet napotykata powazne trudnosci,
a kontynuowanie wysitkéw wydawato sig zadaniem ponad ludzkie sity,
zyskuje w tajemniczy sposéb dostep do catej mocy wszech$wiata”.

3. Tajedna, wyjatkowa cecha (czyli sita woli) pomoze Ci odkry¢ Twoje drugie
ja”, ktdre nie wie, czym sg porazki lub ograniczenia.
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W sferze rozwoju duchowego Napoleon Hill jest postacia ponadczasowa. Glebia,
prostota i elegancja, ktéra bije z jego dziel, niezmiennie inspirujg i zachwycaja
rzesze czytelnikéw. Hill udowodnitl, Ze mozna spelniaé pragnienia i osiggnaé sukces
i bogactwo. Ciezko pracowal, aby pézniej przekué swoja wiedze w filozofie, ktéra
dodaje wiary w siebie, utatwia wyrwanie si¢ z ubéstwa, ciaglego niezadowolenia

i pomaga zastapié je zyciem w obfitosci, satysfakeji z whasnych dokonan i radosci.

W ksigzce, ktéra trzymasz w dloni, znajdziesz zbiér prelekeji wygloszonych przez
Napoleona Hilla na antenie radiowej. Podczas tych audycji objaéniat on podstawowe
dzialania, dzigki ktérym czltowiek moze przezwyciezyé wszelkie przeciwnosci

i zamienié je w korzysci. Teraz mozesz si¢ poczué tak, jakby mistrz méwit bezposred-
nio do Ciebie i dzielit si¢ z Tobg tajemnicami umystéw oséb, ktére zdotaly uksztatto-
waé wlasne przeznaczenie. | wreszcie mozesz wkroczyé na droge nieprzemijajacych
sukcesow!

PRAWDZIWYM SUKCESEM SA SIEA [ POMYS LOWOSC
POJAWIAJACE SIE W OBLICZU PRZECIWNOSCI!

« Odkryj trzy gtéwne przyczyny porazek!

« Uksztaltuj u siebie Elementy Pozytywnej Postawy Umystowej!
» Odnos$ sukcesy dzigki niezwyklej sile Ztotej Reguty!

Nﬂl] UIEU “ H Il | — urodzit sie w 1883 roku w hrabstwie Wise w Wirginii, zmart
w 1970 roku w Karolinie Potudniowej. Tworca doskonalonej latami filozofii osobistego
sukcesu, uwielbiany w catej Ameryce autor poczytnych ksiazek (Prawa sukcesu i Mysl

i boga¢ sig to bestsellery wszech czaséw). Odkryl, co decyduje o wielkich sukcesach
przecietnych ludzi, i swojg wiedzg szczodrze dzielit si¢ z innymi. Jego ksiazki, weigz
aktualne i inspirujace, sa sprzedawane w milionach egzemplarzy.

NIE MOZNA ODNIESC SUKCESU BEZ PONOSZENIA PORAZEK!
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