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Stowa, ktore zniewalaja
Gesty, ktore rzucaja na kolana
Strategie, dzieki ktérym wygrywasz

Badz egoistka — Twoje szczescie powinno by¢ nadrzedng zasada Twojego zycia
Brian Tracy

Twoja bron kobieca

Zdolnos¢ przechodzenia przez proces sprzedazy z czarujagcym usmiechem triumfu

to prawdziwa sztuka, podobnie jak umiejetnos¢ uwodzenia. Kiedy za$ obie te praktyki
stosuje kobieta, staja sie one bardzo niebezpieczng bronia. Uwodzicielska sprzedaz

to wyrafinowana gra. Jej skutecznos$¢ zostata potwierdzona empirycznie, a dowodem sg
setki zauroczonych mezczyzn, z przyjemnoscia przystajacych na biznesowe warunki
stawiane im przez twardego przeciwnika w spddnicy.

Dysponujesz wspaniatymi atutami, powinnas jednak zarzadzac nimi $wiadomie. Dzigki
rdznym trikom Twoje ciato moze przekazywac komunikaty bardziej wymowne niz niejedno
zdanie. To, jak poruszaja sie Twoje nogi oraz jak wyglada Twoja bizuteria czy garderoba,
stanowi silny podprogowy przekaz. Naucz sie go kontrolowac i wykorzystywac

do wtasnych celow. Dowiedz sie, co mowic i jak mowic, aby rozméwca spijat stowa

z Twych ust. | najwazniejsze — poznaj psychologie mezczyzny, nie daj sie ztapa¢ w zadng
z zastawianych na Ciebie putapek. Badz uwodzicielska, ale przede wszystkim pozostan
profesjonalng kobieta biznesu.

Sprawdz, jak jeste$ postrzegana przez mezczyzn.
Wykorzystaj strategie mowy ciata przy roznych okazjach.
Dowiedz sie, jak dziata magia przekazu werbalnego.
Poznaj i stosuj cechy ubioru kobiety z klasa.

Cwicz i zostan mistrzynia uwodzenia w sprzedazy.

Szkolenie powstato czeSciowo w oparciu 0 wiedze Briana Tracy’ego, Swiatowej klasy
eksperta od sprzedazy.
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Rozdziat 2.

Uwodzicielska mowa ciala

Seksapil to sztuka intrygowania,
wysylania sygnatu ruchem, spojrzeniem, gestem.

— Ewa Minge

Co to jest mowa ciala?

Mowa ciala jest wyjatkowo skutecznym narzedziem, odzwierciedle-
niem Twoich mysli, uczué 1 stanéw. Dzigki jej znajomosci mozesz
odczytywac intencje drugiego czlowieka — 1 korzystac z tej wiedzy.
Mowa ciata wykorzystuje niewerbalne komunikaty, ktore ludzie
wysylaja w sposob nieswiadomy.

Dlaczego korzysta¢ z mowy ciala,
uwodzac w sprzedazy?

Glownym celem tego rozdziatu jest nauczenie Cie, w jaki sposob
mozna wykorzysta¢ mowe ciata do zainteresowania mezczyzny
Twoja zewnetrznoscia 1 osobowoscia. To wlasnie mowa ciala od-
grywa kluczowg role w tym procesie, poniewaz uzywajac jej w od-
powiedni sposob, mozesz by¢ bardziej seksowna 1 da¢ mezczyznie
sygnal, ze Ci sie¢ podoba. Rowniez sama nauczysz si¢ odczytywac
sygnaly, jakie plyna z mowy ciala Twojego klienta, aby wiedziec,
w ktorym momencie pojawiaja si¢ oznaki tego, ze jest on Tobg
zainteresowany. Moim zdaniem mowa ciala w procesie uwodzenia
odgrywa bardzo istotna role, wiec nie mozesz jej pomingC. Pamietay,
ze az 55% Twojego przekazu to mowa ciala.



Uwodzicielska sprzedaz

Mowa ciala — body language — polega przede wszystkim na wy-
korzystywaniu technik, ktore dzialaja na umyst nieswiadomy. Ba-
dania udowodnily, ze sprzedaz jest najskuteczniejsza, jesli dzia-
tamy na klienta w taki sposob, z ktorego istnienia nie zdaje on sobie
sprawy — nie moze on czu¢, ze chcemy go namowic¢ do zakupu ja-
kiejs rzeczy, a jednoczes$nie strategie, jakie zamierzamy wyko-
rzystaC przy sprzedazy, maja skutecznie dziatac.

Chcesz nauczy¢ sie sprzedawaé, uwodzac 1 kuszac. Teraz juz znasz
podstawy, ktore s Ci potrzebne, aby madrze handlowac. Zajmijmy
sie samym uwodzeniem, zaczynajac od mowy ciala, ktora jest nie-
zwykle wazna 1 efektywna. Musisz nauczy¢ si¢ odpowiednich ge-
stow, ruchow. Nazwijmy te wiedze strategia — dowiesz sig, jakie
istniejg strategie, triki, a nastgpnie wykorzystasz je w praktyce.

Przy okazji zrozumiesz wiele gestow, ktore wykorzystywalas nie-
swiadomie — nie zdawalas sobie z tego sprawy 1 nie pojmowalas ich
znaczenia. Ten rozdzial nauczy Ci¢ stosowania w sprzedazy bez-
posredniej mowy ciata, ktora dziata tylko i wylacznie wtedy, gdy
spetniony jest warunek, ze sprzedajacym jest kobieta, a kupujacym
mezczyzna. W kolejnych czesciach ksigzki podpowiem, jak dobrze
si¢ ubra¢ na spotkanie z klientem.

W innym rozdziale zajmiemy si¢ tonem, barwg 1 glosnoscig Twojego
glosu, poznasz rowniez magie stowa. Pozniej dowiesz sie, jak po-
strzegaja Cie mezczyzni (psychologia mezczyzny) — 1 w koncu,
w rozdziale dziesigtym, polaczymy cala wiedze, jaka zdobytas dzieki
temu poradnikowi. Pokaze Ci, jak wykorzystywac triki, ktore juz
poznalas, a takze te, z ktorymi dopiero si¢ zaznajomisz. W dalszej
czeSci publikacji znajdziesz takze Cwiczenia, ktore bedziesz musiata
wykonac jako ,,prace domowa”. Bedg one utozone w taki sposéb,
ze z kazdym nastepnym, ktore wykonasz, bedziesz coraz skutecz-
niejsza, jeszcze bardziej ponetna i Swiadoma swojej kobiecosci.
Zaczniesz sprzedawad niesamowicie duzo, wygrasz wigkszo$¢ trans-
akcji ze swoim klientem — mezczyzng — a takze sprawisz, ze
w najblizszym czasie wroci on po jeszcze — to bardzo wazne.
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Uwodzicielska mowa ciata

Otwadrz wigc swoj umyst jak najszerzej — i ucz sig!!!

Masz juz podejscie prawdziwego sprzedawcy; musialas je przyjaé,
bym mogt zaczaé przekazywac Ci wiedze z dziedziny uwodzenia
polaczonego z handlem. Przed kazdy sprzedaza trzeba nabra¢ so-
lidnych i madrych oraz efektywnych podstaw, ktore nie pozwolg
Ci popehié podstawowych bledow. Musisz wiedzieé, ze drzemie
w Tobie ogromna moc! Moze to dla Ciebie nic nadzwyczajnego,
ale posiadasz pewien sekret, z ktorego kazdego dnia powinnas by¢
dumna. Jestes KOBIETA! To brzmi dumnie i wyjatkowo. Posia-
dasz wrodzone umiejetnosci 1 zdolnosci, ktore s przez Ciebie wy-
korzystywane w duzej mierze nieswiadomie. Swiadomosé to ta czesé
naszego umyshu, ktora odpowiada za logiczne myslenie 1 thuma-
czenie zjawisk, jakie zachodza w naszym zyciu. Nieswiadomos¢
dziata jak automat, przyjmujac informacje, ale nie filtrujac ich w lo-
giczny sposob. Aby skutecznie wplywac na druga osobe, musimy
przede wszystkim skoncentrowac si¢ na jej umysle nieswiadomym,
przy czym nie mozna pomijac faktu, ze istnieje tez umyst Swiadomy.

Pozwdl, ze wytlumaczg Ci ide¢ mowy ciala na przykladzie sprze-
dazy bezposredniej. Istniejg tu dwie strony: kobieta w roli sprze-
dawcy 1 mezczyzna w roli klienta. Cata historia dzieje si¢ w biurze.
Mezczyzna siedzi przy biurku, a kobieta przychodzi do niego z pew-
nym produktem, ktory chce sprzedac.

Podczas tego procesu sprzedazy bede ttumaczyl, jakie sztuczki naj-
lepiej dziatajg — 1 dlaczego. Opisze 1 pokaze tylko te techniki, ktore
s3 moim zdaniem najistotniejsze, a do tego proste w opisie. Dzigki
temu bedziesz umiala wykorzystac je zaraz po przeczytaniu tego
fragmentu. Sztuczki, ktore opisuje, w zupelnosci wystarczg, aby
zrobiC na kliencie odpowiednie wrazenie. Dzieki zaawansowanym
technikom uwodzenia w sprzedazy nauczysz sig, jak wykorzysty-
waé mowe ciala w innych sytuacjach.
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Twoj chod i biodra

Zacznijmy od Twojego chodu — ostatecznie musisz si¢ jakos spo-
tka¢ ze swoim klientem. Albo Ty podejdziesz do niego, albo on
podejdzie do Ciebie. Zal6zmy, ze to Ty idziesz w stron¢ swojego
klienta. Najlepsza radg, jakg moge Ci dad, jest to, zeby$ szta wy-
prostowana — Twoja glowa powinna by¢ nieznacznie uniesiona,
plecy proste, a piers lekko wypieta. IdZ rownym i zdecydowanym
krokiem. Nie tak, jakbys szta szerokim chodnikiem — raczej w ten
sposob, jakbys spacerowala po waskiej desce — ale nie przesadzaj,
zrob to naturalnie. Spraw, by Twoj chod byl elegancki, seksowny
1 pociggajacy.

Wyobrazanie sobie, ze idziesz po waskiej desce, pozwoli Ci za-
chowac elegancje, ale sprawi rOwniez, ze zaczniesz delikatnie 1 natu-
ralnie porusza¢ biodrami, co doda Ci seksapilu. Nie da si¢ nie zrobi¢
w ten sposob dobrego wrazenia na mezczyznie. Pewnie zadajesz
sobie pytanie, jak trzymac rece, jesli juz zaczniesz 15¢ tak, jak to opi-
salem. Trzymaj je wzdluz ciala (raczej przylegajaco niz swobodnie)
lub — co jest bardziej odwazne — jedng lub obie rece trzymaj na
biodrach. Drugi sposob — ze wzgledu na odwage 1 czesto podwo-
jenie atrakcyjnosci seksualnej poprzez zwrocenie uwagi na Ciebie
— moze by¢ zbyt mocny w odbiorze, dlatego trzeba uwazac, by
nie przesadzic.

Ustawienie nog

Masz poruszac si¢ jak prawdziwa bizneswoman, a do tego by¢ bar-
dzo, bardzo atrakcyjna seksualnie — tak, ze mezczyzna nie bedzie
umial Ci sie oprzec. Prawdziwy dzentelmen — jesli siedzi 1 widzi,
ze kobieta wchodzi — wstaje 1 pierwszy podaje reke. Pytanie — jak
w tej chwili masz sie zachowad, patrzac i analizujac to pod katem
mowy ciala? Najlepsze, co mozesz zrobi¢ w tej sytuacji, to bardzo
lekko rozchyli¢ nogi, jesli stoisz, i sprawié, by czubki Twoich butow
byly skierowane w strone mezczyzny. Ciekawym sposobem na
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zwiegkszenie swojej atrakcyjnosci seksualnej jest lekkie wydecie ust.
Pokaz jak najwiecej rozowo-czerwonej, delikatnej skory Twoich
warg. Usta symbolizuja miejsca intymne kobiety, wiec wyekspo-
nowanie ich jest bardzo, bardzo wazne. Siedzisz juz koto mezczy-
zny — zwroC teraz uwage na ulozenie Twoich nog. To niezwykle
istotne. Najlepiej zal6z noge na noge, ale staraj si¢ to zrobic tak,
by ta, ktora jest wyzej, byta skierowana wlasnie w strone Twojego
klienta.

Od poczatku pamietaj, by Twoje oczy byly skierowane w strone
osoby, z ktorg rozmawiasz. Jesli natomiast klient za dlugo lub zbyt
intensywnie bedzie na Ciebie patrzyt — natychmiast odwro¢ wzrok
W 1nng strone.

Staraj si¢ tak robic przez cale spotkanie z klientem. Nie chodzi o to,
by nie patrze¢ mu w oczy — raczej o to, by w momencie, gdy mez-
czyzna chce nawigza¢ kontakt wzrokowy z powodu zainteresowania
seksualnego, na sekunde skierowac spojrzenie na cos innego.

Dobrze by byto, gdybys poznata podstawowe sygnaly zaintereso-
wania mezczyzny Toba. Wiele razy kusilas panéw swoja mowg ciata
czy ubiorem, ale nawet nie zdawalas sobie z tego sprawy. Przy-
pomnij sobie taki moment bardzo doktfadnie, po czym przeanalizuj
go — dzieki czemu dowiadywalas sie, ze mezczyzna jest Tobg za-
interesowany... Jeste$ kobieta, wiec sama wiesz najlepiej, jak wy-
glada mowa ciala facetdw, na ktorych zrobitas wrazenie. Posiadacie
bardzo mocno rozwinietg intuicje — potraficie bez wiekszego pro-
blemu odczytac niewerbalne przekazy, mezczyzni zas nie posiadajg
takiej umiejetnosci. Oczywiscie zainteresowanego faceta poznasz
przede wszystkim po tym, w jaki sposob na Ciebie patrzy. Jego oczy
zdradza Ci wszystko. Zwracaj na to uwage juz od samego poczat-
ku. Zainteresowany mezczyzna bedzie mierzyl wzrokiem caly
Twojg figure lub jej czes. Przyjrzyj si¢ zrenicom Twojego klienta.
Udowodniono naukowo, ze jesli jesteSmy czyms zainteresowani,
lekko rozszerzajg nam sie Zrenice — dziata to rowniez w przypadku
fascynacji seksualnej. Niektorych mezczyzn zawstydzajg urodziwe
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panie, a czasem jest na odwrot — piekne kobiety dodajg pa-
nom $miatosci. Jesli wyczujesz lekkie oniesmielenie lub zbytnig
$miatos¢ — mozesz by¢ pewna, ze spodobalas si¢ swojemu klien-
towi. Oniesmielenie poznasz po tym, ze mezczyzna mato mowi,
unika dluzszego spojrzenia i jest niepewny. Natomiast $mialy
klient czesto zmienia temat, probuje by¢ dowcipny, przy czym sta-
ra si¢ lekko gorowaé nad Toba.

Mezczyzni lubig patrzeé na kobiete, ktora si¢ im podoba, 1 nie po-
trafig tego ukry¢; natomiast Wy, panie, bardzo czesto — choc nie
zawsze — unikacie kontaktu wzrokowego, jesli facet si¢ Wam po-
doba. Chodzi o to, by da¢ mezczyznie do zrozumienia, ze jestes nim
zainteresowana, uzywajac nie stow, lecz mowy ciata. Postaraj sie cza-
sem by¢ lekko stremowana, pozwol, by mezczyzna przez chwile
prowadzit — oni to uwielbiaja! Ale badZ czujna, aby nie stracic calej
rozmowy. Kluczem do sukcesu jest tu pewnos¢ siebie — szczegdl-
nie wtedy, gdy bedziesz mowita o produkcie i jego zaletach. Badz
przekonujaca. W porzadku — siedzisz wiec juz i rozmawiasz ze
swoim klientem, uzywajac sztuczek mowy ciata.

Mam dla Ciebie dobrg wiadomos¢ — jesli to opanowalas, nadeszla
chwila, w ktorej mozesz zacza¢ wprowadzal w zycie nastepne
sztuczki, ktore beda potegowaly efekt tych ktore juz poznalas.
Bardzo dobrym pomyslem jest poprawmme prawg reka wlosow
w trakcie rozmawiania z mezczyzng i prowadzenia procesu sprze-
dazy — mozesz je odgarna¢ do tylu albo gladzi¢. Jesli czujesz, ze to
nie dalo efektu — przestan na jakis czas, a po chwili znowu zacznij,
na przyklad nawijaj na palec kosmyk wlosow. Jestes kobiets, wiec
rob to bardzo delikatnie, patrzac caly czas na swojego klienta. Tech-
nika ta czesto daje bardzo dobre rezultaty 1 — co wazne — mozesz
uzy¢ jej kilka razy w ciggu spotkania (oczywiscie w zaleznosci od
jego dlugosci). Mezczyznie ten trik wydaje sie bardzo pociagajacy,
a kobieta nieSwiadomie chce si¢ podobac facetom.
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Bizuteria i dlugopis

Nastepnym trikiem jest zabawa bizuterig, a jeszcze lepiej czyms$
dlugim, na przyklad dlugopisem. Blyskotke poprawiaj, przesu-
waj, dotykaj — wazne jest to, aby$ zwrocita uwage klienta na ten
przedmiot. Natomiast dlugopisu mozesz dotykac, przesuwac po
nim delikatnie opuszkami, wzia¢ go w palce 1 namietnie przesuwac
— wyobraz sobie, ze masz co$ niezwykle delikatnego w rece, a na-
stepnie baw sie tym w czasie rozmowy. Oczywiscie musisz ¢wi-
czy¢, bo na poczatku trudno Ci bedzie skupic sie jednoczesnie na
rozmowie 1 na Swiadomej mowie ciata.

Po paru ¢wiczeniach stanie si¢ to catkowicie naturalne 1 skuteczne.
Bardzo sexy z punktu widzenia faceta wyglada kobieta bawiaca sie
jakims$ dlugim przedmiotem. I paniom, 1 mezczyznom tego typu
rzeczy, jak na przyklad dlugopis, ktory trzyma sie w delikatnych
paluszkach, kojarza sie z penisem. Gdy przestaniesz mowié, a Twoj
klient zacznie dyskutowac na jakis okreslony temat, mozesz deli-
katnie musna¢ swoje wargi — w taki sposob, by przeciggnac palcem
po catlej linii ust. Pozostata czes¢ reki moze dotykaé podbrodka.
Zrdb to raz, ale nie naduzywaj tego triku, bo bedzie to wygladac
nienaturalnie. Kolejnym sposobem na danie Twojemu klientowi do
zrozumienia, ze jestes nim zainteresowana, a kolejny krok nalezy
do niego, jest bardzo powolne, delikatne dotykanie platka ucha (naj-
lepiej prawego) palcem wskazujacym, a nastepnie przesuwanie palca
wzdluz szyi, w strone piersi. Nie dotykaj jednak piersi — to byloby
zbyt $miate i niekulturalne na biznesowym spotkaniu. Jesli zbyt-
nio zblizysz si¢ do nich palcem, przerwij ten ruch, po czym poldz
swojg reke na kolanie. Korzystaj z trikow, o ktorych czytasz,
w sposob jak najbardziej naturalny — sztuczki te majg by czescig
Ciebie, a nie technika, o ktorej sie dowiedziatas. W wiekszosci
przypadkow juz samo seksowne wejscie jest dla mezczyzny tak
bardzo pociggajace, ze zwroci na Ciebie uwage. Jesli nie spojrzat
w Twoja strong, gdy wesztas do biura — nie martw si¢. Nast¢png
rzeczy, ktora bardzo dobrze dziala, jest bawienie si¢ wlosami. Juz po
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tym triku powinna$ przykuc¢ jego uwage 1 wywolac zainteresowanie.
Zabawa bizuterig czy dtugopisem prawdopodobnie tylko utwierdzi
go w przekonaniu, ze jestes wyjatkowo seksowna kobiety, wiec cata
jego uwaga powinna by¢ skoncentrowana na Tobie.

Swoja mowe ciala zaplanuj tak, aby zachowac cos ciekawego na sam
koniec rozmowy, kiedy mezczyzna bedzie juz tak bardzo zaintere-
sowany Twoja osobg, ze zapomni, co mu chcesz sprzeda¢ — i po
co w ogéle sie z Tobg spotkal. Oczywiscie w tym zdaniu jest troche
przesady — bardzo trudno doprowadzi¢ do takiego stanu, ale to
jest Twoim celem. Jesli bedziesz podchodzita do tematu w ten spo-
sOb, na pewno osiggniesz wigcej, niz planowalas.

Teraz mozesz zrobié bardzo ciekawg rzecz — zacznij opowiadac
o zaletach swojego produktu, po czym zapytaj klienta, czy zgadza
sie z Toba, kiwajac delikatnie glowa (potakujac). Jesli sprzedatas
dany produkt lub ide¢ — pamietaj, ze mezczyzna jest caly czas za-
interesowany Twojg osobg. I moze sam poprosi¢ Ci¢ o numer te-
lefonu, chciec sie z Tobg umowié — chod nie zawsze. Musisz by¢
przygotowana na taka ewentualnos¢ — miec jakis dobry zwodzacy
tekst (chyba ze faktycznie cheesz si¢ z nim umowic. Pisze jednak
o sytuacji, w ktorej wykorzystujesz mowe ciala tylko i wylacznie
w sprzedazy). Masz kusiC 1 przyciagac, caly czas pamigtajac o swoim
celu, jakim jest sprzedaz produktu, z ktorym przysztas do mez-
czyzny. Na koniec powiedz, ze na pewno jeszcze kiedys si¢ spo-
tkacie, a nastgpnie usmiechnij sie, caly czas patrzac na niego. W tej
chwili mozesz wyjac swoj telefon komorkowy, jesli numer klienta
jest dla Ciebie wazny. Na pewno bez wahania Ci go poda, wiec
bedziesz mogta caly czas utrzymywac z nim kontakt. Z pewno-
Scig — jesli dobrze wykorzystatas swojq mowe ciala 1 triki z nig
zwijzane — mezczyzna z przyjemnoscia spotka si¢ z Tobg na-
stepnym razem, a takze, co roOwnie wazne, nie zapomni Cie.
Pamietaj — Ty reprezentujesz produkt, jesli klient nie zapomni
o Tobie, istnieje tez duze prawdopodobienstwo, ze bedzie pamigtad
o rzeczy (albo ustudze czy idei), ktorg sprzedajesz. Ty jestes wi-
zytowka swojego produktu! Im bardziej zainteresujesz klienta swojg
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osobg, tym bardziej mozliwe, ze kupi od Ciebie to, co chcesz,
dlatego uwodzenie w sprzedazy jest tak efektywne 1 wyjatkowe
na tle innych strategii handlu. Na sam koniec wyraz zal, ze musisz
juz konczy¢ spotkanie — mozesz to zasygnalizowad wyrazem twa-
rzy. Pierwsza podaj r¢ke 1 pozegnaj sig. Odwrdc si¢ 1 zacznij w natu-
ralny sposob kreci¢ biodrami, kierujac sie¢ w strone drzwi — to
z pewnoscig podkresli Twoj pelen seksu temperament — 1 nie
pozwoli klientowi zapomnie¢ o Tobie.

Niezwykle skuteczne triki i strategie mowy ciala

Pamietaj — aby Twoja mowa ciala byla naprawde skuteczna, musi
wyglada¢ naturalnie. Kazde potknigcie moze zostaé zauwazone,
ale ryzykujesz tylko tym, ze dana strategia nie zadziata. Dlatego
namawiam Cie, zeby$ wzieta sobie do serca rady zawarte w roz-
dziale zatytutowanym ,, Trening czyni mistrza”, po czym dokfadnie
je wykonywata. Musisz by¢ niezwykle czujna i uwazna, Twoja wraz-
liwo$¢ sensoryczna (z ang. sensory acuity) powinna byC na najwyz-
szym poziomie — tylko wtedy bedziesz tak naprawde wiedziata,
kiedy uzy¢ danych technik i strategii, a takze wyczujesz, w ktorym
momencie nalezy zakonczy¢ transakeje. Dzieki tej wrazliwosci zo-
rientujesz sie, kiedy wszystko idzie w dobrym kierunku, a takze —
kiedy Twoj plan jest zly.

Niektore techniki mozesz Ewiczy¢ niezaleznie od tego, gdzie sie
znajdujesz — na ulicy, w pracy, gdzie tylko masz okazje. Baw sie
wiedzg 1 dzialaj. Nie planuj dokladnie, co 1 w jakim miejscu roz-
mowy zastosujesz, z mowy ciala korzystaj raczej w intuicyjny spo-
sob. Jestes kobieta 1 masz wbudowany system, ktory wiele rzeczy
Ci podpowie, nie boj si¢ na nim polegac. Uzywaj mowy ciala z pew-
noscig siebie — nie martw si¢, mezczyzna nie wykryje Twoich
intencji, a nawet jesli tak sie stanie, nie bedzie to wygladac jak gra.
Rozejrzyj sie wokot siebie — faceci uwielbiaja, gdy kobiety udajg
stodkie kotki. Ich to kreci! Potraktuj to raczej jako gre lub cel, a nie
perfidng manipulacje. Wiele razy chciatas przyciagnaé uwage
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mezczyzny, ubierajac sie seksownie, zachowujac sie w uwodzicielski
sposob — wtedy tez zamierzalas wykorzystac swoj wizerunek, tyl-
ko ze celem bylo to, by facet umowit sie z Tobg na kawe 1 chcial
Cie lepiej poznaé. Czekalas na jego pierwszy krok.

W uwodzeniu w sprzedazy robisz dokladnie to samo — chcesz si¢
jak najlepiej zaprezentowad (juz w $wiadomy sposob korzystajac
z poznanych technik mowy ciala, dzigki czemu bedziesz skutecz-
niejsza w uwodzeniu), przySwieca Ci jedynie inny cel. Jest nim
mianowicie to, by zamiast umowiC sie z mezczyzng na kawe,
sprzeda¢ mu produkt 1 zatrzymaé go na dluzej na liscie swoich
klientow. To wazne, bo najkosztowniejsze dla sprzedawcy jest po-
szukiwanie ciggle nowych klientéw, a najtansze — utrzymywanie
kontaktow z tymi, ktorzy juz co$ kupili. Ludzie majg tendencje
do przywigzywania si¢ do marki i osob, ktore sprzedaja im pro-
dukt. Wykorzystaj to. Zawsze bedziesz kojarzona z artykulem,
a on bedzie kojarzony z Tobg — dlatego jakos¢ oferowanej rzeczy
jest bardzo wazna, ale oprawa sprzedazy — jeszcze istotniejsza.
Produkt moze by¢ najlepszy na rynku, mie¢ znakomita cen¢ 1 po-
siada¢ same zalety, tylko co z tego, jesli nikt nie bedzie o nim wie-
dzial, bo brakuje mu dobrej oprawy? Im solidniej przygotujesz
si¢ 1 uswiadomisz klientowi, jak bardzo dany artykut jest mu po-
trzebny, tym lepiej 1 skuteczniej go sprzedasz. Musisz wyczuc
moment, w ktéorym mezczyzna bedzie naprawde zainteresowany
Twoja osobg — 1 wtedy zaoferowaé mu to, co chcesz.

To doskonaly moment na sprzedaz — nie mozesz go przeoczyc!

To dopiero poczatek Twojej podrézy — role mowy ciala w uwo-
dzeniu juz znasz, w nastepnych rozdzialach uzupetnie te wiedze
o podstawy neurolingwistycznego programowania, ton glosu, lin-
gwistyke 1 sposdb ubierania sie.
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