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Wykorzystaj swój g³os, by rozbudziæ wszystkie jej zmys³y:

• czu³e s³ówka
• namiêtne wyznania
• œmia³e propozycje
• drobne ¿arciki
• sugestywne aluzje
• subtelne perswazje

Uwaga! Ucho — strefa silnie erogenna!

Jeœli uzbrojony w tê wiedzê wejdziesz do pokoju pe³nego kobiet, nie opuœcisz go samotnie! 
Zdob¹dŸ dziewczynê, jakiej pragniesz, gdziekolwiek siê znajdziesz! Przeczytaj, naucz siê 
i zacznij tak ¿yæ!

    DJ, wspó³wydawca magazynu SWANK

Niezbêdnik uwodziciela

Czy istniej¹ magiczne s³owa zdolne zaczarowaæ ka¿d¹ kobietê? Czy rzeczywiœcie 
mo¿esz trafiæ do jej serca przez ucho? Tak! To prawda stara jak œwiat. Kobiety 
uwielbiaj¹ byæ adorowane. Chc¹ us³yszeæ, ¿e dla Ciebie s¹ ósmym cudem œwiata. 
Jasne, ¿e lubi¹ dostawaæ kwiaty, marz¹ o czu³oœci i wielkim, namiêtnym romansie. 
Nade wszystko jednak ka¿da kobieta szuka ksiêcia, który bêdzie zna³ czarodziejskie 
zaklêcia, zdolne stopiæ lód jej serca i rozpaliæ namiêtnoœæ.

Kiedy widzisz piêkn¹ kobietê, musisz zdaæ sobie sprawê, ¿e wczeœniej w³o¿y³a ona 
mnóstwo wysi³ku w to, by wzbudziæ Twój zachwyt. Aby zas³u¿yæ na jej uwagê, 
Ty równie¿ musisz siê postaraæ. W ¿yciu nie dostaniesz nic za darmo, (z wyj¹tkiem 
ulotek reklamowych). Jeœli czujesz siê ju¿ sfrustrowany nieudanymi podbojami 
mi³osnymi, czas chwyciæ byka za rogi! Dowiedz siê, jak naprawdê uwodzi siê kobiety. 
Naucz siê rozmawiaæ z kobietami w jêzyku mi³oœci i zburz ich mur obojêtnoœci!

• Pytania rozpalaj¹ce kobiec¹ ciekawoœæ
• Siedem klasycznych uwodzicielskich zachowañ
• Regu³y niezobowi¹zuj¹cej pogawêdki i lekkiego flirtu
• Uwodzenie za pomoc¹ wiadomoœci e-mailowych i esemesów
• Sekrety przekszta³cania przyjació³ki w kochankê
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� Rozdzia� 5

„Zdradzisz mi histori�
tego przedmiotu?”,
czyli pocz�tek flirtu

Jak ju� wspominali�my wcze�niej, w uwodzeniu kobiet mo�na wyró�-
ni	 pewn� sekwencj� kolejnych etapów. Ucz�c si� flirtowania i roz-
mawiania z kobietami, b�dziesz zapewne chcia� pozna	 poszczególne
poziomy tej gry.

Podstawowym poziomem uwodzenia jest przygotowanie si�. W ka�dej
chwili musisz by	 gotów oczy�ci	 swój umys� i okre�li	 swoje ewentu-
alne blokady. Je�li s� to odrzucenia, których kiedy� do�wiadczy�e�,
musisz sobie z nimi poradzi	 (przeczytaj poprzednie dwa rozdzia�y).
Powiniene� oczy�ci	 swój umys�, przypomnie	 sobie swoje dotychcza-
sowe zwyci�stwa i wprowadzi	 si� w stan najwy�szej kondycji psycho-
fizycznej. Musisz trzyma	 w ryzach swój strach i by	 przygotowanym
na mo�liwe odrzucenie. Niezale�nie od tego, czy jeste� na randce w ka-
wiarni, masz w�a�nie powiedzie	 „cze�	”, czy próbujesz doprowadzi	
do pierwszego poca�unku, oznacza to nieustanne zmaganie si� z w�a-
sn� psychik�. Tak wygl�da pierwsza faza.

Drugi poziom stanowi wtr�cenie si� w �ycie kobiety i zdobycie jej zainte-
resowania. Musisz nawi�za	 kontakt, a to wymaga odwagi. Tak samo
jak zainicjowanie pierwszego poca�unku, próba zdobycia numeru tele-
fonu lub maila. Wszelka inicjatywa wymaga odwagi. Na tym polega
Twoja rola. Nie zapominaj o tym.
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Trzecim poziomem jest budowanie wzajemnego zrozumienia i ro-
mantycznej atmosfery. Ma ona miejsce wówczas, gdy tworzysz wi��
z kobiet�, dzi�ki której ona czuje, �e zarówno Ty rozumiesz j�, jak
i ona Ciebie, i prowadzicie mi�� i p�ynn� rozmow�. Narz�dzia zawarte
w tej ksi��ce pomog� Ci tego dokona	.

Czwarty poziom stanowi tworzenie wi�zi fizycznej. Kobieta zaczyna
Ci� postrzega	 jako potencjalnego kochanka. Ta faza jest zwi�zana
z subteln� zmys�owo�ci�.

W ko�cu pi�ty poziom to „powa�na” seksualno�	. Zacz��e� od przygo-
towania si�, po czym nawi�za�e� kontakt, zbudowa�e� porozumienie
i sprawi�e�, �e kobieta zacz��a Ci� postrzega	 jako potencjalnego ko-
chanka. Twoim nast�pnym zadaniem jest doprowadzenie do kontaktu
seksualnego.

Chocia� ta ksi��ka koncentruje si� g�ównie na sztuce rozmawiania,
wszelkie informacje na temat uwodzenia znajdziesz w How to Succeed
with Women oraz na stronie www.howtosucceedwithwomen.com

Podczas typowej interakcji z kobiet� b�dziesz nieustannie przechodzi�
przez wszystkie poziomy uwodzenia. Na przyk�ad przez ca�y czas mu-
sisz utrzymywa	 swój umys� we w�a�ciwym stanie i by	 przygotowanym
na ewentualne odrzucenie. Tak samo przez ca�y czas wtr�casz si� coraz
g��biej w �ycie kobiety.

Te poziomy niekoniecznie musz� wyst�powa	 kolejno. W procesie
uwodzenia nieustannie sprawdzasz, jak daleko mo�esz si� posun�	, po
czym si� wycofujesz. Przechodzisz dalej i chwytasz kobiet� za r�k�, po
czym puszczacie swoje d�onie, a Ty wracasz do prób wtr�cania si�
w jej �ycie. Mo�ecie zacz�	 si� pie�ci	, po czym nagle zorientujesz si�,
�e musisz od nowa budowa	 porozumienie. Randki s� nieprzewidy-
walne. Musisz po prostu pozwoli	 wypadkom si� toczy	.
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Zanim przejdziemy do omawiania konkretnych umiej�tno�ci flirto-
wania i prowadzenia rozmowy, musisz pozna	 jeszcze kilka ogólnych
kwestii, takich jak: trzy ramy czasowe kontaktów z kobietami, koniecz-
no�	 pozostawiania kobiety w stanie niedosytu oraz par� innych istot-
nych czynników zwi�zanych z podchodzeniem do kobiet.

Trzy ramy czasowe kontaktów z kobietami
Aby zwi�kszy	 swoje szanse na sukces, musisz sobie uzmys�owi	, jak
pilna jest dana sytuacja. Ka�dy m��czyzna pozwoli� niejednej wspa-
nia�ej kobiecie znikn�	 ze swojego �ycia na zawsze, poniewa� nie zdawa�
sobie sprawy z tego, �e nie b�dzie mia� ju� wi�cej mo�liwo�ci podj�cia
próby nawi�zania kontaktu. Poznanie trzech ram czasowych w kon-
taktach z kobietami pozwoli Ci ju� wi�cej do tego nie dopu�ci	.

Masz zaledwie kilka minut. Jest to sytuacja, gdy masz zaledwie par�
chwil na nawi�zanie kontaktu. Jedziesz poci�giem lub stoisz w kolejce
do kasy i masz jedn� jedyn� szans�. Mówisz „cze�	” i zaczynasz rozmo-
w�. Musisz zdoby	 jakie� dane kontaktowe. Je�li to schrzanisz, dziew-
czyna przepadnie na zawsze. W takiej sytuacji konieczne jest skupienie
si� wy��cznie na kluczowych sprawach. Musisz podj�	 ryzyko zdobycia
jej numeru telefonu lub maila albo wszystko b�dzie stracone.

Jeden z uczestników naszych kursów opowiedzia� nam, jakie mia� do-
�wiadczenie, kiedy sta� w kolejce na poczcie. W tej samej kolejce sta�a
dziewczyna, która kilka razy nawi�za�a z nim kontakt wzrokowy. Po-
wiedzia� „cze�	” i wdali si� w pogaw�dk�. Nagle jednak nadesz�a jej
kolej, wi�c podesz�a do okienka.

Kiedy za�atwi�a swoj� spraw� i wysz�a, pod��y� za ni�, rezygnuj�c ze
swojego miejsca w kolejce i dogoni� j� w holu. „Wybacz — powiedzia�
do niej — ale w kolejce mia�em silne przeczucie, �e powinienem do
ciebie zagada	. Wiem, �e to brzmi dziwnie, ale po prostu tak czu�em.



124   �   J A K  O C ZA R O W A �  K O B I E T � ?  P O R A D N IK  U W OD Z I C I E L A

Dasz mi swojego maila, �eby�my mogli si� kiedy� umówi	?”. Sposob-
no�	 nawi�zania znajomo�ci by�a jednorazowa, wi�c musia� podj�	
spore ryzyko. Gdyby tego nie zrobi�, dziewczyna znikn��aby z jego �y-
cia na zawsze.

Masz kilka godzin. Taka sytuacja ma miejsce na przyk�ad na ca�o-
dziennym szkoleniu, imprezie lub zebraniu, kiedy wiesz, �e interesu-
j�ca Ci� kobieta b�dzie w pobli�u przez pewien czas. Nie musisz po-
dejmowa	 od razu pe�nego ryzyka — mo�esz sobie pozwoli	 na chwil�
zw�oki i podejmowanie stopniowych wyzwa� w ci�gu tych kilku wspól-
nie sp�dzonych godzin.

Masz kilka dni, tygodni lub jeszcze wi�cej. To mo�e by	 kelnerka
w knajpie, do której zawsze mo�esz wróci	 lub instruktorka aerobiku,
która prowadzi zaj�cia w ka�d� �rod� i czwartek o siedemnastej. Mo-
�esz wówczas podejmowa	 bardzo niewielkie ryzyko i budowa	 wi��
wraz z up�ywem czasu.

U�wiadomienie sobie ram czasowych pomo�e Ci zdecydowa	, w jakim
tempie powiniene� dzia�a	 i jakie ryzyko jest konieczne. Je�eli tankujesz
benzyn� na stacji i dostrzegasz w samochodzie obok atrakcyjn� kobie-
t�, z któr� chcia�by� porozmawia	, Twoj� jedyn� szans� jest podj�cie
sporego ryzyka, poniewa� w przeciwnym razie ona zniknie z Twojego
�ycia na zawsze. Z drugiej strony, je�li spotkasz tak� kobiet� na o�mioty-
godniowym kursie, na który si� zapisa�e�, nie musisz od razu zdradza	
si� z pragnieniem zdobycia jej telefonu lub maila. Oczywi�cie mo�esz
zaryzykowa	 wszystko, ale masz wówczas tak�e mo�liwo�	 stopniowe-
go budowania wi�zi.

Inaczej mówi�c, istnieje pewien wska�nik koniecznego ryzyka. Je�li na
przyk�ad dostrze�esz kobiet� w kolejce do kasy, ów ryzykometr wska�e
wi�ksz� warto�	 ni� w sytuacji, gdy spotkasz kobiet�, która dwa razy
w tygodniu przychodzi na t� sam� si�owni�, co Ty.
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Pozostaw kobiet� w poczuciu niedosytu
Idealnie b�dzie, je�li zako�czysz spotkanie w poczuciu niedosytu. To
oznacza, �e lepiej, je�li Twoje pogaw�dki b�d� krótkie.

To nie jest zbyt powszechne podej�cie do flirtowania. Wi�kszo�	 facetów
s�dzi, �e je�li wszystko si� dobrze uk�ada, powinni ci�gn�	 rozmow� a�
do momentu, gdy co� si� popsuje. Przerywaj� tylko wówczas, gdy po-
jawia si� problem lub kobieta �le si� poczuje. To oznacza, �e za ka�-
dym razem zostawiaj� po sobie niemi�e wra�enie. Niezbyt udana stra-
tegia, prawda?

Tacy faceci my�l�: „Wow, jest po prostu �wietnie. Dlatego te� nie spy-
tam o numer telefonu, tylko b�d� gada� dalej”. Albo inaczej: „Wow,
jest po prostu �wietnie. Dlatego te� nie przerw�, aby spotka	 si� z t�
dziewczyn� pó�niej, tylko zostan� i b�d� si� dziwi�, �e wszystko idzie
tak pi�knie, a� ona w ko�cu zacznie si� nudzi	. A kiedy to si� stanie,
zrobi� si� nerwowy i wszystko schrzani�. Wówczas us�ysz� z jej ust:
»wiesz, musz� ju� i�	«”.

No dobra, mo�e �aden facet tak nie my�li — ale tak to wygl�da
w praktyce.

Niestety, zawsze znajdziesz jaki� sposób na spapranie pierwszego
kontaktu, je�li dasz sobie odpowiedni� ilo�	 czasu. Oznacza to, �e le-
piej, je�li odejdziesz w momencie, gdy wszystko jest jeszcze w porz�d-
ku i pozostawisz kobiet� w poczuciu niedosytu.

Powiniene� flirtowa	 z ni� na tyle d�ugo, �eby poczu�a si� z Tob�
przyjemnie i chcia�a Ci� jeszcze zobaczy	. Je�li wi�c dobrze Ci idzie,
nie naginaj tej regu�y i odejd�, pozostawiaj�c po sobie najlepsze wra-
�enie, aby chcia�a wi�cej, a nie poczu�a si� Tob� zm�czona i zacz��a
mie	 Ci� dosy	.
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To jest tak�e sposób na zachowanie pe�ni energii. Je�eli przerwiesz
flirt w momencie, gdy dobrze si� bawili�cie, b�dziesz z siebie bardziej
zadowolony. To podbuduje Twoj� pewno�	 siebie i sprawi, �e b�dziesz
�ywio�owym uwodzicielem.

Dbaj o sprawianie dobrego wra�enia na kobietach
Naturaln� konsekwencj� korzystania z opisanych w tej ksi��ce tech-
nik jest prowadzenie rozmów z kobietami. Poni�ej zamie�cili�my kil-
ka wskazówek, które pomog� Ci poprawi	 brzmienie g�osu oraz ogól-
n� prezencj�.

Oddychaj g��biej. Jak ju� wspominali�my, wielu m��czyzn oddycha
i wydobywa g�os jedynie z górnej cz��ci klatki piersiowej oraz z gar-
d�a. W ten sposób ich g�os brzmi powierzchownie i nerwowo.

�wicz pe�niejszy oddech. Nabieraj powietrza g��biej i pozwól, aby Twój
brzuch unosi� si� rytmicznie w takt oddechu. W ten sposób poczujesz, �e
Twój g�os wydobywa si� z g��bi cia�a, a nie wy��cznie z gard�a. Dzi�ki
temu zabrzmisz bardziej d�wi�cznie i przyjemniej b�dzie Ci� s�ucha	.

Popraw tempo mówienia. Przez nast�pne kilka dni zwró	 uwag� na
tempo, w jakim mówisz. Niektórzy m��czy�ni wypowiadaj� s�owa tak
szybko, �e s�uchanie ich jest dla kobiet wyczerpuj�ce. Je�li masz ten-
dencj� do takiego „b�yskawicznego rapowania”, postaraj si� zwolni	.
Kiedy si� zorientujesz, �e przesadzasz z tempem, przerwij na chwil�
i we� g��boki oddech. Czasami pomaga te� wolniejsze mruganie.

Pracowali�my te� z facetami, którzy wypowiadali si� tak wolno i oci�-
�ale, �e s�uchaj�c ich mo�na by�o wpa�	 w trans i zanudzi	 si� na
�mier	. Je�li masz taki styl, postaraj si� nieco o�ywi	 swoje wypowiedzi.
Tobie równie� pomo�e g��boki oddech. Pozwól sobie tak�e na okazy-
wanie wi�kszej ekscytacji w czasie rozmowy. Poeksperymentuj z bar-
dziej �ywio�owym g�osem i sprawd�, jakie b�d� reakcje rozmówców.
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Utrzymuj kontakt wzrokowy. Je�li rozgl�dasz si� po ca�ym pomiesz-
czeniu lub t�po wbijasz wzrok w pod�og�, w oczach kobiet b�dziesz
wygl�da� nieatrakcyjnie. Oczywi�cie rozmowa to nie pojedynek na spoj-
rzenia, ale stosowna dawka kontaktu wzrokowego jest jak najbardziej
wskazana.

Pi�� sposobów na flirt
Teraz, kiedy zdoby�e� ju� umiej�tno�ci wtr�cania si� i mówienia „cze�	”
do kobiet oraz pozna�e� gar�	 podstawowych regu�, nadszed� czas na
pi�	 konkretnych sposobów na flirt.

Te sposoby maj� dwie zasadnicze zalety. Przede wszystkim doskonale do
siebie pasuj�. Wystarczy, �e zrozumiesz, jak ich u�ywa	 i zaczniesz to
robi	, a zauwa�ysz, �e mo�esz p�ynnie przechodzi	 od jednego do dru-
giego, nawi�zuj�c uwodzicielskie, zabawne, wci�gaj�ce, szczere i po-
zbawione manipulacji kontakty z kobietami.

Po drugie, s� niezwykle �atwe do opanowania. Podstaw mo�na si� na-
uczy	 b�yskawicznie, potem wystarczy, �e b�dziesz 	wiczy� i kontrolowa�
swoje post�py, a szybko osi�gniesz bieg�o�	. To nie jest �adna magia
— nie musisz mie	 powalaj�cej charyzmy ani naturalnych zdolno�ci
hipnotycznych. Te sposoby — w po��czeniu ze zdolno�ci� nawi�zywa-
nia kontaktu z kobietami — pozwol� Ci nawi�zywa	 prawdziwie uwo-
dzicielskie wi�zi.

Pi�	 opisanych przez nas sposobów na flirt to:

� Pytanie typu „Zdradzisz mi histori� tego przedmiotu?”;
� Po�egnalne Podej�cie;
� Flirt Sytuacyjny;
� Pog��bianie;
� Uwodzicielskie Pytania oraz Rozmowy.
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W tym rozdziale zajmiemy si� bli�ej pierwszym z wymienionych spo-
sobów; o pozosta�ych dowiesz si� w dalszej cz��ci ksi��ki.

Pytanie typu
„Zdradzisz mi histori� tego przedmiotu?”
Ten sposób polega na dostrzeganiu szczegó�ów wygl�du kobiety i czy-
nieniu z nich przedmiotu rozmowy.

Jest on bardzo prosty — wystarczy, �e sobie u�wiadomisz przywi�za-
nie kobiety do szczegó�ów. Ca�y jej �wiat sk�ada si� z detali. Zwraca
ona uwag� na najdrobniejsze elementy swojego wygl�du. Zauwa�anie
ich poprzez wyg�oszenie komplementu jest niezwykle uwodzicielskie,
a przy tym bardzo �atwe do opanowania i wykorzystania w rozmowie.

Dodatkowo takie podej�cie sprawia, �e zaczynasz si� wyró�nia	 na tle
innych m��czyzn. Wi�kszo�	 m��czyzn nie zwraca uwagi na drobiazgi,
a nawet je�li to robi�, nie mówi� tego na g�os. Dzi�ki temu zyskujesz
przewag� nad t�umem i stajesz si� bardziej atrakcyjny.

„Zdradzisz mi histori� tego przedmiotu?” to proste pytanie, które
mo�esz wykorzysta	 od razu po tym, jak powiesz „cze�	” i dostrze�esz
jaki� interesuj�cy szczegó� w wygl�dzie kobiety. Je�li mówienie „cze�	”
nie sprawia Ci ju� problemów, takie pytanie tak�e nie b�dzie dla Ciebie
niczym trudnym. Jego niew�tpliwa zaleta polega na tym, �e jest ono
otwarte i daje kobiecie mo�liwo�	 opowiedzenia o sobie czego�, co jest
dla niej istotne.

Je�li kobieta ma na sobie interesuj�cy pier�cionek, kolczyki, torebk� lub
broszk� — jednym s�owem, je�eli dostrze�esz w jej wygl�dzie co�, na co
musia�a zwróci	 szczególn� uwag� — powiedz: „O, jaka ciekawa broszka
(lub cokolwiek). Jest do�	 niecodzienna. Zdradzisz mi jej histori�?”.
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Niemal u ka�dej kobiety b�dziesz w stanie dostrzec szczegó�, o który
mo�esz zapyta	. Na przyk�ad: „Zaintrygowa�a mnie ksi��ka, któr� trzy-
masz w r�ce. Zdradzisz mi jej histori�?” lub „O, widz�, �e masz nowy
numer Focusa. Wygl�da interesuj�co — zdradzisz mi jego histori�?”
czy „Nigdy nie widzia�em takiego laptopa. Zdradzisz mi jego histo-
ri�?”. Jest to wspania�y sposób na rozpocz�cie rozmowy.

S�yszymy, jak mruczysz do siebie: „Ale przecie� pro�ba o zdradzenie
historii czasopisma jest bez sensu!”. Masz racj� — lecz ów „brak”
sensu stanowi o sile oddzia�ywania tej pro�by. Jest ona otwarta, wi�c
dziewczyna ma swobod� zinterpretowania jej w dowolny sposób, co
mo�e prowadzi	 do ciekawych efektów. W najgorszym wypadku us�y-
szysz: „A co konkretnie chcia�by� wiedzie	?”, lecz wtedy zadasz na-
st�pne pytanie, na przyk�ad: „Z jakich powodów czytasz akurat Focusa?”
lub „S� w nim jakie� artyku�y, które szczególnie ci� wci�gn��y?”.

Oczywi�cie, lepiej je�li zwrócisz uwag� na bardziej znacz�cy szczegó�
jej wygl�du ni� laptop czy gazeta, ale nie zawsze co� takiego znajdziesz.
Wówczas zupe�nie normalne jest pytanie o zwyczajne rzeczy.

RON: Pytanie typu „Zdradzisz mi histori� tego przedmiotu?” jest
naprawd� bardzo skuteczne. Kiedy� rozmawia�em z kobiet�
w kolejce przed kawiarni�. Sta�a tu� przede mn�, wi�c
powiedzia�em jej „cze�	”. Odpowiedzia�a mi, a ja zauwa�y�em,
�e nosi indyjsk� bransoletk�, pokryt� ró�nymi ciekawymi
wzorami. Rzuci�em: „O, widz�, �e masz bardzo interesuj�c�
bransoletk�. Nigdy wcze�niej takiej nie widzia�em. Zdradzisz
mi jej histori�?”. Ona na to: „To pami�tka po wycieczce do
Indii”. Zacz��em zg��bia	 temat: „Wycieczce do Indii? Brzmi
ciekawie. Chyba jeste� kim�, kto lubi podró�owa	?”. „Bardzo
— odpar�a. — To by�o niezwyk�e do�wiadczenie”. Tak zacz��a
si� nasza pasjonuj�ca rozmowa na temat podró�owania i Indii.
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W dalszej cz��ci ksi��ki znajdziesz bardziej szczegó�owe przyk�ady roz-
wijania i utrzymania rozmowy rozpocz�tej od sugestii typu „Zdradzisz
mi histori� tego przedmiotu?”. Teraz powiniene� si� skupi	 na mówieniu
„cze�	”, zauwa�eniu szczegó�u i sformu�owaniu tego rodzaju pytania.

Jak schrzani� ten sposób flirtowania
Mo�esz schrzani	 ka�dy sposób flirtowania, a pytanie typu „Zdradzisz
mi histori� tego przedmiotu?” nie stanowi tu wyj�tku.

Jak ju� wspominali�my, jest to pytanie otwarte. Oznacza to, �e nie wy-
znacza sztywnych granic reakcji dziewczyny. Mo�esz us�ysze	 o podró�y
do Indii, o tym, �e sama zrobi�a t� bransoletk�, albo �e przypomina jej
ona pierwszego psa, jakiego mia�a w dzieci�stwie — jednym s�owem
— cokolwiek. Dajesz jej pe�n� swobod� odpowiedzi, co jest du�� zalet�.

Je�li jednak �le zadasz pytanie, mo�esz ograniczy	 mo�liwo�	 odpo-
wiedzi, a to ju� gorzej. Sprawd�, czy potrafisz dostrzec b��dy w poni�-
szych przyk�adach.

Szkolili�my kiedy� klienta, który twierdzi�, �e wykorzysta� to pytanie,
ale okaza�o si� beznadziejne. Poprosili�my, �eby opowiedzia�, jak to
wygl�da�o. „No có�, jecha�em wind� u siebie w biurowcu z fajn� ko-
biet� i zobaczy�em, �e ma ciekaw� broszk�. Mówi� wi�c: »O, jaka �ad-
na broszka. Sk�d j� masz?«. A ona na to: »Ze sklepu« i taki by� koniec
naszej rozmowy. Jak widzicie, pytanie okaza�o si� prowadzi	 donik�d”.

Inny nasz klient zauwa�y� kobiet� z frapuj�c� apaszk�. Odezwa� si�
do niej s�owami: „Wow, masz naprawd� �wietn� apaszk�, czy to jaka�
pami�tka rodzinna?”. „O Bo�e, nie! — prawie si� zach�ysn��a. —
Nienawidz� mojej rodziny”. I po sprawie. Nie zdoby� ani jej numeru
telefonu, ani niczego innego.
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Dostrzegasz b��dy? Obaj m��czy�ni zadali pytanie w sposób, który ogra-
nicza� kobiecie mo�liwo�	 reakcji. Pierwszy spyta�: „Sk�d j� masz?”,
a trudno odpowiedzie	 na to pytanie inaczej ni� po prostu „ze sklepu”.
Taki sposób formu�owania pyta� ogranicza kobiecie swobod� wypo-
wiedzi, pozwalaj�c jej jedynie powiedzie	, gdzie co� kupi�a, co zapew-
ne b�dzie nudne dla Was obojga.

Natomiast stwierdzenie: „O, jaka �adna broszka. Zdradzisz mi jej hi-
stori�?” jest otwarte. Kobieta mo�e opowiedzie	 Ci niemal o wszyst-
kim, co wyda jej si� interesuj�ce. Na przyk�ad: „przywioz�am j� z Nowej
Zelandii” lub „kupi�am j� w centrum handlowym” czy „kupi�am j� sobie
za pieni�dze, które dosta�am na �wi�ta”. Dajesz jej niemal nieograni-
czon� mo�liwo�	 wyboru odpowiedzi, dzi�ki czemu �atwiej Ci b�dzie
zada	 interesuj�ce nast�pne pytanie („Lubisz podró�owa	?” lub „Co
sk�oni�o ci� do zakupu?”).

W drugim przyk�adzie m��czyzna powiedzia�: „Masz naprawd� �wietn�
apaszk�, czy to jaka� pami�tka rodzinna?”, dok�adnie tak samo ogra-
niczaj�c kobiecie mo�liwo�	 reakcji. Dodatkowo skierowa� rozmow�
na temat, który wytr�ci� j� z równowagi. Gdyby zapyta�: „Zdradzisz mi
histori� tej apaszki?”, da�by jej mo�liwo�	 mówienia o tym, o czym mia�a
ochot� porozmawia	, dzi�ki czemu wszystko potoczy�oby si� zupe�nie
inaczej.

Powoli zaczyna si� krystalizowa	 wyra�na sekwencja procesu uwodzenia.
„Cze�	” naturalnie prowadzi do „Zdradzisz mi histori� tego przed-
miotu?”, co prowadzi do wykorzystania kolejnych sposobów na flirt.

Podsumowanie
Pytanie typu „Zdradzisz mi histori� tego przedmiotu?” to �wietny
sposób na rozpocz�cie flirtu. Sprawia, �e kobiety szybko si� przed To-
b� otwieraj�, wyjawiaj�c Ci wa�ne szczegó�y na swój temat. Kiedy to
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zrobi�, trudniej b�dzie im uzna	 Ci� za palanta. W ko�cu przecie� nie
otworzy�yby si� tak przed palantem, nie?

Kiedy b�dziesz rozmawia� z kobiet� — niezale�nie od tego, czy b�dzie
to sprzedawczyni za lad�, czy dziewczyna na imprezie — przyjrzyj si�,
czy nie ma na sobie czego�, co wygl�da niezwykle lub osobi�cie. To
mo�e by	 broszka, naszyjnik, cz��	 ubioru lub bransoletka. Je�li znaj-
dziesz taki przedmiot, zapytaj j�, czy zdradzi Ci jego histori�. To
�wietne rozpocz�cie rozmowy.


