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Monografie Prawnicze to seria, w której ukazują się publikacje oma-
wiające w wyczerpujący sposób określone instytucje czy zagadnienia 
prawne. Adresujemy ją przede wszystkim do prawników poszukują-
cych wnikliwego ujęcia tematu, łączącego teorię (poglądy doktryny, 
elementy prawnoporównawcze) i praktykę (bogaty wybór orzecznic-
twa). A tego – ze względu na brak miejsca – nie znajdziemy nawet w ko-
mentarzach.

Inwestycje specyficzne to nakłady, które mogą być efektywnie wyko-
rzystane wyłącznie w relacji umownej ze ściśle określoną osobą. Zaan-
gażowanie zasobów w takie inwestycje ma konsekwencje dla swobody, 
z jaką strona zaangażowana może uczestniczyć w grze rynkowej. Jest to 
szczególnie wyraźne w przypadku, w którym inwestycja specyficzna 
jest realizowana przed zawarciem umowy, od której zależy jej ekono-
miczna efektywność (inwestycje przedkontraktowe). Inwestycje specy-
ficzne stały się przedmiotem wielu analiz z różnych dziedzin wiedzy, 
takich jak ekonomia, socjologia i psychologia. Celem niniejszej pracy 
jest odpowiedź na pytanie o możliwość wykorzystania wspomnianego 
wyżej dorobku do sprecyzowania zasad postępowania stron podejmu-
jących starania o zawarcie umowy oraz do określenia treści odpowie-
dzialności z tytułu naruszenia tych zasad. Jest to więc pytanie o uży-
teczność refleksji z zakresu ekonomii oraz psychologii do wskazania 
granicy między dopuszczalnym zachowaniem zmierzającym do maksy-
malizacji własnych korzyści a zachowaniami, które stoją w sprzeczności 
z dobrymi obyczajami, oraz do określenia optymalnych sankcji związa-
nych z naruszeniem dobrych obyczajów.
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