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WSTEP

Kilka lat temu, gdy rozpoczynatam swojg przygode jako trenerka kreatywnego
pisania, z ekscytacjg oczekiwatam pierwszych warsztatow. Przygotowywatam sie
do niech co najmniej kilka miesiecy, gdyz z mojg mentorka od marketingu
opracowywatySmy program, plan dziatania, doprecyzowywatySmy grupe
docelowg. Warsztaty byty dla mnie z jednej strony wisienkg na torcie, z drugiej -
poczatkiem przygody trenerskiej.

Pamietam, ze towarzyszyta mi wizja petnej sali i bardzo konkretny cel:
zaprezentowaé¢ méj program ludziom, ktorzy poczujg, ze jest on przeznaczony

dla nich.

Od tej pory przeprowadzitam kilkaset warsztatow i webinaréow. Niewazne jednak,
ktéry z kolei webinar przeprowadzam, pierwsze kroki sg zawsze takie same.
Jednym z nich jest napisanie zaproszenia. Trzeba to zrobi¢ tak, by czytelnik

poczut, ze to spotkanie jest wiasnie dla niego, i po prostu sie zapisat.

Opracowanie pierwszego zaproszenia zajeto mi kilka godzin. Dopiero po kilku

latach korzystania z niego poczutam, ze czas je zmienic.

Kolejne zaproszenia powstawaty juz szybciej. Nieraz w ostatniej chwili -
szczegblnie w rzeczywistosci online i w przypadku webinaru, ktérego nie
planowatam powtarza¢. Jednakze majac $wiadomosé, jak powinno wygladac
takie zaproszenie, tatwiej bylo mi je przygotowaé - niezaleznie od tego, czy
pisatam catkiem nowy tekst do wielokrotnego wykorzystania, czy tez tworzytam
tekst do jednorazowego wydarzenia. Wiedziatam juz, w jaka strukture ubrac

stowa, by byty one skuteczne i ludzie naprawde czuli, ze warto przyjsc.
Lubie dzieli¢ sie swojg wiedzg i dlatego zdecydowata sie przygotowaé kurs: ,Jak

pisa¢ skuteczne teksty zaproszen”. Przygotowatam go w formie e-booka. Jednak

jest to zdecydowanie wiecej niz zwykta publikacja. Jest to przede wszystkim
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praktyczny przewodnik, jak krok po kroku napisa¢ zaproszenie, dzieki ktéremu
ludzie autentycznie poczujq, ze Twoja oferta (warsztaty/webinar/kurs), ma dla

nich ogromng wartosc¢.

Z wiedzy, ktora Ci przekaze, bedziesz korzysta¢ wielokrotnie. A tak

naprawde przez caty okres prowadzenia biznesu.

Czas przeznaczony na kurs zwrdéci Ci sie za kazdym razem, gdy bedziesz

organizowac webinar czy warsztaty.

Obok wiedzy teoretycznej proponuje Ci ¢wiczenia i bardzo mocno zapraszam,
by$ je wykonata. Aby opanowaé¢ nowg umiejetnos¢, trzeba éwiczyé, ¢cwiczyc i
jeszcze raz ¢wiczy¢. Nawet jesli na poczatku bedziesz mie¢ problemy z pisaniem,

to z kazdym kolejnym tekstem bedzie Ci coraz tatwiej.
Kurs sktada sie z 7 krokow:

Krok 1 — Poznaj swojego klienta i jego jezyk

Krok 2 - Naucz sie jezyka korzysci

Krok 3 - Przyciagnij uwage, czyli sztuka pisania tytutéw
Krok 4 - Stwoérz profesjonalng notke ,O mnie”

Krok 5 - Ubierz swoje zaproszenie w strukture

Krok 6 — Zadbaj o wyglad zaproszenia na stronie

Krok 7 - Wisienka na torcie, czyli jezyk zmystow.

Moze by¢ tak, ze poczujesz pokuse, by pomina¢ krok 1 i 2 i od razu zacza¢ od
tworzenia tytutdw. Nie rob tego. Znajomos$¢ klienta, jego jezyka
i umiejetnos¢ postugiwania sie jezykiem korzysci to podstawy
skutecznego zaproszenia. Nawet jesli masz juz opracowany profil swojego
klienta (mam nadzieje, ze tak jest), w kroku pierwszym jeszcze raz przesledz
wypowiedzi oséb z Twojej grupy docelowej. Dzieki temu bedziesz lepiej widziec,

jak do nich mowic i pisac. Moze to tez wptyngé na program Twojego zaproszenia.

To tyle w ramach wstepu. A teraz czas przejs¢ do konkretéw. Zaczynamy!
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KROK 1.

Poznaj swojego klienta i naucz sie jego jezyka
A. MOJ IDEALNY KLIENT

FAKT: Ludzi tak naprawde nie obchodzisz Ty. Nie interesuje ich Twoja
firma. Nawet nie sq zainteresowani Twoimi warsztatami ani Twoim
webinarem. Troszcza sie wytacznie o rozwigzanie wtasnych problemoéw/potrzeb.
Jezeli potrafisz pokaza¢, ze obecnos$¢ na spotkaniu, ktdére organizujesz, pomoze
im rozwigza¢ problemy czy zaspokoi¢ potrzeby, wtedy beda bardzo

zainteresowani Tobg i Twoimi ustugami.

STOP! Przeczytaj jeszcze raz powyzszy akapit. Po raz pierwszy zetknetam sie z
tym faktem dzieki materiatom szkoleniowym programu ,Prosperuj jako coach”,
ktéry prowadzi Matgorzata Zukowska. Przez ostatnie lata przekonatam sie, ze to
wiasnie tak dziata. Ludzie przychodzg na spotkanie wtedy, gdy czujg, ze dam im

cos$ wartosciowego. Gdy pokaze, ze potrafie im poméc.

Jezeli juz bytes na jakims$ kursie marketingowym, sledzisz webinary, live'y z tego
zakresu, wiesz, ze kazdy marketing zaczyna sie od wybrania grupy docelowej
czy tez stworzenia profilu idealnego klienta. Niektdrzy wrecz radza, by stworzyé

awatar swojego klienta - nada¢ mu imie, okresli¢ wiek itd.

W przypadku zaproszenia jest podobnie. Jest to tekst marketingowy, wiec
pisanie trzeba zaczg¢ od okreslenia, do kogo ma on trafic. Z kim chcesz
pracowac? Do kogo chcesz dotrze¢? A przede wszystkim musisz odpowiedzied

sobie na pytanie, w czym tej osobie pomozesz.
PAMIETAJ! Zaproszenie pisane do wszystkich nie trafi do nikogo. Im

precyzyjniej okreslisz grupe docelowg, tym Twoje zaproszenie bedzie

skuteczniejsze.
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O AUTORCE

Krystyna Bezubik - oficjalnie: pisarka, doktor literaturoznawstwa (studia
doktoranckie i obrona w Instytucie Badan Literackich PAN w Warszawie).
Publikowata w ,,Polonistyce”, ,Pamietniku Literackim”, ,Fa-arcie”, ,Epei”; wydata:
tomik opowiadan pt. ,Podréz”, ,Tatry huczg gnozga!”, ,Pisze, bo chce. Poradnik
kreatywnego pisania”. Jurorka w konkursach literackich. Autorka programu
kursow i warsztatéw kreatywnego pisania ,Pisze, bo chce...”

(www.PiszeBoChce.pl).

Prywatnie: mito$niczka dobrej ksigzki i kociego towarzystwa.

Od wielu lat pracuje przez internet z osobami z catego $wiata. Nie jest panig od
polskiego, ktéra wytknie Ci btedy. Pomoze Ci rozwing¢ skrzydta tworczych,
pisarskich mozliwosci. Nie jest redaktorkg, ktéra wie lepiej, o czym powinnas
pisa¢. Wierzy w Twdj pomyst. Nie zapyta Cie: ,,Po co ci to?”, ,A co z normalng
pracg?”, lecz: ,Czujesz potrzebe pisania? Pisz! Masz prawo popetnia¢ btedy,
a grafomanstwo jest naturalnym etapem rozwoju”. Gteboko wierzy w to, ze
kazdy, kto czuje potrzebe wyrazania siebie poprzez stowo, moze to robié. Jezeli
jest potrzeba - jest talent. Jezeli kazda komodrka ciata méwi Ci: ,Pisz”, to... po
prostu pisz.

Masz ochote na wiecej tresci inspiracji pisarskich? Zapisz sie na newsletter
~Pisze, bo chce”: http://piszebochce.pl/list-z-inspiracja/
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Poradnik ,,Pisze, bo chce” to: 220 stron porad
pisarskich, dialogéw o pisaniu i kilkadziesigt ¢wicz
Poradnik kreatywnego pisania ,Pisze, bo chce”
pod pewnym wzgledem jest szczegdlny - posiada
strukture dialogow miedzy czterema osobami:
prowadzaca kurs kreatywnego pisania i trzema
kursantkami - kobietami, ktére chciatyby pisac,
ale stale co$ je powstrzymuje. Czytajac ksigzke,
poczujesz sie, jakby$ sama uczestniczyta

w kursie kreatywnego pisania.

Dzieki lekturze poradnika ,Pisze, bo chce”
dowiesz sie:

- jak pokona¢ blokady twdrcze,

- gdzie szukac inspiracji,

- jak budowa¢ motywacje do pisania,

- jak znalez¢ czas na pisanie,

- jak ¢wiczy¢ warsztat pisarski (od planowania
ksigzki po jej wstepna redakcje).

Tomik opowiadan ,,Podréz” jest niecodzienng
podréza po codziennosci egzystencji

i uczuciach. Przenosi do swiata zwyktego, ale
peinego magii,

w ktérym maty diabet moze spac zwiniety jak
kot lub ptywac w kieliszku wina. W tym $wiecie 5
zamiana POd I’OZ

w czarownice staje sie lekarstwem na
niewidzialnos¢,

a picie porannej kawy nabiera wymiary
egzystencjalnego.

Krystyna Bezubik
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Pisania mozna sie nauczy¢. Trzeba duzo
czytac i pisac. Tak przynajmniej twierdzi King. A
ciekawe ¢wiczenia Ci tylko w tym pomoga.

"Pisze codziennie. 36-dniowe wyzwanie"
to 36 ¢wiczen, dzieki ktérym:

- wyrobisz w sobie nawyk systematycznego
pisania;

- wycéwiczysz swoj warsztat pisarski;

- wycéwiczysz "lekkie pioro".

36 dni. 36 ¢wiczen pisarskich. A wszystko po to,
aby zaczac pisac tak, by inni chcieli to czytac i z
czasem napisac dobrg ksigzke lub prowadzic¢
poczytny blog.

Jestes gotowy podja¢ wyzwanie?

~Raj na kredyt” to opowies$¢ o pragnieniu
zmiany i spetnienia. To ironiczny obraz $wiata
naukowego.

Mtoda dziewczyna marzy o zerwaniu z codzienng
rutyng. Decyduje sie na studia doktoranckie.
Etapy, przez jakie przechodzi, nie tylko
pozbawiajg jg ztudzen, lecz takze stajq sie
czynnikami warunkujacymi jej rozwoj.

~Raj na kredyt” to ksigzka dla tych, ktorzy sq
gotowi zanurzy¢ sie w opowies¢ na granicy jawy i
snu, petnej metafor, symboli i odniesien do
literatury.

PISZE CODZIEN
Krystyna Bezubik

NIE

Polecamy inne ksigzki autorki:
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