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Trenerka Biznesu & Personal
~Branding by Brian Tracy International.

Organizatorka
Magical Beauty & Business Congress.

Wydaweczyni ksiazek dla branzy beauty.
2 lata = 6 ksiazek.

F.gcznie przeszkolitam ponad i /(/.l
30 tys. kursantek. %)’
Prywatnie jestem mama 4-letniego W

Oliwierka i koecham motoryzacje.

M6j rekord sprzedazy to 0.9 miliona w j
40 dni! [
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POCZatkik:

Ten e-Book to ogrom
produkt ptatny, ktéry sprz
Jesli otrzymatas go od kog
QR i aktywny link, po
przekazana wiedze. Link
chorej Adelajdy, ktora
cegietke. Teraz zapraszam
bardzo wartosciowa dawka
na IS. Zapnij pasy bardzo

it sprzedazy. Jest to
sklepie internetowym.
00 zrodia, tu masz kod
7esz podziekowaé za
8 do zbiérki na rzecz
ilitacji. Dodaj swoja
{a. Uwaga! To bedzie
at strategii sprzedazy
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Wstep.
1.Pokazywanie wyjatkowych emocji.
2. Publiczna deklaracja.

3. Dziatanie na wyobraznie.

4. Pokazywanie pewnosci siebie.
5.0dliczanie.

6. Liczby.

7. Udostepnienie odbytego live na story.
8. Poinformowanie ,,mam klientow”.

9. Wyroznienie, docenienie i zainteresowanie swoich klientow.

10. Budowanie napiecia.

11.Spoteczny dowdd stusznosci.

12. Podtrzymywanie napiecia i budowanie zainteresowania.

13.Nazwa ustugi/produktu/szkolenia.

14. Wdzieczno$é okazywana swoim klientom.

15.0znaczanie swoich klientek.

16.Zdjecie i podpis.

17.Chwalenie sie rozwojem.

18. Podbicie relacji przez kursantke.

19. Wyrazanie uczué i emocji.

20. Case study - relacja nagrana przez klientke.

21.“Bytam recenzentka” vs zainteresowanie innych.

22.Podkreslenie, Ze to juz kolejna taka opinia i nakierowanie
na produkt.

23.Pozytywny feedback.

24.7Zrzut rozmowy z kursantka.

25.Zasada niedostepnosci/wyczekiwanie.
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26. ZapowiedZ nowego szkolenia.

27.Pokazuj zainteresowanie swoimi ustugami.

28. Budowanie kontaktu i wzbudzanie zainteresowania.

29. Umiejscowienie naklejek angazujacych.
30. Udostepnianie rolek na story.
31.Hierarchia typograficzna.
32.Dodatkowa informacja.
33.Dedykowany reel.

34.Kluczowa informacja.

39.Zbudowanie poczucia straty.

36.Link do formularza.

37.Robienie ankiet.

38. Udostepnienie reels - zasady.

39.Nie samg praca cztowiek zyje.
40.0znaczanie miejsc w lokalizacji.
41.0znaczanie miejsc poprzez wzmianke.
42.Lokowanie produktu.
43.Pokazywanie jak goscisz klientki.
44.Pokazywanie zawartosci paczek od kuriera.
45.Pokazywanie swoich pasji.
46.Przypomnienie.

47.Czas wolny.

48.Podbicie posta z rekomendacjq.
49.Informacja o darmowej dawce wiedzy.
50. Sprzedaz kalendarza.

51.Przyznanie sie do btedu.

02.1los¢ robi wrazenie.
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D3.
04.
2.
D6.
D7.
28.
29.
60.
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69.
66.
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70.

Pozytywny zwrot akcji.

Podsumuj swoje storki.
Motywatorki.

Czas z bliskimi.

Pozytywny przekaz.

Stawianie granic.

Budowanie relacji.

Docenianie klientek.
Autentycznosé.

Podtrzymywanie kontaktu i relacji.
Pisanie kolejnych ksigzek.
Wyjatkowe propozycje wspotpracy.
Zaproszenie do udziatu w ankiecie.
Powtarzalnosé.

Emocje.

Wsparcie klientow.
Uswiadamianie.

Budowanie napiecia.
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Gratuluje podjetej decyzji. Ten e-Book
sprawi, ze spojrzysz inaczej na sprzedaz na
Insta Story. Pomoze otworzyé sie jeszcze
mocniej na sprzedaz poprzez Insta Story.
Napisalam go, aby zacheci¢ Cie moimi
sposobami do latwej sprzedazy, poprzez
publikowanie  odpowiedniego  rodzaju
relacji.

By¢é moze na ten moment sprzedajesz na IS, ale mato, badz w ogdle.
Jesli tak jest, to z pewnoscig znajdziesz idealne przykiady, ktore
otworzg Twdj umyst i sprawia, ze zaczniesz sprzedawac wiecej ustug
poprzez nagrywanie relacji.

Spotkatam sie wséréd swoich kursantek (i to wielokrotnie) z takimi
odczuciami: “Marcela, nie za duzo publikuje?”. Moja odpowiedz:
“MecDonald nigdy nie zastanawial sie, czy powiesil za duzo
baneréw reklamowych”.

Ilo$é dzialan marketingowyeh = ilo$é szans na sprzedaz!

Jesli zadajesz sobie pytanie:

”Czy musze moéwié do telefonu, aby sprzedawacé?”

OdpowiedZ brzmi:

Nie, nie musisz, mozesz, aby zobaczy¢ wielkie efekty sprzedazowe.
Ja to lubie i polecam, bo idealnie wptywa na Personal Branding. Tak
wiec, jesli to Cie hamuje, to czas najwyzszy to zmienié. Zdradze Ci

przerézne sposoby na przekazanie informacji tak, aby$ rozumiata
mechanizm publikacji tych tresei. 7@ ’
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AN WS

ANALIZA - to ona bedzie pomocna, wiec ten tryb warto
wilaczyé juz teraz.

"\ TBOSC PUBLIKACJI =ILOSC SZANS

Powtarzam to od jakiegos czasu. Tyle razy, ile opublikujesz

coS w SM, tyle razy dajesz sobie szanse na zwiekszenie
przychodow.

N\

o/ SCIE ENIAN

Bk

N -
3 srans STORRIRBMROANONYCit kLI ACH
| |
D 21 DUZ0 TRESGINAT RELAC!
| -
NADMIA CIE, KTORY
|



http://onepress.pl/page354U~rt/e_3w9v_ebook

IEST M AZNE

PUBL KO
-
| sacrsracER
= i
| srour N
. I
B orvs
[
I
e
I
) v

SPRAWD DEALNI
YROZNIO

=

1 A
-



http://onepress.pl/page354U~rt/e_3w9v_ebook

