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OD AUTORA

Wszystkie maile, wycinki i wywiady zostaty zredagowane pod kqtem
objetosci, tresci i przejrzystosci.
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| POSZUKIWAC SZCZESCIA
NIE TYLKO
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WPROWADZENIE

Moja 11-letnia corka Misha, kiedy dorosnie, chce zostac youtuberka.
Pewnie nikogo to nie dziwi — wiele dzieciakéw postanawia miec¢
w przysztosci taki zawdd, jak ich rodzice (ewentualnie by¢ strazakiem lub
opiekunem zwierzat w zoo). Moja cérka widzi, jak korzystam z platform
internetowych, zeby rozmawiac¢ z ludZzmi i rozwija¢ biznes. Wie, jak
bardzo to kocham. To normalne, Ze sadzi, iz chce robi¢ to, co ja.

Bardziej zaskakujace jest to, ze gdyby zapytac inne dzieci w wieku
szkolnym, czym chca sie zajg¢ w przysztosci, to wiele z nich réwniez
odpowie, ze marzy o karierze youtubera.

Rozwdj marki osobistej moze i nie jest tematem podczas dni kariery
w szkole podstawowej, ale wspbtczednie dzieciaki wiedzg, ze wrzucanie
filmikéw na YouTube'a, postowanie na Instagramie, pisanie tweetow na
280 znakéw i snapowanie to wtasciwa Sciezka kariery, ktéra w pewnych
przypadkach moze oznacza¢ nawet stawe i fortune. Marzg o zaistnieniu
w internecie tak samo, jak kiedys dzieci marzyty o karierze gwiazdy
Hollywood. Niestety, wiekszos¢ rodzicow, (o ile nie sg to przedsiebiorcy
lub osoby o duzej wiedzy dotyczacej tego, co dzieje sie w internecie),
zareaguje na takie wyznanie zwyktym ,Co?” albo, co gorsze, postuzy sie
cynicznym stereotypem ,To nie jest prawdziwa praca”. Nawet ci, ktdrzy
usmiechng sie, niczego z tego nie rozumiejac, i powiedzg tagodnie
Swietniel Trzymam kciuki”, najpewniej potajemnie pokreca gtowami
z powodu stodkiej naiwnosci mtodziezy.

Strasznie mnie to frustruje.
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Oczywiscie te pierwsze reakcje, niezaleznie od tego, z ktorej strony
by na nie nie spojrze¢, sg beznadziejne, ale réwnoczednie wszystkie
ujawniajg kompletny brak zrozumienia dla Swiata, w jakim Zzyjemy. A to
Swiat, w ktérym 11-letni chtopiec i jego tata mogg zosta¢ milionerami,
tworzac kanat na YouTubie z filmikami, w ktorych pokazuja, jak tna
rzeczy na pot.

Wiedziatem, Zze Swiat péjdzie w tym kierunku. Dla osoby
takiej, jak ja — z tendencjg do sktadania wygérowanych obietnic
- moze by¢ to ironig, ze akurat najbardziej prorocze stowa, ktore
kiedykolwiek wypowiedziatem, pokusitem sie jednoczesnie o najwieksza
niedopowiedzenie:

W mojej historii chodzi o to, zeby stac sie o wiele mniej niezwyktym.

Zaczatem tuz po narodzinach Mishy, piszgc wprowadzenie do
mojej pierwszej ksigzki biznesowej Wybij sie! [oryg. Crush It! — przyp.
ttum.]. Opisywatem w niej, jak za pomocg internetu rozwingtem swoja
marke osobistg i podniostem warto$¢ rodzinnego biznesu — Shopper’s
Liquid Liquors — z 4 do 60 milionéw dolaréw. Moja strategia byta
prosta i jak na tamte czasy ekstrawagancka — do potencjalnych klientow
zwracatem sie bezposrednio za pomocg prostego wideobloga oraz
wchodzitem z nimi w relacje na Twitterze i Facebooku, zachecajac do
osobistego zaangazowania, jakie w ubiegtym wieku istniato jedynie
miedzy kupcami i klientami w matych, zintegrowanych spotecznosciach
i sgsiedztwach. Do chwili, gdy w 2009 roku napisatem wspomniang
ksigzke, przekutem swojg pierwsza pasje — wino i sprzedaz — w pasje,
w ktorej zawiera sie wszystko inne — w pasje zwang rozwijanie biznesu.
Podr6zowatem po Swiecie i kazdemu, kto chciat stuchag, rozgtaszatem,
ze platformy takie jak Facebook, Twitter i YouTube, kt6re wigkszos¢ firm
i lideréw biznesowych uznawata za bezsensowne pozeracze czasu, sg tak
naprawde przysztoicig kazdej branzy. Dzi$ wydaje sie to nierealne, ale
rewolucja cyfrowa byta wéwczas na tak wczesnym etapie, ze w zasadzie
musiatem ttumaczy¢, czym sg te platformy. Wiele czasu spedzatem wtedy
na wyjasnianiu, ze Facebook jest ta strong internetowg, na ktérej mozna
dzieli¢ sie artykutami i zdjeciami oraz odczuciami i przemysleniami,
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a Twitter jest czym$ podobnym, ale wszystkie tresci sg publiczne
i ograniczone (w tamtym czasie) do 140 znakoéw. Marka osobista? Nikt
nie miat pojecia, o czym do licha méwie. Dzi$ trudno w to uwierzy¢,
ale jeszcze niespetna 10 lat temu pomyst, Ze nie tylko wybrafcy moga
realnie tworzy¢ swoj biznes w oparciu 0 media spotecznosciowe wydawat
sie naciggany.

Aktualnie prowadze ogromng firme z branzy mediéw cyfrowych
posiadajacg swoje biura w Nowym Jorku, Los Angeles, Chattanoodze
i Londynie. Nadal wchodze w relacje na Twitterze, Facebooku,
Instagramie, Snapchacie i kazdej innej platformie, kt6rg interesuja
sie ludzie. Wcigz na catym Swiecie zapraszajg mnie jako moéwce, ale
do milionéw odbiorcédw docieram takze za pomocg biznesowego
kanatu Q&A na YouTubie - #AskGaryVee, codziennych filmikéw
dokumentalnych — DailyVee, wystepéw w Planet of the Apps -
reality show Apple’a poswieconemu rozwojowi aplikacji, a takze za
posrednictwem ksigzek takich jak ta, ktérg trzymasz w dtoniach. Pracuje
wiecej niz kiedykolwiek. Mam wiekszy wptyw niz kiedykolwiek. Jestem
szczesliwszy niz kiedykolwiek.

| nie ma w tym nic nadzwyczajnego.

Miliony ludzi, tak jak ja, wykorzystaty internet, zeby stworzy¢ swoje
marki osobiste, rozwing¢ firmy i prowadzi¢ zycie na wtasnych warunkach.
Ci, ktorzy skutecznie SIE PRZEBIJAJA, wycisneli wszystko z dorostosci
- zrobili lukratywne biznesy na tym, co kochajg, i kazdego dnia moga
robi¢, co chcg. W 2009 roku tym ,,czyms” mogty by¢ domowe przetwory
albo robione na zaméwienie domki na drzewach, a dzi$ do tej listy
mozna dodac tez bycie mama, posiadanie stylu albo nieszablonowego
spojrzenia na Swiat. Innymi stowy, mozesz wykorzysta¢ swojg marke
osobistg — to, kim jestes — do promowania biznesu, a nawet twoja
marka osobista moze stac sie biznesem. Bywalcy, potomkowie gwiazd
i bohaterowie reality shows robig to od lat. Dzi$ kazdy ma swoja szanse
na zarabiane na tym, czym i tak zajmowatby sie bez wynagrodzenia.

Od kiedy napisatem Wybij sie!, duzo sie zmienito, ale zaskakujgco
wiele pozostato bez zmian. Kazdy, kto obserwuje mnie regularnie, wie,
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ze 10 pierwszych minut mojego wystgpienia mozna przewing¢, bo
niemal od dekady zawsze powtarzam te same fakty z mojego zycia
i spostrzezenia dotyczace $wiata. Niespodzianka jest to, co dzieje sie
p6zniej. Doktadnie tym samym chce sie podzieli¢ w tej ksigzce — czescig
wypowiedzi, ktérg zmieniam co sze$¢ do dziewieciu miesiecy, bo wtasnie
w takim tempie ewoluuja media spotecznosciowe. Chce zapoznac cie
z najswiezszymi informacjami dotyczacymi tego, jak w petni wykorzysta¢
media spotecznosciowe do stworzenia silnej i trwatej marki osobiste;.

Gtéwna réznica pomiedzy moja pierwsza ksigzka a ta, ktorg czytasz
obecnie, polega na tym, ze tym razem nie wystuchasz tylko mojego
gtosu. Chce przedstawic ci innych przedsiebiorcow, ktorzy, kierujac sie
zasadami z Wybij sie!, osiggneli niewiarygodny sukces w tworzeniu
swoich marek osobistych. Niektorzy sg znani na catym Swiecie, inni
nadal wspinaja sie na szczyt. Wszyscy bezwarunkowo kochaja zycie.
Cho¢ kazdy z nich jest wyjatkowy, pewnie poczujesz ulge i ekscytacje,
gdy przekonasz sie, ze niczym sie od ciebie nie r6znig. Dlaczego tak
twierdze, skoro zupetnie cie nie znam? Bo ich sukces (i méj) nie miat
nic wspblnego z pochodzeniem, znajomosciami, ukonczong szkota oraz
branza, w jaka sie zaangazowali. Byt natomiast w petni uzalezniony od
uznania dla dostepnych platform i checi maksymalnego wykorzystania
potencjatu mediéw spotecznosciowych. Tej rzeczy, méj przyjacielu, tez
moge cie nauczyc.

To, co sprawdzito sie u mnie, nie bedzie jednak dobrym rozwigzaniem
dla ciebie i odwrotnie. Dlatego tak wazna jest Swiadomos¢ siebie — musisz
stale by¢ sobg. Ja z kolei moge zaoferowac ci zestaw uniwersalnych zasad.
Rozprawimy sie ze wszystkimi istotnymi dzi$ platformami, zeby kazdy —
od hydraulika (twoja przystanig powinien by¢ Facebook, zob. str. 213)
po lednika (ty skup sie na YouTubie, zob. str. 191) — doktadnie wiedziat,
z ktérego medium korzysta¢ do publikacji kluczowych tresci i jak stosowac
inne platformy do wzmocnienia swojej marki osobistej. Przeanalizujemy
te media spotecznosciowe, ktére dominuja dzis w Swiecie biznesu. Czes¢
z nich oméwitem w Wybij sie!l, ale od tego czasu znacznie ewoluowaty
i staty sie jeszcze prostsze w obstudze. Dostarcze ci teoretycznych
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i strategicznych porad, ktére pozwolg ci osiggna¢ wiele na starym
dobrym Twitterze, Facebooku, YouTubie i Instagramie; w mtodszej sieci
Musical.ly; na platformach skupionych wokét muzyki w stylu Spotify,
SoundCloud i iTunes czy nowince Alexa Skills. Jesli jestes juz od jakiegos
czasu aktywny na tym polu, to docenisz mato znane niuanse, innowacyjne
wskazowki i sprytne sztuczki, ktore z powodzeniem uzupetnig powszechne
i wyprébowane strategie.

Jesli przygladasz mi sie bacznie od lat i sgdzisz, ze to wszystko juz
wiesz, prosze zastanow sie jeszcze raz. Kazdego roku wystepuje przed
tysigcami ludzi, mimo to w kétko dostaje te same pytania. Skoro tak wiele
0s6b nadal nie dopracowato swojej taktyki do perfekcji, to mozliwe,
Ze tobie tez sie to jeszcze nie udato. Moze wtasnie nadszedt ten dzien,
kiedy w koncu ,chwycisz” pigutke petng informacji, ktére pozwolg ci
przezwyciezy¢ twoje ograniczenia. Kilka os6b przepytanych na potrzeby
tej ksigzki powiedziato, Ze wiele razy przeczytato Wybij sie! Przedsiebiorca
i tworca podcastéw John Lee Dumas siega po te lekture co rok. Sktada
sie ona zaledwie ze 144 stron, wiec do jej sedna mozna dotrze¢ w jaka$
godzine. Dumas przyznaje zreszta, ze trzykrotnie wystuchat audiobooka,
zanim w petni zrozumiat, co miatem na mysli, méwigc o marce
osobistej. Ta chwila oswiecenia zaowocowata codziennym podcastem
,Entrepreneurs on Fire”, w ktérym prowadzi wywiady z najbardziej
inspirujgcymi i innowacyjnymi przedsiebiorcami w USA. Jego program
jest dzi$ jednym z najwyzej notowanych podcastéw biznesowych na
iTunes i miesiecznie zarabia jakies 200 tysiecy dolaréw. Wiem o tym, bo
Dumas zamieszcza miesieczne bilanse na swojej stronie internetowej,
a w podcastach dzieli sie szczegbtami dotyczacymi wydatkow, zeby
inni mogli uczy¢ sie z jego madrych posunie¢ i unika¢ btedéw. To
jedno z zaskoczen i mitych niespodzianek, jakie cytowani w tej ksigzce
przedsiebiorcy majg w zanadrzu. Wykorzystujg je, by wyr6zni¢ swoje
marki osobiste na tle konkurencji i zdoby¢ rzesze oddanych fanéw.

Bede z tobg szczery, jak zawsze — chociaz wiekszos¢ czytelnikow
odrobi kazda lekcje i zastosuje sie do kazdej rady, jakie sg w tej ksigzce,
nie stanie sie milionerami. Nie przestawaj czyta¢! Zadna z oséb, ktére
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udzielity mi wywiadu, nie wiedziata, ze zostanie milionerem. Zdobyty
bogactwo, bo byty niesamowicie, absurdalnie dobre w tym, co robia,
oraz tak cholernie ciezko pracowaty, ze nikt nie byt w stanie dotrzymac
im kroku. Wiekszos¢ zaczynata skromnie — od checi zarobienia tyle, by
moc cieszy¢ sie tym, co dobre w zyciu, znalez¢ stabilizacje, utrzymac
siebie i swoje rodziny, a takze zy¢ na wtasnych warunkach. Kiedy tyle juz
osiggniesz, bogactwo nie bedzie ci potrzebne. A kto wie, moze w drodze
do realizacji tego celu odkryjesz, jak John Lee Dumas i jemu podobni,
ze masz tyle talentu i marketingowego drygu, by zosta¢ milionerem.
Istnieje tylko jeden sposéb, zeby sie o tym przekonac. Tak, czy inaczej
i tak wygrasz. Do tego, by przeku¢ bryte nijakiego metalu w dzieto
sztuki, potrzeba sity i ognia. W tej ksigzce znajdziesz inspiracje i rady
od 0s6b, ktére przeszty przez ptomienie. Pozwél im sie poprowadzic
i sprawdz, kim mozesz sie stac.

Poznaj doswiadczenia Louie’ego Blaka (IG: @louieblaka), ktory
wyjasnia w mailu, ze z nauczyciela sztuki stat sie wzietym artystg, bo
ufat swojemu instynktowi i pracowat z pasja.

Jestem nauczycielem sztuki w szkole Sredniej, ale w gtebi serca
pozostaje artystg. Trzy lata temu postanowitem rozwingé swoja
pozaetatowa kariere artystyczng. Moje prace sie przyjety, ale nie tak
dobrze, jak miatem nadzieje. Nie poddawatem sie, ale troche sie
zniechecitem. Jakie$ dwa lata temu postuchatem Wybij sie! i dzieki temu
przestatem skupiac sie wytgcznie na sprzedazy obrazéw. Zauwazytem,
ze w catym kraju zapanowata moda na zajecia z malarstwa przy winie.
Zadatem sobie pytanie, dlaczego ja nie mégtbym ich prowadzic,
skoro posiadam wyksztatcenie pedagogiczne i doSwiadczenie jako
profesjonalny artysta (no bal). Za Twoja radg zaczatem promowac
sie w mediach spotecznodciowych i zorganizowatem bezpfatne
zajecia z malarstwa dla studentéw uczelni Montclair State. Zdjecie
z warsztatow wykorzystatem na swoim Instagramie i zaczatem
przyjmowac rezerwacje na zajecia. Na poczatku odbywaty sie one
raz na dwa czy trzy miesiace, a grupy liczyty 10 uczestnikéw. Teraz
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spotykamy sie co najmniej trzy razy w miesigcu, a w najblizszych
zaplanowanych warsztatach weZmie udziat sto oséb. Nie wydatem
ani centa na marketing, a cata reklama odbywa sie za posrednictwem
Instagrama i polecen. Udato mi sie wypromowac moje obrazy (jako
artyscie) wiréd uczestnikow zaje¢ z malarstwa przy winie. Wszystkie
niewykorzystane podczas warsztatow materiaty i ,odpadki” przydajg
mi sie do wykonania wtasnych prac.

Udato mi sie przeskoczy¢ z mojg karierg artystyczng z poziomu
200 dolaréw za obraz do aukcji malarstwa podczas nowojorskiego
Coffee Festival, gdzie we wrzesniu sprzedatem prace za 1300 dolaréw.
M@6j biznes z malarstwem przy winie zaczat sie od bezptatnego
wydarzenia dla okoto 10 0s6b w kampusie uniwersyteckim, a teraz
mam nadzieje, ze w przysztym roku moja sprzedaz osiggnie 30 tysiecy
dolaréw (wiem, Ze to nie duzo, ale jak na petnoetatowego nauczyciela
i artyste to jest cos).

Gwattowny rozwoj YouTube'a i Instagrama, popularno$¢ podcastow,
mnogos¢ platform takich jak Facebook i Twitter doprowadzity do punktu
zwrotnego, ktory przewidziatem dziewiec lat temu. Masz juz narzedzia do
stworzenia silnej marki osobistej, ktéra moze zmieni¢ twojg przysztosc.
Jesli zajmujesz sie tym juz od jakiegos czasu, ale nadal nie wiesz, w jakim
kierunku is¢, to ta ksigzka wyjasni, dlaczego tak sie dzieje. Jesli zazwyczaj
stoisz w czwartym rzedzie, ale spogladasz z tesknotg na czotéwke, to
pomoge ci przesungt sie w hierarchii (pamietaj, ze przez lata bytem na
szarym koncu i wiem, co stamtad widac). Jesli szukasz sobie wymowek,
to dowiesz sie, kiedy mozesz przestac sie opieprzac i osiaggnac to, co
sobie zatozyte$ albo przyznac, ze twoja wersja PRZEBIJANIA SIE wyglada
nieco inaczej, niz ci sie wydawato.

Ksigzka ta ma bowiem dwie grupy odbiorcéw. Pierwszg tworza
ludzie, ktorzy sg do gtebi przekonani, ze urodzili sie po to, by stworzy¢
co$ wspaniatego. Urodzeni przedsiebiorcy powinni znalez¢ tu wszystkie
informacje niezbedne do wzmocnienia swoich wysitkdw lub stworzenia
wtasnych planéw. Druga grupa to wszyscy, ktérzy chcg pracowad. Nie
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tylko ci mtodzi i znajacy sie na technologii. Nie tylko profesjonalisci
o ugruntowanych pozycjach lub szukajgcy zmian, bo w swoich branzach
osiggneli juz wszystko albo, co gorsze, ich branze sie kurcza. Stworzenie
marki osobistej lezy w interesie kazdego, nawet tego, kogo nie interesuje
bogactwo czy stawa. Nie jestes komputerowym wyjadaczem? Zdobadz
potrzebne ci umiejetnosci komputerowe lub techniczne. Nie jest to
trudne, a wiele 0séb, z ktérymi rozmawialismy na potrzeby tej ksigzki,
miato réwnie mato do czynienia z komputerami, co ty. Jesli jeszcze nie
zauwazyte$, zadna praca nie jest juz szczegdlnie stabilna. Wyobraz
sobie, jak bezpiecznie bys sie poczut, gdybys zajmowat sie dodatkowo
czyms, co mogtbys rozwingé, gdyby nagle nie zostato ci nic wiecej
niz czas (poznaj Pat Flynn na str. 131). Desperacja moze by¢ Swietng
motywacja, ale odczujesz o wiele mniej stresu, jesli bedziesz planowat
swojg przysztosc i nigdy nie doswiadczysz tego stanu.

PRZEBIJASZ SIE, jesli zarabiasz tyle, zeby prowadzi¢ wymarzone
zycie i cieszy¢ sie kazdym jego dniem. Tylko tyle chce od ciebie. Mysle
0 znajomych z czaséw mtodosci, ktérzy uwielbiali gry wideo, ale rodzice
zabraniali im gra¢, bo byto to co$ nowego i przerazajagcego oraz
odciaggato ich od nauki. By¢ moze dzieciaki te wyrosty na przyzwoicie
zarabiajacych ludzi, ale pewnie robig co$, co ledwie toleruja, a nawet
nienawidza. Gdyby tylko ich rodzice wiedzieli, w ktérg strone péjdzie
Swiat. By¢ moze dziecko, ktére zostato prawnikiem tylko po to, by
zadowoli¢ rodzicow, mogtoby zarabiac dzi$ tyle samo, promujac sport
elektroniczny (rywalizacja w grach wideo) albo nawet zgarnia¢ miliony
jako profesjonalny gracz. W kazdym z tych przypadkéw prawnik bytby
zdecydowanie szczesliwszy.

Rodzice prébuja odciggnat dzieci od gry Pokémon Go, choc
rozszerzona rzeczywistos¢ bedzie rozwijac sie przez nastepne pokolenia.
Sadza, ze ich corki powinny rzadziej bawi¢ sie slimem, a czesciej
¢wiczy¢ algebre. By¢ moze slime to chwilowa moda. Moze tez by¢
sposobem na to, by dziewczynka poznata dynamike podazy i popytu
na Instagramie oraz zbudowata marke osobistg i firme wartg miliony
dolaréw. Co niebywate, nie bytaby w tym pierwsza. Dokonata tego Karina
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Garcia. Niegdys kelnerka, dzi$ odnoszaca sukcesy gwiazda YouTube'a
stata sie stawna, robigc, dobrze zgadujesz, slime. O jakich sukcesach
mowa? Zarabiajgc co miesigc szesciocyfrowe kwoty, mogta wystaé na
emeryture swoich rodzicéw. W sierpniu 2017 roku wyruszyta w trwajaca
siedem tygodni trase, by spotkac sie ze swoimi fanami w 14 miastach.
Wejsciowki VIP kosztowaty od 40 do 99,99 dolaréw. Takie historie
nie sg juz dzis rzadkoscia i pokazuja, dlaczego nalezy dawac¢ dzieciom
mozliwie duzo wolnosci, by robity to, co lubig. W ich $wiecie nie
bedzie zadnych ograniczed w sposobie zarabiania na dostatnie zycie
i budowania gwiazdorskiej kariery. Kiedy jako dzieciak dostawatem same
dwoje i podczas lekcji obrywatem za czytanie katalogéw poswieconych
baseballowi, co pomagato mi wtasciwie wycenia¢ moje karty, wszyscy
powtarzali: ,Do niczego nie dojdziesz”. Dzi$ méwia: ,Bedziesz kolejnym
Zuckerbergiem”. Jesli zas chodzi o mozliwosci zawodowe, zyjemy dzi$
w najlepszych czasach w historii ludzkosci. Nie chce, Zeby ktokolwiek
zmarnowat takg szanse.

Jesli wyniesiesz z tej ksigzki cokolwiek wartosciowego lub
pomocnego, to mam nadzieje, ze podarujesz jej egzemplarz komus,
kto jest ci bliski i nieszczesliwy w swojej obecnej pracy. Jesli jestes
rodzicem, to prosze daj jg swoim dzieciom, kiedy zaczng zastanawiac sie,
kim chcg zostac i co chcg robi¢ w przysztosci. Nie méwie tego dlatego,
ze chce sprzedawac wiecej ksigzek. Mozesz rownie dobrze péjs¢ do
biblioteki, nie ma to dla mnie znaczenia. Méwie to, bo chce, zeby kazdy
wiedziat, Ze ma mozliwosci i moze cos zmieni¢, kiedy czuje sie zmeczony,
nieszczesliwy lub przerazony. Jesli zalezy ci na kims, to chcesz, zeby byt
szczesliwy, robiac to, co kocha. Zycie jest krotkie. Przeraza mnie jego
kruchos¢ i nieprzewidywalnos¢. Z drugiej strony jest dtugie. 50-latek
moze liczy¢ na kolejnych 40, a nawet 50 pracowitych lat. To od nas
samych i od naszych najblizszych zalezy, czy kazdego dnia bedziemy
czuc sie na tyle spetnieni i petni entuzjazmu, by zawsze dzieli¢ sie tym,
co w nas najlepsze. Nie mamy wptywu na wiele aspektéw zycia, ale nie
musi do nich naleze¢ szczescie czy kariera. Mozemy przeja¢ nad nimi
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petng kontrole. Nad kazdym ich kawateczkiem. Im wczesniej zdamy
sobie z tego sprawe, tym bogatsi bedziemy.

Nie moge zrobi¢ niczego, zeby wptyna¢ na twojg kreatywnosc,
ale mam nadzieje, ze skieruje twdj umyst na wtasciwe tory. A kiedy
bedziesz gotow popusci¢ wodze swojej kreatywnosci, to odniesiesz
sukces. Powtarza sie nam, ze musimy podja¢ decyzje — albo ustatkujemy
sie i zrobimy co$ przyzwoitego, zeby zarabia¢ pienigdze, albo damy sie
ponies¢ pasji i pogodzimy sie z ubéstwem. Dlatego nadal istniejg ludzie,
ktérzy wierza w opinig, ze tylko nieliczni kochaja swojg prace. Bzdura.
Kiedy zrozumiemy dzisiejszy cyfrowy $wiat, nasze wybory okaza sie
nieskonczone, tak samo jak mozliwosci. Musimy tylko znalez¢ w sobie
odwage, by po nie siegna¢ i co$ zdecydowat. Poznasz historie ludzi,
ktérzy podobnie jak ty byli przerazeni. Ktérzy jak ty mieli zobowigzania.
Ktérym powtarzano, ze sa gtupi, lekkomysini, nieodpowiedzialni albo
niedojrzali. Oni jednak robili swoje i zebrali zniwo. Jesli ta ksiazka ma
cie czegokolwiek nauczy¢, to tego, ze tylko ty mozesz by¢ dla siebie
przeszkodg w drodze do zdobycia trwatej kariery i szczeScia w zyciu.
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DROGA NALEZY TYLKO DO CIEBIE

Przedsiebiorca to ktos, kto znajduje sposcb.
— Shaun ,Shonduras” McBride

W mojej pierwszej ksigzce Wybij sie! obiecywatem przedsiebiorcom,
ze naucze ich spieniezaC pasje, tworzac za pomocg medidéw
spotecznosciowych silne marki osobiste, ktore przyciggaja klientow
i odsytaja ich do stron internetowych. Jednocze$nie uczytem, jak stac sie
wiarygodnym ekspertem lub rozpoznawalng postacig, ktérej firmy lub
sklepy beda ptacity za wypowiedzi, konsultacje i udziat w wydarzeniach.
Innymi stowy, chodzito o zbudowanie wokét twojego biznesu na
tyle silnej marki osobistej, zebys stat sie influencerem. Tymczasem
stowo influencer nie pojawia sie w niej ani razu. Kiedy w 2009 roku
wydawatem te ksigzke, warta miliardy dolaréw branza marketingu
wptywu (influence marketingu) byta czyms nowym, a pojecie to jeszcze
sie nie skrystalizowato. Dzi$ jednak marketing wptywu szykuje sie do
pozarcia znacznej czesci tradycyjnego marketingowego tortu. Mtodsi
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konsumenci poswiecajg znacznie mniej czasu na tradycyjne media
i czedciej pochtaniajg tresci pojawiajace sie online.

— Dzienna ogladalnod¢ YouTube'a wynosi 125 milionéw godzin,
podczas gdy czas przeznaczany na telewizje zmniejsza sie
kazdego roku.

— Jedna na pie¢ minut korzystania z telefonu komérkowego
przeznacza sie na ustugi i aplikacje Facebooka.

— Co minute na Instagramie publikuje sie 65 900 filmikow
i zdjec.

— Kazdego dnia na Snapchacie pojawia sie trzy miliardy snapéw,
a ponad 60 procent reklam jest wyswietlanych z wigczonym
dzwiekiem.

W rezultacie od 2009 roku marki potroity sumy, jakie wydajag na
social media. Przy gwattownym wzroscie liczby sieci spotecznosciowych
dostepnych dla kazdego, kto chce przyciggnaé widownie, oraz olbrzymich
kwot, jakie przez te sieci sie przelewajg, influence marketing stat sie
zasadng strategig monetyzacji dla tworzacych swoje profile online,
a wiec niemal dla wszystkich w biznesie.

Na ile zasadna? Najlepiej zarabiajgcy youtuberzy zgarneli
w 2016 roku tgcznie 70 milionéw dolaréw. Wielu miesci sie w pewnym
schemacie - jak na przyktad gracze, ale Lilly Singh rapuje i jest
komikiem, a w swoje filmiki wplata elementy kultury pendzabskiej,
Rosanna Pansino jest piekarzem, a Tyler Oakley dziataczem LGBTQ.
W ubiegtych latach na liscie najlepiej zarabiajgcych znajdowaty sie
m.in. tanczaca skrzypaczka Lindsey Stirling i wizazystka Michelle
Phan. Najpopularniejsi instagramowicze sg w stanie zarobi¢ rocznie
na mediach spotecznosciowych siedmiocyfrowe kwoty. Juz przy
tysigcu obserwujgcych poczatkujacy instagramowicz, zamieszczajac
zaledwie dwa posty tygodniowo, moze kasowac jakie$ piec tysiecy
dolaréw rocznie, a 10 tysiecy obserwujgcych moze przetozy¢ sie na
20 tysiecy dolaréw rocznie. | to tylko przy dwéch wpisach tygodniowo.
Wyobraz sobie zarobki instagramowicza, ktéry wrzuca posty z wieksza
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czestotliwoscig. Przemysl to. Srednie wynagrodzenie roczne w USA
to 51 tysiecy dolaréw. Mozesz tyle zarobi¢ jako kierownik biura albo
prowadzac wiasny biznes skupiony wokét tego, co kochasz najbardzie]
na Swiecie. Chcesz czuc sie bezpiecznie? Mozesz pracowac jako kierownik
biura, a po powrocie do domu zarabiac na Twitchu 10 tysiecy dolaréw
rocznie, pokazujac ludziom, jak grasz, i komentujac swojg ulubiong gre
wideo. O ile bedziesz w tym naprawde dobry. Mozesz tez wykorzystac
YouTube'a, by dzieli¢ sie niesamowitymi eksperymentami naukowymi.
Albo zamieszcza¢ na Instagramie zdjecia udomowionych jezy ubranych
w malenkie kapelusiki. Mnogos¢ platform oraz przejscie uzytkownikéw
telewizji i magazynéw do internetu pozwolito o wiele wiekszej liczbie
ekspertéw oraz osobowosci stworzy¢ optacalne i zrbwnowazone
Srodowisko, w ktorym mogg promowac oraz rozwija¢ swoje firmy,
a nawet dodatkowg dziatalnos¢.

Nastaty dzi§ Swietne czasy dla modelek i modeli. Niegdys
w czasopismach modowych i na wybiegach byto miejsce jedynie dla
garstki megagwiazd. Oprécz nich jakis$ tysigc mogt liczy¢ na stata
wspotprace z prasa i telewizjg. Reszta rzucata sie na samym dnie na
ochtapy, pracujac przy katalogach i promocjach. Internet otworzyt
jednak mozliwosci przed kazdym hustlerem, ktéry chce zwiekszyé
baze swoich fanéw za pomocg blogéw i kanatéw filmowych, a tym
samym przyciggna¢ uwage setek tysiecy marek sktonnych do wydania
pieniedzy na wspieranie popularnych, atrakcyjnych i modnych ludzi
w zamian za tre$ci sponsorowane i reklame. A to nie wszystko. Osoby
obdarzone wyglagdem modela - albo z talentem do pozowania
i uzywania filtréw — nie musza by¢ profesjonalistami, zeby zarabiac.
Olbrzymie przesuniecie uwagi na media spotecznosciowe oznacza,
ze piekni ludzie nie musza ogranicza¢ sie do magazynéw, fowcow
talentéw czy kogokolwiek innego, Zeby zarabia¢ na swoim wygladzie.
Kazdego dnia moga wygladac nieziemsko na wtasnych platformach,
jednoczesnie wchodzac w interakcje ze stale rosngcg widownig, a marki
same przyjda z btaganiem o reklame. Zapytaj tylko Brittany Xavier (zob.
str. 234).
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Influencera definiuje sie czesto jako osobe, ktéra gromadzi
w swoich mediach spotecznosciowych tak wielu odbiorcéw, ze marki
oferuja jej pienigdze w zamian za udziat w wydarzeniach, selfie
z produktami lub méwienie o ich ustugach. Marki ptacg miliardy dolaréw
ludziom znanym z internetu za wsparcie, sponsorowanie, promowanie
i lokowanie produktéw. Lokowanie produktu idealnie sprawdzi sie wirdd
instagramowiczéw i youtuberéw, ale blogerzy-krélowie motocykli czy
podcasterki-ksiezniczki dzeméw malinowych, ktérzy nie czujg sie na tyle
fotogeniczni czy charyzmatyczni, by stale wrzucac selfie czy filmiki, moga
miec wrazenie, ze mozliwosci rozwoju ich wptywu i zarobkéw ograniczajg
sie wytacznie do sprzedanych powierzchni reklamowych. Jestem tu,
by powiedzie¢ ci, ze tak nie jest. Musisz sprytnie oraz strategicznie
wykorzystywac swoje tresci. Tylko pomysl, dostaje pienigdze za pisanie
ksigzek i wystepowanie na krajowych oraz miedzynarodowych scenach,
a zarobitem juz tyle, ze mogtbym dokonac inwestycji, z ktorych korzystac
beda kolejne pokolenia. Ani grosza nie dostatem jednak od firmy
produkujacej napoje energetyczne za to, ze powiedziatem: ,0to moja
tajemnica 18-godzinnego dnia pracy”.

Jestem przedsiebiorcg, ktory stworzyt firme mediowag wartg
150 milionéw dolaréw po czesci z powodu swojej marki osobiste;j.
Jej budowe rozpoczatem od wartosciowych tredci, ktére zwiekszyty
méj wptyw. To jeden ze sposobow, zeby sie przebi¢. Mimo to z catych
sit staraj sie zarabia¢ na reklamach, na przyktad sprzedajac firmie
cukierniczej powierzchnie reklamowe. Kiedy twoja gwiazda rozbtysnie,
bedziesz mégt zarobi¢ 10 tysiecy dolaréw, ktadgc batonika na swoim
biurku podczas pracy. Ale na lito$¢ boska nie poprzestawaj na tym. Od
tego mozesz zacza¢. Nie zostawiaj pieniedzy na biurku, bo nie zdajesz
sobie sprawy, o ile wiecej mozesz zyskac. lle? Internet otwiera przed
przedsiebiorcami caty $wiat, a ty mozesz korzystac z jego platform, zeby
stworzy¢ tak silng marke osobistg, ze ludzie beda ptacic ci nie tylko za
twoje produkty i ustugi czy promowanie produktéw oraz ustug innych,
ale moze nawet za to, ze bedziesz sobg. Wedtug mnie wtasnie wtedy
staniesz sie prawdziwym influencerem. U swojego szczytu marketing
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wptywu przypomina reality TV 2.0. Chce, aby$ pomyslat o sobie jak
0 najnowszej wschodzacej gwiezdzie.

Jako przedsiebiorca nie réznisz sie od firmy produkujacej organiczne
zapiekanki z sera i makaronu, ktéra rozszerzyta dziatalnos¢ na krakersy
z serem cheddar oraz rosét z kluskami. Firma nigdy tak naprawde
nie byta skupiona na organicznych zapiekankach z sera i makaronu,
ale na organicznych potrawach typu ,comfort food”. Jeste$ przyszta
mama, ktéra zaczyna od podcastu poswieconego cigzy, a pézniej pisze
ksigzke o wychowaniu dzieci cierpigcych na zaburzenia lekowe. Jestes
domorostym kucharzem z pieknie prowadzonym Instagramem, ktéry
zabiera sie za podcast o wekowaniu i dostaje propozycje prowadzenia
rubryki o miejskich ogrédkach w ogéInokrajowym czasopismie. Jestes
chtopakiem, ktéry wystartowat z blogiem o winie, ktéry w zasadzie
wcale nie byt o winie, ale o tym, jak wyrobi¢ sobie nazwisko jako osoba
wskazujgca innym firmom sposoby na lepsza komunikacje i sprzedaz.
Instagram kucharza nie jest wcale o jedzeniu, ale o tym, jak zdoby¢
wptyw w segmencie zdrowego stylu zycia. Podcast o cigzy jest jedynie
kotletem do burgera o rodzicielstwie.

Twoja marka osobista przyjmie kazdy odcien, jaki sobie zamarzysz.
Jej rosngca pozycja w dzisiejszym Swiecie biznesu oznacza, ze gwiazdami
moga zostac nie tylko ci najpiekniejsi i najkorzystniej wypadajacy
w telewizji. Na boisko moze wejs¢ o wiele wiecej graczy. Oznacza to
tez, ze przed wiekszoscig przedsiebiorcow nadal jest sporo mozliwosci,
by przejs¢ na wyzszy poziom w rozgrywkach oraz zosta¢ influencerem.
Ogladam was i jestem zdumiony, jak wielu przedsiebiorcéw zamyka
samych siebie w ograniczajacych klatkach tego, co juz robig, nawet
jesli majg znacznie wiecej sity niz wczesniej.

Powiedzmy, ze nie masz sobie réwnych na Twitterze. Co zrobisz,
gdy pewnego dnia uznasz, ze masz dos¢ Twittera? A co, jesli Twitter
przestanie istnie¢? Co w sytuacji, gdy jako ulubiony pszczelarz kraju
zapadniesz na Smiertelng alergie na pszczoty? Wychodzenie z mysleniem
poza obecne sukcesy i ciggte poszukiwanie sposobéw na osigganie
kolejnych, co nie ogranicza cie wytgcznie do jednej platformy czy
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jednego zagadnienia, jest kwestig przetrwania. Jak tego dokonac?
Stworzy¢ tak silng marke osobistg, ze bedzie w stanie wykracza¢ poza
konkretne platformy, produkty, a nawet twojg pasje.

WeZmy na przyktad ikone kultury Julie Andrews', gwiazde
o rumianych policzkach z licznych arcydziet rodem z Broadwayu
i Hollywood, jak Wieki ciemne, DZwieki muzyki czy Mary Poppins. Jej
cata kariera — jej cata tozsamos¢ — bazowata na wysokim sopranie, ktory
przynioést jej Swiatowa stawe. ,Myslatam [...], ze m6j gtos to ja”. Jednak
jakie$ 20 lat temu przeszta operacje usuniecia przednowotworowych
zmian z jej strun gtosowych. Kiedy sie wybudzita, zmiany zniknety, a wraz
z nimi jej gtos. Byta Julig Andrews, wiec nie byt to koniec jej kariery. Od
tamtej pory napisata dziesigtki ksigzek dla dzieci, wystgpita w kinowym
hicie Pamietnik ksieZniczki, a ostatnio we wsp6tpracy z firma Jim Henson
Company wyprodukowata i zagrata w serialu Netflixa, ktory uczy
przedszkolakéw, jak obcowac ze sztuka. Oprah to nie tylko gospodyni
talk-show. Muhammad Ali nie byt wytacznie bokserem. The Rock nie
zajmuje sie tylko wrestlingiem. Silna marka osobista jest twoim biletem
do petnej wolnosci osobistej i zawodowej. Chce, zebys stat sie Julie
Andrews albo Muhammadem Alim swojej branzy. Aby mogto do tego
dojs¢, wszystko musi sie oczywiscie zacza¢ od fenomenalnego talentu.
Inaczej niz w przypadku gwiazd, nie bedziesz potrzebowac¢ agenta,
zebys byt dostrzezony przez wtasciwych ludzi i zaczat lepiej zarabiac.
W 2009 roku komiczka, ktoéra zgromadzita tysigce obserwatorow,
opowiadajgc kawaty na Twitterze, zaczeta zarabia¢ prawdziwe
pienigdze dopiero wtedy, gdy podpisata umowe z agencjg Creative
Artists Agency i dostata ,prawdziwg prace” jako autorka dowcipéw
dla Davida Lettermana. Dzi$ nie musisz juz zdobywac¢ pracy, piszac
kawaty dla innych, bo producenci M&M-séw czy Marsa mogg chcie¢
zaptacic ci 10 tysiecy dolaréw za twojego tweeta z zartem o M&M-sach.

1 Zatoze sie, ze nie wiedziates, iz uwielbiam Broadway.
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Nie musisz tez sprzedawac swoich materiatéw telewizji, zeby dobrze
zarobi¢. Pamietaj, ze w 2009 roku ludzie uzywali jeszcze telefonéw
wytacznie jako telefonéw. Do nagrywania filmikow stuzyty kamery,
a komorki nie przerodzity sie jeszcze w ekrany telewizyjne i kinowe.
Wszystko sie zmienito. Internet stat sie ostatecznym posrednikiem, ktory
pozwala kazdej branzy, od muzycznej i wydawniczej do takséwkarskiej
oraz hotelarskiej, dotrze¢ bezposrednio do konsumenta. Snapchat,
Instagram i Facebook to dzisiejsze stacje NBC, ABC czy CBS. Twoja
publicznod¢ czeka na ciebie. Musisz tylko zdecydowag, co zrobi¢, zeby
stac sie kolejnym Imperium.

W 2009 roku prébowatem przekonac was, ze mozecie zarobic

w Swiecie online albo uzy¢ go jako katapulty, ktéra od razu przeniesie
was do gtébwnego nurtu branzy, o ile byt to wasz cel. Dzi$ to internet
jest gtéwnym nurtem. Masz petng kontrole nad tym, jak widzi cie
Swiat, jak czesto cie oglada i w jakim kontekscie. Fenomen mediow
spofecznodciowych John ,The Fat Jewish” Ostrovsky od lat poruszat sie
po branzy rozrywkowej — na studiach podpisat kontrakt z wytwérnig
muzyczng i byt gospodarzem programu w telewizji E!, w ktorym
rozmawiat z gwiazdami. Jednak dopiero gdy zdobyt pét miliona
obserwujagcych na Instagramie, mégt przeku¢ swéj talent komediowy
i sceniczny w ksigzke, marke win i wystepy w reality TV (co z kolei dato
mu 10 milionéw obserwujacych na Instagramie). Megastawny rezyser
Casey Neistat zaczat kreci¢ filmy online jeszcze w 2003 roku, ale to
krotkie filmiki wysokiej jakosci i codzienny, tworczy vlog, ktéry prowadzit
na YouTubie, przypieczetowaty jego marke osobistg w sercach oraz
umystach oSmiu milionéw obserwujacych. Dzieki takiej widowni mogt:

— sprzeda¢ CNN swojg firme za 25 milionéw dolaréw,

— ruszy¢ z nowym projektem, ktéry ma wypetni¢ ,gigantyczna
przepas¢” miedzy jego ukierunkowang mtodziezowo
publicznoscig a mediami informacyjnymi z gtéwnego nurtu,

— oraz stac sie twarza reklamy Samsunga, ktérg emitowano
podczas gali Oscaréw 2017.
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Marka osobista jest dla kazdego

Strategicznie prowadzona w mediach spotecznosciowych marka osobista
idealnie sprawdza sie wsréd twoércdéw, o czym Swiadczy duza liczba
fotograféw, artystow i muzykéw, ktérzy w odpowiedzi na moj apel
podzielili sie w tej ksigzce swoimi historiami. Zadziata ona jednak
takze w przypadku kazdego przedstawiciela dowolnej branzy, ktéry
chce hustlersko wtaczy¢ sie do gry. Nie musisz juz dtuzej uwijac sie
jak w ukropie niezauwazony za czyim$ nazwiskiem lub logo, dopoki
nie zdobedziesz tyle wiarygodnosci, by zacza¢ pracowac na wtasny
rachunek. Oczywiscie mozesz to robi¢, zresztg wielu ludzi tak zdobywa
wiedze, doswiadczenie zyciowe i oszczednosci, ktére pozwalajg im
uczyni¢ krok w kierunku przedsiebiorczosci. Kilka os6b przepytanych
do tej ksigzki powiedziato, ze doswiadczenia i umiejetnosci, jakie zdobyli
na poprzednich stanowiskach, nawet tych, ktérych nienawidzili, byty
kluczowe, by mogli stac sie dzisiejszymi przedsiebiorcami. WeZzmy na
przyktad Dana Markhama, ktéry ze swoim synem Lincolnem prowadzi
kanat na YouTubie ,What's Inside?”.

Moze to dziwne, ale jako przedstawiciel handlowy, nauczytem sie,
jak przekonywac lekarzy do stosowania danych lekéw i to pomogto
mi sta¢ sie youtuberem. Cwiczytem z innymi przedstawicielami.
Trenowalismy, trenowalidmy i jeszcze wiecej trenowalismy. Nigdy
wczedniej nie wystepowatem przed kamerg, ale mam wrazenie,
ze to tak, jakbym rozmawiat z innym przedstawicielem albo lekarzem.
Wtasnie tak pomogta mi moja praca. Wiedziatem, ze chce by¢
przedsiebiorcg, wiedziatem, Ze chce prowadzi¢ wiasny biznes. Jednak
pracowatem tak ciezko na studiach i w etatowej pracy, wyciggajac
jak najwiecej z bycia przedstawicielem handlowym. A pdzniej, robigc
te wszystkie mate, dodatkowe rzeczy. Odnoszac porazki i sukcesy. Az
w koncu to wszystko posktadato sie w catosé.

Mam 37 lat i od 19. roku zycia pracuje nad wtasnym rozwojem.
Potrzebowatem tylu lat, zeby w kofcu mi sie udato. Dzi$ jednak
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czuje, ze jestem w tym miejscu, w ktérym chciatem by¢. To szalone
miejsce, ale je uwielbiam.

Czy Swiadomos¢, ze nie ma jednej wytyczonej Sciezki, nie jest
wspaniata? Jesli jestes kierownikiem projektu, ktory chetniej zajatby sie
pszczelarstwem, to na przyktad jutro — tak, jutro — mozesz wystartowac
z podcastem o naturze oraz wnikliwym, dowcipnym i kreatywnym blogiem.
Pozwoli ci to tez rozwing¢ sie w kazdej branzy niezwigzanej z pszczotami.
P6Zniej mozesz zaczac robic filmiki instruktazowe albo napisa¢ ksigzke
o pierwszych krokach w biznesie, upewniajac sie, ze z twojej wiedzy
skorzysta najmtodsze pokolenie pszczelarzy. W ten sposéb podzielisz
sie waznymi informacjami i jednocze$nie rozwiniesz swojg marke
osobistg. Wtedy moze dostaniesz propozycje poprowadzenia programu
na Animal Planet albo zadzwoni kto$ z National Geographic i zapyta,
czy nie zechciatby$ napisac¢ artykutu. Wraz z rozwojem marki osobistej
mozesz dopracowac przepis na nowe miodowe cukierki, balsam do ust,
pastylki albo jogurt. Mozesz stworzy¢ nowy aerozol odstraszajgcy owady,
kosmetyk do pielegnacji skory, torbe na zakupy z motywem pszcz6t albo
akcesoria ogrodnicze. A moze dostaniesz na Instagramie wiadomos¢ od
modelki Karlie Kloss, ktéra, jak sie okazuje, jest zakrecona na punkcie
pszcz6t, a oznaczenie jej na selfie, ktére sobie razem zrobicie, nie tylko
podniesie sprzedaz twoich ksigzek, z trzystu do 30 tysiecy egzemplarzy,
ale takze otworzy kolejny rozdziat w twojej karierze. To sie naprawde
zdarza. Wykorzystaj dzisiejsze platformy spotecznodciowe, zeby wzmocnic
swojg marke i zwiekszy¢ swoj wptyw, a stworzysz biznes, ktory bedzie sie
rozwijat nawet wtedy, gdy juz nigdy nie dotkniesz zadnego ula.

To tylko hipotetyczna sytuacja, ale na kolejnych stronach
przeczytasz wiele prawdziwych historii. Ta ksigzka jest hotdem dla
tych wszystkich, ktorzy zastosowali w swojej pracy zasady z Wybij sie!,
a w zamian odniesli niebywaty sukces. Chce, zebys uczyt sie na ich
przyktadach. Niektére z prezentowanych tu oséb to moi przyjaciele,
inne to przypadkowi ludzie, ktérzy skorzystali z mozliwosci pokazania sie
i podzielenia swoimi doswiadczeniami. Wybér konkretnych opowiesci
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sposréd wszystkich inspirujacych historii, jakie ustyszelismy, byt niemal
niemozliwy i marzytbym, zebysmy mogli zacytowac tu kazdego, kto
zgtosit sie do mnie lub mojego zespotu. Zabrakto na to po prostu
miejsca’. UstyszeliSmy wspaniate historie artystow, sportowcow,
blogeréw modowych i, oczywiscie, konsultantéw marketingowych
— ludzi, od ktérych oczekujesz, ze bedg PRZEBIJAC SIE w mediach
spotecznosciowych. Wsr6d mnéstwa innych znalazt sie tez dentysta,
analityk finansowy, trener pséw, organizator konwentu fanéw LEGO
oraz wiasciciel firmy zajmujacej sie wymiang oleju silnikowego. Wielu
zaczeto w mtodosci i bez zobowigzan, ale niektérzy mieli juz dzieci, kiedy
postanowili zakasa¢ rekawy i PRZEBIC SIE. Inni zrezygnowali z dobrze
optacanych stanowisk, zeby poswieci¢ sie swoim pasjom. Powiniene$
wyciggnac z tego taki wniosek, ze jesli jeszcze sie nie PRZEBIJASZ, to
nie dlatego, ze jestes za stary, za biedny albo masz za duzo obowigzkow.
Przyczyna tkwi w tym, ze nie przytozytes sie wystarczajgco, zeby sie
odbi¢. Usprawiedliwiasz sie: ,U Gary'ego wydaje sie to takie tatwe,
ale w rzeczywistodci to niemal niemozliwe”. Nieprawda. Po prostu
tego nie spieprz. Bedzie to wymagac duzego ryzyka. Pochtonie twoje
wszystkie mysli, czas i wolne chwile. Przez dtugi czas bedziesz zre¢
goéwno, ale obiecuje, ze twoje poswiecenie sie optaci. Obiecuje, ze
kiedy juz zbudujesz silng marke osobistg, bedziesz mégt cieszy¢ sie
tyloma wolnymi chwilami, ile tylko zapragniesz — bo bedziesz mie¢
petng kontrole nad swoim zyciem.

Nie znajdziesz tu natomiast programu dziewieciu krokéw do
sukcesu. Nie potrafie nazwac¢ ani jednego. Zasady sg niezmienne,
droga nalezy tylko do ciebie. Pokaze ci na przyktadach, jak korzystac
z platform. To samo robig ludzie, ktérzy podzielili sie z nami swoimi

2 Dlatego stworzyliSmy strone o nazwie ,Crushing It” na portalu Medium, gdzie
publikujemy historie i opisujemy ludzi, ktérzy stosujg zasady z ksiazki Wybij sie!,
by osiggnac sukces osobisty i zawodowy. Sprawdz nas na https://medium.com/
crushingit.

Kup ksigzke


http://onepress.pl/page354U~rt/e_0wz2_ebook

Droga nalezy tylko do Ciebie = 33

historiami. Beda to jednak tylko przyktady, a nie rozkazy. Mozesz dziata¢
po mojemu albo po swojemu. Wytycz swoja Sciezke w duchu Wybij sie!
albo przestanych nam listéw. Musisz tylko podja¢ decyzje, ze chcesz to
zrobi¢. Mam dos¢ wymowek. Dlaczego nie sprébujesz czegos nowego?
Badz optymista, wykaz sie cierpliwoscia, zamknij sie i dziataj.

Najbardziej niesamowite w dzisiejszym Swiecie biznesu jest to,
Ze caty czas raczkuje. Dzieki temu mamy mnéstwo miejsca na odniesienie
sukcesu. Niebywate, Zze wiekszos¢ ludzi nadal wzdraga sie przed
eksperymentowaniem z nowymi, pojawiajgcymi sie platformami. Nie
chcg marnowac czasu, jesli nowe medium spotecznosciowe okaze sie
tylko kolejna przemijajgcg moda, a p6zniej dziwig sie, ze influencerzy
w stylu tych, ktérych niebawem poznasz, odnoszg o wiele wieksze
sukcesy niz oni. Ta r6znica daje przedsiebiorcom takim jak ty przewage
juz na starcie. Obecnie istnieje znacznie wiecej sposobdw na spieniezenie
pasji niz kiedykolwiek wczedniej. ZnajdZ swoje miejsce, wyrdznij sie
i zacznij zy¢ we wszechswiecie Wybij sie!

TAK SIE PRZEBIJAM

Amy Schmittauer, Savvy Sexy Social

1G: @SCHMITTASTIC

Amy Schmittauer stata sie odkryciem internetu, bo zostata wybrana
na ostatnig druhne. Byt 2007 rok i cho¢ zostata wybrana jako ostatnia,
chciafa by¢ najlepsza, wiec zastanowita sie, co mogtaby zrobi¢, zeby
panna mtoda poczuta sie wyjgtkowa. Wpadta na pomyst, ze nakreci
filmiki z kazdg z pozostatych druhen. Sprawito jej to wiele radosci i byta
pewna, ze panna mtoda doceni ten gest. Jednak dopiero na probnej
kolacji zrozumiata, jakg moc ma to medium. Filmikiem wzruszyta sie
nie tylko panna mtoda, ale tzy wycierali wszyscy zgromadzeni.
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Od razu ztapatam bakcyla. Spodobat mi sie pomyst opowiadania
historii i kontrolowania emocji publicznosci. To aktywizuje wszystkie
zmyslty jednoczesnie.

Filmik, ktory Amy przygotowata na slub, byt nagrany na ptyte DVD.
Z radoscig odkrywata ona jednak platformy internetowe, gdzie mogta
wrzuca¢ swoje filmy i dzieli¢ sie nimi. Zaczeta dokumentowac swoje
zycie, nauczyta sie montazu i efekty zamieszczata na YouTubie. Byto
to ujscie dla jej kreatywnosci.

W miedzyczasie, gdy robita specjalizacje z politologii na
Uniwersytecie Ohio i zastanawiata sie nad szkotg prawniczg, udato
jej sie zdoby¢ wymarzong posade w firmie prawniczej, gdzie zajeta sie
lobbingiem, fundraisingiem i politykg publiczng. Data sie tez poznac
jako osoba, ktdra potrafi montowac filmy i moze zmieni¢ ustawienia
prywatnosci na stronie na Facebooku, co wéwczas moze nie byto
niczym nadzwyczajnym w Dolinie Krzemowej, ale niespotykanym
w Ohio. Od znajomych z Zachodniego Wybrzeza dowiedziata sie,
ze zarzgdzanie mediami spotecznosciowymi to prawdziwa praca.
Zadata wiec sobie pytanie, dlaczego nie miataby na tym zarabiacC.

To wtasnie wtedy zaczeta pobocznie rozwijac i cisng¢ swoje
dodatkowe zajecie. Kiedy docierata do domu po pracy, czasem
dopiero 0 19, zabierata sie do swoich zlecen. Pierwsze mate firmy,
do ktorych sie odezwata, juz byty przyttoczone iloscig tresci, jakie
musiaty przygotowac¢ na Facebooka i Twittera, a tu jeszcze ktos mowi
im, ze muszg robi¢ filmiki? Nikt nie chciat jej stucha¢. Amy zdata
sobie sprawe, ze jedyny sposdb, aby mate firmy zaczety traktowac jg
powaznie, polegat na pokazaniu im, dlaczego media spotecznosciowe
sg wazne. Po wystaniu maila, w ktorym ttumaczyta, ze mimo braku
potwierdzonego doswiadczenia w mediach spotecznosciowych
Z pewnoscig jest w stanie rozwing¢ marke czasopisma, zdobyta
pierwszego Klienta — lokalny magazyn o zywnosci ekologicznej. Aha,
i nie miata nic przeciwko, by robi¢ to za darmo. Nie potrzebowata
wiele czasu, by przekonac firme do zatrudnienia jej przy prowadzeniu
medidw spotecznosciowych.
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Prace po godzinach tgczyta z petnym etatem w firmie prawniczej
przez trzy czy cztery miesigce, az z propozycja spotkania odezwat sie
do niej Lewis Howes, réwniez z Ohio, ktdry wyrabiat sobie wowczas
marke na LinkedIn (zob. str. 44). Nie znalazt jej ze wzgledu na prace dla
magazynu o zdrowej zywnosci, ale zauwazyt zdjecie oraz wideobloga
na YouTubie i w innych mediach spotecznosciowych. Chciat sie
dowiedzie¢ wiecej o tym, co robi. Spotkali sie przy burgerze wiosng
2010 roku. Dat jej wowczas dwie rady pomocne przy zdobywaniu
klientow sktonnych ptaci¢ za ustugi:

1. Jedz do Las Vegas na BlogWorld — konferencje poswiecong
nowym mediom, gdzie liderzy w blogowaniu, podcastach
i tworzeniu tresci wideo spotykajg sie i rozmawiajg 0 swoim
rzemiosle i dziatalnosci.
Zaden problem. Magazyn pomagt jej juz kupié wejsciowke.
2. Przeczytaj Wybij sie! Gary’ego Vaynerchuka.
To tez byto fatwe. Amy poszta do biblioteki i pozyczyta ksigzke.
Przeczytata jg i poczuta, ze na pewno nie zostanie prawnikiem.

Bytabym szczesliwa, wykonujgc swojg prace dodatkowg przez cate
zycie. Nie wiedziatam, ze bede miata tyle sity, by to zrealizowac. Dzieki
ksigzce ,Wybij sie!l” wyobrazitam sobie, jak mogtaby wygladac moja
przysztosc. Wydawato mi sie, ze musze najpierw miec prestizowy
biznes, zeby inne firmy mnie zatrudniaty, a nie przyktadatam wagi
do tego, ze dzieki marce osobistej, ktorg stworzytam za pomocg
filmikow o moim zyciu, juz mnie zauwazono, pytano o rady, ufano mi
i postrzegano za lidera w pewnej mikroskall.

Zdatam sobie sprawe, jak wazna jest marka osobista dla rozwoju
biznesu i ze nieswiadomie nad nig pracuje. By¢ moze zasztam juz
dalej, niz mi sie wydawato! Moze wykorzystujgc swoje umigjetnosci
mogtabym przekuc to, co robie dla zabawy — czyli krecenie filmikow
oraz naturalne mowienie do kamery, jak Zzywa osoba — w cos innego
i dostosowac przekaz do konkretnego odbiorcy. To byt jedyny kopniak,
Jakiego potrzebowatam, bo wiedziatam, co mam robic dalej.
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Wiedziata juz, ze prowadzenie mediéw spotecznosciowych nie
bedzie jej dziatkg w Swiecie online. Postanowita zajg¢ sie wideoblogami
i doradztwem w zakresie marki osobistej. Miata zamiar sprawdzic,
ile jest warta.

Prace bez wynagrodzenia mozna oczywiscie zdefiniowac jako
niedocenianie sie, ale sgaze, ze i tak zanizatabym stawki, bo na
poczatku nowe media byty zupetnie lekcewazone. Ksigzka ,Wybij
sie!” pozwolita mi przestawic myslenie i dostrzec, ze umiejetnosci
sg moim gtownym zasobem, zarowno w kwestii marketingu, jak
i obstugi Klientow. Dzieki temu znacznie zyskafam na pewnosci siebie,
wyceniajgc moje ustugi i spieniezajac je na wiasnych warunkach. Moja
Smiatosc i wiara w to, ze jestern warta wiecej, pozwolity mi zarobi¢
znacznie lepiej w ciggu mojej kariery. Po prostu podejmowatam ryzyko,
bo wiedziatam, ze robie dobrg robote.

Zajeta sie swoim wideoblogiem Savvy Sexy Social, ,zeby
skréci¢ cierpienia, przez jakie przechodzity mate firmy”. Zanim na
poczatku 2011 roku rzucita prace, zdobyfa kilku ptacgcych klientow,
mimo to przerzucenie sie z pracownika otrzymujgcego pensje na
wolnego strzelca nadal byto sporym ryzykiem. Zamieszkata ze swoim
chtopakiem, pozbyta sie samochodu i robita wszystko, by ograniczy¢
wydatki. Przygotowata sie na to, ze zdobycie nowych klientéw zajmie
miesigce, ale optacit sie caty wysitek, jaki wtozyta w kulisy swojego
biznesu — opowiadanie o pracy, by poznali jg ludzie i zaufali jej,
udziat w BlogWorld, obserwowanie swojej sieci oraz konsekwencje
w budowaniu relacji. Ptatnych klientéw znalazta juz w kilka tygodni
(zeby trzymac sie sztywno swoich cen, stworzyfa osobny adres
mailowy dla swojego wirtualnego asystenta i negocjowata wtasne
stawki jako inna osoba).

Stale udzielajgc lekcji na kanale Savvy Sexy Social, ktory zyskat
75 tysiecy subskrybentéw i ponad 5 miliondw wyswietlen, Amy
napisata bestseller, stworzyta serie szkolen online dotyczacych
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wideoblogdw w biznesie i zatozyta z sukcesem drugg firme zajmujgca
sie wideomarketingiem, a oprdcz tego caty czas wystepuje na catym
Swiecie. Niedawno wyszta za mgz (pozdrowienia, Pani Landino!),
ma $licznego psa i jej biznes kwitnie. Bez watpienia PRZEBIJA SIE,
a mimo to niechetnie daje sobie pochwaty.

Miatam moment, gdy trudno mi byfo docenic to, co osiggnetam. Wiemn,
ze mam petng kontrole, a to uczucie mnie przyttacza, bo oznacza,
Ze zawsze mozesz robi¢ wiecej albo nie robisz wystarczajgco duzo.
Dziejg sie wspaniate rzeczy, a pozniej przychodzi moment, kiedy
wstaje rano i dzien jest zty, a ja czuje, ze zawiodtam. Nigdy nie
zamierzatam zrezygnowac, ale byty chwile, w ktorych zastanawiatam
Sie: czy na pewno jestes do tego stworzona?. Bytam dla siebie swoim
najwiekszym wyzwaniem. Nigdy nie poswiecatam czasu na to, zeby
wyrazic sobie wadziecznosc i szacunek za to, do czego dosztam.
Zabrzmi to naiwnie, ale musiatam zaczac zatrzymywac sie co tyazien,
co dzier czy co miesigc, zeby zastanowic¢ sie nad tym, co zrobitam
dobrze, cieszyc sie tym i pamietac o tym nastepnego dnia, gdy bedzie
trudno jak zawsze. Mimo ze wstaje rano | wiem, ze bede musiata
zmierzycC sie z wyzwaniami, ktore zawsze sie pojawiajg, | tak niczego
bym nie zmienita. Wybratam wfasciwg droge i uwielbiam podgzac nig
niezaleznie od okolicznosci.

Amy podzielita sie $wietng historig, prawda’? Uwielbiam to, jak
bierze sprawy w swoje rece. Podoba mi sie, ze skupia catg energie na
tworzeniu niesamowitej marki i, mimo ze osiggneta tak wiele, nadal jest
u steru i nie odpuszcza ani na chwile. Jest uosobieniem cierpliwosci
i wytrwatosci, tak samo jak wszyscy inni, z ktérymi rozmawialismy na
potrzeby tej ksigzki. Juz nie moge sie doczekac, kiedy ich wszystkich
poznasz.
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