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Wstep

Kiedy Ty zasypiasz,
miliony Twoich klientow wtasnie sig budzq.'

Postanowites uruchomic sklep internetowy. Brawo!

W stale rosngcej branzy internetowej masz duze szanse na osiggniecie sukcesu. Ale musisz
miec¢ swiadomos¢, ze wiele oséb mysli podobnie do Ciebie. Nowi gracze wchodzg na
rynek e-commerce kazdego dnia. Konkurencja, ktéra zaczeta sprzedawac w sieci przed
Toba, bedzie odpowiadac na Twoje dziatania.

Dlatego musisz byc¢ szybki, zdecydowany i wytrwaty. Jezeli chcesz osiggnac sukces i zaczac
szybko zarabia¢ na Twoim sklepie wszystkie Twoje kroki powinny prowadzi¢ w tym samym
kierunku. Wktadana przez Ciebie w budowe sklepu internetowego energia powinna sie
kumulowac. Ta ksigzka zostata napisana po to, aby Ci w tym pomac.

Wedtug badan opublikowanych 8 lutego 2018 roku na stronie export.gov, wartos¢ pol-
skiego rynku e-commerce pod koniec 2017 roku wynosifa 11 miliarddw dolaréw.

Rok 2018 autorzy badania szacowali juz na 13,8 miliarda a 2020 na 17 miliardéw dolardw.
Z dwucyfrowym wzrostem, Polska jest jednym z lideréw europejskiego rynku e-commerce.
W chwili obecnej, stanowi on 7% sprzedazy detalicznej. W ciagu najblizszych 2-3 lat,
wedtug prognoz, co dziesiata transakcja detaliczna dokonywana bedzie w internecie.

Co ciekawe, e-commerce w Polsce zajmuje 60% przestrzeni magazynowe] dostepnej
u operatoréw logistycznych. Dzieje sie tak takze dlatego, ze tacy giganci jak np. Amazon,
przenosza swoje centra logistyczne na teren naszego kraju.

Na okoto 27,8 miliona uzytkownikéw internetu w Polsce, 80% uzywa laptopow, 61%
komputeréw, 47% smartfonow, 21% tabletow, a 3% czytnikdw e-book.

" Tekst reklamowy, promujacy rozwiazania sieciowe IBM, ktéry wywart na mnie najwieksze wrazenie w péznych latach 90-tych.
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Rosnie réwniez gotowo$¢ Polakéw do dokonywania zakupdw w internecie. W 2016 roku
48% internautow w Polsce kupowato online, w 2017 — 549%. Szacuije sie, ze w roku 2020 ta
liczba wzrosnie do 70%.

Najczesciej kupowanymi przez internet produktami sg: ubrania, buty, zabawki i produkty dla
dzieci, sprzet rtv i agd, elektronika, ksigzki, wydawnictwa muzyczne i kosmetyki. W sektorze
ustug najpopularniejsze sg zakupy biletéw i ustug turystycznych.

Polskie sklepy internetowe obstuguja gtéwnie lokalny rynek w Polsce. Jedynie okoto 10%
z nich sprzedaje za granice.

Najpopularniejszymi polskimi serwisami e-commerce wedtug autorow raportu sg:
www.allegro.pl (50% udziat w sprzedazy e-commerce w Polscel)

www.ceneo.pl - www.skapiec.pl

www.euro.com.pl - www.mediaexpert.pl « www.empik.com

www.zalando.pl « www.domodi.pl

www.aliexpress.com « www.allani.pl 2

Ciekawostke stanowi fakt, ze chociaz ponad 90% internautdw w Polsce do surfowania po
internecie uzywa urzadzen mobilnych, to jedynie 20% robi za ich posrednictwem zakupy.
To jednak najszybciej rosnacy segment rynku handlu elektronicznego.

Moje doswiadczenia potwierdzaja, ze gotowos¢ zakupowa klientéw ,mobilnych” jest
WCigz nizsza od 0sob uzywajgcych komputeréw stacjonarnych. Faktycznie jednak wartosci
te zmieniajg sie z miesigca na miesiac, mozemy sie wiec spodziewac, ze z czasem odsetek
klientow dokonujacych zakupow przez smartfony, wyréwna sie z odsetkiem klientow
uzywajacych urzadzen stacjonarnych.

Z marketingowego punktu widzenia, istotny jest rdwniez fakt, ze 90% internautdw korzysta
regularnie z mediéw spotecznosciowych, wéréd ktérych najpopularniejszg platforma jest
Facebook, gdzie 70% uzytkownikow spedza ponad dwie godziny dziennie.

Nastepnymi w kolejnosci sa: Youtube, Instagram, Twitter, Linkedin i Snapchat. tacznie
ponad 62% firm pfaci za swoja reklame (gtownie w GoogleAds i Facebook).

Rynek jest olbrzymi, Twoj budzet skromny. Wiem. Wiekszos¢ tak zaczyna.

Ale nie martw sie. To bardzo dobrze!

2 Twércy raportu pozwolili sobie na wymieszanie w swoim zestawieniu serwiséw z réznych kategorii, kierujac sie zapewne ruchem na platformie, jako
podstawowym kryterium oceny wielkosci i popularnosci. Wyzej zaprezentowana kolejnosc zostata zmieniona tak, aby zostaty one pogrupowane wgq
kategorii, w ktorej wystepuja.
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Nie sztuka jest wydac setki tysiecy ztotych. Im masz mniej pieniedzy, tym bardziej jestes
zmuszony do gtéwkowania i sprytnego dziatania. Mniej wydasz na nieudane ekspery-
menty, bedziesz ostrozniejszy i bedziesz przeznacza¢ swoje skromne $rodki tylko na te
dziatania, co do ktérych potencjatu bedziesz przekonany.

To Ty powiniene$ wszystko zrozumied, utozy¢, zaplanowac i wykonac. Dzieki temu, ze sam
stworzysz swoj sklep, nie pozwolisz sie naciagnac na drogie, nieskuteczne ustugi. Bedziesz
wiedziat wiecej niz prébujacy Ci sprzedac swoje ustugi handlowcy. | nie bedziesz od nich
uzalezniony. A kiedy juz zdecydujesz sie skorzysta¢ z ich pomocy, bedzie to pomoc na
Twoich warunkach.

Mozesz mysle¢, ze inni juz maja sklepy internetowe, sg doskonale spozycjonowani
w wyszukiwarkach, maja doswiadczenie i pienigdze.

To prawda, ale zastandw sie, ile byto kawiarni na $wiecie, kiedy powstawat Starbucks. Nie
dosc ze byto ich tysigce, to wiele z nich oferowato lepsza kawe. Czy to przeszkodzito firmie
Starbucks, w zaistnieniu na kazdym praktycznie rynku $wiata?

A moze obawiasz sie, ze nie jestes specjalista w e-commerce i nie wiesz czy potrafisz?
Henry Ford powiedziat kiedys, Zze niezaleznie od tego czy myslisz, ze dasz rade czy nie
- masz racje.

I miat racje. Wszystko zalezy od Ciebie.

Czytajac te ksigzke i stosujac rozwigzania w niej zawarte, zdobedziesz podstawy, na ktérych
zbudujesz swoéj dochodowy sklep. To bardzo wysoce prawdopodobne.

Weale nie musisz by¢ najlepszy. Na Swiecie jest ponad 7 miliardéw ludzi. Gdyby kazdy
chciat by¢ w czyms najlepszy, mielibysmy olbrzymi problem, bo potrzebowalibysmy
7 miliardéw dyscyplin’?

Wystarczy, ze bedziesz wystarczajaco dobry w paru(nastu) podstawowych dziedzinach.
Brzmi realnie? Pewnie, Ze tak. To jest bardzo realne. Potrzebujesz jedynie cierpliwosci,
silnej woli i determinacji. I troche czasu.

3 Zawsze i na pewno bedziesz najlepszy w byciu Toba.
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Opisujac rynek i stosowane rozwiazania, odnosze sie do stanu faktycznego w roku 2019.
W zestawieniach podaje przykfady najbardziej istotne z mojego punktu widzenia.

Pisze o dwdch najwazniejszych wyszukiwarkach, mimo iz jest ich wiecej. Skupiam sie na
czterech najwiekszych mediach spotecznosciowych, chociaz mozesz skorzystac z wiekszej
ich liczby lub wybrac inne, jezeli to wiasnie w nich przebywaja Twoi klienci.

Chodzi mi o zobrazowanie tematu i wskazanie obszardw, w ktérych dziatania przyniosg Ci
wymierne skutki. Tego, wedtug mnie, bedziesz potrzebowat na poczatek. Nie musisz zo-
stac¢ specjalista w zakresie handlu w sieci. Wystarczy, ze zrozumiesz te tematyke i bedziesz
zarabia¢ w internecie pienigdze.

Jezeli zakochasz sie w handlu internetowym, mozesz samodzielnie pogtebia¢ wiedze
w najbardziej interesujagcym Cie temacie.

lle czasu potrzeba, aby sklep zaczat przynosi¢ dochody?

To zalezy, kiedy zaczynasz i w jakiej branzy oraz jak szybko jeste$ w stanie wdrozy¢ rozwia-
zania, ktére Ci proponuje.

Patrzac realnie, musisz liczy¢ sie z tym, ze pierwsze efekty zobaczysz po okoto roku. Jezeli
dobrze zorganizujesz swoj sklep, juz po okoto roku bedziesz w stanie zacza¢ zarabiac.
Sklep moze by¢ dochodowy juz wczedniej, ale daj sobie okoto roku na to, zeby przekonac
sie czy, i w jakim tempie, idziesz do przodu.

Bedziesz mogt pordwnac najlepszy miesigc jednego roku z najlepszym w roku kolejnym
i najgorszy z najgorszym. To da Ci obraz skali wzrostu.

Jestes niecierpliwy? Nie martw sie, czas szybko ptynie.

Traktuj budowe sklepu internetowego jak gre. Stawiaj przed sobg mate, osiggalne cele.
Najpierw zaistnienie w sieci, nastepnie podpiecie sie do podstawowych Zrédet ruchu,
pierwszych 100 odwiedzajacych dziennie, pierwsze zamowienie, i tak dalej. Kiedy wej-
dziesz na kolejny etap, postaw sobie nastepny ambitny, ale osiggalny cel. Kiedy zauwa-
zysz, ze konkurencja robi cos, czego Ty nie potrafisz, potraktuj to jako zagadke kryminalna.
Przeciez jeste$ od nich sprytniejszy! Rozwiazesz ja. Potrzebujesz tylko paru narzedzi. Daje
Ci je w kolejnych rozdziatach.

8 |JAKSZYBKO zbudowac dochodowy srlélh%q(gri\étze&rgetowy


http://helion.pl/page354U~rt/e_1cfo_ebook

Wstep

Starajac sie opisac jak najszerzej tematy zwigzane z uruchomieniem i prowadzeniem
sklepu internetowego, podzielitem te ksigzke na rozdziaty wedtug starej, sprawdzone;
marketingowej struktury 7P: product, price, place, people, promotion, physical evidence,
procedures.

Pozwala mi ona zawsze widziec¢ szeroki plan. Jestem przekonany, ze pomoze i Tobie, by
zagtebiajac sie w szczegdty, nie zapomnie¢ o catosci i patrze¢ na Twdj biznes takze z wyzszej
perspektywy.

Kolejne rozdzialy opisuja zatem:

« Produkt (Product) - na co nalezy zwracac¢ uwage, wybierajac branze i produkt.

« Cene (Price) - jej znaczenie, sposob kalkulacji, wartos¢ i marze.

« Miejsce (Place) - szczegdtowy opis modeli oraz struktury Twojego sklepu, jego silnik,
wyglad, lokalizacje.

« Ludzi (People) - znajdziesz tu kilka stéw o budowaniu relacji z klientami i (wspdh)pra-
cownikami.

« Promocje (Promotion) - kierunki i sposoby taniej a skutecznej promocji Twojego sklepu.

+ Reputacja i Dobre Imie (Physical Evidence) - rodzaje i znaczenie dowodoéw przeko-
nujacych, ze to wiasnie Ty jestes odpowiedni dla Twojego klienta.

+ Procedury (Procedures) - rzut okiem na formalna strone biznesu, m.in. RODO, potwier-
dzanie i dokumentowanie transakgji, serwis, logistyka.

+ Narzedzia - zestawienie najwazniejszych narzedzi, dzieki ktérym osiggniesz swdj cel.

Struktura 7P, czasem ograniczana do 5 podstawowych P (Produkt, Cena, Miejsce, Pro-
mocja, Ludzie) przyda Ci sie w kazdym biznesie. Warto traktowac jg jako szkielet, wedtug
ktérego bedziesz organizowat swoje dziatania marketingowe. Sprzedaz to przeciez w 90%
marketing.

Wybratem ten sposob organizacji ksigzki, zeby pomac Ci kompleksowo myslec o funkcjono-
waniu Twojego sklepu réwniez w przysztosci, kiedy bedzie juz dziatat na petnych obrotach.

Bardzo czestym problemem wiascicieli firm, zwtaszcza tych matych, jest zapominanie
0 pracy nad swoim przedsiebiorstwem z powodu zaangazowania w biezacg prace. Brak
spojrzenia z szerszej perspektywy.

JAK SZKEEKkquz%dowac dochodowy sklep internetowy | 9
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A przeciez juz w XV wieku Whadystaw Jagietto dostrzegt, ze bedac zaangazowanym w boj,
walczac w pierwszej linii, trudno jest dostrzec caty obraz sytuacji. Dlatego w czasie bitwy
pod Grunwaldem, zrezygnowat z wziecia bezposredniego udziatu w walce i ustawit swo-
je stanowisko dowodzenia na wzgorzu. Stamtad mogt obserwowac przebieg wydarzen
i podejmowac lepsze decyzje.

Amerykanie nazywajqa to okresleniem ,helicopter view’”.

Spojrz na swoj biznes z obu perspektyw zaprezentowanych w ponizszej tabeli. Wznie$ sie
wyzej i dziataj naprzemiennie w obu rolach Wojownika i Dowodzacego.

Praca w firmie - Wojownik Praca nad firma - Dowé6dca

Na stronie Poza strong
Produkt Promocja Ludzie
Cena Reputacja
Miejsce Procedury

Oczywiscie powyzszy podziat jest wiasciwy dla poczatkowej fazy biznesu. Wraz z rozwojem
Twojego sklepu, bedziesz coraz czesciej wykonywat dziatania dowddcy*, takze w zakre-
sach znajdujacych sie po lewej stronie tabeli.

Piszac te ksigzke, postawitem przed sobg cel, aby skonstruowac ja tak, bys mégt wracac do
niej i sprawdza¢, czy w codziennej rutynie nie zapominasz o waznych aspektach dziatania
Twojego biznesu.

Najobszerniejsze dziaty to Miejsce i Promocja. Twoja codzienna praca bedzie sie najcze-
$ciej skupia¢ wokot tematdw tam opisanych.

Do pozostatej tematyki bedziesz wracac rzadziej, choc rzut okiem do dziatéw Produkt
i Cena przyda sie przy kazdorazowym rozszerzaniu oferty. Okresowy przeglad tresci roz-
dziatéw Ludzie, Reputacja i Procedury pomoze sprawdzac czy idziesz w dobrym kierunku
jako przedsiebiorca.

“ Powyzszy schemat jest uproszczeniem myslowym, ktéremu nalezy nadac odmienny charakter w firmach samozarzadzajacych sie w oparciu 0 zasady
organizadji turkusowej. Wiecej o turkusie w dalszej czesci.
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Jezeli chcesz od poczatku zbudowac swdj sklep internetowy, ta ksiazka przeczytana
w catosci, przeprowadzi Cie przez catg droge od pomystu na branze i produkt, przez tech-
niczne aspekty budowy sklepu, niezbedne dziatania marketingowe az do narzedzi anali-
tycznych, stuzacych do monitorowania wynikow Twojej pracy.

7 kolei, jesli juz masz firme i chcesz zaistnie¢ w internecie, pozwoli Ci uporzgdkowac
wiedze i przygotowac sie do skutecznej sprzedazy w sieci.

Jezeli jestes pracownikiem firmy odpowiedzialnym za marketing internetowy,
zachwycisz szefa swoim catosciowym ogarnianiem tematyki i skuteczng praca.
Uczniowi lub wykfadowcy zainteresowanemu tematem e-commerce, pomoze W usys-
tematyzowaniu wiedzy.

Ksigzka ta ma na celu przede wszystkim zainspirowanie Cie do dalszego, systematycznego
rozwoju w branzy, ktérej znajomos¢ jest absolutnie niezbedna w dzisiejszym handlu.
Mozesz czytac jg rozdziat po rozdziale lub wybrac najbardziej interesujace Cie czedci. Jezeli
interesuje Cie wybrany fragment, po prostu przejdz do niego. Nie pogniewam sie, jesli
ominiesz niektdre czesci.

W zyciu i w biznesie wszystko jest ze soba powigzane, czasem niemozliwe jest wyrazne
rozdzielenie omawianych zagadnien. Temat nazwy sklepu zostat umieszczony w rozdziale
Miejsce, jednak jest réwnie wazny w aspekcie promocji oraz reputacji i identyfikacji
korporacyjnej. Warto miec tego swiadomos¢.

Wybierz sobie najwygodniejszy dla Ciebie sposéb postugiwania sie tg ksigzka i korzystania
z niej, w odniesieniu do obszaréw, nad ktérymi akurat pracujesz.

Poniewaz na rynku handlu elektronicznego funkcjonuje specjalistyczny zargon oraz okre-
$lenia, ktore na poczatku mogg wydawac Ci sie trudne, opracowatem dla Ciebie stownik
podstawowych poje¢, ktére powinienes opanowac.

Nie obawiaj sie, nie musisz sie ich uczy¢ na pamiec za jednym posiedzeniem. Kiedy skor-
czysz czytac te ksigzke poznasz je, zrozumiesz i bedziesz sie nimi biegle postugiwac.

Zrobitem dla Ciebie takze zestawienie linkéw do witryn, ktérych mozesz potrzebowac
podczas pracy nad Twoim biznesem internetowym. Niektore z nich zawieraja narzedzia
odptatne, ale zestawitem je tak, zeby juz wersje demo pozwalaty Ci regularnie sprawdzac
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czy Twoje dziatania przynosza zamierzone efekty. Kiedy juz bedziesz mie¢ duzy biznes,
zdecydujesz czy potrzebujesz korzysta¢ z petnej wersji. Do tego momentu musisz by¢
sprytny. taczy¢ strzepki informacji w catos¢, aby uzyskiwac pefen obraz sytuacji.

Kim jestem i co w ogdle daje mi prawo wypowiadania sie na temat biznesu i sprzedazy
internetowej?

Od ponad 15 lat prowadze wiasny biznes. Firme, ktorg obecnie zarzagdzam, zbudowatem
od zera i w ciggu kilku lat wspdlnie z moim zespotem doszlismy do poziomu obrotu oko-
to 30 miliondw ztotych rocznie. Obstugujemy najwiekszych sprzedawcéw detalicznych
w Polsce, wiekszos¢ sieci handlowych, duzych dystrybutoréw sprzetu, najwieksze sklepy
internetowe w kraju. Digison Polska sp. z 0.0, bo o tej firmie mowa, wybiera, importuje
i sprzedaje produkty RTV i AGD. Zajmujemy sie rowniez serwisem elektroniki i sprzetu
gospodarstwa domowego.

A co to wszystko ma wspdlnego z internetem?

Nasze produkty sprzedajemy zaréwno ,z potki” w sklepach stacjonarnych, jak i przez sklepy
internetowe. W ten sposob widzimy z pierwszego rzedu to, co robig najwieksi i najlepsi. Chcac
odpowiednio zaprezentowa¢ nasze produkty i doprowadzi¢ do ich sprzedazy przez
internet, musimy dokfadnie analizowac rynek i narzedzia sprzedazy internetowej. Dzieki
temu nasza wiedza stale sie poszerza a temu wzrostowi towarzyszy ciagle rosnaca war-
tos¢ sprzedazy naszych produktéw przez internet.

W roku 2017, aby pokazac¢ w praktyce teorie, ktore opisuje w tej ksigzce, zatozytem sklep
internetowy www.DobreZabawki.com. W ciggu paru miesiecy firma osiggneta rentow-
nos¢. Nadal rozbudowuje jg samodzielnie i prowadze w kierunku pierwszej ligi sklepéw
internetowych z zabawkami.

Internet jest przejrzysty i mozna w nim znalez¢ narzedzia umozliwiajace przeswietlenie
sklepéw internetowych. Naucze Cie, jak to robi¢. W pierwszej kolejnosci bedziesz mégt

przeskanowac moj sklep i sprawdzi¢ moje stowa.

W dalszej czesci tej ksiazki, podziele sie z Tobg wszystkimi doswiadczeniami z budowania
dochodowego sklepu internetowego, ktére nabytem przez ostatnie kilka lat.
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Stosujac rozwiazania, ktére podpowiadam, bedziesz mogt powtdrzy¢ moj sukces i zara-
bia¢ bardzo przyzwoite pienigdze.

Nie ma nic przyjemniejszego (w zyciu handlowca), kiedy po przebudzeniu znajdujesz
dziesigtki zamowien na produkty, ktore zostaty ztozone w czasie, kiedy Ty wypoczywates.
Zycze Citego z catego serca. No dobrze, pod warunkiem, ze nie bedziesz moim bezpo-
Srednim konkurentem ).

Podpowiem Ci rowniez, jakie ksigzki powinienes przeczyta¢, aby udoskonali¢ Twoje zdol-
nosci handlowe i marketingowe.

Podczas przygotowan do uruchomienia sklepu, przeczytatem sporo na temat sprzedazy
i e-commerce. Gtownie literatury pochodzacej z rynku amerykanskiego. Wiasnie tam
jest najwiecej najlepszych sklepéw internetowych. Najwiecej systemow sprzedazy. Jezeli
masz kogokolwiek podgladac, wybieraj twércow sprawdzonych rozwigzan. Niektore z tych
pozycji doczekaty sie juz ttumaczen na jezyk polski. Inne, poki co, dostepne sg wylgcznie
w jezyku angielskim. Jezeli nie jest to dla Ciebie przeszkoda, zachecam do przeczytania
ich wszystkich. Warto!

Droga Czytelniczko!

Jedna wazna uwaga. Piszac te ksigzke postuguje sie rodzajem meskim, kierujac jg do Ciebie,
czytelnika. Niestety w jezyku polskim (w przeciwienstwie do angielskiego), wyrazy rodzaju
meskiego i zenskiego majg rézne koricowki. Mimo najszczerszych checi, nie mam wiel-
kich nadziei na zmiane tego za mojego zycia, zatem jezeli Cie to razi, bardzo przepraszam.
Myslatem o jakiejs neutralnej formie, ale to chyba nierealne. Zatrzymatem sie wiec przy
rodzaju meskim. Ksigzka kierowana jest oczywiscie réwniez do Was drogie Czytelniczki,
tak samo jak do Czytelnikow!

Kiedy skonczysz ja czytac, niezaleznie od tego, w ktérym momencie, napisz prosze do
mnie i podziel sie swoimi obserwacjami i opiniami. Twoje zdanie jest dla mnie bardzo
wazne. Czekam na www.wieszwiecej.com.

Jezeli stosujac rozwiazania, ktére podpowiadam, uda Ci sie osiggnac sukces, napisz do
mnie o tym.

Jesli cos nie wyjdzie, tez napisz. Moze zastanowimy sie wspdlnie, co mozna poprawic?
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Wstep

Czym ta ksigzka rézni sie od innych juz dostepnych na rynku?

Napisatem ja prostym jezykiem. Z punktu widzenia praktyka. Kogo$, kto podobnie jak Ty,
marzyt o otworzeniu dochodowego sklepu internetowego. | zrobit to. Od zera. Samodzielnie
przechodzac te droge, ktéra prawdopodobnie jest dopiero przed Toba.

Na rynku znajdziesz ksiazki na temat uruchomienia i promocji sklepu internetowego. S3 to
jednak gtéwnie pozycje pisane dla i przez ekspertow.

Ponadto, wiele artykutow zostato stworzonych przez teoretykdw, ktorych biznes polega
na uczeniuy, jak powinien wygladac biznes. Dla mnie to byto zawsze mato wiarygodne.

Szczegdly techniczne, zwhaszcza w zakresie budowy platformy sklepowej i promodji sklepu,
moga powodowac lek i zniechecac.

Eksperci w zakresie marketingu internetowego i SEO (optymalizacji wynikdw wyszuki-
wania), zarzadzajacy najwiekszymi sklepami piszg o sprawach, ktére mogg byc¢ trudne do
zrozumienia dla osoby dopiero wchodzacej w swiat e-commerce.

Piszg oni uzywajac specjalistycznego slangu, dodatkowo utrudniajagcego przyswojenie
wiedzy. Ich przykfady czesto sg wiasciwe dla sklepow, ktére dysponuja duzymi budzetami.

Tymczasem, inaczej organizuje sie promocje majac do dyspozycji,gére” pieniedzy i stabilng
pozycje rynkowa, inaczej, kiedy dopiero wchodzi sie na rynek online.

Nawet najdoskonalsza mapa Nowego Jorku niewiele Ci pomoze, jezeli podrézujesz po
Warszawie.

Dzieki wskazdéwkom, ktére zamiescitem w tej ksigzce — mojej mapie z przewodnikiem,
oferuje Ci mozliwos¢ zbudowania od podstaw sklepu internetowego a potem rozpoczecia

przyzwoitego na nim zarabiania.

Siegaj wiec po nig i zaczynajmy! Nie ma czasu do stracenia!
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