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Na czym, u licha, polega biznes?

»Ja dam ci TO, a ty daj mi w zamian pienigdze” — powiedzial
do mnie Lech Dg¢bski na jednym ze szkolen NLP, trzymajac
w rece pisak. , To jest pisak. Daj mi 10 zl, a ja ci go oddam”. Sprze-
daz jest prosta. Biznes réwniez: towar lub usluga za pienigdze.
To nie jest skomplikowane: dostarcz ludziom wartosci 1 od-
bierz za to pieniadze. Trzymasz w rcku ksigzke 1 zanim jg kupiles,
dalem Ci swoje zobowiazanie: ja dam Ci pomysly i naucze Cig
biznesu, a Ty daj mi w zamian pienigdze. To typowa sprzedaz.
Kazdy zdrowy biznes opiera si¢ na sprzedazy. Sprzedazy pro-
duktéw lub ustug. Musisz to zrozumied, bo to podstawa kazdego
biznesu. Kazdego!
Kazdy, ale to kazdy w Twojej firmie musi sprzedawaé i musi
wiedzied, ze otrzymuje wyplate 1 ma etat, poniewaz sprzedaje.
Aby sprzedawac, musisz mie¢ produkt lub ustuge. Wielu przed-
sigbiorcow uwaza, ze jesli ma Swietny produkt albo ustuge, to kazdy
je zechce. Problem polega na tym, ze w dzisiejszym Swiecie mamy
nadmiar wspanialych produktéow 1 ustug 1 niedobér czasu, aby si¢
o nich dowiedzie¢. Dlatego poza idealnym produktem czy ustugg
musisz mie¢ idealny MARKETING, zeby Twoi klienci dowiedzieli
si¢ o tym, ze to wlasnie Ty masz dla nich idealny produkt lub ustuge.
Jesli pozwolisz, to w dalszej czgsci ksigzki bede pisal o pro-
dukcie, a Ty bedziesz pamigtal, ze to okreslenie obejmuje zaréw-
no produkty, jak 1 ustugi. Czy wyobrazasz sobie, 1z majac idealny
PRODUKT i idealny MARKETING, méglbys poniesé porazke
w biznesie? Ludzie przegrywaja, bo maja jedno albo drugie. Maja
wspaniale produkty, o ktérych nikt nie wie, albo majg idealny
marketing, a wciskajg ludziom badziewie. Ty jako wlasciciel biz-
nesu musisz mie¢ idealny produkt i idealny marketing. Nie ,to albo
to”, tylko ,toito”.
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20 Ekspert biznesu

Sprébuj sobie wyobrazié porazke w sytuacji, gdy masz ideal-
ny produkt i wspanialy marketing. T'o niemozliwe.

Jesli chcesz miec czas na przyjemne wydawanie zarobionych
pieni¢dzy, to powiniene$ mie¢ réwniez trzeci element ukladanki,
czyli system operacyjny: ksiegowos¢, system zamoéwien, dystrybu-
cji, produkcji, prawniczy, obslugi klienta, finansowy itd.

Kiedy to wszystko zdobe¢dziesz, wystarczy, ze zatrudnisz lub
wyszkolisz odpowiednich ludzi. Temu zagadnieniu pos$wigcg osob-
ng cz¢SC tej ksiazki.

Reasumujac, dobry biznes polega na tym, aby mie¢ wspania-
tych ludzi wierzacych w dobry produkt, do tego Swietny marketing
1 systemy, ktére sprawia, ze mozesz oszczedzil swoj czas 1 pienig-

dze, a docelowo zupelnie wyj$¢ z biznesu.

ZASADA BIZNESU

Mam wspaniaty produkt, dobrze dopasowana strategie marketingowa i sprawdzone systemy,
ktére dziataj i oszczedzaja mdj czas.

MARKETING PRODUKT

SYSTEMY LUDZIE
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Strategie biznesowe
bogatych przedsiebiorcow

»~Musz¢ najpierw wszystko zaplanowaé w najdrobniejszych szcze-
goblach, zrobi¢ analiz¢ rynku, zebraé fundusze i dopiero wtedy za-
czn¢ tworzyé biznes” — to stwierdzenie, ktére czgsto slysze, to
najwicksze nieporozumienie.

W tym czasie planowania kto§ inny otworzy taka firme, rozwi-
nie i sprzeda z zyskiem, podczas gdy Ty bedziesz nadal planowad.

Joe Vitae, mdj mentor, méwi, ze wszech§wiat wklada do glow
setkom ludzi ten sam pomysl, poniewaz doskonale zna ludzka
nature 1 wie, ze ponad 90% z nas nie zrobi nic. NIC!

Przez ostatnie trzy lata rozmySlalem o pizzerii z piecem opa-
lanym drewnem. Widzialem taka na Slowacji, w Beszeniowej: prze-
szklony lokal z olbrzymim, bialym, otwartym piecem opalanym
drewnem ustawionym na samym $rodku sali. Jest tam zawsze ttum
turystow siedzacych przy stolach, bo kazdy chce sprobowaé pizzy
z pieca opalanego drewnem. Pod blatem roboczym widaé mné-
stwo pachnacego drewna réznych gatunkéw, a pizza robiona jest
na oczach klientéw. Ja mialem pomysl, aby otworzy¢ taka pizzeri¢
w swoim mieScie. MySlalem, mySlalem, mys$lalem i p6t roku temu
kto§ inny otworzyl taki lokal w moim miescie. Kiedy poszediem
sprawdzid, jak to dziala, okazalo sig, ze. .. nie jest weale perfekcyjnie,
ale na miejsce musialem czekac p6l godziny.

Moja wielka nauka plynaca z tego jest taka, ze w biznesie
POSTEP JEST WAZNIEJSZY NIZ PERFEKCJA. Kiedy masz
pomyst na biznes, zacznij go realizowaé! Na poczatku nie musisz
by¢ jeszcze perfekeyjny, ale zacznij! Bez tego najwicksza okazja

Twojego zycia moze przejs¢ Ci kolo nosa.

ZASADA BIZNESU
W biznesie postep jest duzo wazniejszy niz perfekgja.
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22 Ekspert biznesu

Teraz cheg si¢ z Tobg podzieli¢ kilkoma strategiami, ktore re-
alizuja bogaci przedsi¢biorcy. Warto, abys korzystal z tych strate-
gii w swoim zyciu, poniewaz dzi¢ki nim zaoszcz¢dzisz olbrzymig

ilo§¢ pieni¢dzy i1 zdecydowanie szybciej osiggniesz sukees.

1. Bogaci przedsiebiorcy sq biznesowo kreatywni

Cwicza sw6j umysl w nicustannym poszukiwaniu okazji. Nawet
jesli majg to by¢ tylko ¢wiczenia. Dzieje si¢ tak, poniewaz wylwiczo-
ny umysl sprawia, ze dostrzegasz szanse tam, gdzie inni ich nie wi-
dza, a jednoczesnie potrafisz uniknaé bledéw wynikajacych ze zwy-

kiego ,napalenia si¢” na okazj¢ zycia, ktéra okazuje si¢ porazka.

Jak ¢wiczy¢ swoj umyst?

Po pierwsze szukaj probleméw. Nasz $wiat jest pelen probleméw,
a nasz kraj w szczegblnosci. Zacznij zwracal uwage na problemy,
zapisuj je. ProwadZ notatnik z problemami, ktére majg ludzie,
1 mysl. MySl, jak mozna te problemy rozwigzaé. Kiedy Twdj racjo-
nalny umyst zacznie Ci méwié, ze te rozwigzania nie majg sensu,
podzickuj mu i dalej generuj rozwigzania. Uwolnij swojg kreatywna
cz¢$¢ umystu 1 tworz rozwigzania probleméw. Na poczatku mo-
zesz mysled, ze te pomysly sg abstrakeyjne, ale szybko zaczniesz do-
strzegac warto$ciowe 1 realne rozwigzania. Kiedy ostatnio prowadzi-
fem szkolenie dla studentéw z Generatora Pomystéow na 1 000 000 zl,
uczestnicy znalezli problem zwiazany z robieniem notatek z wykta-
déw. Okazalo sig, ze jest mndstwo studentéw, ktérym nie chee si¢
notowad, ale potrzebuja notatek w celu przygotowania si¢ do eg-
zaminéw. Rzecz z pozoru normalna, jednak kiedy studenci uwol-
nili swojg kreatywnos¢ 1 zaczeli szukaé rozwigzan, to po godzinie
wychodzili z gotowa rozpisang strategia, jak stworzy¢ firme, ktéra
bedzie pozyskiwaé notatki od studentdéw prowadzacych je czytelnie.

Kup ksigzke Polec¢ ksiazke


http://onepress.pl/page354U~rt/eksbiz
http://onepress.pl/page354U~rf/eksbiz
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W jaki sposéb to usystematyzowad, podzielié latami, stworzy¢ ba-
z¢ notatek, system abonamentowy i... jak zarobié na tym 50 000 zt
w rok na jednej tylko uczelni. Czy to nie wspaniale? Studenci, ktérzy
nie mysleli o biznesie, bo ich mysli najzwyczajniej w $wiecie sku-
piaja si¢ na innych rzeczach, w godzing stworzyli pomysl na biz-
nes, pomys! na reklamg¢ 1 zalozenia calego systemu rozwigzywania
problemu dost¢cpu do notatek z wykladéw. Ty réwniez postaw sobie
za cel, ze przez najblizsze siedem dni bedziesz poszukiwal wsze¢dzie
probleméw, ktére maja rézni ludzie, 1 szukal dla nich rozwigzan.
Przez najblizsze siedem dni znajdZ codziennie jeden problem i roz-
wigz go. Uwolnij kreatywno$¢, zapytaj znajomych, umie$¢ post na

Facebooku, szukaj rozwigzan.

ZASADA BIZNESU
Jestem rozwiazywaczem probleméw.

Po drugie zostant UDOSKONALACZEM. Wczesniej napisa-
lem, ze najwazniejszy jest postep, nie perfekcja. Poniewaz przedsie-
biorczos¢ nie jest perfekeyjna, to tutaj pojawia si¢ szansa na udosko-
nalanie tego, co juz dziala. Szukaj rzeczy, ktére dobrze dziataja,
1 zadaj sobie pytanie, jak mozesz to udoskonalié, jak mozesz do-
starczyC to szybciej, taniej, jak mozesz to usprawnié. Szukaj rze-
czy, ktére nie sg doskonale, 1 poprawiaj je.

Ja przez wiele lat uwazalem znany mi model prowadzenia
szkolen za idealny. Myslalem, ze zastosowanie cyklu Kolba (do-
Swiadczenie > refleksja > teoria > praktyka) wystarcza, aby po-
prowadzi¢ szkolenie.

Jednak kiedy moj przyjaciel zapytal mnie: ,Adam, czy mo-
zesz jako$ udoskonali¢ to szkolenie, zeby bylo bardziej atrakeyjne
dla firm? Bo wiesz, na rynku jest mnostwo szkolen sprzedazo-
wych”, zaczalem mysSleé inaczej. Zaczglem si¢ zastanawiaé, jak

sprawid, by ludzie méwili, ze to nie bylo szkolenie, ale prawdziwe
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24 Ekspert biznesu

wydarzenie w ich zyciu. Znalaztem rozwigzanie, jak zarzadzaé
teorig 1 energig, jak przyspieszyé przyswajanie umiejetnoscl i jak
sprawié, aby w uczestnikach zaszly oczekiwane zmiany juz na
szkoleniu. Udalo si¢ to doskonale.

Dzisiaj dzicki temu mam jedyny na rynku model szkolenia
dla firm, z ktérego uczestnicy wychodza zmotywowani do pracy,
wiedzgc, ze stanowig zespdl, i majgc nowe umiej¢tnosci. To otrzy-
mywali takze wczesniej, ale moje udoskonalenie polega na tym,
ze na tych szkoleniach nie ma alkoholu, a czas jest zorganizowany
tak, 1z od 7:00 do 23:00 wszyscy sa zaangazowani 1 wspaniale si¢
bawia. Polaczylem przekazywanie wiedzy z zabawa w terenie 1 ¢wi-
czeniami fizycznymi. Produkt, ktéry juz mialem, zostal tak udo-
skonalony, ze konkurencja zostala daleko w tyle.

Wigcej przykladéw podam Ci w rozdziale ,,.Skad bra¢ pomy-
sty na biznes”.

A jak Ty mozesz udoskonali¢ to, co wydaje si¢ dziala¢ dobrze?

Oto kilka pomystow:

m Jak mozesz udoskonali¢ dostarczanie przesylek kurier-

skich?

Jak mozesz usprawnié prac¢ w takich miejscach, jak np.
Pizza Hut czy McDonald’s?

m Jak mozesz poprawié sprzedaz fast foodéw na olbrzymiej

imprezie, na ktérej trzeba czekac pot godziny w kolejce?

Jak udoskonali¢ oprawe wesela lub innych uroczystosci?

m Jak poprawic...?

Wymyslaj, udoskonalaj, sprawdzaj, czy mozesz przenies¢ jedna

doskonalo$é na inny rynek lub na inng branze.
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Sukcesu ucz sie od... ludzi,
Ktorzy go odniesli!

Co jest miara powodzenia firmy? Rozpoznawalnosc marki, innowacyjnosc produk-
tu, liczba wywiadow, ktorych jej wiasciciel udzielit mediom branzowym? A moze po
prostu pienigdze, jakie dzieki niej zarabia?

Mie fudzmy sie. Biznesu nie prowadzi sie sobie a muzom. Firmy istniejg po to, by
przynosi¢ dochod. A zarabiania, tak jak kazde| innej umiejetnosci, najlepiej uczyc
sie od ekspertow. Otworz zatem te ksigzke i zacznij czytac o tym, jak do swoich
biznesow podchodzg ludzie, ktorzy odniesli sukces. Odkryj Zrodio ich powodze-
nia. Naucz sie zarzgdzac wlasnym umystem | wplywad na innych. Poznaj schematy
i sposoby dzialania, kidre pozwola Ci bezpiecznie | szybko zbudowaé dochodowy
biznes. Opanuj najbardziej zaawansowane techniki marketingu.

Zanim zajrzysz do srodka, przeczytaj wiadomosé, ktdrg ma dla Ciebie autor:

~Jestem praktykiem tego, czege ucze, i wszystko, o czym przeczytasz, sam stosu-
j&. Nie mam patentu na sukces, ale wielu uczestnikéw moich szkolen po zastoso-
waniu tych metod odnioslo niesamowite sukcesy. Dlatego przeczytaj mojg ksigzke
bardzo, bardzo, bardzo uwaznie. Rob notatki | przetestuj to, co w niej znajdziesz,
na sobie. Zastosuj w biznesie to, co dziala, a to, co w Twoim przypadku okaze sig
niewystarczajace — odrzué. Ale najwazniejsze jest testowanie rozwiazan. Znam
wiele osob, ktore otrzymaly najwartosciowsza wiedze i... nic z nig nie zrobity”.

Adam Grzesik — pomaga ludziom szybciej osia-
gac¢ ich cele. Przez kilkanascie lat przeszedt droge od przed-
stawiciela handlowego w Cadbury Wedel do dyrektora gene-
ralnego makroregionu w Tradis (najwieksza firma dystrybucji
spozywczej w Polsce). Od pieciu lat tworzy wiasne firmy, a jego
celem jest pomnoc jak najwigksze| liczbie osob przejsé z pracy
na etacie do prowadzenia wiasne| dzialalnosci. Jest certyfiko-
wanym przez Andrzeja Batke trenerem NLP i biznesu.
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