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Dziatalnos$¢ z przyszioscia

* Czesci sktadowe biznesplanu

o Atrakcyjne przedstawienie firmy i jej potencjatu
e Streszczenie jako trzon dokumentu

* Rodzaje analiz i planow

* Okreslanie kamieni milowych

* Elementy istotne dla inwestorow

* Test na profesjonalny biznesplan

Oryginalne pomysty, profesjonaine narzedzia, klarowne wizje!

Kazde przedsiewziecie biznesowe wymaga konkretnego planu, ktdry pozwalatby
zidentyfikowad i wykorzystac bardziej lub mniej oczywiste mozliwosci biznesowe oraz
ostrzegatby przed potencjalnymi putapkami, czyhajacymi w przysztosci. Bez wzgledu
na to, czy startujesz z nowa firma, otwierasz kolejng linie produkcyjna, czy zabierasz sig
za nastepny projekt — Twdj dobrze przygotowany biznesplan bedzie dla Ciebie
niezastapiona mapa po trudnym terenie, jakim jest kazdy rynek.

Biznesplan zwykle nie jest przygotowywany tylko dla potrzeb Twoich i Twojego zespotu.
Ten praco- i czasochtonny dokument ma za zadanie przyciagna¢ uwage potencjalnych
inwestordw, zdoby¢ dotacje na zaplanowane przez Ciebie przedsiewzigcie lub
wywalczy¢ pozyczke w banku.

Sprawdz:

* w jaki sposob zdefiniowaé docelowy segment rynku;

e jak oceniaC skale podejmowanego ryzyka i oczekiwanych zyskow;
* ¢o sprawdzac u swoich konkurentow;

e gdzie zdobywaé Srodki finansowe dla Twojego przedsiewzigcia.

Ksiazki z serii ,,0sobisty Mentor” sg szybkimi i niezawodnymi zrddtami informacii,
pokazujacymi, jak stawia¢ czota codziennym wyzwaniom zawodowym. Zawieraja wiele
praktycznych wskazowek, podpowiedzi oraz przyktadéw pomagajacych Czytelnikowi
zidentyfikowac jego najmocniejsze strony i najwigksze stabosci. W biurze, na zebraniu
czy w domu — te niewielkie przewodniki oferujg szybka i profesjonalng pomoc

W rozwigzywaniu problemow.
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Dlaczego warto mieé biznesplan?
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Jakiego rodzaju informacji bedziesz potrzebowat?
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Streszczenie formalne
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Opis branzy
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