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ROZDZIAL 2.
ZASADA 1. MOW PRAWDE

Zacznij od prawdy, a podazy za nig serce.

To byto jedno z najlepszych przeméwier, jakie kiedykolwiek styszatem,
bo zawieralo prawde, a nie g#wno.

—STEPHEN KING

Gdy méwisz prawde, nie musisz niczego zapamietywaé.

— MARK TWAIN
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Czym jest nadzwyczajna prezentacja?
Czyms, co zmienia ludzi.
Co sprawia, ze ludzie sie zmieniaja?

Prawda.

Nie istnieje szybszy sposéb na zdobycie zaufania stuchaczy niz méwienie prawdy.
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Nie istnieje szybszy sposéb na utrate stuchaczy niz wygadywanie gtupot.
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A skoro mowa o prawdzie, istnieje kilka jej rodzajéw.

GLOWA stwierdza:
~Mysle, ze to prawda”. Gl'owa

(Prawda intelektualna)

SERCE stwierdza: Serce

Wierze, ze to prawda”.

(Prawda emocjonalna)

DANE stwierdzaja:
,Fakty dowodza, ze to prawda”.

(Prawda obiektywna) RR— e =
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Weszystkie trzy rodzaje prawdy stale w nas wspétistnieja.

Moglibysmy na przyktad spojrze¢ i powiedzie¢:

, la szklanka jest w pofowie

~ P
- O -
2\
0
<

Wedtug DANYCH: Wedlug GLOWY: Wedtug SERCA.:
Objetosc O, =125 cm? Szklanka w potowie Szklanka jest
Objetosc H,O =125 cm? petna to zrédto nadziei. w potowie petnal

Szklanka w potowie pusta

to zrédlo rozpaczy.
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Ktéra z tych prawd jest wlasciwa? G* owa

Wszystkie takie sa.

Serce

Ktéra umozliwia najlepsza prezentacje?

To zalezy.
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NIE WSZYSTKIE TE PRAWDY
SA SOBIE ROWNOWAZNE

'y

Trudniej

zmienic Glowa

Dane

To, w co WIERZY MY, jest dla nas istotniejsze niz to, co WIEMY.
A obie te kwestie sg dla nas istotniejsze niz ,NAGIE FAKTY”.

ZASADA 1. MOW PRAWDE 13
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Glowa

Dobra prezentacja przedstawia nowe dane.

Swietna prezentacja zmienia to, co wiemy.


http://helion.pl/page354U~rf/poopza
http://helion.pl/page354U~rt/poopza

Jako prezenterzy powinnismy

po pierwsze zada¢ sobie pytanie: G‘lrowa

Biorac pod uwage ten konkretny
temat prezentacji, tych konkretnych Serc e

stuchaczy i mnie samego, ktéra

prawde powinienem przedstawié?

ZASADA 1. MOW PRAWDE 15
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Istnieje prosty sposéb, aby na to pytanie odpowiedziec.

Nazwijmy go:

,zasada wiadra”.
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WSZYSTKIE PREZENTACJE SKLADAJASIE Z TYLKO
TRZECH ELEMENTOW
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Nasza Nasi
koncepcia My stuchacze
Oto idea, koncepcja, poglad, ~ Oto my, mamy cos, czym Oto nasi stuchacze: osoby,
narzedzie lub zasada, ktérymi  chcielibysmy podzieli¢ sie z ktérymi chcemy sie podzie-
chcemy sie podzieli¢. Z innymi. li¢ nasza koncepgja.
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To nasze trzy wiadra.

Naszym zadaniem jest je uszeregowac:

5
<

idea
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Nastepnie napefniamy wiadra poszczegélnymi prawdami:

Mysli, wrazenia, dane, Cele, nadzieje, przekonania, Statystyki demograficzne,
anegdoty, idee, obawy... obawy, analizy... doswiadczenie, zdolnosci,
umiejetnosci, ukryte zamiary,

aspiracje, niewiadome...

Moja Ja Moi
idea stuchacze
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WIADRO 1=MOJA KONCEPCJA

Moje przekonanie
Maj przekaz
Moja idea

Maj produkt
Moj wniosek
Mosje odkrycie

Gdybym miat catkowitg swobode
i mégt powiedzie¢ doktadnie to, co chee,

co tak naprawde chcialbym powiedzieé?
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Spokojny

WIADRO 2 = JA

Zabawny Powazny

@ Gtosny
/
Q \ 2
e A » -
) Uczuciowy

Jaki jestem?

Kim tak naprawde jestem (lub kim najbardziej
chciatbym by¢), dzielac sie ta koncepcja?
Czy przedstawianie jej mnie cieszy,

czy smuci? Czy jestem jej pewny, czy nie?
Czy jestem wyznawca, czy sceptykiem?

Co chciatbym, aby sfuchacze najlepiej

o mnie zapamietali?
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WIADRO 3 = MOI StUCHACZE

E\ste} @ Nowicjusze?

o Wrogowie?

Kim oni s3? Nadiadowey?

Kim sa ludzie, ktérym przedstawiam moja koncepcje?
Co ich motywuje? Jakie maja potrzeby?
Gdybym za sprawa swojej prezentacji mégt zmienié

w nich tylko jedno, czego dotyczylaby ta zmiana?

Kup ksigzke

:.: leerzy') @ @ Pewni siebje?
\e? O @ \ojent?
| it @@Z"‘e‘”

Myslac o naszych stuchaczach,
powinnismy zapamieta¢ kilka

uniwersalnych prawd:

1. Nikt nie lubi, gdy méwi mu
sie, co ma robi¢, ale kazdemu
zalezy na potwierdzeniu jego
koncepdji.

Poméz im nabraé przekonania,
Ze to ich koncepcja — albo
przynajmniej spraw, by zatowali,

Ze sami na nig nie wpadli.

2. ,Chodzi wytacznie o stuchaczy”
to fadne stwierdzenie, ale jest
ono tylko pétprawda.
Oczywiscie zalezy nam na tym,
aby nasi sfuchacze poczuli sie

osobiscie zaangazowani — ale

jeszcze bardziej zalezy nam na

tym, aby pomdc im sie zmienic.

3. Jesli w jakis sposéb nie
zmienimy naszych stuchaczy,
jaki jest sens przeprowadzania
prezentacji?

Powtérzmy to. A w zasadzie
sprawmy, aby stato sie mottem

naszych prezentacj.
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WyobraZzmy sobie na przyklad, ze chcemy zaoferowa¢ nasza nowa aplikacje spotecznosciowa

inwestorowi. Oto jak powinnismy napetni¢ nasze wiadra:

WIADRO 1 WIADRO 2 WIADRO 3
Twitter na zakupy! Jestem ekspertem! Doswiadczeni inwestorzy
I I I
Tryb A: wylacznie rodzi Zachowuje Widzieli juz k
ryb A: wylacznie rodzina jednak skromnos¢ idzieli juz wszystko...
i I |
Tryb B: wytacznie znajomi Potrzebuje ich pieniedzy! Potrzebuja nowej wygranej
I I I
Transakcje wigzane online! Dysponuje innymi opcjami Wsparli Twittera
I I I
Kupowanie Naprawde uwielbiam Mniej wiecej po trzydziestce,
wszystkiego w aplikacji! ten produkt okoto czterdziestki?

Moja Ja Moi
koncepcia stuchacze
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NA PODSTAWIE TYCH SZYBKICH SKOJARZEN NASZA
PREZENTACJA ZACZYNA NABIERAC KSZTALTU

- - - — -
. i ] \'
M. Oto fakty, ktore 2 v
. Pprzedstawie... 7 Oto jak \
\ ! zaprezentujeto  +
g 1 moim stuchaczom... '
Twitter 3 . L
1 \
na zakupy! l . Jestescie
" doswiadczonymi
Transakcje I inwestorami
wigzane online! ! Widzieliscie
Tryb A: .' juz wszystko
1 wytacznie 1
Kupowanie rodzina / Aletomoze | I
wszystkiego Oto co powiem ' by¢ cos &
w aplikacji! Tryb B: o sobie I przetomowego o
T wylacznie 1 ,  Pamietacie
- i ?
‘ Znajomi Naprawde .; Twittera?
. uwielbiam
I ten produkt! Wyobrazcie sobie
I. - cos takiego dla
. Jestem ekspertem! . swoich rodzin!
\ Zachowuje <
. 2 jednak Vs
v 7| skromnos¢ =
\ Potrzebuje »
) ich pieniedzy!
e Dysponuje
G s T innymi Elementy zaczynaja sie dopaso-
opcjami
wywad, ale dalszy cigg pozostaje
niejasny. Naprawiamy to, kierujac
sie Zasada 2...
ZASADA 1. MOW PRAWDE 23
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Podsumowujac, mozemy stwierdzi¢, ze napefnianie wiader prawda pomaga nam:

Uporzadkowaé elementy naszej koncepcji.
Nabraé pewnosci siebie.

Poznaé stuchaczy.
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Pora wiec na stworzenie opowiesci. )estem go'towy
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