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Kieruj sie swoja wewnetrzna madroscia

+ Wspétpraca - odnajdz ludzi, ktérzy beda najcenniejsi dla Twojego rozwoju

+ Obracanie niepowodzeri na wtasng korzys¢ - popatrz na swoje dokonania z nowej
perspektywy

- Tolerancja - poznaj czynnik niezbedny do zapewnienia sobie powodzenia

« Praktykowanie ztotej zasady - naucz sie w petni stosowac zgromadzong wiedze

« Uniwersalne prawo - wykorzystuj swoja naturalng energie do odnoszenia sukcesu

Poznaj cztery ztote prawa sukcesu na drodze do wiedzy i wiadzy.
XIil. Wspotpraca

Trzynaste prawo oferuje Ci wiedze dotyczaca zawierania korzystnych sojuszy, dzieki ktorym nie
tylko tatwiej osiggniesz zatozone cele, ale réwniez wzbogacisz swoje osobiste doswiadczenie.
Pozwoli Ci réwniez otworzy¢ swoj umyst na nowe mozliwosci, z ktérych do tej pory nie zdawates
sobie sprawy.

XIV. Obracanie niepowodzen na wtasng korzys¢

(zternaste prawo zapewnia Ci site, ktora bedziesz mogt wykorzysta¢ w najtrudniejszych
momentach swojego zycia. Dowiesz sie, jak przezwyciezac porazki, jak czerpac z nich wazne lekcje
i jak nie dac sie ponies¢ goryczy oraz rezygnacji. Zrozumiesz, ze potkniecia otwieraja Ci droge

do nowych, lepszych i bardziej wartosciowych rozwigzan.

XV. Tolerancja

Pietnaste prawo uzmystowi (i wartos¢ otaczajacych Cie osob, dostarczy wiedzy, jak zdobywac
przyjaciot i jak oddziatywac na ludzi tak, by przy ich wspétudziale udato Ci sie stworzy¢ wielkie
dzieta. Nauczysz sie oceniac rzeczywistos¢ w sposdb obiektywny i wydawac sprawiedliwe sady,
rozwiniesz umiejetnosci interpersonalne i przekonasz sie, ze ludzie zaczng do Ciebie Ignac.

XVI. Praktykowanie ztotej zasady

Szesnaste prawo przekracza pod wzgledem waznosci kazde inne prawo przedstawione

w poprzednich lekcjach. Oferuje Ci ono klucz do whadzy i wiedzy, jak zdoby¢ wszystko, co do tej
pory lezato poza Twoim zasiegiem. To wydanie zawiera jeszcze jedno prawo, ktére do tej pory byto
okryte tajemnica.
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NAWYK JEST JAK LINA;
KAZDEGO DNIA DODAJEMY DO NIE]
KOLEJNE WEOKNA,

AZ DO CHWILI, W KTOREJ
NIE JESTESMY W STANIE JE] ZERWAC.

— Horace Mann




Lekcja 17.
Uniwersalne prawo

Jestes w stanie osiggngc wszystko, jesli tylko uwierzysz,
ze jestes w stanie to zrobic.

Dochodzimy teraz do uniwersalnego prawa, dzieki ktéremu natura rzadzi
naszymi nawykami, dzieki czemu moga one dziala¢ automatycznie,
kiedy tylko zostana uksztaltowane. Prawo to odnosi sie nie tylko do nawy-

kéw ludzi, ale takze do wszystkich naturalnych nawykéw wszechswiata.

KOMENTARZ
Jak wspomniano juz wczesniej, Napoleon Hill dokonat opisu cech nie-
zbednych do osiagniecia osobistego sukcesu, co bylo jedynie poczatkiem
ewolucji jego filozofii. To, co zostafo zapoczatkowane jako nieokreslona
liczba ogdlnych teorii, ostatecznie przyjeto ksztaft pietnastu konkretnych
idei, ktéry to zbidr zostal rozszerzony do szesnastu, a nastepnie siedem-
nastu zasad skfadajacych sie na prawa sukcesu.

Niniejsza lekcja poswigcona jest uniwersalnemu prawu i definiuje sie-
demnasta zasade filozofii Hilla. Chociaz prawo to zostalo wigczone do
wielu jego p6zniejszych prac, nie znalazlo sie jednak w pierwotnym wy-

daniu Praw sukcesu.
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Filozofia Napoleona Hilla narodzila sie oficjalnie w 1908 roku, kiedy
to Andrew Carnegie przedstawit mu mozliwo$¢ przeprowadzenia wywia-
doéw z najbardziej wptywowymi ludZmi swojej epoki, ktérzy mogli po-
dzieli¢ sie tajemnicami swojego sukcesu. W ten sposéb Hill mégt zauwa-
zy¢, ze wszyscy ci ludzie posiadaja pewne cechy wspdlne. Przez nastepne
dwadziescia lat Hill analizowat te dane i uwzgledniat je w swoich wykfa-
dach oraz w artykufach pisanych do gazet i czasopism, a takze w kursach
przeznaczonych dla szkét korespondencyjnych. W ten sposéb zaobser-
wowane zasady zmienily sie w konkretne prawa.

Zasady te ulegly kolejnym zmianom, kiedy pewnego deszczowego
dnia Hill zauwazyl, ze splywajace po szybie strugi wody przypominaja szcze-
ble drabiny. W jego umysle pojawit sie wtedy obraz drabiny do sukcesu,
ktéry natchnaf go do stworzenia cyklu pietnastu wykfadéw poswieconych
poszczegdlnym zasadom stanowiacym kolejne szczeble wspomnianej
drabiny. Opanowanie tych zasad miafo pozwolic jego stuchaczom wspiac
sie po ,magicznej drabinie sukcesu”.

Wilasnie te pietnascie zasad stafo sie pézniej podstawg pietnastu roz-
dzialéw pierwszej edycji ksiazki Prawa sukcesu. W pdzniejszych wyda-
niach liczba zasad ulegla zwiekszeniu do szesnastu, kiedy Hill zauwazyl, ze
superumysi, o ktérym pisaf we wstepie, jest w rzeczywistosci kolejna zasada.

Po opublikowaniu Praw sukcesu Napoleon Hill czesto prowadzit wy-
kfady i napisal wiele ksiazek poswieconych sukcesowi, ktdre szybko staly sie
bestsellerami, m.in. My3l i bogac sie lub napisana wspdlnie z W. Clementem
Stone’em The Success System That Never Fails. Piszac i wystepujac, Hill
zorientowat sie jednak, ze istnieje jeszcze jedna zasada jednoczaca
wszystkie pozostate. Wspdlnie ze Stone’em nazwal ja prawem uniwersalnym.

W porozumieniu z Fundacja Napoleona Hilla redaktorzy niniejszego
— poprawionego i rozszerzonego — wydania skorzystali z pézniejszych
pism Napoleona Hilla, takich jak The Master Key to Riches i How To Ra-
ise Your Own Salary, w celu uwzglednienia drogi rozwoju filozofii autora.
Wiaczenie niniejszego, siedemnastego rozdziatu pozwolifo wydac naj-

kompletniejszg do tej pory wersje ksiazki Prawa sukcesu.

Prawo uniwersalne jest najwiekszym ze wszystkich praw naturalnych.
Stanowi typowa dla natury metode kontroli, dzigki ktérej wszystkie inne
prawa mogg zostac skoordynowane, zorganizowane i wykorzystane w sposéb
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nalezycie uporzadkowany. Jest to konkretne wykorzystanie energii, dzieki
ktérej natura zachowuje relacje pomiedzy atomami materii, gwiazdami
i planetami w ich nieustajgcym ruchu, porami roku, dniem i nocg, choroba
i zdrowiem, zyciem i $mierciq.

Gwiazdy i planety poruszaja sie tak precyzyjnie, ze astronomowie po-
trafig przewidzie¢ ich dokladne wzajemne polozenie na wiele lat naprzéd.
Widzimy, ze pory roku pojawiaja si¢ i odchodzg z mechaniczng regularno-
Scig. Wiemy, ze z zoledzia wyrasta dab, a z szyszki — sosna, za$ natura nie
popelnia omylki, pozwalajac, aby z zoledzia wyrosla sosna, a z szyszki — dab.
Stad wiemy, ze nie ma nic, co nie mialoby poprzednika, ktéry z kolei po-
wstal dzieki podobnemu do siebie poprzednikowi.

Prawo uniwersalne stanowi réwniez medium, poprzez ktére jest mozliwe
utrzymywanie wszystkich ludzkich relacji z nalezyta trwaloscia. Jest to tak-
ze medium pozwalajagce na przeksztalcenie mysli w swdj fizyczny ekwi-
walent odpowiadajacy potrzebom i celom jednostki ludzkiej.

Ludzkos¢ jest jedynie narzedziem, poprzez ktére przejawiajg sie sily
wyzsze. Cala opisywana tu filozofia jest nastawiona na ulatwienie Ci zro-
zumienia tego faktu i wykorzystania tej wiedzy na swdéj wlasny uzytek.
Umiejetno$¢ harmonijnego zgrania sie z niewidzialnymi sitami wszech-
$wiata pozwoli Ci bowiem wyksztalci¢ stosowne nawyki, ktére umozliwig
Ci osiagniecie tego, co sobie wymarzysz.

Uniwersalne prawo jest medium, dzieki ktéremu kazda zywa istota moze
stac sie czeScig swojego naturalnego srodowiska. Wszyscy doskonale wie-
my, ze sukces rodzi dalszy sukces, a porazki przyciagaja nowe porazki, ale
niewielu rozumie powdd, dla ktérego tak sie dzieje.

Wiadomo, ze czlowiek odnoszacy dotychczas same porazki moze nagle
zaczaé osiagac sukcesy, jezeli tylko nawiaze bliski kontakt z ludzmi my#la-
cymi i dzialajacymi w kategoriach sukcesu. Nie kazdy jednak zdaje sobie
sprawe z tego, ze dzieje sie tak, poniewaz sila uniwersalnego prawa pozwala
na transfer ,$wiadomosci sukcesu” pomiedzy osoba cieszaca sie ze zwy-
ciestw a osoba majaca problemy z osiggnieciem celéw.

Kiedy dwa umysly nawiazujg kontakt, pojawia sie trzeci umysl, silniej-
szy od dwéch wspomnianych. Ludzie odnoszacy sukcesy traktujg to prze-
waznie jako prawde i przyznaja bez ogrddek, ze ich sukcesy zaczely sie
w momencie nawigzania kontaktéw z kims, kogo pozytywne nastawienie

do zycia przejeli na wlasny uzytek, czasami czynigc to nieSwiadomie.



LUDZIE OD CZASU DO CZASU
POTYKAJA SIE O PRAWDE,
ALE WIEKSZOSC Z NICH
WSTAJE I IDZIE DALE]
JAK GDYBY NIGDY NIC.

— Winston Churchill
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Uniwersalne prawo jest ciche, niewidzialne i niedostrzegalne za posred-
nictwem pieciu podstawowych zmystéw. Dlatego tez zwykle bylo trakto-
wane jako jedno z uniwersalnych, abstrakcyjnych praw natury, co utrud-
nialo jego opisanie i stosowanie. Nie da sie jednak ukry¢, ze kazde prawo,
cho¢by najbardziej abstrakcyjne i nienamacalne, reprezentuje dzialania jak
najbardziej rzeczywistych sil wszechswiata, stanowigc podstawe wszystkie-

go, co jest namacalne i konkretne.

Uniwersalne prawo

Kiedy pojmiesz zasade uniwersalnego prawa, nie bedziesz mie¢ probleméw
ze zrozumieniem slynnego eseju Emersona o zado$¢uczynieniu, poniewaz
podczas jego pisania Emerson pod$wiadomie rozumiat idee tego prawa.

Sir Isaac Newton takze byl w stanie praktycznie catkowicie pojaé to
prawo, kiedy odkryl zasade powszechnego ciazenia. Gdyby tylko poszedt
w swoich rozmys$laniach odrobine dalej, prawdopodobnie odkrylby, Ze to sa-
mo prawo, ktére odpowiada za przycigganie sie obiektéw fizycznych i utrzy-
mywanie Ziemi w przestrzeni kosmicznej, jest odpowiedzialne rowniez za
nawigzywanie relacji pomiedzy jednostkami, ktérych umysly dokladnie do
siebie przystaja.

Uniwersalne prawo nosi czasami nazwe prawa sity nawyku, co rozumie sie
samo przez sie. Jest to bowiem sita dzialajgca za posrednictwem ustalonych
nawykow. Kazda Zzywa istota mniej inteligentna od czlowieka zyje, roz-
mnaza sie i wypelnia swoje zadania, odpowiadajac na uniwersalne prawo,
ktére my nazywamy instynktem.

Czlowiek z kolei otrzymal przywilej wyboru swoich nawykéw, ktére
moze tworzy¢ i zmieniaé dzieki zmianie wzorcéw myslowych. Jak pisatem
juz wczesniej, jest to jedyny nasz przywilej w zyciu, nad ktérym mamy cal-
kowita kontrole.

Gdy myéli czlowieka kraza miedzy narzucanymi sobie samodzielnie
ograniczajacymi kategoriami strachu, zwatpienia, zazdrosci, chciwosci badz
ubdstwa, wowczas uniwersalne prawo przeksztalci te mysli na ich materialne
odpowiedniki. Kiedy jednak ten sam czlowiek zacznie mysle¢ w katego-
riach bogactwa i obfitosci, wtedy dokladnie to samo prawo przeksztalci te

mysli na ich jakze korzystne reprezentacje w $wiecie materialnym.
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W ten sam sposob czlowiek jest w stanie uzyska¢ niezwykla kontrole
nad swoim przeznaczeniem wylacznie na drodze ksztaltowania wlasnych my-
§li. Kiedy myslom tym zostanie bowiem nadany okredlony ksztalt, uniwer-
salne prawo przeksztalci je w trwale nawyki, oddzialujagce na nas do momentu,
w ktérym nie zostang zmieniona na inne, trwalsze przyzwyczajenia.

W ten sposéb przechodzimy do rozwazah nad jedna z najwazniejszych
prawd. Glosi ona, ze wszyscy, ktérzy osiagaja sukces, rzadko dokonuja te-
go, niedo$wiadczywszy czego$, co silnie odbito sie na ich duszach i przy-
czynilo sie do zaistnienia stanu, ktéry wiekszos¢ ludzi kojarzy z porazka.

Powody tego dziwnego zjawiska sa doé¢ skutecznie pojmowane przez lu-
dzi znajacych uniwersalne prawo, poniewaz takie tragedie i klopoty stuza prze-
lamaniu ustalonych schematéw zachowania prowadzacych do regularnych

porazek i umozliwiajg zastapienie ich nowymi, skuteczniejszymi nawykami.

Wojny sa wynikiem braku umiejetnosci dostosowania sie i wspélzycia, a takze
ustawicznie kumulowanych negatywnych mysli. Duch kazdego narodu jest
bowiem sumg dominujgcych nawykéw przejawianych przez jego obywateli.

Powyzsze stwierdzenie jest prawdziwe takze w odniesieniu do kazdego
czlowieka, poniewaz duch jednostki jest determinowany przez jej domi-
nujace schematy myS§lowe. Wiekszo$¢ ludzi przez cate swoje zycie znajduje
sie w stanie wojny, walczac ze swoimi skonfliktowanymi myslami i emocjami
oraz toczac boje ze swoimi relacjami rodzinnymi, spotecznymi i zawodowymi.

Kiedy zatem przyjmiesz powyzsze stwierdzenia za prawde, zrozumiesz
prawdziwg sile zlotej zasady i korzysci osiggane przez tych, ktérzy stosuja sie
do niej w codziennym zyciu. Zlota zasada pozwala bowiem unikna¢ wspo-
mnianych wyzej konfliktéw osobistych.

Co wiecej, bedziesz réwniez w stanie zrozumie¢ prawdziwe znaczenie
i korzysci wynikajace z okreslonego celu gtownego, poniewaz kiedy uda Ci sie
zgra¢ to znaczenie z wlasnymi nawykami, zostanie ono wykorzystane przez
uniwersalne prawo na wszystkie mozliwe sposoby, tak aby Twoj okreslony cel
gtéwny stal sie rzeczywistoscia.

Uniwersalne prawo, czyli kosmiczna sila nawyku, nie sugeruje, czego nalezy
zada¢, ani nie wskazuje, czy wynik Twoich mysli bedzie pozytywny, czy
negatywny, ale oddziatuje na wszystkie Twoje nawyki, krystalizujac je, na-
dajac im trwala forme i przetwarzajac je na ich materialne odpowiedniki

poprzez motywowanie do dzialania.
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Takie zjawisko nie tylko utrwala nawyki jednostek, ale takze robi to
w odniesieniu do grup i mas ludzi, opierajac sie na tych schematach mysli,
ktére w danej grupie sa wykorzystywane najczesciej lub najsilnie;.

Dokladnie taka sama zasada odnosi si¢ do ludzi rozmawiajacych lub
myslacych o chorobie. Poczatkowo taki cztowiek jest postrzegany jako hi-
pochondryk cierpiacy na wyobrazone choroby. Kiedy jednak nawyk ten
bedzie kontynuowany, wyobrazana sobie dotychczas choroba (albo stan do
niej podobny) zacznie sie¢ manifestowac¢ w rzeczywistosci. Dzieje sie tak za
sprawa uniwersalnego prawa, poniewaz kazda mysl przechowywana w umy-
§le przybiera rzeczywiste ksztalty, jezeli tylko bedzie odpowiednio czesto
powtarzana.

Niezbyt dobrze o inteligencji ludzi swiadczy to, ze wielu z nich zyje
w biedzie, chociaz przyczyne tego doskonale widag¢, jezeli tylko zna sie za-
sady uniwersalnego prawa.

Ubéstwo jest bezposrednim wynikiem ,$wiadomosci biedy”, wynikaja-
cej z myslenia w kategoriach biedy, leku przed bieda i méwienia o biedzie.
Kiedy jednak czlowiek pozada bogactwa, wéwczas programuje swoja pod-
$wiadomo$¢ tak, aby generowala ona zyski, tworzac tym samym ,$wiado-
mos¢ bogactwa” i szybko zmieniajgc swoj stan materialny.

Na poczatku pojawia sie¢ Swiadomos¢ tego, czego pragniesz. Nastepnie
postepuje za nig fizyczna lub umyslowa manifestacja tych pragnien. Za te
Swiadomo$é¢ odpowiadasz samodzielnie i musisz ja stworzy¢ bez pomocy
innych, najlepiej poprzez codzienne mysli lub medytacje. W ten sposéb
czlowiek moze wykorzystaé moc Stworcy wszystkich rzeczy.

Pewien wielki filozof powiedzial: ,Doszedlem do wniosku, ze akcepta-
cja ubdstwa lub stabego zdrowia jest rownoznaczna z przyznaniem sie do
braku wiary”. Czesto bowiem deklarujemy wiare w co$, czego nie popiera-
my nastepnie czynami. Wiara jest stanem umystu, ktéry nabiera rzeczywi-
stych ksztaltéw dopiero poprzez konkretne dzialanie. Samo przekonanie
z cala pewnoécia nie wystarczy.

Prawo uniwersalne jest moca dostepna w takim samym stopniu dla sil-
nych i stabych, bogatych i biednych, chorych i zdrowych. Zapewnia ono
przy tym rozwigzanie wszystkich ludzkich problemoéw.

Przyjrzyjmy sie teraz kwestii nawyku. Stowniki dostarczaja wielu defini-
cji tego stowa, w tym takiej: ,Nawyk zaklada okreslone nastawienie lub

sktonnos¢ powstatq na skutek powtarzania; zwyczajowo wskazuje sie przy tym



DZI$ ZNAJDUJESZ SIE W MIEJSCU,
DO KTOREGO PRZYWIODLY CIE MYSLI;
JUTRO ZNAJDZIESZ SIE TAM,
GDZIE TWOJE MYSLI CIE ZABIORA.

— James Allen




Uniwersalne prawo 229

na sam fakt powtarzania czynnosci, nie zas na tendencje do takiego dziala-
nia; niektére dzialania (zwlaszcza w przypadku wiekszej grupy) sugeruja
akceptowalnos¢ niektérych nawykoéw; takie dzialania i powtarzalno$¢ mo-
ga wskazywac na bezrefleksyjng akceptacje, takze te wynikla z codzienne-
go powtarzania niektérych nawykéw”.

Powyzsza definicja skupia si¢ na wielu drobnych detalach, ale nie opisuje
ogolnej zasady, na jakiej opieraja sie wszystkie nawyki, najwyrazniej dlatego,
ze redaktorzy stownika nie zrozumieli uniwersalnego prawa. W definicji pojawito
sie jednak bardzo wazne dla opisywanego zjawiska stowo, a mianowicie powta-
rzanie. Jest ono o tyle istotne, Ze stanowi przyczyne wiekszosci nawykéw.

Przyktadowo nawyk okreslonego celu staje sie nawykiem wylacznie po-
przez powtarzajace si¢ mysli o tym celu, ustawiczne przypominanie sobie
o nim i przetwarzanie tej mysli przez wyobraznie przy jednoczesnej checi
spelnienia tego pragnienia. Dzieki temu wyobraznia jest w stanie wytwo-
rzy¢ ostatecznie plan osiagniecia tego celu. Taki nawyk wiary sprawia, ze
czlowiek moze sie poczué tak, jakby juz udalo mu sie osiagnaé cel, nawet
jezeli nie stalo sie to faktem.

Swiadome wyksztalcanie pozytywnych nawykéw wymaga samodyscy-
pliny, uporu, sity woli i wiary. Wszystkie te cechy sa za$ dostepne kazde-
mu, kto przyswoil sobie szesnascie poprzednich zasad opisywanej filozofii.

Swiadome ksztaltowanie nawykéw stanowi najwyzsza i najszlachetniej-
sza forme samodyscypliny, a wszystkie pozytywne nawyki s wynikiem
sily woli skierowanej na osiagniecie okreslonego celu gtéwnego. Ich zrédlem
jest zas jednostka, nie prawo uniwersalne. Wszystkie te nawyki musza tez zo-
sta¢ zgromadzone w umyséle poprzez ich powtarzanie. Kiedy za$ zostang
utrwalone, zaczynaja sie¢ powtarza¢ automatycznie.

Stowo nawyk jest bardzo waznym wyrazeniem zwiazanym z filozofia
indywidualnych osiggnie¢, poniewaz reprezentuje rzeczywistq przyczyne
wszystkich gospodarczych, spotecznych, zawodowych i duchowych wa-
runkéw zycia. Jak juz pisalem wielokrotnie, jesteSmy, kim jesteSmy, i znaj-
dujemy sie tam, gdzie sie znajdujemy, na skutek naszych trwatych nawy-
kéw. Mozemy tez by¢, kim chcemy i gdzie chcemy, dzieki zmianie naszych
Swiadomych przyzwyczajen.

Jak wiec widzimy, cala przedstawiana tu filozofia prowadzi nas nie-
odmiennie do zrozumienia i zastosowania kosmicznej sity nawyku, czyli uni-

wersalnego prawa, a wiec sity stojacej za ustanawianiem wszystkich nawykéw.



CZEOWIEK STAJE SIE NIEWOLNIKIEM
SWOICH CZESTO POWTARZANYCH CZYNOW.
TO, CO Z POCZATKU JEST WYBOREM,
POZNIE] STAJE SIE PRZYMUSEM.

— Orison Swett Marden
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Kazda z szesnastu poprzedzajacych ten rozdzial lekcji miala na celu
wspomozenie Cie w rozwoju konkretnej wyspecjalizowanej formy nawy-
ku, ktéry jest niezbedny do uzyskania pelnej kontroli nad wlasnym umy-
stem. Jednak takze i to nalezy w sobie wyksztalcié w sposéb nawykowy.
Niniejsza filozofia ma za$ na celu wlasnie wyksztalcenie mysli i czynéw po-
zwalajacych Ci koncentrowac sie na sukcesie.

Opanowanie i przyswojenie sobie tej filozofii, jak wszystko, co przydat-
ne, posiada okreslong cene, ktéra nalezy ponies¢, zanim bedzie mozna cie-
szy¢ si¢ plynacymi z niej korzysciami. Ceng tg jest migdzy innymi wieczna
czujnoé¢, determinacja, upér i che¢ osiagniecia wlasnych celéw, a nie za-
dowalanie sie ubéstwem, smutkiem i rozczarowaniem.

Istnieja dwa podejscia do zycia. Jedno z nich polega na byciu jego wierz-
chowcem, na ktérym bedzie ono jecha¢ w obrang przez siebie strone. Dru-
gie polega na przyjeciu pozycji jezdzca powodzacego koniem zgodnie
z wlasng wolg. Wybér tego, czy chce si¢ by¢ koniem, czy jezdzcem, jest
przywilejem kazdego czlowieka, ale jedno jest pewne: ci, ktérzy nie zdecy-
duja sie na role jezdzca, zostang zmuszeni do przyjecia roli konia. Istniejq
bowiem tylko dwie mozliwosci: albo to my bedziemy kierowali Zyciem, al-

bo to ono bedzie kierowalo nami. Stanie w miejscu jest niemozliwe.

Ego, superumyst i uniwersalne prawo

Kazdy wie, ze praktycznie wszystko, co robimy od momentu, w ktérym
uczymy si¢ chodzi¢, jest wynikiem nawyku. Chodzenie i méwienie to nawyki.
Nasz sposob jedzenia i picia jest nawykiem. Nasze relacje z innymi, niezaleznie
od tego, czy sa dobre, czy zle, réwniez s wynikiem nawyku. Niewielu jed-
nak rozumie, dlaczego w ogoéle wyksztalcamy takie przyzwyczajenia.

Nawyki sg nierozerwalnie zwigzane z ludzkim ego, ktére czesto bywa
blednie rozumiane. Samo stowo ,ego” pochodzi z laciny, gdzie oznacza ,ja”,
przez co czesto jest mylnie interpretowane jako synonim préznosci.

Ego jest silg kierujaca wszystkimi rodzajami ludzkiego zachowania i jest
tez srodkiem pozwalajacym przeksztalci¢ pragnienie w wiare. Dlatego tez
musimy wiedzie¢ co nieco o jego naturze i mozliwoéciach, abysmy byli

w stanie wykorzystac je do osiagniecia naszych celéw.



232 Zasady wiedzy | wladzy

Sita ego moze by¢ w pelni wykorzystana poprzez zastosowanie autosu-
gestii, gdyz pierwszym krokiem do wszelkich osiagnie¢ jest zachecenie ego
do przyjecia ,$§wiadomosci sukcesu”. Osoba, ktdra osigga sukcesy, musi ro-
bi¢ to poprzez odciskanie wlasnego ego na celu swoich pragnien, odrywa-
jac sie tym samym od wszelkich ograniczen, lekéw i zwatpienia, ktére pro-
wadza do rozproszenia sity ego.

Ego jest suma wszystkich nawykéw myslowych, ktére pojawily sie na
skutek oddziatywania uniwersalnego prawa. Okresla tez sposéb, w jaki nawyki
te odnosza sie do wszystkich ludzi w otoczeniu danej osoby. Moze by¢ ono
najcenniejszym zasobem albo najwieksza przeszkoda, zaleznie od tego,
w jaki sposéb sie do niego odnosimy.

Egoista, ktéry wyraza siebie w sposéb wrogi wzgledem innych ludzi,
najwyrazniej nie odkryl jeszcze tego, w jaki sposéb konstruktywnie odwo-
lywac sie do ego. Konstruktywne zastosowania ego moga bowiem przybie-
ra¢ ksztalt nadziei, pragnien, celéw, ambicji lub planéw, a nie chwalenia sie
czy samouwielbienia. Motto osoby majacej kontrole nad swoim ego brzmi:
»,Czyny, nie stowa”. Jedna z gléwnych réznic miedzy osobami majacymi
wkiad w rozwdj ludzkosci a tymi, ktérzy jedynie zajmujg miejsce w Swie-
cie, sprowadza sie gléwnie do réznic w ego.

Pragnienie bycia wielkim, stawnym i wplywowym jest zdrowe. Jednak
otwarte wyrazanie wiary we wlasng wielkos¢ jest oznaka nie tylko slabej
kontroli nad wlasnym ego, ale i sugestia, ze to wlasnie ego przejeto kontrole
nad nami. Kiedy spotkasz taka osobe, mozesz mie¢ pewnos¢, ze przekona-

nie o wlasnej wielkosci stuzy zamaskowaniu kompleksu nizszosci.

Kiedy zrozumiesz prawdziwg nature swojego ego, pojmiesz tez rzeczywi-
ste znaczenie zasady superumystu. Co wiecej, zrozumiesz tez, ze aby Twoi
sojusznicy w superumysle byli skuteczniejsi, musza by¢ zgodni i pozytywnie
nastawieni do Twoich nadziei, celéw i pragnief. Nie moga za§ w zadnym
stopniu wykazywac sktonnosci rywalizacyjnych wzgledem Ciebie.

Twoi sojusznicy muszg mie¢ wiare w Ciebie i Twojg uczciwosé. Musza
tez okazywa¢ Ci szacunek i wykazywaé¢ wole do wzmacniania Twoich cnét
oraz wybacza¢ Ci potkniecia. Nie mogg przeszkadza¢ Ci w byciu soba ani
w zyciu swoim zyciem. Wreszcie, nie moga by¢ wykorzystywani, a wiec musza

tez uzyskiwac od Ciebie takie same korzysci, jakie Ty otrzymujesz od nich.
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Zwtlaszcza ten ostatni warunek jest niezbedny do utrzymania mocy so-
juszu superumystu.

Ludzie wchodza w relacje gléwnie na podstawie swoich motywaciji.
Zadna relacja nie moze by¢ oparta na nieokreslonym, niejasnym czy nieist-
niejagcym motywie. Niezdolno$¢ do zaakceptowania tego faktu moze by¢
przyczyng powaznych strat materialnych.

Uniwersalne prawo jest sila przejmujaca kontrole nad ego i pozwalajaca
na manifestacje materialnych odpowiednikéw myéli skladajacych sie na ego
imyéli to ego ksztaltujacych. Prawo to nie zwigeksza wielkosci czy tez jakosci
ego, a jedynie przeklada znalezione mysli na ich namacalny odpowiednik.

Ludzie cieszacy sie wielkimi osiggnieciami nieodmiennie potrafia zasila¢
i ksztaltowaé wlasne ego, nie pozostawiajac niczego losowi czy tez cyklicz-
nym zmianom w samym Zyciu.

Kazdy cztowiek ma wplyw na ksztalt ego, ale nie ma wplywu na to, co
sie z nim bedzie dzialo, tak jak rolnik nie ma wplywu na procesy zachodzace
w zasadzonym przez niego ziarnie. Nieuchronne prawo uniwersalne sprawia, ze
kazda zywa istota wydaje podobne sobie potomstwo, co oznacza, ze w pew-
nym sensie odradza si¢ w sposéb materialny, tak jak dab wyrastajacy z zo-
tedzia. Nie potrzeba do tego zadnej pomocy z zewnatrz. Wystarczy sam czas.

Powyzsze zdania pozwalajg jednoznacznie stwierdzi¢, ze nie tylko je-
stem zwolennikiem rozwoju i kontroli nad ego, ale chce Cie réwniez ostrzec,
ze nikt nie moze osiggna¢ sukcesu, nie uzyskawszy wczesniej wladzy nad
wlasnym ego.

Dobrze rozwiniete ego jest wynikiem dzialania kilku czynnikéw, ktére
opisze ponizej.

Przede wszystkim musisz nawigza¢ relacje z osobami, ktére beda w sta-
nie polaczy¢ swoje umysly z Twoim w duchu pelnej harmonii. W ten spo-
sOb bedziesz w stanie osiagnaé okreslony cel. Pamietaj, ze taki sojusz musi
by¢ trwaly i aktywny. Co wiecej, wszyscy Twoi sojusznicy musza cechowac
sie wiekiem, wyksztalceniem oraz przymiotami umyslowymi i duchowymi
niezbednymi do udzielenia Ci wartoSciowego wsparcia.

Przykladowo sojusz superumystu Andrew Carnegiego skiadal sie z ponad
dwudziestu ludzi, z ktérych kazdy wnosil do niego pewna doze inteligen-
¢ji, doswiadczenia, wyksztalcenia i wiedzy, bezposrednio zwigzana z soju-
szem i wyjatkowa tylko dla nich.



TRZYMAJ SIE Z DALA OD LUDZI, KTORZY
STARAJA SIE OSEABIC TWOJE AMBICJE.
MALI LUDZIE ZAWSZE TO ROBIA,
ALE PRAWDZIWIE WIELCY
WZBUDZAJA W INNYCH POCZUCIE,
ZE MOGA STAC SIE WIELKIML.

— Mark Twain
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Kiedy juz znajdziesz ludzi, ktérzy beda mieli na Ciebie dobroczynny
wplyw, musisz przyja¢ jakis skuteczny plan, co pozwoli Ci osiagna¢ cel, dla
ktérego zostal zawiazany sojusz, i zacza¢ wprowadzaé ten plan w zycie.
Sam plan moze bra¢ pod uwage sugestie wszystkich oséb bioracych udzial
W sojuszu superumystu.

Jezeli plan okaze sie niewlasciwy czy tez stabo zorganizowany, musi zo-
sta¢ zmieniony lub zmodyfikowany, tak by mégt wilasciwie funkcjonowac.
Jednak gléwny cel powstania sojuszu nie moze by¢ zmieniany.

Nastepnie musisz oddali¢ si¢ od wplywéw ludzi i okolicznosci, ktére
wywoluja w Tobie poczucie nizszosci, niekompetencji lub niezdolnosci do
osiggania celow. Pozytywne ego nie jest bowiem w stanie dojrzewa¢ w ne-
gatywnej atmosferze. W tej kwestii nie ma miejsca na kompromisy, a nie-
dopatrzenie w tym wzgledzie moze sie okaza¢ fatalne w skutkach.

Oderwanie sie od ludzi majacych na Ciebie szkodliwy wplyw musi by¢
zdecydowane i nieodwolalne. Kiedy zamkniesz przed taka osoba drzwi,
musisz si¢ zachowywac tak, jakby wszystkie rodzaje wiezi, przyjazni czy
zobowiazan zostaly raz na zawsze zerwane.

Musisz tez zdecydowanie odcigé sie od wszystkich mysli o dawnych do-
$wiadczeniach lub okolicznosciach, ktére wzbudzaty w Tobie poczucie bélu
badz nizszosci. Silne, zdrowe ego nie moze sie rozwija¢ poprzez rozpamie-
tywanie dawnych nieprzyjemnosci i musi by¢ zasilane nadziejami oraz pra-
gnieniami osiagniecia kolejnych celéw.

Myséli stanowig budulec dla ego, za$ uniwersalne prawo jest spoiwem, ktére
wigze mysli w celu stworzenia trwalych nawykoéw. Po zakoficzeniu tego
procesu powstaly nawyk doskonale odzwierciedla myéli, ktére legly u jego
podstaw.

Pamietaj, ze musisz sie stara¢ wprowadza¢ do swojego otoczenia wszelkie
mozliwe bodzce korzystnie wplywajace na rozwijane ego. Jezeli na przy-
kilad masz aspiracje do bycia pisarzem, dobrze bedzie, gdy w Twoim domu
lub miejscu pracy pojawia sie zdjecia badz portrety ulubionych literatéw,
za$ w biblioteczce bedziesz mie¢ ich dziela. Postaraj sie¢ wykorzysta¢ kazda
okazje do przekazania swojemu ego wizerunku osoby, jaka chcesz sie stag,
poniewaz zgodnie z uniwersalnym prawem wizerunek ten zostanie zaakcepto-
wany przez ego i zacznie wplywac na Twoje wlasne dzialania.

Wilasciwie rozwiniete ego znajduje sie przez caly czas pod kontrolg jed-

nostki. Dopuszczenie do nadmiernej inflacji ego (,egomanii”) moze doprowa-
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dzi¢ (i czesto prowadzi) do autodestrukcji. Oznaka egomanii jest pragnienie
do podporzadkowania sobie innych za pomoca sity.

W rozwoju ego dobrze jest przyjac¢ dewize ,Niczego za wiele, niczego za
malo”. Kiedy ludzie zaczynaja pragna¢ kontroli nad innymi albo tez gro-
madzi¢ duze ilosci pieniedzy, ktérych nie sg w stanie wyda¢ konstruktyw-
nie, zwykle zaczynaja wkracza¢ na bardzo niebezpieczny grunt. Sita z defi-
nicji rosnie w swoim wlasnym tempie i po pewnym czasie moze wymkna¢
sie spod kontroli. Natura wyposazyla nas jednak w ,zawoér bezpieczenr-
stwa”, pozwalajacy na oslabianie ego, ktére uleglo nadmiernej inflacji, i re-
dukcje jego wplywu.

W chwili, gdy Napoleon Bonaparte zostal osadzony na Wyspie $w. Heleny,
zaczal powoli umieraé z powodu swojego ego, ktére po klesce pod Waterloo
uleglo zniszczeniu.

Ludzie, ktérzy po bardzo aktywnym zyciu porzucili prace i wszystkie
inne formy dzialania, czesto szybko umierajg. Gdyby zyli, ich zycie byloby
pelne boélu i udreki z powodu braku stymulacji. Zdrowe ego cechuje sie
jednak tym, ze zawsze pozostaje pod kontrola jednostki i nie wywiera na
nig nadmiernej presji.

Ego ulega ustawicznym zmianom (na lepsze lub na gorsze) na skutek
naszych nawykéw. O zmianach tych decyduja za$ dwa czynniki: czas

i prawo uniwersalne.

Podobnie jak nasiona zasadzone w ziemi wymagaja czasu na wykietkowanie,
rozwdj i osiggniecie dojrzalosci, tak samo nasze pomysly wymagaja czasu,
aby pod wplywem impulséw i pragnien oraz za sprawg dzialania prawa
uniwersalnego mogly zamanifestowac sie w rzeczywistosci.

Nie ma jednego, okreélonego sposobu opisania czy tez wskazania do-
kladnego czasu, ktory jest wymagany do przeksztalcenia pragnienia w jego
fizyczny odpowiednik. Natura tego pragnienia, jego okolicznosci oraz in-
tensywnoé¢ wplywaja na czas niezbedny do przeksztalcenia go ze stanu
mysli do stanu namacalnej manifestacji.

Stan umystu znany jako wiara jest tak korzystny dla szybkiego prze-
ksztalcenia pragnienia w fizyczna manifestacje, ze czesto wywoluje te
zmiane w sposéb natychmiastowy.

Ludzie zwykle dojrzewaja fizycznie w ciagu okolo dwudziestu lat, ale

osiagniecie dojrzalosci umystowej (czyli dojrzalosci ego) wymaga od 35 do
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60 lat. To do$¢ dobrze ttumaczy, dlaczego ludzie rzadko zdobywaja bo-
gactwa lub tez stawe w innych dziedzinach przed ukoniczeniem piecédzie-
siatego roku zycia.

Ego musi stosowac¢ samodyscypline, poniewaz tylko w ten sposéb jestes
w stanie zdoby¢ pewnosc siebie, Swiadomosc celu, osobista inicjatywe, wyobraz-
nie, zdolnoé¢ do skutecznego osadu i inne cechy potrzebne do uzyskania
i utrzymania bogactw dowolnego typu.

Wszystkie powyzsze cechy pojawiaja sie¢ w miare uplywu czasu. Zauwaz
jednak, ze sam czas nie wystarczy. Dzieki oddziatywaniu uniwersalnego
prawa wszystkie nawyki umyslowe czlowieka — czy to korzystne, czy nie
— zajmuja miejsce w strukturze ego i uzyskuja trwalg forme, wplywajac na

dalszy stan fizyczny i umyslowy danej jednostki.

Wyjasnitem zatem, dlaczego uniwersalne prawo jest czynnikiem determinu-
jacym bogactwo lub ubdstwo, a takze objasnilem, w jaki sposéb moze ono
przynie$¢ harmonie i zrozumienie albo tez rozczarowania i porazki. Samo
powiedzenie, ze jest to sila, ktéra pozwala gwiazdom i planetom zachowaé
swoje pozycje, nie wystarczyloby do podkreslenia wagi, jaka prawo uniwer-
salne ma dla kazdego czlowieka i jak moze pomdc w rozwigzaniu jego co-
dziennych probleméw.

Ponizej przedstawiam ogélny opis zaleznosci pomiedzy prawem uniwer-
salnym a innymi waznymi zasadami, dzieki ktérym prawo to staje sie naj-
wazniejszym czynnikiem wplywajacym na ludzkie zycie. Dwie pierwsze
zasady sa zwigzane z metodami dzialania prawa, za$ trzecia stanowi wazna
regule pozwalajaca ustali¢ kierunek jego dzialania i wyjasniajaca, jak jego
uzycie moze stac sie niekorzystne.

Oto za$ wszystkie cztery zasady:

1. Uniwersalne prawo — zasada, przez ktéra natura zmusza wszystkich
do wplywania na otoczenie i poddania si¢ wplywowi otoczenia

ksztaltujacego sposéb mysélenia jednostki.

2. Dryfowanie — nawyk umyslowej obojetnosci, dzieki ktérej czlowiek

pozwala na wzmocnienie wplywu otoczenia w sposéb losowy.

3. Czas — czynnik, za pomoca ktérego uniwersalne prawo ksztaltuje do-
minujace myS$li jednostki oraz wplyw jego otoczenia, a nastepnie

przeksztalca je w mechanizmy pozwalajace ksztaltowac przysztosé.



DOPOKI NIE ZACZNIESZ CENIC SIEBIE,
NIE BEDZIESZ CENIC SWOJEGO CZASU.
DOPOKI NIE BEDZIESZ CENIC CZASU,
NIE BEDZIESZ W STANIE
GO WYKORZYSTAC.

— M. Scott Peck
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4. Definicja celu — jedyny czynnik znajdujacy sie pod kontrola czlowie-

ka, za pomoca ktérego mozliwe jest wplywanie na uniwersalne prawo.

Uniwersalne prawo stanowi szczytowy punkt calej filozofii indywidual-
nych osiggniec. Jest tez kluczem do zrozumienia wszystkich zasad opisa-
nych w Prawach sukcesu, chociaz plynace z niego korzysci sa dostepne wy-
lacznie dla tych, ktérzy opanowali i wykorzystali w praktyce wszystkie
zasady opisane w poprzednich lekcjach.

Zanim objawilo mi sie uniwersalne prawo, wczeéniej juz mna kierowalo
poprzez zadziwiajacy labirynt do$wiadczen. Przez wszystkie lata ciaglych
staraii mialem na uwadze wylacznie jeden okreslony cel, jakim byla palaca che¢
stworzenia spoéjnej filozofii pozwalajacej kazdemu czlowiekowi na wyty-
czenie i osiggniecie osobistych celéw. Natura nie miala wyjscia, jak tylko
pokaza¢ mi mechanizm dzialania uniwersalnego prawa, poniewaz nieswia-
domie przyjalem to prawo, uporczywie szukajac sposobu jego znalezienia.

Gdybym wiedzial o jego istnieniu i mechanizmach jego dzialania przed

rozpoczeciem pracy, udaloby mi sie osiagnac moj cel w duzo krotszym czasie.



Poznaj cztery zlote

na drodze do wiedzy i wladzy:

XI1I. WSPOLPRACA
Trezynaste prawo oferuje C wiedzg dotyczaca zawierania korzystnych sojuszy, dzigki kKidryvm nie tylko fatwig)
osiggniesz zalozone cele, ale rowniez wzbogacisz swoje osobiste doswiadczenie. Pozwoli Ci takZe otworzy¢ swaj
umyst na nowe mozliwosci, z ktdrych do tej pory nie zdawates sobie sprawy.

X1V. OBRACANIE NIEPOWODZEN NA WEASNA KORZYSC
Czternaste prawo zapewnia Ci sile, ktora bedziesz mogt wykorzystad w najtrudniejszych momentach swojego Zycia.
Dowiesz sig, jak preezwycigzal porazki, jak ceerpaé x nich waine lekeje i jak nie daé si¢ poniesé gorveey oraz
rezygnacji. Zrozumiesz, ze potknigcia otwierajg Ci droge do nowych, lepszych i bardziej wartodciowych rozwigzan.

XV. TOLERANC]JA
Pigtnaste prawo uzmyslowi Ci wartosé otaczajaeych Cig osob, dostarczy wiedzy, jak zdobywaé przyjaciol i jak
oddziatywad na ludzi tak, by przy ich wspdludziale udato Ci sie stworzyé wielkie dziela. Nauczysz sig oceniad
rzeczywistosé w sposdb obiektywny i wydawaé sprawiedliwe sady, rozwiniesz umigjetnosci interpersonalne
i przekonasz sig, ze ludzie zaczna do Ciebie lgnaé.

XVI. PRAKTYKOWANIE ZLOTE] ZASADY
Szesnaste prawo jest najwazniejsze sposrod wszystkich praw przedstawionych w poprzednich lekcjach.
Oferuje Ci ono klucz do wiadzy i wiedzy dotyczgeej tego, jak zdobyé wszystke, co do tej pory
enajdowalo sig poza Twoim zasiegiem.

To wydanie zawiera jeszcze jedno prawo,
ktore do tej pory bylo okryte tajemnicq.

PRAWO UNIWERSALNE
Niezwykla moc tego prawa jest ukryta w Tobie, Twojej naturze, osobowosci, posiadanych, a czesto
nieuswiadomionych mozliwosciach. Pozwoli Ci ono spoié wiedz¢ z drzemiacym w Tobie potencjatem,
dzigki czemu osiagniesz szczyty swoich mozliwosci!

Poznaj wszystkie PRAWA, ktdre prowadzg do SUKCESU

Napoleon Hill stal si¢ stawny w 1928 roku,
1 i ; E gdy wydal bestseller Prawa sukcesy,
le".'“'! “m JI“"H" Hm .1|}B|EH! Hl" Jmlﬂi" Hl" Dzielo 1 stanowi efeki doglebnyeh badarh
nad formula sukcesu, jakie Hill prowadzit
w ciggu dwudziestu lat intensywnej pracy.
Zrodiem wiedzy autora staly sie
dodwindczenia pigciuset najbogatszych
ludei Amervki. Zaprosili oni Hilla
do swych domdw i firm i poewolili mu
obserwowaé, jak powstaja wielkie fortuny,
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