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ROZDZIAL 1
Dyplomacja czy desant w Normandii?

Apologetyka nie cieszy sie zbyt dobra renoma wsrod tych, ktorzy nie sg jej
wielbicielami. Apologeciz definicji bronig wiary. Obalajga falszyweidee,
tepia spekulacje przeciwne poznaniu Boga.

Wielu ludziom te sfowa kojarzg si¢ z walka: zbudujmy barykade, podniesmy
zwodzony most, bagnet na bron. Laduj! Cel! Pal! Nic zatem dziwnego, ze za-
réwno wierzacym, jak i niewierzacym apologetyka kojarzy sie ze starciem.
Obroncy nie bawig sie w dialog, ale stajg do walki.

Oprdcz problemoéw wizerunkowych apologeci borykaja si¢ z jeszcze innym
problemem. Prawda jest taka, ze skuteczne przekonywanie w xx wieku wy-
maga czego$ wigcej niz tylko znajomosci wlasciwych odpowiedzi. Zbyt tatwo
jest postmodernistom ignorowac fakty, negowa¢ twierdzenia albo zwyczajnie
ziewna¢ i machna¢ reka na to, co dla nas stanowi nieprzekraczalng granice.

Czasem jednak nie machajg reka, ale stajg do walki. My zas rzucamy si¢ do
ataku i trafiamy na ogien zap orowy, ktéremu nie jesteSmy w stanie stawic czota.
Ignorujemy jedng z pierwszych zasad walki: nigdy nie przypuszczaj frontal-
nego ataku w obliczu przewazajacych sil. Zaskoczeni, kulimy pod siebie ogon
i wycofujemy si¢ — by¢ moze na dobre.

Chcialbym zasugerowac ,,droge doskonalszg”. Jezus powiedzial, ze gdy znaj-
dziemy si¢ jak owce miedzy wilkami, mamy by¢ nieskazitelni, ale roztropni
(MT 10,16). Cho¢ toczy sie realna walka', nasze potyczki powinny przypominad
raczej rozmowy dyplomatyczne niz desant w Normandii.

W tej ksiazce chcialbym nauczy¢ ci¢ dyplomacji i zaproponowa¢ metode, ktd-
rg nazwalem ,,modelem ambasadora”. Podejscie to opiera si¢ bardziej na przyja-
znej ciekawosci - bedacej rodzajem spokojnej dyplomacji - niz na konfrontacji.

Zdaje sobie oczywiscie sprawe z tego, ze rdzni ludzie roznie zareaguja na po-
myslt podjecia rozmowy na kontrowersyjne tematy. Jedni uwielbiajg takie dys-
kusje, inni mimo najlepszych checi troche si¢ ich obawiajg i brak im pewnosci
siebie, jeszcze inni woleliby w ogoéle ich unikna¢. A ty?

L Zob. np. stowa $w. Pawla w Liscie do Efezjan 6,10—20.
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Niezaleznie od tego, gdzie widzisz siebie w tym obrazie, chciatbym ci pomac.
By¢ moze jak wielu innych, ktorzy siegaja po ksigzki takie jak ta, chcesz zrobi¢
co$ znaczacego dla kroélestwa Bozego, ale nie bardzo wiesz, jak si¢ do tego
zabra¢. Chcialbym naszkicowac dla ciebie plan gry, strategie, ktéra pozwoli
ci zaangazowac si¢ w stopniu wiekszym, niz to sobie dotad wyobrazates, przy
jednoczesnym zachowaniu szerokiego marginesu bezpieczenstwa.

Naucze cig, jak kierowac¢ rozmowg w taki sposdb, zeby$s mdgt kontrolowac
jej przebieg — w pozytywnym sensie — nawet jesli dysponujesz jedynie ograni-
czong wiedzg. Mozesz nie wiedzie¢ nic na temat odpierania atakow na to, w co
wierzysz, a by¢ moze dopiero od niedawna jeste$ chrzescijaninem — nie ma to
znaczenia. Chce zapoznac ci¢ z kilkoma skutecznymi manewrami - nazywam
je taktykami — ktore pomogg ci pozostac u steru.

A oto kilka przyktadow.

CZAROWNICA Z WISCONSIN

Kilka lat temu podczas rodzinnych wakacji, ktére spedzalismy w naszym domku
letniskowym w Wisconsin, podjechaliémy z zong do miasta do zaktadu foto-
graficznego. Zwrocitem uwage na to, ze obslugujaca nas kobieta miata na szyi
wisiorek w ksztalcie duzego pentagramu, czyli pigcioramiennej gwiazdy, ktéra
zazwyczaj kojarzona jest z okultyzmem.

- Czy ta gwiazda to jakis symbol religijny — zapytalem, wskazujac na wisio-
rek — czy to tylko bizuteria?

- Tak, to symbol religijny. Pig¢ ramion oznacza ziemig, wiatr, ogien, wode
i ducha - odpowiedziala. A nastepnie dodala: - Jestem poganka.

Moja zona, zaskoczona tg otwartg deklaracjg, parsknela §miechem i natych-
miast przeprosita.

— Przepraszam, nie chcialam by¢ niegrzeczna. Tylko nigdy nie styszalam,
zeby kto$ tak otwarcie przyznal, ze jest poganinem - wyjasnila. Dotychczas
styszala to okreslenie tylko w negatywnym sensie, kiedy znajomi karcili dzieci,
na przyklad: ,Przestan, ty maly poganinie!”.

— Zatem jest pani wikkankg®? — pytalem dalej.

Kiwneta glowy. Tak, jest czarownica.
— To jest religia Ziemi — wyjasnita. - Tak jak Indianie, szanujemy kazde zycie.

Wicca - religia poganska, zainicjowana przez Geralda B. Gardnera, prawdopodobnie
w latach czterdziestych xx wieku, rozpowszechniona w Europie i Stanach Zjednoczonych
na poczatku lat piec¢dziesigtych. Podzielita si¢ na kilka duzych i kilkanascie mniejszych
galezi, zwanych tradycjami (przyp. red.).
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— Skoro szanujecie kazde zycie — odparlem - to zapewne jest pani przeciwna
aborgji.

Potrzasneta glowa. — Nie, wlasnie nie. Uwazam, ze kazdy powinien mie¢ wybdr.

To mnie zdziwilo. - To chyba do$¢ nietypowe stanowisko dla wikkanki, skoro
wierzycie, ze nalezy szanowac kazde zycie?

— Ma pan racjg, to rzeczywiscie nietypowe — przyznala, a potem szybko do-
data: — To znaczy, ja sama nigdy bym tego nie zrobila, nie mogtabym zabi¢
dziecka. W ogdle nikomu nie zrobitabym krzywdy, bo mogloby si¢ to obrocic
przeciwko mnie.

Byl to wazny zwrot w naszej rozmowie, z dwdch powodow. Po pierwsze, zwré-
citem uwage na to, w jaki sposéb méwita o aborcji. Sama przyznata, ze aborcja
to zabijanie dzieci. Nie byt to zaden zabieg retoryczny z mojej strony, ale jej
wlasne slowa. Nie musialem przekonywac jej, ze aborcja to odebranie Zycia
niewinnej ludzkiej istocie, sama dobrze to wiedziata.

Takiej okazji si¢ nie przepuszcza. W dalszej rozmowie nie uzywalem juz
zatem stowa ,,aborcja’; ale mowilem ,,zabijanie dzieci”.

Po drugie, zwrécilem uwage, ze pierwszym powodem, jaki podala, thuma-
czac, ze nie skrzywdzitaby bezbronnego dziecka, byt jej wlasny interes — co$
zlego mogloby si¢ przydarzy¢ jej. Pomyslalem, ze z pewnoscig stac ja na wiecej.
Odnotowalem to sobie w pamigci, ale na razie pominalem ten watek i posta-
nowilem zastosowac inng taktyke.

- Cdz, moze pani nigdy nie skrzywdzitaby dziecka, ale inni to robig - odpo-
wiedzialem. - Czy nie powinni§my zrobi¢ czegos, zeby im to uniemozliwi¢?

— Mysle, ze kobiety powinny mie¢ wybor — odparta bez namystu.

Zwrdéémy uwage, ze stwierdzenia typu: ,, Kobiety powinny mie¢ wybér” same
w sobie nic nie znacza. Podobnie jak zdania w rodzaju: ,Mam do tego prawo’,
wymagaja dopowiedzenia. Wybdr — miedzy czym a czym? Prawo - do cze-
go? Nikomu nie przystuguje prawo do wybierania czegokolwiek bez zadnych
ograniczen. Ludzie majg prawo wybiera¢ jedynie okreslone rzeczy. To, czy
komus przystuguje prawo wyboru, jest catkowicie uzaleznione od tego, jaki
wybo6r ma na mysli.

W tym wypadku nie bylo co do tego watpliwosci. Moja rozmdéwczyni juz
okreslita, co moze by¢ przedmiotem wyboru: zabicie dziecka, by uzy¢ jej wta-
snych stow. Cho¢ sama byta za poszanowaniem kazdego zycia, w tym Zycia
ludzkiego, miala opory przed ,narzucaniem” tego przekonania innym. Kobiety
powinny mimo wszystko mie¢ prawo decydowania o zabiciu swoich dzieci - tak
mozna podsumowac jej stanowisko.
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Oczywiscie nie wyrazita go dostownie w ten sposéb, wynikalo to z jej stow
przez implikacje.

Kiedy kto$ implikuje tego typu dziwaczne pomysty, nie mozna tego
tak zostawic — trzeba wyciagna¢ je na $wiatlo dzienne i zazgda¢ wyjasnien.
To wtasnie zrobitem.

— Czyli, jak rozumiem, kobiety powinny moc wybra¢ zabicie swoich dzieci?

- No... - zawahala si¢ - mysle, ze trzeba wzia¢ pod uwage rézne wzgledy.

— A jakie wzgledy uzasadnialyby zabicie dziecka?

- Kazirodztwo - odpowiedziata od razu.

— Zebym dobrze zrozumiat... Wyobrazmy sobie, ze stoi tu przed nami dwulet-
nie dziecko, ktére poczelo sie w wyniku kazirodztwa. Wedlug pani powinienem
miec prawo je zabi¢, tak?

Na to pytanie nie potrafita odpowiedzie¢. Sama mysl byla przeciez absurdalna.
Z drugiej strony, wyraznie bylo wida¢, ze jest mocno przekonana o stuszno-
$ci swojego stanowiska co do mozliwosci wyboru. Nie miata jednak gotowej
odpowiedzi, wiec musiala si¢ przez chwile zastanowi¢. W koncu powiedziala:

— Miatabym mieszane uczucia. - Tylko na tyle byto ja stac.

Oczywiscie mialo to by¢ pewne ustepstwo z jej strony, ale co to wlasciwie
byla za odpowiedz? (,,Zabi¢ dwuletnie dziecko? O, tu mnie pan zagial, musia-
tabym pomyslec”).

- No, mam nadziej¢ — odpartem, nie majgc serca doda¢ nic wiece;j.

W tym momencie zauwazylem, ze zaczela si¢ za nami tworzy¢ kolejka. Po-
niewaz dalsza rozmowa uniemozliwialaby jej obstuzenie innych klientéw, nie
ciggnalem jej dalej. Zaplacilismy, zyczyliSmy jej z zong dobrego dnia i wyszlismy.

Zwro¢ uwage na momenty, w ktorych retoryka staje sie substytutem
dla meritum. Od razu widac, ze kto$ nie ma mocnych argumen-
tow na obrone swojego stanowiska, gdy ich brak probuje zastapic
zrecznym doborem stow.

Chcialbym zwrdci¢ uwage na kilka rzeczy w tej krétkiej wymianie zdan.
Po pierwsze, w trakcie calej rozmowy nie bylo Zadnego napiecia, niepokoju czy
skrepowania. Nie miala ona charakteru konfrontacji, przypierania rozmdéwcy
do muru czy stawiania go w niezrecznej sytuacji. Rozmowa przebiegata swo-
bodnie i naturalnie.
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Po drugie, przez caly czas to ja kontrolowatem przebieg rozmowy. Postuzytem
sie w tym celu trzema waznymi zabiegami taktycznymi - manewrami, ktore
opisze szczegdtowo w kolejnych rozdziatach. Pozwolily mi one poznac poglady
tej mtodej kobiety i wskaza¢ bledy w jej mysleniu.

W tym celu zadatem jej siedem konkretnych pytan. Postuzyty mi one do
nawigzania rozmowy (,Czy ta gwiazda to jakis symbol religijny, czy to tylko
bizuteria?”) i uzyskania od niej informacji (,,Zatem jest pani wikkankg?”).
Nastepnie pytania te pozwolily mi obnazy¢ stabe punkty w jej rozumowa-
niu (,Czyli, jak rozumiem, kobiety powinny mdc wybra¢ zabicie swoich
dzieci?”).

Nastepnie delikatnie zwrocitem uwage na brak konsekwencji i sprzecznos¢
w jej pogladach. Z jednej strony byla czarownica, ktéra szanuje kazde zycie,
a z drugiej twierdzila, ze w kwestii aborcji, ktorg okreslila jako ,,zabijanie dzieci’,
opowiada si¢ za wyborem.

Wreszcie staralem sie pokazac jej logiczne konsekwencje jej przekonan. Twier-
dzila, ze kazirodztwo uzasadnia zabicie dziecka. Kiedy jednak podatem jej przy-
ktad dwulatka poczetego w wyniku kazirodztwa, nie wiedziata, co powiedziec.
Nie przyszlo jej nigdy do glowy, ze zgodnie z jej przekonaniami kazirodztwo
uzasadnialoby zabicie maltego dziecka, a to kazalo jej si¢ zastanowic.

Trzecig wazng kwestia, ktéra pojawila sie podczas rozmowy i na ktora chciat-
bym zwrodci¢ uwage, jest to, ze to sama czarownica z Wisconsin wykonata
wigkszo$¢ pracy. Méj wklad ograniczyl sie¢ wlasciwie do tego, zeby uwaznie
wyslucha¢ jej odpowiedzi, a potem skierowa¢ wymiane zdan we wlasciwa
strone. Nie byto to wcale trudne.

Wtlasnie na tym polega wartos¢ taktycznego podejscia: to ty pozostajesz
za kierownica, dzigki czemu mozesz konstruktywnie pokierowaé rozmowas,
obnazajac bledy w mysleniu, a jednocze$nie podsuwajac bardziej owocne
rozwigzania.

Niezaleznie od tego, jakimi umiejetnosciami dysponujesz obecnie, mozesz
niemal bez wysitku manewrowac rozmowa w taki sam sposob, jezeli opanujesz
zawarte w tej ksigzce wskazowki. Opisanych tu zasad nauczytem tysigce osdb,
pomagajac im zyskac¢ pewnos¢ siebie i umiejetno$¢é prowadzenia znaczacych,
konstruktywnych rozméw o sprawach duchowych.

Ty takze mozesz sta¢ si¢ skutecznym ambasadorem Chrystusa. Wystarczy,
ze z uwagg zapoznasz si¢ z zasadami opisanymi w kolejnych rozdziatach, a po-
tem zaczniesz stosowac w praktyce to, czego si¢ nauczyles.
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AMBASADORZY XXI WIEKU

Reprezentowanie Chrystusa w nowym tysigcleciu wymaga trzech podsta-
wowych umiejetnosci. Po pierwsze, ambasadorzy Chrystusa powinni mie¢
elementarng wiedze konieczng do wykonania tego zadania. Muszg znac
najwazniejszg tre§¢ Dobrej Nowiny o krélestwie Bozym, a takze wiedzie¢ co$
na temat przezwyci¢zania przeszkdd, na jakie moga natrafi¢, petniac swoja
misje dyplomatyczna.

Nie wystarczy jednak, by nasladowcy Chrystusa mieli odpowiedni zaséb
informacji. Wiedze musi trzymac na wodzy ten rodzaj madro §ci, ktéry
sprawia, ze nasze przestanie jest jasne i przekonujace. Wymaga to narzedzi
dyplomaty, a nie broni wojownika, umiejetnosci taktycznych, a nie brutalnej sity.

Wreszcie, powodzenie calej misji zalezy od naszego charakteru. Wie-
dza i madros¢ sg atrybutami konkretnej osoby. Jezeli nie uosabia ona cech
krélestwa, ktoremu stuzy, bedzie to podawac jej stowa w watpliwos¢ i uda-
remniac jej wysilki.

Kazda z tych trzech umiejetnosci — wiedza, czyli odpowiednio uksztalttowany
umysl, madros¢, czyli wlasciwe podejscie, oraz charakter, czyli ujmujace za-
chowanie - odgrywa istotna role w interakcjach z niewierzacymi. Druga z nich,
madro$¢ taktyczna, jest glownym przedmiotem niniejszej ksigzki.

Spdjrzmy na to jeszcze inaczej. Istnieje roznica miedzy strategia a taktyka.
Przedmiotem strategii jest calo$¢ sytuacji, operacja na duzg skale, rozstawie-
nie sil przed starciem. Mozemy przelozy¢ te koncepcje na nasza sytuacje jako
chrzescijan. Jako nasladowcy Chrystusa, mamy ogromna przewage strategiczna,
nasza pozycja wyjsciowa opiera si¢ bowiem na samej tresci tego, co glosimy. To,
w co wierzymy, obroni si¢ przy najbardziej wnikliwym dochodzeniu, szczegélnie
jesli wzig¢ pod uwage poglady alternatywne.

Ta przewaga strategiczna obejmuje dwa obszary. Pierwszy z nich, zwany
apologetyka ofensywna, dowodzi stusznosci chrzescijanstwa, przedstawiajac
na przyklad dowody na istnienie Boga, zmartwychwstanie Chrystusa, czy uza-
sadniajgc wiare chrzescijanska na podstawie spetnionych proroctw. Drugi obszar,
zwany apologetyka defensywna, odpowiada na wyzwania stawiane chrzescijan-
stwu, takie jak ataki na autorytet i prawdziwos¢ Biblii, pytanie o istnienie zla
czy problem makroewolucji darwinistycznej, by wymieni¢ tylko kilka®.

3 Czasami apologetyke ofensywng i defensywng nazywa sie odpowiednio apologetyka po-

zytywna i negatywna.
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Zwrd¢ uwage, ze w moim ujeciu termin ,,strategiczny” odnosi sie do tresci
merytorycznej. Niemal kazda ksigzka dotyczaca obrony wiary napisana jest z tej
perspektywy. Chrzescijanscy autorzy pracowicie zapetnili pétki opracowaniami
zawierajacymi odpowiedz na kazdy mozliwy zarzut stawiany klasycznemu
chrzescijanstwu. A jednak wielu chrzescijan wcigz cierpi na kompleks nizszosci.
Dlaczego? By¢ moze dlatego, ze nie mieli nigdy okazji zapozna¢ si¢ z opraco-
waniami na tak wysokim poziomie, skutkiem czego brakuje im pierwszego
elementu niezbednego przy pelnieniu misji ambasadora, czyli wiedzy.

Sadze jednak, Ze istnieje takze inny powdd, brakuje im czegos jeszcze. Bystry
prawnik potrzebuje w sadzie nie tylko faktow na poparcie swoich twierdzen.
Musi tez wiedzie¢, jak ze swojej wiedzy dobrze skorzysta¢. Podobnie i my
potrzebujemy planu, ktdry pomoze nam przekonujaco wypas¢ w rozmowach
z innymi. I tu pojawia si¢ kwestia taktyki.

TAKTYKA: BRAKUJACY ELEMENT UKEADANKI

W czasie 11 wojny $wiatowej alianci opracowali strategiczny plan zdobycia
przyczotku na kontynencie europejskim. Inwazja w Normandii, znana pod kryp-
tonimem Operacja Overlord, miala polegac na jednoczesnym desancie na pig-
ciu plazach - Utah, Omaha, Gold, Juno i Sword. Odbyla si¢ ona 6 czerwca
1944 roku, ktéry to dzien przeszedt do historii jako D-Day.

To jednak nie strategia, cho¢by najgenialniejsza, pozwala wygraé wojne.
Diabel, jak si¢ to mowi, tkwi w szczegdtach. To poszczegdlni zolnierze musza
wyladowa¢ na plazy i przystapi¢ do natarcia z bronig w reku, zniszczy¢ opor
i zyskac przewage, jednoczesnie nie dajac si¢ trafic.

Cho¢ nasze podejscie ma charakter dyplomacji, a nie zbrojnego starcia, to
militarne porownanie moze si¢ okaza¢ pomocne w odrdznieniu strategii od
taktyki. Taktyka, dostownie ,sztuka dziatania’, skupia si¢ na konkretnej, bie-
zacej sytuacji, dotyczy praktycznej choreografii poszczegolnych detali. Nie-
rzadko sie zdarza, ze zreczny dowddca zyskuje przewage nad dysponujgcym
lepszym sprzetem czy silniejszym liczebnie przeciwnikiem dzieki wprawnym
manewrom taktycznym.

Sadze, ze jako chrzescijanie mozemy znalez¢ tu pewne podobienstwo. By¢
moze masz osobiste doswiadczenie tego, ze Ewangelia zmienia ludzkie zycie. Jak
jednak odpowiadac na konkretne pytania konkretnym ludziom w taki sposdb,
by to doswiadczenie moglo odnies¢ sie do konkretnej sytuacji?

Pomoze nam w tym taktyka, ktora nauczy nas technik manewrowania w roz-
mowach na trudne tematy. Bedzie pomocna w takim zorganizowaniu zasobow,
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by mdc zrecznie je wykorzystac. Podsunie nam podejscia, ktére kazdy z nas
moze zastosowac w praktyce, by stac si¢ bardziej przekonywajacym. Po czesci
dlatego, Ze pomagaja nam one bardziej rozumowo - zamiast tylko emocjonal-
nie - i w wywazony sposob podej$¢ do przekonan, ktére zywimy jako nasla-
dowcy Chrystusa.

Podejscie taktyczne wymaga tylez uwaznego stuchania, co przemyslanych
odpowiedzi. Trzeba wytezy¢ uwage i by¢ przygotowanym, by odpowiednio zare-
agowac na nowe informacje. Ta metoda przypomina bardziej rozgrywke jeden
na jeden w koszykéwke niz partie szachow. Mamy do zrealizowania pewien
plan, ale musimy tez uwzgledni¢ ciggle zmiany sytuacji i koniecznos¢ korekty.

Nadatem tym taktykom przerézne dziwaczne nazwy, zeby pomoc ci za-
pamigtac, na czym polegaja i jak dzialaja — m.in. ,,Columbo’, ,,samobdjstwo”,

»zdejmowanie dachu’, ,wielki uczony”, ,,poprosze o fakty” czy ,walec parowy”.
Niektére sam bedziesz inicjowac, inne zapewnig ci ochrone.

Na kolejnych stronach znajdziesz przyklady z zycia i probki dialogéw, w kto-
rych stosuj¢ podejscie taktyczne, odpowiadajac na czeste zastrzezenia, uwagi
czy twierdzenia podnoszone przeciwko przekonaniom, ktére ja i ty podzielamy
jako nasladowcy Jezusa. Jest jednak pewne niebezpieczenstwo, ktérego musisz
by¢ $wiadomy, dlatego zatrzymam sie na chwile, by wyjasni¢ co§ waznego.

Taktyka to nie manipulacja, triki czy podstepne zagrywki. Nie sg to przebiegte
fortele, ktore majg na celu wprawienie drugiej osoby w zaktopotanie i zmuszenie
jej do przyznania ci racji. Nie stuzg do umniejszania innych czy ponizania tych,
ktdrzy majg inne zdanie niz ty, zebys mdgt zdobywac kolejne duchowe trofea.

Nie na tym polega chrzescijanska droga, by rani¢, zawstydza¢ czy udowadniac
swoja wyzszo$¢ wobec znajomych, przyjaciol czy nawet przeciwnikow, a jednak
jest to powszechny wystepek, ktory kazdy moze z tatwosécig popenic®.

Ostrzezenie to zamieszczam tutaj z dwoch powodow.

Po pierwsze, opisane tu taktyki sg naprawde skuteczne i mozna ich naduzy¢.
Nietrudno jest dzigki nim sprawi¢, ze kto$ wyjdzie na glupca, kiedy w kilku
ruchach udowodnimy mu, jak bezsensownym ideom holduje. Dlatego trzeba
uwazad, by nie stosowac ich tylko po to, by atakowa¢ innych”.

Po drugie, przyklady podane w tej ksigzce sg skréconymi zapisami rzeczywi-
stych rozmow, ktére miatem okazje¢ odby¢. Przelane na papier, mogg sprawiac

4 H. Hewitt, In, But Not Of, Thomas Nelson Inc., Nashville 2003, s. 166.
> Shuchajgc naszego programu radiowego na zywo lub na stronie internetowej (www.str.org),
zauwazysz, Ze staram sie nigdy nie obrazac stuchaczy, ktérzy sie ze mna nie zgadzaja.
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wrazenie, Ze moje stowa wypadly ostrzej czy bardziej agresywnie, niz to byto
w rzeczywisto$ci. Nie mam nic przeciwko byciu asertywnym, bezposrednim
czy prowokujacym. Staram si¢ jednak nigdy nie by¢ szorstkim i nie uzywac
obrazliwego jezyka.

Moim celem jest natomiast znalezienie sprytnego sposobu na wykorzystanie
bledéw w rozumowaniu drugiej osoby po to, by poprowadzi¢ jg do prawdy,
kierujac si¢ przy tym mitoscia i fagodnoscig. Daze do tego, by kierowa¢ roz-
mowa, nie by nig manipulowa¢; by kontrolowa¢, a nie przymusza¢; by dziata¢
z finezjg, zamiast walczy¢. I chciatbym, zebys ty takze dazyt do tego samego.

Jesli perspektywa rozmawiania z ludzmi spoza kregu chrzescijan budzi w to-
bie niepokdj, chcialbym skierowa¢ do ciebie stowo zachety. Od ponad trzydzie-
stu lat mam do czynienia z rynkiem idei i stykam si¢ z ludzmi o krytycznym
i wyzywajacym nastawieniu. S3 wsérdd nich ateisci, czlonkowie sekt, scepty-
cy i sekularysci wszelkiego rodzaju, ktorzy sprzeciwiajg sie ewangelicznemu,
chrze$cijanskiemu spojrzeniu na rzeczywistos¢, nierzadko w sposdb agresywny
i wojowniczy. Czesto sg to bardzo inteligentni ludzie.

Szczerze mowigc, z poczatku mialem troche obaw. Nie bylem pewien, jak
pomysly, ktére rodzily sie w zaciszu mego gabinetu, sprawdzg si¢ w konfrontacji
z inteligentnymi oponentami na oczach tysiecy widzéw i stuchaczy. W tyglu tych
star¢ odkrylem jednak, ze fakty i zdrowy rozsadek sa po naszej stronie. Wiek-
szo$¢ ludzi, nawet inteligentnych, nie zastanawia si¢ zbytnio nad powodami, dla
ktorych odrzucajg chrzescijanstwo. Skad to wiem? Bo stuchatem ich zastrzezen.

Nie musisz si¢ obawia¢ prawdy ani swoich przeciwnikow. Nie spiesz sig,
odrob prace domowa, przemysl wszystko na spokojnie. Jezeli chrze$cijanstwo
moéwi prawde, to niezaleznie od tego, jak przekonujace moga sie z poczatku
wydawac argumenty drugiej strony, zawsze znajdzie si¢ w nich jakas drobna
skaza - jaki$§ btad w mysleniu, niewygodny ,.fakt”, nieuzasadniony wniosek.
Poszukaj go. Wczesniej czy pozniej go dostrzezesz. Nieraz wlasciwa taktyka
pomoze ci odkry¢ te skaze i wystawic¢ blad na $wiatto.

Proces ten wymaga zrecznosci i kunsztu, potrzeba troche czasu i wysitku, by
opanowac te sztuke. Trzeba troche doswiadczenia, by pozornie nic nieznaczaca
sytuacje przeksztatci¢ w okazje do obiecujacej rozmowy. Jezeli jednak nauczysz
sie stosowania taktyk opisanych wtej ksigzce, zapewniam cie, Ze bedziesz umiat
przedstawia¢ prawde z wiekszg klarownoscig — a czasem nawet z wiekszg zrecz-
noscia. Poprowadze ci¢ krok po kroku, przedstawiajac ci plan gry, ktéry pomoze
ci swobodnie i z gracja manewrowaé w rozmowach o twoich chrzescijanskich
przekonaniach i wyznawanych przez ciebie warto$ciach.
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Jezelijestes pilnym uczniem, bardzo szybko opanujesz sztuke utrzymywania
wlasciwej kontroli — ktéra nazywam pozostawaniem za kierownica — podczas
rozmoéw z innymi. Nauczysz si¢ omijania pol minowych, aby zdoby¢ przyczotek
i przewage w dyskusji. Mowiac krotko, nauczysz sie bycia lepszym dyploma-
ta — ambasadorem Jezusa Chrystusa.

CZEGO DOWIEDZIELISMY SIE W TYM ROZDZIALE

Po pierwsze, poznalismy wartos¢ podejscia taktycznego w trakcie rozméw
o chrzescijanstwie. Taktyka pozwala kontrolowac¢ przebieg dyskusji dzieki po-
zostawaniu za kierownicg. Pomaga takze skutecznie manewrowac przy roéznicy
zdan, dzigki czemu twoje spotkania beda mialy raczej charakter dyplomacji
niz zbrojnego starcia.

Po drugie, zdefiniowali$my termin ,taktyka’, odrozniajac jg od ,,strategii’. Ta
ostatnia dotyczy pelnego obrazu sytuagji, ktéry w naszym przypadku oznacza
tres¢, fakty i uzasadnienie wiarygodnosci chrzescijanstwa. Taktyka natomiast
odnosi si¢ do szczegdtowego przebiegu spotkania z drugim czlowiekiem, do
sztuki nawigacji w trakcie samej rozmowy.

Po trzecie, mo6wilismy o niebezpieczenstwach zwigzanych ze stosowaniem
taktyki. Nie sa to fortele, wybiegi czy sprytne zagrania, ktore majg na celu upo-
korzenie czy skompromitowanie drugiej osoby. Stuzg one natomiast zdobyciu
przyczotka, manewrowaniu w taki sposéb, by wydoby¢ na jaw bledy w mysleniu
drugiej osoby po to, aby méc poprowadzic ja do prawdy.

Zanim jednak przejdziemy do szczegdélow, chcialbym zaja¢ si¢ kilkoma moz-
liwymi zastrzezeniami, jakie mogly sie w tobie obudzic.
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ROZDZIAL 2
Zastrzezenia

Przed chwilg ztozylem ci pewng obietnice. Powiedziatem, ze jezeli nauczysz si¢
stosowania taktyk opisanych w tej ksigzce, podejmowanie dyskusji o twoich
chrze$cijanskich przekonaniach nie bedzie dla ciebie problemem. Tu jednak
moze si¢ pojawic kilka zastrzezen.

Przede wszystkim, proba przekonania o czyms drugiej osoby, nawet jezeli robi
sie to z calg delikatno$cig, niebezpiecznie zbliza si¢ do czegos, co wyglada jak
wdawanie si¢ w spory. Niektorzy za$ uwazaja, ze wszystkiego, co przypomina
spor, nalezy unikac.

Z jednej strony jest to stuszna mysl - klétnie, stowne przepychanki czy
sprzeczki nie pociagajg stuchaczy i rzadko przynosza dobre owoce. Wedlug
mnie przy tego rodzaju zjadliwych dysputach obowigzuje jedna ogdlna zasada:
jezeli ktokolwiek w ich trakcie wpadnie w z10s¢, to ty przegrywasz.

Otéz chodzi o to, ze gdy si¢ zloscimy, zaczynamy zachowywac si¢ agre-
sywnie. Podnosimy glos, patrzymy wilkiem, bywa, ze przerywamy rozmoéwcy,
zanim skonczy moéwic. Nie tylko $wiadczy to o ztych manierach, ale pokazuje
tez, ze w celu obrony naszych przekonan musimy uciekac si¢ do przerywania
i zastraszania drugiej osoby. Perswazje zaczynamy zastepowac przemoca. Nie
jest to dobra strategia. Nigdy nie jest naprawde przekonujaca, nawet jesli uda
ci sie zmusi¢ drugg osobe do milczenia.

A co,jedli ty zachowasz spokoj, ale osoba, ktorg starasz si¢ przekonad, straci
panowanie nad sobg? Wtedy tez przegrywasz. Ludzie w gniewie przyjmuja
pozycje¢ obronng, a czlowiek w defensywie nie jest w stanie zastanowic si¢ nad
tym, czy twoje argumenty sg przekonujace, poniewaz skupia si¢ na obronie
wlasnych pozycji.

Staraj sie zawsze utrzymywac serdeczng atmosfere podczas rozmo-
wy. Czasem nie bedzie to mozliwe. Jezeli poglady przedstawiane
przez ciebie w sposob uprzejmy i pelen zyczliwosci wprawiaja
kogos w ztos¢, niewiele mozna na to poradzic. Nauczanie Jezusa
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