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Po co uczyé sie na wiasnych biedach? Lepiej dowiedziec sie, jak ich nie popetnia...

e Zasada nr 1. Nigdy nie tra¢ pieniedzy
e Zasada nr 2. Nigdy nie zapominaj o zasadzie nr 1
e Zasada nr 3. Korzystaj z wiedzy i doSwiadczenia Warrena Buffetta
Ta ksiazka z pewnoscig stanie sie biblig $wiata biznesu, do ktdrej regularnie uciekac sie beda
inwestorzy i dyrektorzy firm.
Timothy Vick
Senior Portfolio Manager, The Sanibel Captiva Trust Company
Szukasz inspiracji? Potrzeba Ci odrobiny kreatywnej mysli i motywacji? Polegasz na
do$wiadczeniu? W tej matej-wielkiej ksiazeczce znajdziesz esencje geniuszu jednego
z najwybitniejszych ludzi amerykanskiego biznesu - Warrena Buffetta. Starannie
dobrany zbi6r cytatdw pochodzi z najrdzniejszych zrodet - nieoficjalnych rozméw,
biografii, wywiadow, a takze firmowych sprawozdan. Kazda z tych wypowiedzi
uzupetniona zostata odpowiednim komentarzem i interpretacja pary znanych
Lbuffettologow”.

Mysli Warrena Buffetta zdajg sie przypomina¢ nauki chinskiego mistrza tacizmu
Lao-Tse. Jesli wiec dazysz do jakiegos ideatu, a tym ideatem jest, powiedzmy,
bogactwo, w trafnych spostrzezeniach wielkiego guru biznesu odnajdziesz poszukiwang
droge do spetnienia. Ta niezwykfa lektura sktoni Cie do refleksji, niejednokrotnie
rozbawi i jednoczesnie pobudzi Twoj naturalny zmyst inwestycyjny.

Polegaj na wtasnych pomystach!
* Jak sie wzbogacic¢ i pozosta¢ bogatym?
 Kim byli mentorzy Warrena Buffetta?
* |le s3 warte dyscyplina, rozwaga i cierpliwos$c?
* Jakich btedow trzeba sie wystrzegaé?
e Kiedy sprzedawac i kiedy odejsc?

Kiedy zawodza pomysty, przydaja sie stowa.
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MADROSC NR 1

wZasada nr 1: Nigdy nie trac pieniedzy.
Zasada nr 2: Nigdy nie zapominaj o zasadzie nr 1.

*

Jesli cheesz sie wzbogacié, zadbaj o to, aby Twoje pienigdze pracowaly
na siebie. Z im wieksza sumg rozpoczniesz inwestowanie, tym lepiej.
Na przyklad: 100 000 dolaréw zainwestowane przy kapitalizacji odse-
tek w wysokosci 15% na dwadziescia lat urosnie do sumy 1636 653
dolarow w ostatnim roku, co daje Ci zysk w wysokosci 1 536 653 dola-
row. Zalézmy jednak, iz tracisz 90 000 dolardow ze swojego poczatko-
wego kapitalu, zanim jeszcze rozpoczniesz inwestycje, i jesteS w stanie
zainwestowac zaledwie 10 000 dolaréw. Twoja inwestycja urosnie jedynie
do sumy 163 655 dolaréw po dwudziestu latach, co da Ci zysk w wyso-
kosci 153 665 dolardw. Jest to zacznie mniejsza suma. Im wicksza jest
utracona kwota, tym mniejsza mozliwos¢ zarobienia pieniedzy w przy-
szlosci. Warren nigdy o tym nie zapominal. Jest to rowniez powdd, dla
ktorego prowadzit starego volkswagena garbusa dtugo po tym, jak zostat
multimilionerem.
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MADROSC NR 2

»Swojg pierwszq inwestycje wykonalem w wieku 11 lat.
Do tego momentu marnowatem swoje zycie”.
%
Dobrze jest znalez¢ swoje powolanie na wezesnym etapie zycia. W kwe-
stiach inwestycji daje to wyjatkowa szanse na to, aby zadziata¢ mogla
magia kapitalizacji odsetek. Mlodos¢ to nie pora na ryzyko, kiedy przed
nami jest tak wiele czasu na czerpanie zyskow z madrych decyzji.

Akcje kupione przez Warrena w wieku lat 11 byly akcjami spotki
paliwowej o nazwie City Services. Kupit on trzy udzialy po 38 dolarow
za sztuke, jednak ich wartos¢ spadla wkrotce do 27 dolaréw. Warren
przetrwal ten okres i za jaki$ czas udalo mu sie je sprzedac za 40 dola-
row za akcje. Wkrotce po tym wartosé tychze udziatow wzrosta do
sumy 200 dolarow za akcje 1 Warren zrozumiat pierwsza rzecz na temat
inwestycji — nalezy zachowac cierpliwo$¢. Cierpliwos¢ poptaca — pod
warunkiem, iz wybierzesz wlasciwe akcje.
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MADROSC NR 3

»Nie boj sig prosic o zbyt wiele, sprzedajac,
ani oferowac za mato, kupujgc”.

*

Warren zdaje sobie sprawe, iz ludzie bojg sie kompromitacji, kiedy z3-
dajg zbyt wysokiej ceny za swoj produkt, a takze gdy oferuja zbyt niska
za cudzy. Nikt nie chce by¢ uwazany za chciwego lub skapego. Najpro-
Sciej rzecz ujmujac, w Swiecie biznesu sumy zarobione na sprzedazy lub
wydawane podczas zakupu decyduja o tym, czy zarabiasz pieniadze,
czy je tracisz, a co za tym idzie — jak bogaty sie staniesz. Po rozpocze-
ciu negocjacji mozesz obnizy¢ ustalong przez siebie cene sprzedazy lub
podnie$¢ proponowang cene zakupu. Nie mozesz jednak postapic od-
wrotnie.

Warren zrezygnowal z wielu transakcji, ktore nie spetnialy jego
kryteriow cenowych. Najstynniejszym przykladem zdaje si¢ by¢ zakup
akeji spotki ABC od Capital Cities. Za swoje pienigdze Warren zadat
wiekszych udziatow w firmie, niz Capital Cities bylto sktonne poswiecic
— zrezygnowal zatem z tej transakeji. Dzien pozniej przedstawiciele
Capital Cities ugieli sie i zgodzili na jego warunki. Nie boj sie prosic,
a by¢ moze dostaniesz, jednak jesli nie poprosisz...
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MADROSC NR 4

»Nie da si¢ ubi¢ dobrego interesu ze zlg osobg”.

7

Zly cztowiek to zty czlowiek i nigdy nie zrobisz z nim dobrego interesu.
Na $wiecie jest wystarczajaca 1los¢ dobrych 1 uczciwych ludzi, prowa-
dzenie interesOw z nieuczciwymi jest zatem czysty glupoty. Jezeli musisz
zastanawiac sie, czy dana osoba jest godna zaufania, zrezygnuj z nego-
cjacji 1 poszukaj uczciwszego partnera. Skaczac z samolotu, nie masz
przeciez ochoty zastanawial sie, czy spadochron si¢ otworzy, tak jak
i nie bedziesz mie¢ ochoty podawa¢ w watpliwos¢ uczciwosci osoby,
z ktorg masz zamiar prowadziC interes. Jezeli nie jesteS w stanie zaufad
jej teraz, nie zaufasz i poZniej, po co wiec w ogole ryzykowac?

Warren zrozumial to, kiedy byt cztonkiem zarzadu spotki Salomon
Brothers. Wbrew jego radom bankierzy odpowiedzialni za inwestycje
prowadzili interesy z potentatem medialnym Robertem Maxwellem,
ktorego pozycja finansowa byta na tyle niepewna, iz zyskat on przydo-
mek Czech Bez Pokrycia. Na skutek przedwczesnego zgonu Maxwella
firma Salomon miata powazne problemy z odzyskaniem swoich pieniedzy.

Zasada jest prosta: ludzie godni zaufania zawsze si¢ sprawdzaja. Ludzie
niegodni zaufania nie sprawdzg sie. Najlepiej jest ich ze sobg nie mylic.
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MADROSC NR 5

»Wielkie, prywatne fortuny nie powstaly dzigki portfolio
liczqcym piecdziesigt roznych spotek. Powstaly dzieki komus,
kto potrafit rozpoznac odpowiedniq branze”.

\

N

Jezeli przeprowadzilibysmy ankiete wsrdd najbogatszych rodzin w Stanach
Zjednoczonych, odkryliby$my, iz niemal bez wyjatku swoich fortun
dorobily sie w jednej wyjatkowej branzy. Rodzina Hearstow wzboga-
cifa si¢ dzigki branzy wydawniczej, Waltonowie na sprzedazy detalicz-
nej, rodzina Wrigley na produkcji gumy do zucia, Mars w branzy cu-
kierniczej, rodzina Gates produkujgc oprogramowanie, a rodziny Coors
oraz Busch na piwowarstwie. Lista jest bardzo dluga i niemal kazda
proba odejscia od tej wyjatkowej branzy, dzieki ktorej dana rodzina
stata sie tak niesamowicie bogata, konczyta sie fiaskiem — tak jak
w przypadku koncernu Coca-Cola i branzy filmowej.

Kluczem do sukcesu Warrena jest fakt, iz potrafil on precyzyjnie
okresli¢ charakterystyke ekonomiczng idealnej firmy — firmy o prze-
wadze konkurencyjnej utrwalonej w umysle konsumenta. Kiedy w Stanach
Zjednoczonych konsument mysli o gumie do zucia, mysli o Wrigley;
mowiac o supermarkecie, ma na myS$li Wal-Mart; natomiast z zimnym
piwem kojarzy przede wszystkim Coors lub Budweiser. Owa silna po-
zycja tworzy ekonomiczng potege tych firm. Warren zrozumial, iz cza-
sami krotkowzroczna natura rynku papierow wartosciowych nie doce-
nia tych wyjatkowych przedsigbiorstw i kiedy tak si¢ dzieje, wkracza
do akgji 1 kupuje tyle udzialéw, ile si¢ da. Firma Warrena, Berkshire
Hathaway, stanowi zbior kilku z najswietniejszych marek w Stanach
Zjednoczonych, generujacych wysokie zyski 1 kupionych, gdy byly
ignorowane na Wall Street.
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