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R O Z D Z I A  4 .

Rozwój teorii ramkowej

O MRO CYM KREW w y ach do wiad-
czeniu z Jones & Laughlin i szcz liwszym z Texas Gulf Pro-
duction zasiad em, aby dokona  oceny swojej sytuacji. Do tej
pory gie da przysporzy a mi ju  tyle strachu i pora ek, e nie
mog em jej uwa a  za tajemnicz  machin , która — je li do-
pisze mi szcz cie — wyrzuci maj tek jak automat do gry.
Wiedzia em te , e chocia  — jak w ka dej dziedzinie ycia
— jest tu element przypadkowo ci, nie mog  polega  tylko
na szcz ciu. Dopisze mi raz albo dwa, ale nie zawsze.

Nie, to nie dla mnie. Musz  opiera  si  na wiedzy. Musz
si  nauczy , w jaki sposób gra  na gie dzie. Bo czy mo na
wygra  w bryd a, nie znaj c regu  gry? Czy mo na wygra

P
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w szachy, nie wiedz c, jak odpowiedzie  na ruch przeciwnika?
Analogicznie rzecz bior c, czy mog em liczy  na sukces gie -
dowy bez znajomo ci rzemios a? Gra em o pieni dze ze zna-
komitymi specjalistami gie dowymi. Nie mog em liczy  na
wygran , nie znaj c zasad gry.

Zacz em od tego, e najpierw zastanowi em si  nad swoimi
do wiadczeniami. Z jednej strony, zastosowa em metod  ana-
lityczn  i przegra em. Z drugiej strony, zastosowa em metod
techniczn  i wygra em. By o oczywiste, e najlepsza b dzie
metoda podobna do tej, jak  z powodzeniem zastosowa em
przy Texas Gulf Production.

Nie by o atwo. Codziennie kilka godzin l cza em nad
tabelami gie dowymi i szuka em podobnych akcji. A  pewnego
dnia zauwa y em M&M Wood Working. Ani jeden serwis
informacyjny nie potrafi  udzieli  mi adnych informacji na
temat tej spó ki. Mój makler nawet o niej nie s ysza . Mimo
to by em ni  bardzo zainteresowany, bo ceny jej akcji zacho-
wywa y si  w podobny sposób jak Texas Gulf Production.
Obserwowa em wi c bacznie.

W grudniu 1955 roku cena wzros a z 15 do 25 3/8. Po pi ciu
tygodniach spokoju obrót akcjami wzrós , a cena znów zacz a
rosn . Postanowi em kupi  500 jednostek po 26 5/8. Nadal dro-
a y, wi c nie sprzedawa em ich i uwa nie obserwowa em. Ceny

ca y czas pi y si  w gór , obrót pozostawa  na wysokim pozio-
mie. Gdy cena osi gn a 33, sprzeda em i zyska em 2866,62 $.

By em zadowolony i podekscytowany. Nie tyle ze wzgl -
du na pieni dze, ale dlatego, e podobnie jak Texas Gulf
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Production, kupi em M&M Wood Working tylko w oparciu
o zachowania tych akcji na rynku. Nie zna em spó ki i niewiele
mog em si  o niej dowiedzie . Jednak na podstawie ci g ego
wzrostu cen i wysokiego obrotu doszed em do wniosku, e
s  ludzie, którzy wiedz  na jej temat o wiele wi cej ni  ja.

Wniosek okaza  si  s uszny. Ju  po sprzeda y akcji prze-
czyta em w prasie, e stabilny wzrost spó ka zawdzi cza a
utajnionym negocjacjom w sprawie pewnej fuzji. W ko cu
ujawniono informacj , e inna firma planuje przej  M&M
Wood Working, p ac c 35 $ za akcj  i oferta ta zosta a przyj ta.
Oznacza o to tak e, e chocia  kompletnie nic nie wiedzia-
em o tych zakulisowych rozmowach, sprzeda em akcje tylko

dwa punkty poni ej najwy szej ceny. Fascynowa o mnie spo-
strze enie, e mój zakup, oparty wy cznie na zachowaniu ak-
cji, przyniós  zysk, poniewa  pad a propozycja przej cia,
chocia  ja nic o niej nie wiedzia em. By em „wtajemniczo-
ny”, mimo e nikt mi nie przekaza  adnych informacji.

To do wiadczenie bardziej ni  cokolwiek innego przekona o
mnie, e czysto techniczne podej cie do gie dy jest dobre.
Oznacza o to, e je li b d  bada  zachowanie akcji i obrót,
a pomin  wszystkie inne czynniki, mog  osi gn  pozytywne
wyniki.

Spróbowa em zastosowa  ten pomys  w praktyce. Skon-
centrowa em si  na wnikliwych badaniach ceny i obrotów,
jednocze nie staraj c si  nie przejmowa  plotkami, podpowie-
dziami i ró nymi zasadniczymi informacjami. Postanowi em
nie zawraca  sobie g owy powodami, dla których ceny akcji
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danej spó ki rosn . Uzna em, e je li w yciu firmy co  ma
zmieni  si  na lepsze, wida  to po wzro cie cen akcji i obrotów,
poniewa  wielu ludzi pieszy si  z kupnem. Je li wyostrz
sobie wzrok na tyle, e b d  zauwa a  to zjawisko na wcze-
snym etapie — jak w przypadku M&M Wood Working — to
mog  wzi  udzia  w zakupie dro ej cych akcji nawet bez
znajomo ci przyczyn wzrostu cen.

Problem polega  tylko na tym, jak wykry  t  zmian . Po
d u szym namy le znalaz em jedno kryterium — porówna em
akcje do ludzi.

Tak to sobie wyobra a em. Je li pi kno  z temperamen-
tem wskakuje na stó  i zaczyna ta czy , nikt specjalnie si  nie
dziwi. Po tej kobiecie mo na si  by o spodziewa  takiego za-
chowania. Je eli jednak szacowna matrona zrobi aby nagle to
samo, by aby to rzecz niezwyk a i ludzie natychmiast powie-
dzieliby, e „co  tu jest dziwnego, co  musia o si  sta ”.

Na tej samej zasadzie uzna em, e je li bierne akcje nagle
zaczynaj  przejawia  aktywno , uznam to za rzecz niezwy-
k . A je li ich ceny b d  rosn , wtedy je kupi . Zak ada em,
e gdzie  tam, za niezwyk ymi ruchami cen akcji stoi grupa

dobrze poinformowanych ludzi. Kupuj c akcje, stawa em si
ich wspólnikiem.

Spróbowa em tej metody. Czasami z powodzeniem, cza-
sami nie. Nie zdawa em sobie wtedy sprawy, e mam jeszcze
ma o wprawne oczy i w momencie, gdy zacz em si  upewnia
co do swojej teorii, przysz o brutalne przebudzenie.
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W maju 1956 roku zwróci em uwag  na spó k  Pittsburgh
Metallurgical, której akcje notowane by y w tym czasie na
poziomie 67. By y to akcje bardzo dynamiczne i przyj em, e
nadal b d  dro e . Gdy dostrzeg em ich zwi kszon  aktyw-
no , kupi em 200 jednostek za sum  13 483,40 $.

By em tak pewny swojej oceny, e porzuci em ostro no
i gdy ceny akcji — wbrew moim oczekiwaniom — zacz y
tanie , uzna em to za drobn  korekt . By em przekonany, e
po chwilowym spadku znów poszybuj  wysoko w gór . Nie-
stety, polecia y w drug  stron . Dziesi  dni pó niej akcje
Pittsburgh Metallurgical kosztowa y 57 3/4. Sprzeda em je
i straci em 2023,32 $.

Najwyra niej co  le dzia a o. Wszystko wskazywa o na
to, e akcje pójd  w gór , na gie dzie panowa a odpowiednia
atmosfera, a mimo to one stania y. A co gorsza, wkrótce po
tym, jak je sprzeda em, zacz y i  w gór .

W poszukiwaniu wyja nienia sprawdzi em wcze niejsze
ruchy tych akcji i odkry em, e kupi em je w chwili najwy -
szego 18-punktowego wzrostu. W tym czasie cena mog a
osi gn  tylko taki poziom. Niemal dok adnie wtedy, gdy
w nie zainwestowa em, zacz y tanie . Najwyra niej kupi em
akcje w nieodpowiednim czasie.

Teraz z perspektywy czasu widz  to wyra nie. Pó niej
przekona em si , dlaczego akcje zachowa y si  tak, a nie ina-
czej. Jednak pozostawa  jeszcze problem, jak oceni , w której
chwili dokona  zakupu.
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Problem sam w sobie jest prosty, komplikacje wprowadza
dopiero jego ogromny zakres. Wiedzia em ju , e nie pomo e
tu badanie ksi gowo ci, zestawienia bilansowe s  bezu yteczne,
a informacje podejrzane i nieprawdziwe.

Zainteresowa em si  tematem i postanowi em dok adnie
zbada  ruchy poszczególnych akcji. Jak to dzia a? Co cha-
rakteryzuje ich zachowania? Czy w ich wahaniach mo na do-
strzec jakie  prawid owo ci?

Czyta em ksi ki, przegl da em tabele gie dowe, analizowa-
em setki wykresów. Podczas tych bada  zacz em dowiadywa

si  o ruchach akcji rzeczy, których wcze niej nie dostrzega em.
Akcje nie lataj  jak balony tylko w gór  i w dó . Raczej jakby
przyci gane przez magnes maj  trendy wzrostów i spadków,
które — gdy si  pojawi  — maj  tendencj  do d u szego
trwania. Podczas tych trendów akcje poruszaj  si  w serii
ramek, które zacz em nazywa  pude kami.

Ceny oscyluj  do  konsekwentnie mi dzy okre lonym
niskim a okre lonym wysokim poziomem. Obszar zakre lony
przez ruchy w gór  i w dó  mo na przedstawi  za pomoc
ramki. Istnienie tych ramek sta o si  dla mnie oczywiste.

Taki by  pocz tek ramkowej teorii, która przynios a mi
fortun .

Oto sposób, w jaki j  zastosowa em. Gdy pude ka (ramki)
cen akcji, które mnie zainteresowa y, sta y jak w piramidce
jedna na drugiej, a cena moich akcji znajdowa a si  w wy szej,
zaczyna em im si  przygl da . Je li skaka y w gór  i w dó ,
by em w pe ni zadowolony. Gdy okre li em wymiary ramki,
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ceny akcji mog y si  zachowywa  dowolnie, ale tylko w zakresie
ramki. Gdy nie porusza y si  w ramce w gór  i w dó , zaczy-
na em si  martwi .

Brak ruchu oznacza , e akcjom brakuje ycia. A skoro bra-
kowa o im ycia, przestawa y mnie interesowa , bo wiadczy o
to prawdopodobnie o tym, e nie b d  dynamicznie dro e .

We my na przyk ad akcje, których cena zawiera a si  w ram-
ce  45/50 . Mog a sobie dowolnie oscylowa  w zakresie tych
poziomów, a mimo to bra em pod uwag  ich zakup. Je li jednak
cena spada a do 44 1/2, wyklucza em mo liwo  ich nabycia.

Dlaczego? Bo spadek poni ej 45 oznacza  zej cie do ni szej
ramki, a to by o z e — chcia em kupi  akcje tylko wtedy, gdy
cena przeskoczy do ramki wy szej.

Zauwa y em, e czasami cena akcji zostawa a w jednej ramce
przez kilka tygodni. Nie przejmowa em si  tym, ile czasu
przebywa w jednej ramce, je li tam zostawa a i nie spada a
poni ej dolnego poziomu ramki.

Spostrzeg em na przyk ad, e gdy cena zawiera a si  w ramce,
jej zmiany mog y wygl da  tak:

45 – 47 – 49 – 50 – 45 – 47

Oznacza o to, e jednego dnia mog a osi gn  a  50, potem
spa  nagle do 45, a pó niej powoli pi  si  do 46 i 47, a ja
by em w pe ni zadowolony. Cena nadal zawiera a si  w ram-
ce. Oczywi cie, ca y czas czeka em, a  wskoczy do wy szej
ramki. W takiej sytuacji kupowa em akcje.
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Nie znalaz em adnej wyra nej regu y, w jaki sposób do
tego dochodzi. Trzeba by o tylko obserwowa , a potem szybko
dzia a . Niektóre niestabilne ceny akcji przechodzi y do ko-
lejnej ramki ju  po kilku godzinach. Innym zajmowa o to kilka
dni. Je li cena zachowywa a si  prawid owo, zaczyna a z ramki
 45/50  przepcha  si  do wy szej. Wtedy jej zmiany wygl -
da y mniej wi cej tak:

48 – 52 – 50 – 55 – 51 - 50 – 53 – 52

Wyra nie wida , e zagnie dzi a si  w nast pnej ramce —
 50/55 .

Prosz  mnie le nie zrozumie . To s  tylko przyk ady.
Musia em jeszcze okre li  zakresy ramki. A one oczywi cie
ró ni y si , w zale no ci od akcji. W przypadku niektórych
ramki by y ma e, nie wi ksze ni  10% w ka d  stron . Bar-
dziej zmienne ceny akcji porusza y si  w ramkach o ró nicy
od 15 do 20%. Zadanie polega o na dok adnym okre leniu
wielko ci ramki i upewnieniu si , e cena akcji nie spadnie
znacznie poni ej najni szego poziomu. Wtedy sprzedawa em
j  natychmiast, bo nie zachowywa a si  dobrze.

Gdy zostawa a w ramce, ruchy mi dzy 55 a 50 uznawa em za
ca kiem normalne. Nie mia em nic przeciwko temu, e tania a.
Wr cz przeciwnie.

Zanim tancerz wykona skok, najpierw ugina nogi, a potem
si  wybija. Zauwa y em, e z akcjami jest tak samo. Zwykle
ceny nie skaka y od razu z 50 do 70. Innymi s owy, uznawa em,
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e je li cena zesz a z 50 do 45, to tak jak tancerz ugina nogi
i przygotowuje si  do wyskoku.

Pó niej, gdy zdoby em wi cej do wiadczenia, dowiedzia em
si  te , e zej cie do poziomu 45 z 50 przynosi jeszcze jedn
wa n  korzy . Odsiewa s abych i l kliwych akcjonariuszy,
którzy b dnie bior  t  reakcj  za spadek, i umo liwia szybszy
wzrost ceny.

Zrozumia em te , e gdy cena akcji ros a, odbywa o si  to
pewnymi skokami. Je li cena akcji zwy kowa a z, powiedzmy,
50 do 70, ale okazjonalnie spada a, to by a to cz  prawi-
d owego rytmu.

Mog a si  zmienia  tak:

50 – 52 – 57 – 58 – 60 – 55 – 52 – 56

Oznacza o to, e znajduje si  w ramce  52/60 .
Pó niej wskoczy a do wy szej ramki i zmienia a si  nast -

puj co:

58 – 61 – 66 – 70 – 66 – 63 – 66

To oznacza o, e znajduje si  w ramce  63/70 . Uwa a em te ,
e zmierza ku wy szym poziomom.

Nadal pozostawa  problem najwa niejszy. Kiedy jest od-
powiednia pora na zakup? Logicznie rzecz bior c — gdy cena
akcji przeskakiwa a do wy szej ramki. To wydawa o si  proste
a  do chwili, gdy akcje Louisiana Land & Exploration udo-
wodni y, e mo e by  inaczej.
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Przez kilka tygodni obserwowa em zachowanie cen tych
akcji i dostrzega em ustawione jedna na drugiej ramki. Naj-
wy szy poziom ostatniej ramki wynosi  59 3/4, wydawa o mi si ,
e oceni em to prawid owo. Kaza em maklerowi zadzwoni ,

gdy cena osi gnie 61, bo uzna em, e to wej cie do nowej ramki.
Zadzwoni , ale akurat nie by o mnie w hotelowym pokoju.
Dodzwoni  si  dopiero po dwóch godzinach. By em rozcza-
rowany. Czu em, e straci em wspania  okazj .

Z o ci em si , e umkn o mi 61, a gdy szybko cena sko-
czy a do 63, by em pewien, e przepad o mi co  znakomitego.
Zapa  odebra  mi zdrowy rozs dek. Entuzjazm powodowa ,
e zap aci bym za te akcje ka d  cen . Po prostu musia em

mie  akcje, które — moim zdaniem — osi gn  bajeczn
cen .

I rzeczywi cie dro a y — 63 1/2… 64 1/2… 65. Mia em racj .
Prawid owo je oceni em i straci em szans ! D u ej czeka  nie
mog em. Kupi em 100 jednostek po 65, po najwy szej cenie
nowej ramki — bo nie uda o si  po najni szej.

Chocia  wprawia em si  stosowaniu metody i wybieraniu
spó ek, nadal by em nowicjuszem w mechanizmach Wall Street,
wi c przedstawi em swój problem maklerowi. Rozmawiali-
my o nieodebranym telefonie z cen  61. Makler powiedzia

mi, e powinienem by  z o y  zlecenie na kupno „po okre-
lonej cenie”. To oznacza o, e akcje zosta yby zakupione

automatycznie po osi gni ciu poziomu 61. Poradzi  mi, abym
sk ada  zlecenie kupna za wyznaczon  cen , gdy podejm  de-
cyzj  w sprawie konkretnych akcji. Wtedy gdy na gie dzie akcje
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osi gn  tak  cen , zostan  zakupione bez dalszych konsultacji
ze mn . Zgodzi em si  na to.

Problem automatycznego zakupu w czasie, który — moim
zdaniem — jest odpowiedni, zosta  rozwi zany.

Wtedy teoria ramkowa i jej zastosowanie na trwa e zago-
ci y w mojej g owie i przy trzech kolejnych transakcjach za-

stosowa em j  z powodzeniem.
Kupi em Allegheny Ludlum Steel, gdy wydawa o mi si , e

cena wesz a do ramki  45/50 . Zap aci em po 45 3/4 za jednost-
k , a trzy tygodnie pó niej sprzeda em po 51.

Kupi em tak e 300 akcji Dresser Industries, gdy wygl -
da o na to, e cena wskoczy a do ramki  84/92 . Zap aci em 84,
ale poniewa  cena nie wykazywa a post pów w ramce, sprze-
da em po 86 1/2.

Pó niej naby em 300 jednostek Cooper-Bessemer na
niskim poziomie z ramki  40/45  po 40 3/4, a sprzeda em
po 45 1/8.

Na tych trzech transakcjach osi gn em zysk 2442,34 $.
Dzi ki temu nabra em sporo pewno ci siebie, ale otrzy-

ma em te  policzek, który udowodni , e potrzeba mi czego
wi cej, a nie tylko samej teorii. W sierpniu kupi em 500 akcji
North American Aviation po 94 3/8, poniewa  by em pewien,
e wkrótce znajd  si  w nowej ramce rozpoczynaj cej si  na

poziomie 100. Nic z tego. Niemal natychmiast trend si  od-
wróci  i akcje zacz y tanie . Mog em je sprzeda , gdy spad y
o jeden punkt. Mog em je sprzeda , gdy straci y nast pny.
Ale upar em si  i trzyma em je. Duma nie pozwoli a mi dzia a .
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Stawk  by  presti  mojej teorii. Powtarza em sobie, e cena
bardziej ju  spa  nie mo e. Nie zdawa em sobie wtedy sprawy,
e na gie dzie nie istnieje termin nie mo e. Ka da akcja mo e

wszystko. Pod koniec nast pnego tygodnia straci em tyle, ile
uzyska em na trzech poprzednich operacjach. Znów by em
w tym samym miejscu.

Teraz widz , e to do wiadczenie stanowi o wa ny punkt
zwrotny w mojej gie dowej karierze.

W tym momencie w ko cu zda em sobie spraw , e:

 1. Na gie dzie nie ma nic pewnego. Jestem skazany na to,
e w po owie przypadków b d  si  myli .

 2. Musz  pogodzi  si  z tym faktem i dostosowa  do
niego — dum  i ego musz  pow ci gn .

 3. Musz  sta  si  bezstronnym diagnost , który nie iden-
tyfikuje si  z adn  teori  ani z adnymi akcjami.

 4. Nie mog  tylko korzysta  z okazji. Najpierw musz
zminimalizowa  ponoszone ryzyko.

Pierwszy krok poczyniony w tym kierunku nazwa em broni
szybkiej straty. Wiedzia em ju , e w po owie przypadków b d
si  myli . Dlaczego wi c nie godzi  si  realistycznie z tymi
pomy kami i sprzedawa  natychmiast, gdy ceny spadaj  po-
ni ej pewnego poziomu? Je li kupuj  akcje po 25, to dlaczego
nie wyda  dyspozycji, eby zosta y sprzedane, gdy z powro-
tem spadn  poni ej 24?

Postanowi em sk ada  zlecenia z limitem ceny, aby kupo-
wa  po okre lonej cenie, a równocze nie zlecenia stop-loss,
aby sprzedawa  je, je li staniej  poni ej pewnego poziomu.
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Doszed em do wniosku, e w ten sposób nigdy nie b d  k ad
si  spa  ze stratami, bo gdy które  akcje staniej  poni ej ceny,
któr  ustali em, do wieczora ju  ich nie b d  mia . Wiedzia em,
e w wielu przypadkach po spadku poni ej pu apu akcje zo-

stan  sprzedane, a zaraz potem zaczn  rosn . Ale zdawa-
em sobie spraw , e wa niejsze jest unikanie wielkich strat.

Poza tym zawsze akcje mog em kupi  ponownie — za wy sz
cen .

Wtedy podj em kolejn  wa n  decyzj .
Wiedzia em, e nie ma co liczy  na sukces, gdy myl  si

w po owie przypadków. Zacz em zdawa  sobie spraw , e je li
nawet b d  wychodzi  na zero, mog  zbankrutowa . Gdybym
zainwestowa  10 tysi cy $ i inwestowa  je w akcje o redniej
cenie, to ka da operacja kosztowa aby mnie oko o 125 $ prowi-
zji przy zakupie i 125 przy ka dej sprzeda y.

Za ó my, e w po owie przypadków podejm  s uszn
decyzj . Przy kosztach 250 $ na operacji wystarczy oby 40 razy
wyj  na zero, a straci bym ca y kapita . Poch on yby go
prowizje. Oto sposób, w jaki prowizje mog y doprowadzi
do plajty.

Kupno 500 akcji po 20 $
Zap acone (z uwzgl dnieniem prowizji):    10 125,00 $

Sprzeda  500 akcji po 20 $
Otrzymane (po odj ciu prowizji):              9 875,00 $

STRATA:  250 $

40 operacji po 250 $ = 10 000 $
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Takiemu niebezpiecze stwu mog o zapobiec tylko jedno
— zyski musia y by  wi ksze od strat.

Z do wiadczenia wiedzia em, e moim najwi kszym pro-
blemem jest powstrzymanie si  przed zbyt szybk  sprzeda
akcji. Sprzedawa em po piesznie, bo jestem tchórzem. Gdy
kupowa em po 25 i cena ros a do 35, ba em si , e znów spadnie
i sprzedawa em. Wiedzia em, jak powinienem post powa ,
ale zawsze robi em odwrotnie.

Doszed em do wniosku, e skoro nie potrafi  oprze  si
strachowi, lepiej b dzie zastosowa  inn  metod . Polega a
ona na tym, eby trzyma  zwy kuj ce akcje, a jednocze nie
podwy sza  sum , poni ej której automatycznie ma by  zre-
alizowane zlecenie sprzeda y. Trzymanie odpowiedniego dy-
stansu nie powodowa oby, e drobne zmiany ceny si ga yby
wyznaczonego pu apu. Gdyby jednak tendencja wzrostowa
naprawd  si  odwróci a i cena zacz aby spada , sprzeda bym
je natychmiast. W ten sposób gie da nie mog a odebra  mi
wi cej ni  u amek zysku.

A jak okre li , kiedy odebra  zysk?
Zdawa em sobie spraw , e nie b d  móg  sprzedawa  po

najwy szej cenie, jak  akcje osi gn . Ka dy, kto twierdzi, e
mo e robi  to za ka dym razem, mówi nieprawd . Gdybym
sprzeda  akcje, gdy cena ro nie, to by aby to czysta zgady-
wanka, poniewa  nie wiedzia bym, jak wysoko cena mo e
wzrosn . Nie by oby to m drzejsze ni  przewidywanie, e
My Fair Lady zejdzie z afisza po dwudziestu przedstawieniach.
Równie dobrze mo na by zak ada , e zejdzie po trzystu lub
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czterystu. Dlaczego nie zak ada si  adnej z tych liczb? Bo
producent by by g upcem, gdyby rezygnowa  z przedstawienia,
które przyci ga komplet widzów. Dopiero gdy zauwa a, e
na widowni pojawiaj  si  puste miejsca, zaczyna zastanawia
si  nad wycofaniem spektaklu z repertuaru.

Zastosowa em broadwayowskie porównanie do problemu
sprzeda y. By bym g upcem, gdybym sprzedawa  akcje, któ-
rych cena pnie si  w gór . Zatem kiedy sprzedawa ? Mo e
wtedy, gdy ceny w ramkach spadn  poni ej poziomu? Gdy
piramidka zaczyna si  chwia , czas wycofa  sztuk  i sprzeda
akcje. Windowanie ceny, przy jakiej automatycznie ma zosta
zrealizowane zlecenie sprzeda y, któr  zmienia bym wraz ze
wzrostem ceny, powinno za atwi  to samoczynnie.

Po podj ciu tych decyzji usiad em i na nowo okre li em
swoje cele na gie dzie papierów warto ciowych.

 1. Odpowiednie akcje.
 2. Odpowiedni czas.
 3. Niewielkie straty.
 4. Du e zyski.

Przejrza em wszystko, czym dysponuj :

 1. Cena i obroty.
 2. Teoria ramkowa.
 3. Zlecenia kupna z limitem ceny.
 4. Zlecenia sprzeda y zatrzymuj ce strat .

Po przemy leniu ustali em podstawow  strategi  i postano-
wi em zawsze post powa  nast puj co.

Poleć książkęKup książkę

https://onepress.pl/rf/ja2vvv
https://onepress.pl/rt/ja2vvv


J A K  Z A R O B I E M  2  000  000  $  N A  GIE DZ IE

- 82 -

Mia em pod a  za trendem zwy kowym, windowa  cen
automatycznej sprzeda y, co zapewnia oby mi ubezpieczenie.
Je li trend utrzymywa by si , zamierza em dokupywa  akcje.
A gdy trend by si  odwróci ? Mia em zmyka  jak z odziej.

Zdawa em sobie spraw  z istnienia wielu przeszkód. W ka -
dej operacji nadal by o wiele zgadywania. Szacunki, e w po o-
wie przypadków podejm  s uszn  decyzj , mog y by  nazbyt
optymistyczne. Ale przynajmniej wyra niej ni  do tej pory
widzia em problem. Wiedzia em, e musz  przyj  zimn , po-
zbawion  emocji postaw  wobec akcji. Nie wolno mi si
w nich zakochiwa , gdy zwy kuj , ani gniewa  na nie, gdy
spadaj . Nie ma czego  takiego jak dobra albo z a akcja. S
tylko akcje taniej ce i dro ej ce. A ja powinienem trzyma
dro ej ce i sprzedawa  taniej ce.

Wiedzia em, e w tym celu musz  osi gn  co  znacznie
trudniejszego. Musz  panowa  nad emocjami — nadziej ,
strachem i dz  zysku. Nie mia em w tpliwo ci, e to b dzie
wymaga  du ej dozy samodyscypliny, ale czu em si  jak w ciem-
nym pokoju, w którym mo na w czy  wiat o, trzeba tylko
pomajstrowa  przy kontakcie.
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