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Skad wezmiesz Srodki obrotowe, gdy bank powie ,nie”?

* Komu i kiedy optaca sie korzystac z faktoringu?
e Zasady, koszty i ryzyko korzystania z ustug faktoringowych
* Rynek faktoringu w Polsce — jak wybra¢ najlepsza oferte dla Twojej firmy

Problem z kredytem bankowym polega na tym, ze nie masz szans na jego uzyskanie
akurat wtedy, kiedy najbardziej jest Ci potrzebny. Z faktoringiem jest inaczej. Faktoring
nie zwiekszy zadtuzenia firmy, za to poprawi jej ptynnos¢ finansowa. Faktor — instytucja
$wiadczaca ustugi faktoringu — wezmie na siebie ryzyko $ciagniecia Twoich naleznosci.
Sam fakt, ze skorzystasz z ustug faktora, zdyscyplinuje Twoich odbiorcow.

Faktor wyreczy Cie w wielu sprawach: sprawdzi wiarygodno$¢ kontrahenta, zajmie sie
monitoringiem Twoich naleznosci, udzieli dodatkowych pozyczek i zabezpieczy Twoje
ptatnosci w eksporcie. Jesli kredytujesz odbiorcow, ale gotdwki potrzebujesz juz teraz,
przeczytaj te ksiazke. Przekonaj sie, ze faktoring nie jest straszny... jesli wiesz, jak

Z niego korzystac.

W tej ksiazce znajdziesz wszystko, co przedsiebiorca powinien wiedzie¢ o faktoringu.
Dowiesz sie, jakie korzysci przyniesie on Twojej firmie. Poznasz przepisy i ich klarowne
interpretacje. Zorientujesz sie, jak wyglada rynek ustug faktoringowych w Polsce i jak
sie na nim poruszac.

* Prawa i obowiazki stron umowy faktoringu

* Jak skalkulowac koszty faktoringu: oprocentowanie i prowizje

e Zasady ksiegowania faktoringu

* Forfaiting: faktoring dtugoterminowych wierzytelnoci m.in. w handlu zagranicznym
» Czym sie kierowaé przy wyborze oferty faktoringowej

¢ Stowniczek terminéw faktoringowych.
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Podstawowe pojecia
faktoringu

1. Istota faktoringu

Faktoring polega na nabywaniu przez wyspecjalizowane instytucje faktorin-
gowe (faktoréw) w ciggu dlugiego czasu krétkoterminowych wierzytelnosci
dostawcéw towaréw lub ustug (faktorantéw) i $wiadczeniu na ich rzecz do-
datkowych ustug zwigzanych z przelewem wierzytelnosci'.

Jest elastycznym instrumentem finansowania wierzytelnosci. Laczy w sobie
cechy cesji wierzytelnosci (sprzedazy), umowy-zlecenia i dyskonta. Jest for-
ma krétkoterminowego finansowania transakeji handlowych alternatywna
do kredytu. Jednocze$nie jest jednak forma outsourcingu ustug i alternatywsa

LK. Kreczmanska, Faktoring w przedsichiorstwie, Bart, Warszawa 1997, s. 14; K. Gigol,
Oplacalnos¢ dziatalnosci kredytowej banku, Twigger, Warszawa 2000, s. 88 — 89.
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dla ubezpieczenia wierzytelnosci przedsiebiorcy”. Umowa faktoringowa
w polskim ustawodawstwie jest umowg nienazwang. Nie ma jednolitych prze-
piséw, ktore by jej dotyczyly. W zwigzku z tym stosuje sie do niej przepisy
zaczerpnigte z innego rodzaju uméw. Nalezy zwrdci¢ uwage, ze na §wiecie
jest to zjawisko powszechne. W zadnym kraju umowa faktoringu nie doczeka-
ta si¢ unormowan prawnych wyzszego rzedu. Préby takie podjeto w Niem-
czech, ale przepisy obowigzuja tam na mocy rozporzadzenia ministra, a nie
ustawy. Dopuszczalno$¢ zawierania uméw faktoringu nie budzi watpliwo-
$ci. Wynika to z ogélnej zasady swobody zawierania uméw (art. 353 kodeksu

cywilnego).

Do umowy faktoringu majg zastosowanie przede wszystkim przepisy art. 509
— 518 kodeksu cywilnego dotyczace przelewu wierzytelno$ci. Mozna spotka¢
sie z opinia, ze wylgczeniu podlegaja zapisy art. 513 dotyczace zarzutéw, jakie
mial dtuznik wobec zbywcy wierzytelnosci w chwili zawiadomienia go o do-
konaniu przelewu, a jakie przystuguja mu wobec jej nabywcy, oraz prawa
dokonania kompensaty wierzytelnosci, ktéra przystuguje dtuznikowi wobec
zbywcy wierzytelnosci’. Uwazam, ze takie wylaczenie pogarszatoby sytuacje
dtuznika, a nie powinna ona by¢ gorsza niz przed zawarciem umowy prze-
lewu wierzytelno$ci. Moze si¢ zdarzy¢, ze towar dostarczony dtuznikowi przez
zbywce wierzytelnosci jest niepelnowarto$ciowy. Jesli dtuznik dowiedziat sie
o tej sytuacji juz po tym, jak zostal zawiadomiony o dokonanym przelewie,
to powinien mie¢ mozliwo§¢ stawiania zarzutéw wobec zbywcy wierzytel-
nosci, ale skutkowa¢ one bedg wobec ich nabywcy. Dluznik powinien mie¢
prawo domagania si¢ naprawienia szkody, ktére moze mie¢ posta¢ wymiany
towaru, obnizenia jego ceny lub niedokonywania platnosci az do momentu
naprawienia zaistnialej sytuacji przez zbywce wierzytelnosci. Nabywcy przy-
shuguje wéwczas prawo roszczenia wobec zbywcy, ktory zgodnie z art. 516
kodeksu cywilnego ponosi odpowiedzialno$¢ za istnienie wierzytelnosci.

2 L. Stecki, Factoring w praktyce bankowej, Dom Organizatora TNOIK, Torun 1995,
wyd. 2., s. 11 — 15; W. Schwarz, Factoring, Deutscher Sparkassenverlag, Stuttgart 1996,
s. 35 -36; A. Nicklaus, Die Kollision von verlingertem Eigentumsvorbebalt und Factoringzession
im deutschen und englischen Recht, Duncker & Humblot, Berlin 1997, s. 76; S. Olbort,

J. Secker, H. Weimer, Factoring und Zentralregulierung. Anwendung. Funktionen. Ziele,
Heller Bank, Verlag Moderne Industrie, Stuttgart 1993,s. 7 - 8.

3 M. Tokarski, Faktoring w malych i srednich przedsighiorstwach, Oficyna Ekonomiczna,
Oddziat Polskich Wydawnictw profesjonalnych, Krakéw 2005, s. 79.
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W przypadku sporéw pomiedzy dtuznikiem wierzytelnosci a jej zbywca na-
bywca ma prawo domagac sie, aby poprzedni wierzyciel zaspokoit jego rosz-
czenia. Podobnie w przypadku istnienia wzajemnych wierzytelnosci pomiedzy
zbywcg a dtuznikiem zawarcie umowy przelewu nie powinno ogranicza¢ praw
tego drugiego do dokonania kompensaty, jesli przystugujaca mu wierzytel-
no$¢ wzgledem zbywcy stala sic wymagalna wcze$niej niz ta bedaca przed-
miotem przelewu. W przypadku kompensaty nabywca ma prawo dochodzié¢
zaplaty wierzytelnosci od jej zbywcey, ktéry odpowiada za jej istnienie.

W przypadku faktoringu mamy do czynienia z tréjstronnym stosunkiem
prawnym. Dochodzi do niego po podpisaniu umowy faktoringu, ktéra cha-
rakteryzuje sie stosunkiem ciagglym, a ktorej skutkiem jest zmiana wierzyciela
oraz $wiadczenie licznych ustug.

Przyktad

Poréwnajmy transakcje handlowa bez udziatu faktoringu (rysunek 2.1) i z nim
(rysunek 2.2).

Firma ,,Perfekt” jest producentem artykutow spozywezych. Hurtownia ,,Makron™
Jest jej kontrabentem. W dnin 10 lipca 2005 r. firma ,,Perfekt” sprzedata burtowni
wMakron” stodycze za kwote 40 000 z1.

W momencie sprzedazy wystawila fakture na kwote 40 000 zt z terminem platnosti,
ktory uphywa 9 sierpnia 2005 r. Platnikiem jest firma ,,Makron”. Oryginat faktury

otrzymata burtownia ,,Makron”, a kopig firma ,,Perfekt”.

Firma ,,Perfekt” zaniosta kopig faktury do Banku ,,Faktoria™, ktdry Swiadczy ustugi
faktoringu. Bank wykupit wierzytelnos¢ potwierdzong fakturg, placgc 39 700 zL.

Sprzedaz stodyczy — 40 000 zt

- 10.07.2005 r.
Firma ,,Perfekt” p Hurtownia ,,Makron”
DOSTAWCA < NABYWCA
Zaplata za stodycze — 40 000 zt
9.08.2005 .

Rysunek 2.1. Schemat transakeji handlowej bez udziatu faktoringu

Zakup wierzytelnosci przez Bank ,,Faktoria” mozemy nazwaé (oczywiscie
w uproszczeniu) faktoringiem.

Firma ,,Perfekt”, czyli dostawca stodyczy, to faktorant.
Firma ,,Makron” to dtuznik.

Bank ,,Faktoria” jest faktorem.
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10.07.2005 r.
Sprzedaz stodyczy — 40 000 zt

)

Firma ,,Perfekt” Hurtownia ,,Makron’
Dostawca towardw Nabywca towarow
FAKTORANT DLUZNIK

\4

Bank ,,Faktoria”
FAKTOR

Rysunek 2.2. Schemat transakcji handlowej z udziatem faktoringu

Istota faktoringu sprowadza sie do tego, ze faktor nabywa od przedsiebiorcow
(faktorantéw) za okreslong cene wierzytelnosci przystugujace im w stosunku
do dtuznikéw oraz swiadczy dodatkowe ustugi na ich rzecz.

2. Podmioty faktoringu

Podmioty faktoringu (rysunek 2.3) to: faktorant, dtuznik i faktor.

Faktorant — dostawca towaréw badz ustug uprawniony z tego tytutu do
otrzymania $wiadczenia pienieznego. Przystuguje mu wiec wierzytelnosé
w stosunku do dtuznika (odbiorcy towaréw lub ustug), ktéra sprzedaje wy-
specjalizowanej instytucji, czyli faktorowi.

Dtuznik — odbiorca towaréw badz ustug zobowigzany z tytutu ich nabycia
do uiszczenia wierzycielowi (faktorantowi) $wiadczenia pienieznego.

Faktor — wyspecjalizowany podmiot finansowy (bank, spétka faktoringowa
badz indywidualny przedsi¢biorca zajmujacy sie dzialalnoscia faktoringo-
w3) nabywajacy wierzytelnosci przystugujace faktorantom (przedsiebiorcom)
wobec ich dluznikéw (odbiorcéw towaréw lub ustug) oraz $wiadczacy na ich
rzecz dodatkowe ustugi.
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FAKTORANT DLUZNIK
(przedsigbiorca — dostawca (przedsigbiorca — odbiorca
towarow badz ustug) towardéw badz ustug)
FAKTOR

(wyspecjalizowana instytucja finansowa
— bank, firma faktoringowa, osoba
fizyczna swiadczaca zawodowo ustugi
faktoringu)

Rysunek 2.3. Podmioty faktoringu

Nalezy zwréci¢ uwage, ze w faktoringu wystepuja trzy podmioty (faktorant,
dtuznik i faktor), jednak umowa jest dwustronna — podpisuje jg faktorant
i faktor. Dochodzi do niej, gdy faktorant decyduje si¢ na sprzedaz przystu-
gujacej mu wierzytelnosci, a faktor godzi sie ja kupi¢ i zobowiazuje sie do
$wiadczenia dodatkowych ustug na rzecz tego pierwszego. Dluznik prak-
tycznie nie ma wplywu na to, czy faktoring dojdzie do skutku. Zgodnie
z art. 509 kodeksu cywilnego wierzyciel moze bez zgody dtuznika przela¢ wie-
rzytelno$¢ na osobe trzeciy, jesli nie jest to sprzeczne z ustawy, zastrzezeniem
umownym lub wlasciwoscig zobowigzania. Oczywiécie musimy przestrzega¢
praw dtuznika, a mianowicie:

% Sytuacja dtuznika nie moze si¢ pogorszy¢ na skutek cesji wierzytelnosci
(zgodnie z artykulem 513 kodeksu cywilnego moze on mie¢ wobec nabywcy
wierzytelnoséci wszelkie zarzuty, jakie mial w stosunku do zbywcy w chwili
otrzymania wiadomoféci o przelewie, moze takze z przelanej wierzytelnosci
potraci¢ inng, ktéra mu przystuguje wobec zbywecy, jesli stata sie ona
wymagalna wczesniej niz ta bedaca przedmiotem przelewu).

% Jesli dhuznik w umowie z faktorantem zastrzegl, ze wierzytelnos¢ nie
moze by¢ zbywana osobie trzeciej, to bez jego zgody nie moze dojs¢
do zawarcia umowy faktoringu.
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3. Rynek ustug faktoringowych w Polsce
— informator

Na polskim rynku dzialajg trzy rodzaje faktoréw. S3 to:

< Banki $wiadczace faktoring obok innych ustug bankowych.
Faktoring jest dla nich jednym z oferowanych produktéw kredytowych.

< Firmy faktoringowe specjalizujgce si¢ w oferowaniu ustug faktoringowych.

< Pozostate firmy, kt6re nie sg ani bankami, ani firmami faktoringowymi,
a faktoring jest jedynie czg$cig ich dziatalnosci (np. firmy windykacyjne,
firmy zajmujace sie outsourcingiem ustug, firmy leasingowe itd.).

Po 15 latach obecnodci faktoringu w Polsce nalezy zauwazy¢, ze rynek fakto-
ringowy ulegl znacznemu przeobrazeniu. Na poczatku lat dziewieé¢dziesigtych
dominowaly na nim banki. W 1990 r. Bank Gospodarstwa Krajowego jako
pierwszy wprowadzit do swojej oferty faktoring. W styczniu 1997 r. na ponad
80 dzialajacych w Polsce bankéw wiecej niz potowa oferowata przedsigbior-
com ustugi faktoringowe®. Na rynku dziataty wéwczas dwie liczace sie spétki
faktoringowe z kapitatem bankowym.

Klienci zainteresowani faktoringiem, a wéwczas byto ich jeszcze bardzo nie-
wielu, bez problemu mogli uzyska¢ od bankéw informacje na ten temat przez
telefon. Wszystkie banki $wiadczace ustugi faktoringowe, a nawet te, ktore
dopiero zamierzaly je wprowadzi¢, chetnie chwalily si¢ swoja oferta. Banki,
ktore na tle konkurencji mialy mato atrakcyjng oferte, informowaly o plano-
wanych zmianach. Faktoring byl jeszcze malo znany zaréwno wsréd przed-
siebiorcéw, jak i pracownikéw bankéw. Obroty faktoringowe bankéw byty
niewielkie, ale klient mégt uzyska¢ podstawowe informacje. Wiele bankéw
przygotowato standardowg oferte, kt6rg chetnie wysytano zainteresowanemu
klientowi. By¢ moze postawa bankéw wynikata z wysokich oplat pobieranych
przez dzialajacych na rynku faktoréw.

* K. Kreczmariska, op.cit., s. 92 — 94. S to wyniki moich wlasnych badan
przeprowadzonych w styczniu 1997 r. wéréd bankéw dziatajacych w Polsce.
Nie zalezalo mi na uzyskaniu informacji pochodzacych z regulaminéw bankowych,
tylko tych o rzeczywistych mozliwosciach skorzystania przez przedsiebiorstwo
z ustug faktoringowych, przeprowadzitam wiec wywiad w kilkudziesieciu bankach,
podajac si¢ za przedsigbiorce zainteresowanego faktoringiem.
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W czerwcu 2005 r. postanowilam przeprowadzi¢ badania rynku faktoringo-
wego podobne jak w styczniu 1997 r. Podajac si¢ za przedsiebiorce zaintere-
sowanego faktoringiem, zadzwonitam do kilkudziesieciu bankéw. Od moich
poprzednich badan mingto prawie dziesie¢ lat. W tym czasie rynek fakto-
ringowy znacznie si¢ rozwingl. Polska stala si¢ cztonkiem Unii Europejskie;j.
Obroty faktoringowe w krajach pietnastki wzrosly w latach 1996 — 2003
2181 713 do 521 278 mln euro, czyli prawie trzykrotnie®. W tym samym czasie
obroty nowych krajéw cztonkowskich wzrosty z 924 do 8643 mln euro, czyli
ponad 9 razy®. Natomiast Polsce w latach 1996 — 2003 wzrosty z 85 do 2580 mln
euro, czyli ponad 30 razy. W roku 2004 w Polsce obroty faktoringowe wynio-
sty 14,1 mld zt, czyli ok. 3500 mln euro’.

Staratam sie uzyska¢ informacje na temat oferty faktoringowej w kilkudzie-
sieciu bankach. Okazalo sig, ze jedynie ok. 32% z nich oferuje firmom ustugi
faktoringu. 62% bankéw, do ktérych dzwonitam, nie oferuje takich ustug.
W 6% z nich pracownik nie byl w stanie w ogéle odpowiedzie¢ na pytanie,
czy bank zajmuje sie faktoringiem. Jedna z rozméwezyn spytata: ,,Faktoring
— ale chodzi pani o ochrone banku?”. Po 15 latach obecnosci faktoringu na
naszym rynku finansowym przeci¢tni pracownicy bankéw nadal niewiele
wiedzg na jego temat, a czesto weale o nim nie styszeli. Czes¢ bankéw, ktére
jeszcze prawie 10 lat temu z zapalem tworzyly regulaminy faktoringu i wdra-
zaly procedury jego funkcjonowania, stracito zapat. Zwyciezyly trudnosci
towarzyszace wprowadzaniu nowych produktéw na rynek, brak profesjonal-
nych kadr znajacych specyfike faktoringu, brak zainteresowania ze strony
klientéw, ktérzy nie byli $wiadomi istnienia takich ustug i korzysci, jakie
niosa one dla firm, oraz niejasne uregulowania podatkowe. Banki wycofaty
sie z oferowania ustug faktoringu. Tylko nieliczne nie zrezygnowaly i zain-
westowaly w jego rozwdj, przez co staly sie graczami liczacymi sie na rynku,
umocnily swoja pozycje. Niektére z tych bankéw wyprowadzily faktoring
ze swoich struktur i utworzyty odrebne firmy faktoringowe. Cze$¢ bankéw
majaca w swej ofercie faktoring nie rozwija go, a jedynie obstuguje starych
klientéw. Jesli bank oferuje faktoring tylko stalym klientom i nawet zainte-
resowanej firmie nie udziela informacji, to wlaéciwie nie powinien méwic,
ze oferuje takg ustuge. Sposréd bankow, ktére majg w swej ofercie faktoring,

> Factors Chain International, www.factors-chain.com.
® Tamze.

7 Tamze; M. Matusiak, Szansa do wykorzystania dla przedsighiorcdw, Gazeta Prawna,
27.01.2005 r.
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wiecej niz polowa nie udzielita petnej informacji na temat tego produktu.
Okoto 40% bankéw $wiadezgcych ustugi faktoringu udzielito informacji czast-
kowych, ktére w niewielkim stopniu pomogtyby niezdecydowanemu przed-
siebiorcy w podjeciu decyzji. Zdarzalo sie, ze pracownik banku musiat zajrze¢
do okdélnika, thumaczac sie, ze jest to rzadka ustuga. Prawie 20% bankéw
chwalgcych sie, ze zajmujg sie faktoringiem, nie udzielilo przez telefon zad-
nych informacji. Przedsiebiorca, ktéry niewiele wie na temat tej ustugi, a jest
potencjalnym faktorantem i wykazal wole uzyskania informacji na temat fak-
toringu, moze natrafi¢ na problemy. Ma jedynie 15% szans na uzyskanie
pelnych informacji przez telefon. Banki nie tworzg ofert standardowych,
ktére przynajmniej w pewnym stopniu pozwalaja klientowi zorientowac sie
w korzysciach i kosztach faktoringu. Dla klienta znajacego produkt infor-
macja standardowa nie bedzie przydatna, ale takiego, ktéry go nie zna, moze
sktoni¢ do zainteresowania si¢ wspStpracg z faktorem. Swiadomos¢ tego pro-
duktu wéréd przedsiebiorcéw jest niewielka, dlatego nalezy maksymalnie uta-
twi¢ im jego poznanie. Obiegowa opinia wiréd przedsiebiorcow jest taka, ze
faktoring jest bardzo drogi i w zwigzku z tym nie warto sie nim interesowac.
Uswiadomienie przedsi¢biorcom, jaka jest cena faktoringu i jakie korzysci on
za nig oferuje (czyli wigksza $wiadomos¢ zalet faktoringu), moze obali¢ ten
mit. Tylko wtedy gdy faktoring bedzie znany wéréd potencjalnych klientéw,
mozna liczy¢ na jego dalszy szybki rozwdj. Rozwéj faktoringu sprzyja¢ moze
z kolei rozwijaniu si¢ malej i $redniej przedsiebiorczosci w Polsce, a posred-
nio moze takze wplyna¢ na wzrost liczby nowych miejsc pracy i ograniczenie
bezrobocia.

W ciggu prawie dziesieciu lat (od stycznia 1997 do czerwca 2005 r.) rynek
faktoringowy ulegl znacznemu przeobrazeniu. Gléwnymi graczami na nim
nie s3 juz banki, lecz wyspecjalizowane firmy faktoringowe. Utworzyly one
w listopadzie 2001 r. wspdlng organizacje — Konferencje Instytucji Faktorin-
gowych — dzialajaca przy Polskiej Konfederacji Pracodawcéw. Jej zadaniem
byto reprezentowanie intereséw faktoréw na zewnatrz i stwarzanie lepszych
warunkéw do dalszego rozwoju faktoringu w Polsce. 28.04.2006 r. z prze-
ksztalcenia Konferencji Instytucji Faktoringowych, ktéra zakonczyta dzia-
talnos¢, powstat Polski Zwigzek Faktoréw przy Zwigzku Bankéw Polskich.
Polski Zwigzek Faktoréw Zrzesza 10 instytucji faktoringowych. Sa to:

1. Arvato Services Polska
2. Bibby Factors Polska
3. BZ WBK Faktor

4. Eurofaktor Solution
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5. 4 Faktor

6. GMAC Commercial Finance
7. ING Commercial Finance

8. Pekao Faktoring

9. Polfactor

10. Raiffeisen Faktoring Polska

Dziatalno$¢ sp6tki Raiffeisen Faktoring Polska zostala na powr6t przeniesio-
na do struktur banku Raiffeisen Bank Polska SA.

Banki aktywne na rynku faktoringowym i prowadzace dziatalnos¢ bankowsg
w ramach struktur bankowych to:

1. Raiffeisen Bank Polska SA

2. Getin Bank SA

3. Bank Gospodarki Zywnosciowej SA

4. Bank Millenium SA (posiadajacy do roku 2004 sp6tke faktoringows
FORIN, z kt6rej dziatalnos¢ faktoringowa zostata na powr6t przeniesiona
do struktur bankowych).

5. Kredyt Bank SA
6. ING Bank Slaski SA
7. WestLB Bank Polska SA

Oferte faktoringowa dla statych klientéw maja:
1. DZ Bank Polska SA
2. Bank Inicjatyw Spoteczno-Ekonomicznych SA
3. Bank Ochrony Srodowiska SA

Wsréd bankéw swiadezacych ustugi faktoringowe nie wymieniam tych, ktére
twierdza, ze zajmuja sie faktoringiem, ale przez telefon nie udzielajg zadnych
informagji. To dyskwalifikuje je w oczach klientéw, ktérzy zupelnie nie znajg
faktoringu, a dla ktérych warunkiem zainteresowania si¢ nim glebiej jest
bezproblemowe i szybkie uzyskanie minimum informacji na temat jego kosz-
tow i korzysci. Wéréd tych bankéw byly np. Bank Handlowy w Warszawie SA
i Deutsche Bank Polska SA

Szczegbtowe dane adresowe faktoréw przedstawiono w tabeli 2.1.
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Tabela 2.1. Faktorzy dziatajacy w Polsce — informator

Nazwa faktora  Rodzajfaktora ~ Adres Kontakt
Pekao Faktoring Firma faktoringowa 20-094 Lublin Tel.: 0-81 44520 00
Sp-zo.o. ul. Lubartowska 74a  Internet:

www.pekaofaktoring.com.pl
ING Commercial ~ Firma faktoringowa 00-805 Warszawa Tel.: 0-22 5810400

Finance Polska SA ul. Chmielna 85/87  Internet: www.ingcomfin.pl
Polfactor SA Firma faktoringowa 00-065 Warszawa Tel.: 0-22 82 91 460

ul. Krélewska 14 Internet: www.polfactor.pl
Arvato Services Firma faktoringowa 62-064 Plewiska Tel.: 0-61 6528 832
Polska, oddziat k. Poznania Internet:
Bertelsmann ul. Kolejowa 150 www.faktoring.arvato.pl
Media Sp. z 0.0.
Bibby Factors Firma faktoringowa 02-781 Warszawa Tel.: 0-22 545 6123
Polska Sp. z 0.0. ul. Pileckiego 63 Internet:

www.bibbyfactors.pl

BZ WBK Faktor Firma faktoringowa 00-061 Warszawa Tel.: 0-22 586 82 92
Sp-zo.o. ul. Marszatkowska 142  Internet: www.bzwbk.pl/

faktor; faktor@bzwbk.pl

Eurofaktor SA Firma faktoringowa 41-405 Mystowice Tel.: 0-32318 3570

Solution ul. Modrzewskiego 42  Internet:
www.eurofaktorsolution.pl

GMAC Firma faktoringowa 02-515 Warszawa Tel.: 0-22 52148 00
(;ommercial ul. Putawska 15 Internet: www.gmaccf.com;
Finance Sp. z 0.0. marketing@gmaccf.pl

4 Faktor Sp. zo.o.  Firma faktoringowa 15-002 Biatystok Tel.: 0-85 869 17 88
ul. Sienkiewicza 55a  Internet: www.4faktor.pl

Raiffeisen Faktoring Firma faktoringowa 00-549 Warszawa Tel.: 0-22 577 19 00

Polska Sp. z 0.0. ul. Piekna 20 Internet: www.raiffeisen.pl
Raiffeisen Bank Bank 00-549 Warszawa Tel.: 0-22 58520 00
Polska SA ul. Piekna 20 Internet: www.raiffeisen.pl
Getin Bank SA Bank 40-479 Katowice Tel.: 0-12 6828163

ul. Pszczynska 10 Internet: www.getinbank.pl
Bank Gospodarki ~ Bank 01-211 Warszawa Tel.: 0-22 860 40 00
Zywnosciowej SA ul. Kasprzaka 10/16  Internet: www.bgz.pl
Bank Millenium SA  Bank 02-017 Warszawa Tel.: 0-22 598 10 50

Al Jerozolimskie 123A  Internet: www.millenet.pl
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Tabela 2.1. Faktorzy dziatajacy w Polsce — informator (ciag dalszy)

Nazwa faktora  Rodzaj faktora

Adres

Kontakt

Kredyt Bank SA Bank
ING Bank Slaski SA Bank

WestLB Bank Bank
Polska SA

DZ Bank Polska SA  Bank

Bank Ochrony Bank
Srodowiska SA

Bank Inicjatyw Bank
Spoteczno-

01-211 Warszawa
ul. Kasprzaka 2/8
40-086 Katowice
ul. Sokolska 34
02-781 Warszawa
ul. Pileckiego 65
00-078 Warszawa
PI. Pitsudskiego 3
00-950 Warszawa
ul. Jana Pawia Il 12
00-184 Warszawa
ul. Dubois 5A

Tel.: 0-22 634 54 00
Internet: www.kredytbank.pl
Tel.: 0-32 3577000
Internet: www.ing.pl
Tel.:0-22 653 05 00
Internet: www.westlb.pl
Tel.: 0-22 5057000
Internet: www.dzbank.pl
Tel.: 0-22 850 87 35
Internet: www.bosbank.pl

Tel.: 0-22 860 11 00
Internet: www.bise.pl

-Ekonomicznych SA

4. Przedmiot faktoringu

Faktoring dotyczy wierzytelnoéci w obrocie gospodarczym. Dwa gltéwne
zrédta wierzytelnosci to:

< umowa dostawy towardw,

< umowa wykonania ustug.

Sq to najczesciej wierzytelnosci o krétkich terminach platnosci — od 14 do
210 dni. Dokumenty okreslajace zasady funkcjonowania faktoringu miedzy-
narodowego to Konwencja ottawska — UNIDROIT z 1988 r. — i konwencja
dotyczaca przelewu wierzytelno$ci w obrocie miedzynarodowym — UNCI-
TRAL z 2001 r. Nic nie stoi na przeszkodzie, aby terminy platnosci byly
krotsze badz dhuzsze, jesli kontrahenci tak sie umoéwia. Pamietajmy jednak,
ze faktoring dotyczy krétkoterminowych wierzytelnosci i chociazby dla czy-
stoéci regul warto trzymac sie tej zasady.

Wierzytelnos¢

Podstawowym przedmiotem faktoringu jest cesja wierzytelnosci faktoranta
na faktora. Wierzytelno$¢ z tytutu dostaw, robét i ustug jest rodzajem na-
leznosci i oznacza uprawnienie do otrzymania zaplaty pienieznej za dostawe,
robote lub ustuge w okreslonej kwocie i terminie.
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Do wierzytelnosci zbywanych w ramach faktoringu zaliczamy (rysunek nr 2.4):
< wierzytelno$ci zwigzane z obrotem gospodarczym,

< wierzytelno$ci pieniezne,

< wierzytelno$ci zwiazane ze sprzedaza towaréw i ustug z wyjatkiem umow

sprzedazy rzeczy przeznaczonych do uzytku osobistego lub rodzinnego
w ramach gospodarstwa domowego ustugobiorcy,

< wierzytelnosci krétkoterminowe, tj. z terminem ptatnosci do 210 dni,
< wierzytelnosci bezsporne,

< wierzytelno$ci juz istniejace, przyszle, niewymagalne, a w niektérych
rzadkich transakcjach wymagalne.

Pamietajmy o tym, ze na wierzycielu spoczywa odpowiedzialnos§¢ za istnienie
wierzytelnoéci. Wierzytelnos¢ istnieje wéwezas, gdy wierzyciel ma przekona-
nie o jej istnieniu. Istnienie wierzytelnosci mozna wysoce uprawdopodobnié,
przedstawiajac dokumenty takie jak:

< kontrakt handlowy, czyli umowe dostaw, sprzedazy lub umowe-zlecenie,

< o$wiadczenie dluznika potwierdzajace jego zobowigzanie,

% fakture z potwierdzeniem odbioru lub upowaznieniem dla faktoranta
do wystawiania faktur bez potwierdzenia odbioru,

< dokumenty celne.

Nie mozemy nigdy okres$li¢ bez cienia watpliwosci, ze wierzytelno$¢ istnieje.
Przyktadowo splata zadluzenia na rachunek bankowy faktoranta mogta na-
stapi¢ tuz przed podpisaniem umowy faktoringu, ale ze wzgledu na dni pocz-
towe pieniedzy nie ma jeszcze na rachunku bankowym, a faktorant sam nie
zdaje sobie sprawy z tego, ze wierzytelnos¢ juz nie istnieje. Ryzyko to maleje
wraz ze skracaniem czasu przelewu srodkéw pienieznych z rachunkéw ban-
kowych. Kilkanascie lat temu czas fizycznego przeptywu srodkéw pienieznych
miedzy rachunkami bankowymi wynosit kilka dni. Obecnie problem ten
traci na aktualnosci, poniewaz tzw. dni pocztowe ulegly znacznemu skréce-
niu i §rodki pieniezne mogg znalez¢ sie na rachunku w innym banku juz
w dniu wykonania przelewu. Jednak nadal istnieje ryzyko zwigzane z trud-
noscia zidentyfikowania ptatnosci w zwigzku z ograniczeniami technicznymi
w przedsiebiorstwach i w bankach oraz mozliwo$cig pomytki pracownika.

W takiej sytuacji dziata¢ zaczyna zasada odpowiedzialnosci faktoranta — jest
on zobowigzany do zwrotu wierzytelnosci faktorowi (art. 410 kodeksu cy-
wilnego).
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Faktor kupuje wierzytelnos¢ za cene okreslong w umowie faktoringowe;j
i zwykle nie jest to przedmiotem sporéw, poniewaz o jej wysokosci decyduja
strony umowy.


Andrzej
Prostokąt


