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Ojciec zajmujacy si¢ domem
i szesciocyfrowa suma
Rondzia 1 w siedem dni

tysigce razy kazdego dnia. Tym razem jednak czynnos¢ ta byta dla mnie
niezwykle wazna, dlatego sie zawahatem. M6j palec zastygl nad przyci-
skiem: 5 sekund, 10 sekund, a ja dalej czekalem. Prawde mowiac, bytem
przerazony. Przez wiele lat wigzalem z tym jednym kliknieciem wielkie na-
dzieje i poswigcitem dlugie miesiace na jego planowanie. Mialem wrazenie,
ze od tej czynnosci zalezy przyszto$¢ mojej rodziny.
Nie zdawalem sobie sprawy z tego, ze to jedno klikniecie myszkg wy-
wola lawine zdarzen, ktére dostownie zmienig oblicze internetowego

T o bylo zwykle klikniecie myszka, takie, jakie wykonujemy setki lub

marketingu i biznesu. Kiedy jednak siedzialem przy zmajstrowanym sa-
modzielnie biurku wcisnietym w kat stabo oswietlonej piwnicy, nie my-
$lalem o niczym wiecej niz tylko o zarobieniu kilku dodatkowych dolaréw
na utrzymanie rodziny. Do dyspozycji miatem zdezelowany komputer i mo-
demowe polaczenie internetowe, a od ponad siedmiu lat pozostawalem bez
pracy. To byly naprawde skromne poczatki.

Tymczasem prawdziwy powod mojego wahania byl jeden — despera-
cja. Rozpaczliwie pragnalem zmiany. Potrzebowalem sukcesu i mozliwo$ci
zarobku. Musialem zmieni¢ swoje zycie. Zbyt dtugo czekalem (i praco-
walem) na te chwile.
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Moje przedsiewziecie rozpoczeto sie od momentu, w ktéorym moja
zona Mary weszla do domu cata we tzach — ta chwila wryta mi si¢ w pa-
mie¢ na zawsze. Wyszla z pracy w $rodku roboczego dnia i teraz stata przede
mna, szlochajac, przyttoczona poczuciem obowigzku utrzymania naszej
rodziny. Nie mogta juz dluzej znie$¢ tego, ze wyjezdzala do pracy wcze-
$nie rano, kiedy dwdjka naszych malutkich dzieci jeszcze spala, a wracata
pézno wieczorem, gdy dzieci trzeba byto klas¢ do 16zek.

Zajmowalem si¢ domem i naszymi dzie¢mi. Dzisiaj taka funkcja ma
swoja politycznie poprawng nazwe — ,tata zajmujacy sie domem”, ale
w tamtych czasach nazywalem siebie po prostu ,pan mamuska”, a moje
zajecie bylo znacznie gorzej akceptowane przez spoleczenstwo niz obecnie.
Kilka lat wcze$niej rzucitem prace w korporacji (zajmowatem sie zarza-
dzaniem operacyjnym), prace, ktoéra wickszos¢ ludzi uznataby za dobra.
W korporacji czulem sie jak przystowiowy groch przy drodze — po pro-
stu nie pasowatem do tego $wiata. Nie rozumiatem korporacyjnych intryg,
a kiedy probowatem wykonywa¢ swoje zadania, mialem wrazenie, jakbym
ciggle ptynal pod prad. Uwazatem si¢ za korporacyjnego nieudacznika.
Dlatego gdy méj syn mial rok, a moja zona ukonczyla University of
Colorado i dostata prace w Amerykanskim Biurze Rekultywacji (U.S. Bureau
of Reclamation), rzucitem swojg posade.

Nie mialem zadnego planu. Nie wiedziatem, co bede robit. Bytem jed-
nak pewien, ze nie dam rady zy¢ w korporacyjnym $wiecie.

Pelnienie funkgji ,,pana mamuski” trwalo dtuzej, niz si¢ spodziewatem.
Wkroétce urodzito nam sie kolejne dziecko, zajmowatem sie wiec juz dwoj-
ka. Ci z Was, ktorzy opiekowali si¢ dzie¢mi, wiedzg, ze miatem pelne rece
roboty. Pragnalem jednak zmieni¢ swoje zycie. Musiatem wymysli¢ jaki$
sposob na utrzymanie rodziny, odcigzenie zony i wyzwolenie si¢ z przy-
gniatajacej nas presji.

Zyciowe zmiany i zadbanie o lepszg przyszto$é naszej rodziny — oto
z czym wigzalo si¢ to jedno klikniecie myszka. Chodzito o wypuszczenie
na rynek produktu i zajecie sie biznesem, czyli o stworzenie zrédla do-
chodu i wzigcie odpowiedzialnosci za los swojej rodziny. Nigdy, w naj-
$mielszych marzeniach, nie spodziewalem sie, ze to klikniecie myszka
w jakims$ sensie zmieni $wiat.
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Wez sprawy w swoje rece i rzu¢ etat

Kiedy wreszcie zdobylem si¢ na odwage i wcisnatem przycisk myszki,
konsekwencje mojego czynu zaparly mi dech w piersiach — to bylo jak
wecisniecie pedatu gazu w Porsche 911 Twin Turbo.

Kliknieciem myszki wystalem ze swojego komputera e-mail.

Moja wiadomos¢ zostala przestana do serwera znajdujacego sie¢ nie-
opodal miasta Green Bay w stanie Wisconsin.

Aktywowala wysylke e-maili do oséb, ktore zapisaly sie na subskrypcje
mojego newslettera.

W ciagu kilku sekund newsletter znalazl sie¢ w skrzynkach pocztowych
subskrybentow.

Moja wiadomo$¢ byla krotka, zawierata mniej niz 50 stéw, a na koncu
zamieécitem link do formularza znajdujacego sie na mojej stronie inter-
netowej, za pomocg ktoérego internauci mogli kupi¢ przygotowany prze-
ze mnie produkt. Tym produktem byt newsletter poswiecony gietdzie oraz
moim prognozom gietdowym.

(W gruncie rzeczy mdj produkt nie byl jeszcze gotowy, ale ten temat zo-
stanie poruszony w dalszej czesci ksiazki, z ktorej dowiesz si¢, na czym po-
lega wprowadzanie produktu na rynek od zalgzka, czyli Seed Launch™).

Oczywiscie to wszystko trwalo zaledwie kilka sekund, ale od chwili,
gdy nacisnagtem przycisk Wyslij, czas diuzyl mi si¢ w nieskoniczonos¢.
Czulem sie tak, jakbym na zawsze wstrzymal oddech. Musialem zna¢
odpowiedz na nastepujace pytanie: ,,Czy kto$ kupi mdj produkt?”.

Po 30 sekundach méj optymizm sktonil mnie do sprawdzenia, czy
znalazl sie pierwszy klient.

Pudto.

Po 40 sekundach — nikogo.

Mineto 50 sekund — zero kupujacych.

Po 59 sekundach... znalazt sie PIERWSZY klient!

Po kilku sekundach pojawito si¢ nastepne zamdwienie. A potem jesz-
cze jedno i nastepne, po czym trzy kolejne. Za kazdym razem, kiedy od-
$wiezalem strong internetows, liczba zamdwien byla wieksza.

Po godzinie sprzedazy warto$¢ zamdwien wyniosta ponad 8 tysiecy
dolaréw. Pod koniec dnia sprzedaz osiagneta kwote ponad 18 tysiecy
dolardéw, a po tygodniu, dzigki swojej skromnej ofercie, zarobitlem ponad
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34 tysiace dolaréw — prawie tyle, ile udalo mi si¢ kiedy$ zarobi¢ przez
caly ROK w korporacji.

Sprzedaz tego produktu pozwolita Mary wréci¢ do domu. To nie byt
pierwszy produkt wprowadzony przeze mnie na rynek (zwariowana hi-
stori¢ swojej pierwszej sprzedazy przedstawie w dalszej czedci ksigzki), ale
to wydarzenie przekonalo mnie, Ze moj maty, raczkujacy biznes pozwoli
mi utrzymac¢ rodzine. Po kilku miesigcach Mary odeszla z pracy i zostata
w domu. Byliémy zachwyceni (zartowaliémy, ze odeszla na emeryture, ale
ten Zart nie mial nic wspdlnego z rzeczywisto$cia, poniewaz, oprocz przeje-
cia matczynych obowiazkow, wkrotce zajela sie administracyjng obstuga
naszego biznesu).

Pienigdze to zabawna rzecz. Dla niektdrych 34 tysigce dolaréw to za-
wrotna, prawie niewiarygodna kwota (a dla mnie oznaczala zyciowa
zmiang). Dla innych taka suma nie jest na tyle duza, aby sie nig ekscyto-
wac. Niewazne jednak, do ktorej grupy sie zaliczasz, bo jesli przeczytasz te
ksigzke, poznasz kilka zadziwiajacych faktow, ktorymi sie z Tobg podziele.

Wtedy ich nie znalem, ale mdj biznes dopiero co wystartowal. Pra-
cowalem nad czyms, co zmienito dostownie tysigce ludzkich losow.

Jak wzbogacitem sig¢ na pomaganiu innym w hogaceniu si¢

Na poczatku chcialbym wyjasni¢ jedng sprawe — ta ksigzka nie jest o tym,
»jak szybko sta¢ sie bogatym”.

Owszem na jej kartach podziele si¢ z Tobg informacjami, dzieki ktorym
zaréwno ja, jak i moi kursanci mozemy zy¢ w bogactwie i dostatku. Jednak
pieniedzy ani pozycji spolecznej nie zdobylem z dnia na dzien.

U podstaw nieprzecietnego sukcesu, jaki osiggnatem, lezy pewna meto-
da dzialania (by¢ moze wolisz nazwac ja formula). O niej wlasnie jest ni-
niejsza ksigzka, w ktorej zdradze Ci kulisy mojego powodzenia.

Po drodze wprowadze Ci¢ w $wiat, o ktdrego istnieniu wigkszos¢ ludzi
nie ma pojecia, a w ktorym zwykli $miertelnicy prowadzg niecodzienne
interesy. W tym $wiecie przedsiebiorcy bez wielkich inwestycji czy kapi-
talu prowadza dzialalno$¢ biznesows, czesto nie wychodzac nawet z sypialni
czy siedzac przy kuchennym stole. W ich wypadku start-up bardzo szybko
przeradza sie w zyskowny interes.
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Z kolei osoby kierujace juz firmg moga zaobserwowa¢ — po wdrozeniu
mojej formuly — oszatamiajacy wzrost sprzedazy.

To nie jest $wiat ambitnych start-upow (dziatajacych w dziedzinie
zaawansowanych technologii), zatozonych przez kilku nawiedzonych
programistow, ktérzy pracuja po 20 godzin dziennie i préobuja zdoby¢
inwestordw z funduszy venture capital, aby pozniej sprzedaé swoj interes
firmie Google za 100 milionéw dolaréw (albo, co bardziej prawdopodob-
ne, zeby splajtowac wsrdd stosu zattuszczonych pudetek po pizzy i roz-
rzuconych pustych puszek po red bullach).

Jesli chcesz is¢ w ich $lady, zycze Ci powodzenia, ale w takim razie ta
ksigzka nie jest dla Ciebie.

W mojej ksigzce chodzi o stworzenie biznesu (lub rozbudowanie ist-
niejgcej firmy) i generowanie zyskéw od samego poczatku. Biznesu z ni-
skimi kosztami ogoélnymi i zatozycielskimi oraz z minimalng (lub zerowa)
liczbg pracownikow. Biznesu, ktory bylby niezwykle zyskowny i dawatby
Ci zyciowa swobode.

Chodzi mi o prowadzenie takiej dzialalnosci biznesowej, ktora przed-
stawialaby pewna warto$¢ dla reszty spoleczenstwa i w ramach ktorej
mogltbys dawa¢ innym tyle, ile postanowisz.

Zdaje sobie sprawe z tego, ze powyzszy opis brzmi zbyt optymistycznie
— tak cukierkowo, zZe wrecz nieprawdziwie.

Owszem, wiem.

W gruncie rzeczy sam bym w to nie uwierzyl, gdybym tego osobiscie
kilkakrotnie nie doswiadczat.

Rzeczywisto$¢ wyglada nastepujaco: internet zupelnie zmienit zasady
gry dla kazdego, kto chce prowadzi¢ wlasny biznes. Obecnie mozna la-
twiej, szybciej, a takze taniej zalozy¢ firme i kierowa¢ nig niz kiedykolwiek
w przeszlosci.

Z kolei jedli juz prowadzisz dzialalno$¢ gospodarcza, to internet daje
Ci mozliwo$¢ szybszego i fatwiejszego jej rozwijania, niz gdybys to robit
bez jego udziatu.

Wiem to wszystko z wlasnego dos$wiadczenia. Swoj pierwszy biznes
zatozylem w 1996 roku, w epoce ,internetowego sredniowiecza”, i od tej
pory moja firma co rok notowala zyski. Nie przeszkodzily jej zawirowa-
nia zwigzane z peknieciem banki internetowej w latach 80. XX wieku,
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kryzysem finansowym na poczatku XXI wieku czy uaktualnieniami pro-
graméw firmy Google. W internecie sprzedalem swoje produkty prze-
znaczone dla czterech réznych grup odbiorcéw za dziesigtki milionéw
dolaréw. A przy okazji nauczylem tysigce przedsiebiorcéw prowadzacych
biznes online, jak rozpocza¢ i rozwija¢ wlasng dzialalno$¢ biznesows.
Moi kursanci i klienci zarobili na internetowej sprzedazy ponad 400 mi-
lionéw dolaréw (a licznik kreci sie dalej).

Chociaz nie lubie sie przechwala¢, to z czystym sumieniem moge po-
wiedzie(, ze jestem uwazany za jednego z najwazniejszych ekspertow od
marketingu internetowego oraz lideréw w tej dziedzinie (staram si¢ uni-
ka¢ stowa ,,guru”, ale owszem sa tacy, ktérzy mowia o mnie ,,marketin-
gowy guru’).

Przekonasz si¢ jednak, Ze nie zawsze tak bylo. Nie urodzitem sie z nad-
przyrodzonymi marketingowymi umiejetnosciami. Przed zalozeniem
swojego pierwszego internetowego interesu nigdy nie prowadzifem firmy.
Nie przeszedlem zadnego szkolenia handlowego ani nie miatem zdolno-
$ci marketingowych. W gruncie rzeczy jako skautowi biorgcemu udziat
w corocznej zbidrce funduszy na rzecz naszej organizacji nigdy nie udato
mi si¢ sprzeda¢ wigcej niz jednej paczki paczkow (ktéra kupowali moi
rodzice).

Zasady sie zmienity

Nasz $wiat ciggle si¢ zmienia. Sposob, w jaki si¢ komunikujemy i funk-
cjonujemy na co dzien, zmienit sie diametralnie zaledwie w ciggu kilku lat.
Zyjemy w $wiecie, w ktorym wszystko jest bardziej transparentne i w kto-
rym mamy staly dostep do bazy klientow i tysiecy recenzji produktéw kon-
kurencji. Rywalizacja o uwage potencjalnych klientéw staje si¢ coraz
ostrzejsza, a marketingowa mgta z kazdym dniem gestnieje. Coraz wigk-
sz3 wage przywiazuje si¢ do wiarygodnosci i zgodnosci opinii.

Reguly rzadzace biznesem i marketingiem ulegly zmianie, co dopro-
wadzilo zaréwno do upadku sporej liczby firm, jak i stworzenia ogromnych
mozliwosci dla wielu innych przedsiebiorcow. Jesli rozumiesz obowig-
zujace obecnie zasady gry, to przyciagniecie uwagi potencjalnego klienta,
a takze nawigzanie z nim relacji bedzie dla Ciebie znacznie prostsze. To
wladnie o tym jest moja ksigzka.
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Jezeli wiec znajdujesz si¢ na zyciowym zakrecie i usilnie pragniesz za-
tozy¢ swoj wlasny biznes...

Kierujesz jakim$ dzialem czy centrum zyskéw w korporagji...

Jeste$ przedstawicielem wolnego zawodu albo ustugodawcy (na przy-
klad prawnikiem, masazystg lub wedyjskim astrologiem) i masz juz do-
sy¢ stawek godzinowych...

Prowadzisz z powodzeniem internetowy biznes, ale w sprzedazy pa-
nuje zastoj, a chciatbys, aby Twoje dziatania nabraly rozmachu. ..

A moze jestes artysta (malarzem, autorem, jubilerem lub muzykiem)
i starasz si¢ przebi¢ w cyfrowym $wiecie, aby zosta¢ zauwazony...

Tak naprawde potrzebujesz rynkowego debiutu. Kazdy cieszacy si¢
popularnoscia produkt, kazda odnoszaca sukcesy firma czy marka za-
czynajg od udanego wejscia na rynek. Nie mozesz sobie pozwoli¢ na to,
aby stopniowo i powoli zapoznawa¢ klientow z Twojg dziatalnoscig. Po-
trzebujesz impetu 1 gotowki, poniewaz te dwa elementy sa podstawa krwio-
obiegu kazdej odnoszacej sukcesy firmy.

Czasy milionowych zarobkow

Po tym, jak wprowadzilem swdj produkt na rynek i zarobilem 34 tysiace
dolaréw, a Mary odeszta z pracy i postanowila zaja¢ si¢ domem, moj
biznes zaczal sie rozwija¢. Wprowadzanie na rynek nowych produktéw
wychodzilo mi coraz lepiej, a moja praca dawata coraz to lepsze rezultaty.
W tamtym okresie moj najlepszy rynkowy debiut przyniost mi dochod
w wysokosci 106 tysiecy dolaréw w ciggu siedmiu dni sprzedazy, a dosze-
dfem do tego, pracujac w domu, nikogo nie zatrudniajac i nie ponoszac
prawie zadnych kosztow

To byly spokojne lata. W interesach wszystko ukladato si¢ dobrze,
a moje zycie osobiste i zawodowe przynosity mi mnostwo satysfakeji. Za-
rabialem wiecej pieniedzy, niz kiedykolwiek moglem sobie wymarzy¢,
Mary zajmowala si¢ domem i mogta by¢ matka ,na caly etat”. Bylimy
w stanie przeprowadzi¢ si¢ do mojego wymarzonego miasta Durango
w Kolorado (gdzie mogtem oddawac si¢ pasji uprawiania wszelkiego ro-
dzaju sportéw na $wiezym powietrzu, takich jak kolarstwo i kajakarstwo
gorskie czy narciarstwo).
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Nasze zycie zmienilo si¢ po tym, kiedy w lutym 2003 roku wzigtem
udzial w seminarium na temat marketingu internetowego, ktore odby-
walo si¢ w Dallas w Teksasie.

Kiedy wysiadlem z samolotu w Dallas, nie my$latem, ze moja dzialal-
no$¢ biznesowa jest czyms$ nadzwyczajnym. Bytem przekonany, ze wiele
0sob prowadzacych interesy w internecie stosowalo ten sam sposdb
wprowadzania produktu na rynek co ja. Méj sukces wydawal mi sie osza-
tamiajacy, ale nie zdawalem sobie sprawy z tego, ze zarobienie szescio-
cyfrowej kwoty w siedem dni przez jednoosobowg firme bedzie dla innych
tak ogromnym zaskoczeniem.

Podczas trzydniowego seminarium poznalem mndstwo nowych ludzi
(i zawarlem kilka przyjazni, ktore cenie i pielegnuje do dzi$), a takze zda-
tem sobie sprawe z tego, ze nikt inny nie wykorzystuje internetu w ten
sam sposob co ja. Nikt nie wprowadzat swoich produktow na rynek tak, jak
ja to robilem, ani nie osiggat rezultatéw podobnych do moich. W gruncie
rzeczy bylem zszokowany tym, ze w zasadzie wymysélilem nowg metode
marketingu — podejécie, ktore ostatecznie jest znane pod nazwa ,for-
muta wprowadzania produktu na rynek” (Product Launch Formula®).

W Dallas poznalem Johna Reese’a. To taki typ czlowieka, o ktérym
juz od pierwszej chwili spotkania wiadomo, Ze jest wybitnie zdolny, wtedy
jednak nie dal si¢ jeszcze poznac szerszej publicznosci. Byt prawdziwym
specjalista od marketingu internetowego, chociaz niewielu wtedy zdawato
sobie z tego sprawe.

Po seminarium utrzymywali$my kontakty i zaprzyjaznilismy sie, a ja
zdradzilem mu sekret wprowadzania produktu na rynek. W 2004 roku
John wykorzystal moje metody podczas wprowadzania na rynek dwoch
swoich produktéw. Pierwszym z nich bylo przygotowane przez niego
trzydniowe seminarium. Kwota optat wptaconych przez klientéw wyniosta
prawie 450 tysiecy dolaréw. Upewnilem sie w przekonaniu, ze moje tech-
niki sprzedazy sprawdza sie nie tylko w mojej skromnej dziatalnoéci pole-
gajacej na przygotowywaniu informacji na temat inwestycji gietdowych.

Kolejnym produktem Johna bylo szkolenie po$wiecone sposobom ge-
nerowania ruchu na stronie internetowej — i ten debiut zmienil zasady
gry. Po 24 godzinach sprzedazy warto$¢ zamoéwien wyniosta 1,1 miliona
dolaréw — milion w ciggu dnia! Ta liczba jest naprawde szokujgca,
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zwlaszcza jesli wezmie si¢ pod uwage fakt, ze moéj przyjaciel prowadzit
w domu niewielki interes, wlasciwie mikrofirme, prawie bez pomocy
pracownikéw (wydaje mi sig, ze John mial do pomocy jedna osobe bioraca
udzial w przygotowaniach do wprowadzenia produktu na rynek i drugg
— do obstugi klientow).

To, ze wymyslona przeze mnie metoda mogta przynies¢ tak niepraw-
dopodobne rezultaty, wprawito mnie w ostupienie. Jednak w czasach,
gdy publikowalem swoj finansowy newsletter, a nawet gdy zaczalem od-
biera¢ regularne telefony od oséb szukajacych pomocy we wprowadzaniu
na rynek swoich produktéw, trzymatem sie z daleka od wielkiego swiata
internetowego biznesu. Bylem zadowolony ze swojego zycia — miesz-
kalem w Durango, prowadzitem $wietng firme, jezdzitem z dzie¢mi na
nartach albo rowerach gorskich. Bytem szczesliwy, ze pozostatem niezau-
wazony, i nie pragnalem znajdowac si¢ w centrum zainteresowania.

Kiedy jednak John publicznie podzickowal mi za pomoc we wprowa-
dzeniu na rynek swoich produktéw, ludzie coraz usilniej zaczeli namawia¢
mnie, abym doradzal w tej kwestii réwniez innym. Za namowg Johna
i kilku innych o0séb (zwlaszcza Yanika Silvera) postanowitem opublikowa¢
swoje dzieto — zaczalem prowadzi¢ szkolenia poswigcone formule wpro-
wadzania produktu na rynek.

Dzien, w ktdrym zmienit si¢ marketing

Wydaje mi sig, ze prawdziwy sprawdzian odbyt sie 21 pazdziernika 2005
roku, kiedy postanowitem wystartowaé ze szkoleniem poswieconym
formule wprowadzania produktu na rynek, tym samym rzucajac na szale
swoja reputacje (i przysztos¢ swojej firmy). W kornicu to, czy moja metoda
jest skuteczna, mialo si¢ okaza¢ w praktyce. Jesli miatbym uchodzi¢ za spe-
cjaliste od wprowadzania produktéw na rynek, to lepiej, zeby wprowa-
dzenie na rynek moich szkolen zakonczylo si¢ wielkim sukcesem.

Do tamtej pory wszystkie moje produkty z sukcesem debiutowaty na
rynku i z powodzeniem pomagatem innym osiagna¢ to samo, tym razem
jednak wyzwanie bylo wieksze. Stworzytem zupelnie nowy biznes — od
zera. Moje dotychczasowe sukcesy wigzaly sie z przekazywaniem wiedzy
o gieldzie. Tym razem mialem uczy¢ ludzi, jak w internecie wystartowac
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z nowym produktem i firmg. Nie miatem listy dystrybucyjnej z osobami,
ktdre zainteresowane bylyby tym segmentem rynku, a moja poprzednia
lista inwestoréw gietdowych byta zupelnie nieprzydatna. Nie miatem pozy-
cji eksperta w tej dziedzinie. Bylem raczej nieznany, z wyjatkiem kilku
0s6b, ktorym pomoglem we wprowadzeniu ich produktu na rynek. Nie
stanowilo to jednak dla mnie przeszkody, poniewaz wiedzialem, jak obejs¢
tego rodzaju ograniczenia (pokaze Ci, jak to zrobi¢ w czesci poswieconej
wspdlnym przedsiewzigciom).

Presja byta duza, ale w tamtym czasie bylem juz do$§wiadczonym spe-
cjalisty. Sprzedaz mojego produktu zakonczyla si¢ oszatamiajacym suk-
cesem. W pierwszym tygodniu sprzedazy programu zamodwienia klientow
osiggnely warto$¢ 600 tysiecy dolaréw. Dzieki temu kursowi szkolenio-
wemu btyskawicznie stworzytem nowy biznes, zdobylem setki nowych
klientow i liste potencjalnych odbiorcow.

Wszystko wyszlo w praktyce.

Od tego momentu moja dzialalno$¢ biznesowa nabrata szalonego tempa.
Przez lata ciagle udoskonalalem formule wprowadzania produktu na rynek,
az przybrala ona forme kompletnego programu szkoleniowego. Mozliwe,
ze moj program jest najlepiej sprzedajacym si¢ produktem szkoleniowym
w dziedzinie marketingu internetowego.

Wiele 0s6b skorzystalo z mojego programu i sporo z nich odniosto
oszatamiajacy sukces. Trudno ujg¢ ich faczny sukces w kategoriach licz-
bowych, ale wiem, ze moi kursanci i klienci zarobili na sprzedazy swoich
produktéw ponad 500 milionéw dolaréw, a liczba ta ro$nie kazdego dnia.

Pamietaj, ze wiekszo$¢ z nich (chociaz nie wszyscy) prowadzi male
firmy, a nawet mikrofirmy. To nie to samo co wynoszacy 500 milionéw
dolaréw zysk firmy Google. Sukces biznesowy wywiera ogromny wptyw
na ich zycie. Wielu moich klientéw powielito méj sukees, osiagajac przy-
chody ze sprzedazy réwne szesciocyfrowej sumie w ciggu siedmiu dni,
a kilkoro zarobito nawet milion dolaréw.

Formuta wprowadzania produktu na rynek jest z powodzeniem sto-
sowana w kazdym segmencie rynku czy dowolnej rynkowej niszy, a reje-
strowanie kolejnych dziedzin, w ktérych zostala wykorzystana, stato sie
moim hobby. Oto czgé¢ tej listy:
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porady randkowe,

przygotowania do testu,
samouczek Photoshopa,
doradztwo kredytowe,
posrednictwo w handlu nieruchomosciami,
zonglerka,

przyjecia na wyzsza uczelnie,
trenowanie druzyn baseballowych,
mieszane sztuki walki,
programowanie w systemie SAP,
robienie na drutach,
szydetkowanie,

inwestycyjne fundusze wzajemne,
gielda (Forex, futures, akcje itp.),
ujezdzanie,

inwestowanie w nieruchomosci,

lekcje gry na gitarze,

szkolenie lekarzy w interpretacji obrazow USG,

lekcje gry na fortepianie,

coaching biznesowy (na calym $wiecie),
zdrowa Zywnosé¢,

surowa Zywnosc,

terapia masazem,

romans (pisanie listow mitosnych),
szkolenia z rozwoju osobistego,
ziola lecznicze,

powiesciopisarstwo,

szkolenie koni,

opieka nad zwierzetami domowymi,
medytacja,

trening zwinnosci dla pséw,
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akcesoria dla orkiestr detych,
instruktaz tenisa,

joga,

trenowanie mlodych pitkarzy,
pisanie piosenek,

czytanie z dioni,

trening na rowerze stacjonarnym,
nauka o ludzkim moézgu,
samoobrona,

podrdze przygodowe,

dekorowanie ciast.

Ze wzgledu na dlugos¢ tej listy wymienilem tylko cze$¢ jej pozyciji, ale
pamietaj, ze jest ich znacznie wiecej. Nie zakladaj blednie, ze w wypadku
Twojego biznesu lub rynku, na ktory chcesz skierowaé swoj produkt,
formula wprowadzania produktu na rynek si¢ nie sprawdzi.

Moja formuta jest uzywana przez ludzi na caltym $wiecie i chociaz nie
styszalem o zadnym kliencie z Antarktydy, to z pewno$cig wykorzysty-
wano ja na pozostatych kontynentach. Moi klienci pochodza z setek kra-
jow, a wspomniang formule stosowano w tak wielu jezykach, Ze nawet nie
jestem w stanie wszystkich wymienic.

Omawiang formute mozna wykorzystaé w sprzedazy wszelkiego rodzaju
produktéw i w dzialalnosci kazdej firmy — moze ona na przyktad obja¢:
kursy internetowe,
kursy domowe,
produkty fizyczne,
strony oferujace cztonkostwo,
ustugi internetowe,
ustugi offline (dentysci, doradcy podatkowi),
sprzedaz majatku,

e-booki,

coaching,

Kup ksigzke Polec¢ ksigzke


http://helion.pl/page354U~rf/zdoryn
http://helion.pl/page354U~rt/zdoryn

Ojciec zajmujacy sig domem i szesciocyfrowa suma w siedem dni 31

grupy typu mastermind i networkingowe,

doradztwo,

sztuki piekne i rzemiosto artystyczne (malarstwo, jubilerstwo),
systemy sprzedazy B2B,

charytatywne zbiérki funduszy,

gry planszowe,

przyciagniecie ludzi do kosciota,

nieruchomoéci,

pakiety dla podréznych,

oprogramowanie,

aplikacje.

Chociaz powyzsza lista réwniez jest tylko czesciowa, wniosek nasuwa sie
jeden: zaréwno moja formula wprowadzania produktu na rynek, jak i moi
kursanci wplyneli na zupelng zmiane sposobu sprzedazy internetowe;j.

To bylo szalenstwo. Nawet w najsmielszych marzeniach nie wyobra-
zalem sobie, do czego doprowadzi mnie moj pierwszy newsletter roze-
stany do 19 odbiorcéw.

Dosy¢ o mnie, co z Toba?

Teraz juz znasz histori¢ formuly wprowadzania produktu na rynek, ale
co ona ma wspdlnego z Toba?

Czy moja formuta moze si¢ sprawdzi¢ w Twoim wypadku? Czy mozesz
ja wykorzysta¢ do rozpoczecia wlasnej dzialalno$ci internetowej? A jesli
juz masz firme, to czy formula moze Ci pomoc ja rozwijaé?

Z mojego doswiadczenia wynika, ze dopdki nie sprzedajesz towarow
takich jak paliwo czy piasek albo nie $wiadczysz uslug polegajacych na
pomocy w nagtych wypadkach (jak przyktadowo $lusarz czy pogotowie
kanalizacyjne), odpowiedZ na powyzsze pytania brzmi: ,,tak”. Tylu uczest-
nikéw kurséw szkolenia poswigconego formule wprowadzania produktu
na rynek odniosto spektakularne sukcesy w tak wielu dziedzinach, ze
prawie nic mnie juz nie zdziwi.
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W tej ksiazce poznasz historie kilku z nich. Spotkasz ludzi pochodza-
cych z roznych $rodowisk, przedsigbiorcow oferujacych najdziwniejsze
produkty i bedacych wlascicielami najdziwniejszych firm. Takich przedsie-
biorcow jak Susan Garrett, ktdra prowadzi treningi zwinnosci dla pséw.
Zaczela stosowaé formule wprowadzania produktu na rynek jako inter-
netowa nowicjuszka, a udato jej si¢ stworzy¢ odnoszacy wielkie sukcesy
biznes. Z kolei John Gallagher sprzedaje produkty zwigzane ze zbiera-
niem jadalnych i leczniczych zi6t oraz roslin. Zanim John wystartowat ze
swoim pierwszym produktem, dostawal z opieki spotecznej bony zyw-
nosciowe — teraz ma biznes przynoszacy sze$ciocyfrowe dochody. Will
Hamilton, ktdry sprzedaje materialy instruktazowe do gry w tenisa, wy-
korzystal moja formute do zbudowania dostatecznie silnej marki, dzigki
czemu dzisiaj jest partnerem dla czotowych profesjonalnych tenisistow.

Historie tych ludzi mogg sie wydawac jak z bajki, mozesz tez pomyslec,
ze s3 byt skomplikowane albo nieosiggalne. Céz, trzymaj si¢ mnie, a prze-
konasz sie, Ze zastosowanie mojej formuly wcale nie jest skomplikowane,
i dowiesz sig, jak i dlaczego moze sprawdzi¢ sie w Twoim biznesie.

Ksiazka zorganizowana jest w taki sposob, aby jej tre$¢ miata logiczna
kolejnos¢.

Pierwszych pie¢ rozdzialéw poswieconych jest podstawowym poje-
ciom, takim jak ogdlny zarys procesu wprowadzania produktu na rynek,
listy dystrybucyjne, bodzce mentalne oraz serie listéw sprzedazowych.

W kolejnych trzech rozdziatach przeprowadze Cig przez caly proces
wprowadzania produktu na rynek, facznie ze zwiastunem zapowiedzi, za-
powiedzig wprowadzenia produktu na rynek oraz otwarciem koszyka.

Z ostatnich sze$ciu rozdzialow dowiesz sie, jak dostosowac formule
wprowadzania produktu na rynek do swojego sposobu zycia i prowadzenia
biznesu, na czym polega wprowadzanie produktu na rynek od zalgzka
(w wypadku gdy zaczynasz od zera) i wspolne przedsiewziecie (gdy cheesz
przeprowadzi¢ proces wprowadzenia produktu na rynek na wielka skale).

Zeby jednak rozwia¢ wszelkie niejasnosci, chce zaznaczy¢, iz nie twier-
dze, ze zastosowanie formuly wprowadzania produktu na rynek jest tatwe
albo automatyczne. Oczywiscie wymaga to pracy — tak jak podkreslitem
na wstepie, moja formula nie opiera si¢ na schemacie ,jak szybko sie
wzbogaci¢”.
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Fakty sg takie, ze tysiace ludzi zaklada maly, ale niezwykle zyskowny
biznes w internecie. A z moja formula moze z powodzeniem wprowadzi¢
swoj produkt (albo w ogdle swoj biznes) na rynek, generujac prawie na-
tychmiastowa sprzedaz i nadajac swoim dzialaniom odpowiedni rozmach.

Czy to brzmi zachecajaco? Jestes gotowy do dzialania?

W drugim rozdziale oméwie podstawows strukture formuly wprowa-
dzania produktu na rynek, a nast¢pnie wyjasnie, dlaczego jest tak re-
wolucyjna oraz sprawdza si¢ w tak wielu dziedzinach i w wypadku tak wielu
zupelnie réznych produktow.

Wkrétce poznasz zwariowang histori¢ o tym, jak w godzing zarobitem
ponad milion dolaréw :-)

Jeszcze jedno: odwiedZ strone internetowsa http://thelaunchbook.com/
member, aby uzyska¢ dostep do dodatkowych materialéw oraz szkolenio-
wych filméw wideo towarzyszacych niniejszej ksigzce.
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Wprowadzanie nowego — nawet najlepszego — produkiu na rynek zawsze wiaze sie z niepew-
noscia i duzym ryzykiem. Nigdy nie wiesz, czy znajda sie klienci zainteresowani tym, co chcesz
im sprzedac, i czy uda Ci sig do nich dotrzec. Na pewno myslisz, ze wsrad tysiecy najrozniejszych
sposobow zdobywania klientow frudno znaleZ¢ taki, ktory sprawdzi sie w niemal kazdej sytuaci...
A jednak taki sposob istnieje — i naprawde dziata. Siegnij po te ksiazke i dowiedz sie wiece] od
jej autora: czlowieka, ktdry diametralnie zmienit Swiat marketingu internetowego i wlasne zycie,
a swoja rewolucyjng metode przetestowal nie tylko na sobie.

Jeff Walker szczerze, wyczerpujaco i na konkretnych przyktadach opisuje tu swoja filozofig sprze-
dawania produktow, zanim jeszcze pojawia sie na rynku. Pozwdl, by doradzit Ci, co musisz zrobi¢
i w jakiej kolejnosci. Zobacz, jak kontaktowac sie z potencjalnymi klientami, by zyskac ich sympatie
oraz zaufanie, pisac listy sprzedazowe oraz zapowiadac swoj produkt. Odkryj takze, jak sklonic
ludzi, by kupili Twoj swietny produkt i byli z niego zadowoleni. Jeff pokaze Ci, jak zaczac od zera
i jak zbudowac firme z niczego. Jesli tylko masz w sobie pasje i chcesz zmienic swoje zycie, ta
ksiazka Ci w tym pomoze!

» Dzien, w ktérym zmienit sie marketing

« Tajemniczy" swiat marketingu internetowego

» Formuta, za pomoca ktorej wprowadzono na rynek tysiace produktow
+ Maszynka do zarabiania pieniedzy: Twoja lista

* Moc listow sprzedazowych

« Bron wywierania masowego wplywu: bodzce mentalne

» Strzat ostrzegawczy: zwiastun zapowiedzi

* Magia zapowiedzi wprowadzenia produktu na rynek

« Odkrywanie kart: finalizacja transakcji

» Jak zaczac od zera: Seed LaunchTM

- Budowanie firmy z niczego: The Business Launch Formula
» Tworzenie biznesu, ktory bedziesz uwielbiac

JE FFWALKER — cztowiek, ktory zmienit sposdb prowadzenia sprzedazy interne-

towej. Jeden z czotowych trenerow w dziedzinie przedsiebiorczosci i marketingu na swiecie. Wie-
cej informagji na temat Jeffa znajdziesz na jego blogu: www.jeffwalker.com.

ksiazkiklasybusiness 0 n e Cena 39,90

ISBN 978-83-283-0!

Nr katalogowy: 35490 ) Sprawdz najnowsze promacje:
%— Ksiegarnia internetowa: 2,,';;;" ;:?:::&fj mpu,tp:f,,mle

* . @ http://onepress.pl/bestsellery
¢ http://onepress.pl Zambe FToracss & nowcAciuet

© http://onepress.pl/nowasci
Zambwienia telefoniczne:

0 801 339900 El.“l(:nms:md 1c, 44-100 Gliwice

tel.: 32 230 98 63

e-mail: onepress@onepress. pl
http:/ /onepress.pl

0 601 339900



